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KA®EIPA HNHocTpanHble I3BIKHU IS IKOHOMHYECKHUX CIeluaIbHOCTel

Pacnpeneneﬂne YacoB TUCHUILIMHBI MO0 Kypcam
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HUroro ayp. 4 4 4 4 8 8
KonrakrtHas pabora 4 4 4 4 8
Cawm. pabota 28 28 28 28 56 56
Yacbl Ha KOHTPOJIb 4 4 4 4 8 8
Htoro 36 36 36 36 72 72
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MeToaudeckuM COBETOM HaIpaBleHUs: J.3.H., mpod., HuBopoxkuna JLU.



1. HEJIX OCBOEHUSA JUCIHUTIINHBI

1.1]1.1 OcHOBHO# LIENBIO TIPENOAABAHUS JUCIUILTUHBI « IHOCTpaHHBIN SI3bIK TIPO(ECCHOHATLHOTO OOILICHHUS /ISl MATUCTPOB SBJISETCS
(hopMupOBaHHE HHOA3BIYHOW KOMMYHHKATHBHON KOMIIETCHIINH, ITO3BOJISIONICH HCIOIB30BATh MHOCTPAHHBIN SI3BIK MPAKTHYECKH B
MPOIIecce YCTHOTO M MUCHhbMEHHOTO JIETIOBOTO OOIIEHHS Ha YPOBHE, oOecrieurBaroneM 3G GHeKTHBHYIO MPOGECCHOHATBHYIO
JIeATeNbHOCTD. [IpakTH4ecKoe BIaJeHHE ICTOBBIM HHOCTPAHHBIM S3bIKOM MPEATOaraeT BiaicHUe HaBbIKaMU
OM3HEC-KOMMYHUKAIMH, OU3HEC-KOPPECTIOHACHIIUK U MPO(UIEHOTO HHOCTPAHHOTO s3bIKa. Llenb 00yueH st MarucTpoB
MHOCTPaHHOMY SI3BIKY 3aKJII0YaeTCs B MPUOOPETEHHUH U NANBHEHIIEM Pa3BUTHH MPO(YECCHOHATBFHON HHOS3BIYHON KOMIIETECHIIUH,
CKJIA/IBIBAIOIIESHCS U3 TOTyYaeMbIX 3HAHHUH, pa3BUBAIOIINXCS] yMEHUI 1 HABBIKOB, HEOOXOIUMBIX IS JIeKBaTHOTO 1 () (HEKTUBHOTO
OOIIEeHHS B Pa3IMIHBIX 00JACTIX MPOPECCHOHANBHON U HAYIHOH NeITeTbHOCTH

2. TPEBOBAHUA K PE3YJbTATAM OCBOEHUA JUCITUIIJIMHBI

YK-4:Cnioco0eH npuMeHATh COBPeMeHHbIe KOMMYHUKATHBHbIE TEXHOJOTHH, B TOM YHCJIe HA HHOCTPAaHHOM(bIX) sI3bIKe(aX), AJIs
aKaJieMH4ecKOoro u npog)ecCHOHAIBLHOI0 B3aUMO/elicCTBUS

B pe3yJabTaTe OCBOCHUSA TUCHUIIJINHBI 06ylla}0umﬁc51 JOJIZKCH:

3HaTb:

3HaThb:

-YHOTPEOUTENILHYIO JIEKCUKY HHOCTPAHHOTO s13bIKa B 00beMe, He00X0AUMOM 115l OOLICHUS, YTCHHUS U TIEPEBO/Ia HHOS3BIYHBIX TEKCTOB
npodeccnoHanbHON HaNPaBICHHOCTH;

- IGKCUYECKHE M TPAMMAaTHYECKUE CTPYKTYPbI H3y4aeMOTo S3bIKa; MPaBHUiIa YTCHUS U CIIOBOOOPA30BaHMUs; MpaBmiia 0(OPMIICHHS YCTHOM
MOHOJIOTHYECKOM U JUAJOTHYECKON peun

- He MeHee 3000 JleKCHYIeCKUX eJUHHUIIL, U3 HUX He MeHee 1500 akTuBHO(COOTHECEHO ¢ MHAnKaTopoM YK-4.1)

YMmeTn:

CHCTEMHO aHAJIU3UPOBaTh HH(GOPMALIUIO U BEIOUPATh 00pa3oBaTelbHbIe KOHIETIIUH;

- IPAMEHSATh METOBI ¥ CPEICTBA ITO3HAHNS TS HHTEIUICKTYaIbHOTO Pa3BUTHSL, IOBBIICHHUS KYIbTYPHOTO YPOBHS, MPO(ecCHOHAIBHOM
KOMIIETEHTHOCTHY;

- FICTIONTb30BATh TEOPETHIECKHE 3HAHNS JUI TeHEPAIH HOBBIX HEH- BOCHIPHHIMATh CMBICIIOBYIO CTPYKTYPY TEKCTa; BBLIEIATh TTTaBHYIO U
BTOPOCTENEHHYI0 HH(OPMAIIHIO;

- IPUMEHSATh 3HAHUS HHOCTPAHHOTO A3BIKA JJI OCYIIECTBICHAS MEXIMYHOCTHOTO M IPO(eCCHOHANBHOTO OOIICHNS;

- YUTATh JIUTEPATypPy MO CIELHUATBHOCTH, aHATU3UPOBATH OTYUYEHHYI0 HHOPMALIHIO;

- IepPeBOAUTH PO ecCHOHANBHBIE TEKCTHI (0€3 coBaps);

- COCTABJIATh Hay4YHBIC TEKCTHI HA HHOCTPAHHOM SI3BIK(COOTHECEHO ¢ HAnKaropoM YK-4.2)

Baanernb:

BJIAJETh !

- HaBbIKaMH ITyOJIMYHOM pedu, apryMEHTaIU1, BeACHUS TUCKYCCUH; HABBIKAMH [THCbMEHHOH peH;

- crrocobaMu OPHEHTHPOBAHHS B ICTOUYHHKAX MH(pOpMAanuy (KypHaIbI, CaiiTel, 00pa3oBaTeNbHbIE TOPTAIBI U T.11.);

- OCHOBHBIMHU HaBBIKAMHU M3BJICUCHUS [TIABHOW 1 BTOPOCTENIEHHON MH(pOpMaLUH;

- HaBbIKaMH IPUOOPETEHNUS, UCIIOIb30BaHUS U OOHOBJIECHHS I'yMaHUTAPHBIX, 3HAHUIL;

- HaBBIKAMH BBIPAXXEHUS MBICIEH 1 COOCTBEHHOTO MHEHHS B MEXXJIMYHOCTHOM U JIETIOBOM OOIEHUH HAa HHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKaMH [I€JIOBOI MMCbMEHHON M YCTHOM pe4r Ha MHOCTPAHHOM S3bIKE;

- HaBBIKAMH U3BIICYECHHS HCOOXOIUMOM MH(POPMAIMH U3 OPHTHHAIBFHOTO TeKCTa SKOHOMHIECKOTO XapaKTepa;

- HaBBIKAMH COCTABJICHHS KPATKHX TEKCTOB CIICLHATN3HPOBAHHOIO XapaKTepa, aHHOTAlNH(COOTHECEHO ¢ HHIuKaTopoM YK-4.3)

3. CTPYKTYPA U COJAEP KAHUE JUCHUIIJIMHbBI

Kon HaumenoBaHue pa3iesioB U TeM /BUJA 3aHATUS/ Cemectp / | YacoB Komnerten- Jlutepatypa
| 3AHATHA Kvpe MM

Pa3zgen 1. Pazpen 1. "Kommynukanuu u
MeXKIYHAPOIAHbINH MapKeTHHT"

1.1 1.1. Jlekcnueckue eqUHULIBL: BUABI KOMMYHHUKaIu. Passutne 1 2 VK-4 JI1.1 J11.2J12.1 J12.2
HAaBBIKOB ayANpoBaHUs. Pa3BUTHE HABBIKOB AaHATUTHYECKOTO J12.3
yTeHUs: "DIEeKTPOHHOE MUCBMO Kak (popMma J1eoBoit
KoMMyHHKauuu'". Hamucanue npocToro J1e10BOro nNuchbMa.

Mp/
1.2 1.2. Buapl KOMMyHUKaluu B Ou3Hece. Pa3BuTne HaBBIKOB 1 6 VK-4 JI1.1 J11.2J12.1 J12.2
AQHAIUTUYECKOTO YTCHUS MPOPECCHOHATLHBIX TEKCTOB. J12.3

Pegepuposanue tekcroB. /Cp/
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1.3. Urenue: pa3BuTHE HAaBBIKOB aHAIN3a U pedepUpOBAHUS
HWHOCTPAHHOTO TEKCTa

I'pammaTuka: PazBuTre HaBBIKOB yIIOTPeOICHUS
rpaMMAaTHYECKUX CTPYKTYp BpeMeH (DpaHIy3CKHX IJIaroJioB B
YCTHOM M MHUCHbMEHHOU peun

/Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

Pazpen 2. Paspes 2. "Uzyuyenue popinka'

2.1

2.1. U3yuenne MexayHapOAHOTO PhIHKA. AHAIN3 CPEMHI,
aHaJIM3 CIpOCa, aHAJIN3 KOHKYpeHIUH. JIekcuieckue eJMHUIIbI
TI0 TeMe.

I'pammaruka: AGCONIIOTHBIE IPHYACTHBIE 000POTHI BO
(bPpaHIly3CKUX MPEIOKECHHUSIX.

/Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

2.2

2.2. Tpu (a3bl MApKETUHIOBBIX UCCIIEA0BaHMA. V3BIeueHe
“HpOpMAIUK U3  TIPOodeCcCHOHATBLHBIX TEKCTOB. PazBuTHe
HaBBIKOB TOBOPEHUSI 1O Y4EOHBIM TEMaM.

I'pammaruka: CriocoOb! epeBojia ONpeeICHUs B COCTaBe
(hpaHITy3cKOro TepMUHA

/Cp/

YK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

2.3

2.3. lenn MapKeTHHTOBBIX MeponpusThii. PedepupoBanue
npodeccroHanbHEIX TeKcTOB. COCTaBICHUE UAIOrOB 110
TeMe.

I'pammaruka: Beipaxkenue ciencTBus BO (hpaHITy3CKOM sI3bIKE
/Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

2.4

2.4. Uroroseiii Tect  /TIp/

YK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

2.5

2.5. TloarotroBka JOKIA0B TI0 MpoaeHHbIM TeMaM B Libre
Office /Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

2.6

OreHKa 3HAHUI, YMEHHH, HABBIKOB, XapAKTEPU3YIOLIUX JTAIIbI
(bOpMHUPOBaHHS KOMIIETEHIIMH B MPOIIECCE OCBOCHUS
00pa3oBaTeNbHO MporpaMMsl. /3auét/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J12.3

Paznen 3. Paznen 3. " 3ausitocTh 1 pucku'"

3.1

3.1 Jlekcudeckue eqUHULBL: TPYJOYCTPOHCTBO, MOTUBALIUS
ycHemHoit paboTsl. Pa3BuTHe HaBBIKOB ayIUpPOBaHUS "
OcHoBBI ycnenrHoro 6usHeca". Pa3Butue HaBbIKOB TOBOPEHUS
:" TTonbop mepcoHana Ha kiroueBsie mosurmu”.  /TIp/

YK-4

JIT.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

3.2

3.2. Paboune B3aumootHoIenus. CobecenoBanue npu
ycTpoiicTBe Ha paboTy. Pa3BHTHE HABBIKOB ayJUPOBAHHUS 11O
teme: "CobeceoBaHKe NpHU npreMe Ha paboTy"
I'pammarmka: oOpa3oBaHUe H yHOTpeOIeHHEe TAaCCHBHON

(b opMBI BO (paHITy3CKUX NMPEATI0KEHHUSX.

/Cp/

YK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3

3.3

3.3. CrpaxoBaHue Ou3Heca OT PUCKOB. CTPaxoBasi IOJIUTHKA
KOMITaHUH.

I'pammaTtuka:

Hapeuwns Bo ppaniy3ckoM s3bike. OOpa3oBanue u
ynorpebienue GppaHiry3ckux Hapeuuil. CTeneHn cpaBHEHUSL.

/Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J12.3

Paznen 4. Paznen 4. CTuim MeHeI:KMEHTAa H CIIOCO0BI
npuBJjedyeHnss GUHAHCHPOBAHUS

4.1

4.1, Jlekcnueckue equHuIpl: CTUIIM MeHekMeHTa. Pa3Butue
HaBBIKOB aynupoBaHus "KitoueBbie (akTOpbl YCIEHIHOTO
MeHe/DKMeHTa ". Pa3BUTHE HABBIKOB aHAJMTUYECKOTO YTECHUS:
"IIpenmy1iecTBa U HEAOCTATKU PA3IMYHBIX CTHIIEH
menemxmenra".  /Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J12.3

4.2

4.2. Pabota B xomane. COBETHI Kak JIy4llle OpraHu30BaTh
paboty B koMaH/ie. MoanbHbIe TIaroibl. Y norpeoieHue
MOJaJIbHBIX IJ1aroJoB B IpodeccuoHanbHoM obmenuu.  /Cp/

VK-4

JI1.1J11.2J12.1 J12.2
J2.3




4.3 4.3. Pa3BuTHE HAaBBIKOB aHHOTUPOBAHUS U pedheprupoBaHUs 2 4 YK-4 JI1.1J11.2J12.1 J12.2
WHOCTPAHHOTO TEKCTa. JI2.3
I'paMMaTHKa: pa3BUTHE HABBIKOB YIIOTPEOICHNUS
rpaMMaTHYECKHUX CTPYKTYP BpeMeH (paHIIy3CKHX ITIarojioB B
JCHCTBUTEIBHOM U CTPaJaTeIbHOM 3aJI0TaX B YCTHOI U
MMMCEMEHHON pedn
/Cp/

44 4.4. Urorosslii Tect  /IIp/ 2 2 YK-4 JI1.1 J11.2J12.1 J12.2

J12.3

4.5 4.5.TToAroToBKa JOKIAJI0B TI0 MPOWICHHBIM TeMaM B Libre 2 8 YK-4 JI.1 J11.2J12.1 J12.2
Office /Cp/ J2.3

4.6 OleHKa 3HaHWH, YMEHHI, HABBIKOB, XapaKTEPHU3YIOIIHUX ITAIlbI 2 4 YK-4 JI.1 J11.2J12.1 J12.2
(bopMHUPOBaHHS KOMIIETCHIMU B TPOIIECCE OCBOCHUS 2.3
00pa3oBaTenbHO# MporpaMMel.  /3a4ét/

4. ®OHJ OHEHOYHBIX CPEJICTB

CtpyKkTypa u coepkanue GoH/1a OLEHOYHBIX CPEJCTB AJIS IPOBEJCHUS TEKYLIEH U MPOMEXYTOYHOH aTTECTALUH MTPE/ICTABICHBI B
[Ipunoxxennu 1 x pabodeit mporpaMme TUCIUTLTAHBL.

5. YYHEBHO-METOJMYECKOE 1 TH®OPMAIIMOHHOE OBECIIEYEHHUE JUCHUITINHBI

5.1. OcHoBHas TUTEpPaTYypa

ABTODBI, COCTaBUTENHN 3arnaBue H3paTenscTBO, IO Konuu-Bo
JI1.1  |Kpaiicman, H. B. OpaHIy3CKUil A3IK 1715 AEI0BOrO U Kazans: Kazaunckuit https://www.iprbookshop
pOPEeCCHOHATBHOTO OOIIEHHUS: YueOHOE TOCOOHE HAIMOHAIBHBIN .ru/109526.html
HCCIIeIOBATEIbCKHII HEOrPaHUYEHHBIA TOCTYII
TEXHOJIOTHUECKU I JUIA 3aperuCTpUPOBAHHBIX
yHuBepeutert, 2019 0JIb30BaTeNeN
JI1.2 |Kum JI. C. DpaHIy3cKuit 136K IpodeccuonanpHoro odmenus  (Pocros-Ha-J{onHy: https://biblioclub.ru/inde
JUIsL MAaTUCTPAHTOB: yueOHOE ocobre Usnarenscko- X.php?
nosurpaduIecKuit page=hook&id=693180
kommuiekc PIDY (PUHX), | HEOrpaHMICHHBIN ZOCTYII
2021 JUISL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
T0JIb30BaTeNei
5.2. lonoiHUTEIbHAS JIUTEPATypa
ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue W3narenscTBO, IO Konunu-Bo
JI2.1 |Bepbeposa H. T. Becrauk Actpaxanckoro ['ocyaapcTBEHHOTO Acrpaxanb: Actpaxanckuii | https://biblioclub.ru/inde
Texuuueckoro Yuusepcurera. Cepusi: DKOHOMHUKA: rOCyIapCTBEHHBIH x.php?
JKypHaI TEXHUYECKUH YHUBEPCUTET page=hook&id=144891
(AI'TY), 2013 HEOTPaHHYEHHBIH JOCTYIT
UL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
MOJTh30BATENEH
JI2.2 |Terenskuna, T. FO., DpaHIy3CKUH A3BIK I IOPHCTOB U SKOHOMUCTOB.  |MuHck: Beimmiimmas mkosa, | https://www.iprbookshop
Jlesonrok, JI. E. Vaumcst gurath npodeccnoHaIbHO 2018 .ru/90851.html
OPUEHTUPOBAHHBIE TEKCTHI: YUeOHOE OCOOHE HEOTPaHHYEHHBIH JOCTYIT
JUISL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
M0JIb30BaTeNen
J12.3  |JIsagckwmii, B. T, DpaHIy3CKuil 136K B COBPEMEHHBIX MTHCHMEHHBIX Mocksa: UacTHTYT https://www.iprbookshop

Hertspesa, 1. U.

CpencTBax MaccoBOH HH(popMaIu: yaeoHoe mocobue

MHUPOBBIX IIUBHIIN3ALNHN,

2019

.ru/94842.html
HEOTpaHMYCHHBIN TOCTYI
JUTSE 3apErUCTPUPOBAHHBIX

TMOJIb30BaTEIICH

5.3 IIpodeccuonaiibHble 6a3bl AAHHBIX U HHGOPMALMOHHbIE CIIPABOYHbIE CHCTEMbI

NCC "Koncynsrantllnoc"

UCC "Tapant" http://www.internet.garant.ru/

O¢unuanbpHelii caift xxypHana HoBocTel "HyBenb O6cepBarep” Ha GpaHIly3cKOM s3bIKe OHJIAiH http://tempsreel.nouvelobs.com

caiit ¢paniy3ckoro neyatHoro uznanus "®durapo" www.lefigaro.fr

5.4. IlepeyeHb MPOrpaMMHOIo obecrneyeHust




Libre Office

5.5. YueGHO-MeTOAHYeCKHE MAaTePHAJIbI ISl CTYJeHTOB C OTPAHHYEHHBIMH BO3MOKHOCTSIMH 30POBbS

[Tpu HEOOXOIUMOCTH IO 3asBJICHHIO O0YYalOUIETOCs C OTPaHHYEHHBIMH BO3MOXHOCTSIMU 3JI0POBbSl y4€OHO-METOJHUYECKHE MaTephallbl
MIPEIOCTABIIIOTCS B popMax, afanTHPOBAHHBIX K OTPaHHMYESHHUSIM 3/10POBbS U BOCTIPUATHS HHPOpManuy. JJist ULl ¢ HapyIIEHUSIMA 3pSHUS: B
¢dopme aynuodaiina; B neyarnoit popme yBenuueHHbIM mprudToM. s UL ¢ HApyIISHUAMH CiIyXa: B (popMe 3IIEKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B
neyatHoOH (opme. [ auI] ¢ HapYIIEHUSIMU OTIOPHO-IBUTaTEIFHOTO anmapara: B GopMe 3JIeKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B IEYaTHOH GopMe.

6. MATEPUAJIBHO-TEXHUYECKOE OGECIIEYEHHME JUCITUITJIMHBI (MOY JIS1)

[Momemnenus st NpoBeAEHHS BCEX BUIOB PaboT, MPeIyCMOTPEHHBIX YUeOHBIM INITAHOM, YKOMIIEKTOBAHBI HEOOX0ANMOI
CHeNMaNIN3UPOBAaHHON yueOHON MeOelbI0 U TEXHUUECKUMHU CPeACTBaMH 00yUYCHUS:

- CTOJIBI, CTYJIbS;

- IEpPCOHANIbHBII KOMIIbIOTED / HOYTOYK (IIEpEeHOCHOIT);

- IPOEKTOP, 3KPaH / UHTEpaKTUBHAs J1OCKA.

7. METOAUYECKHUE YKA3AHUSA AJIS1 OBYYAIOHIUXCS IO OCBOEHUIO JUCHUIIJIMHBI (MOY JIST)

MCTOI[I/I'{CCKI/IC YKa3aHusA 110 OCBOCHUIO AUCHUIUIMHBI IIPEACTABIICHBI B HpI/IJ'IO)KCHI/II/I 2K pa6oqel71 nporpaMmMe JUCHUIIINHBI.




1. Onucanue nokasareJieil ¥ KpUTepHeB OLCHNBAHUS KOMIIETEHIIMII HA Pa3IMYHbIX ITANAX HX

®OH/J OHEHOYHbIX CPEJICTB

(¢opMupoBaHus, ONUCAHHE HIKAJ OLlEeHUBAHUSA

1.1 IToka3aTesnn ¥ KpUTEPUU OLICHUBAHUS KOMIIETCHIIMIA:

3VH, cocrapasroniye
KOMIIETEHIIUIO

IMokazarenu
OLICHUBAHUA

Kputepuu onienuBanus

Cpencrtpa
OILICHUBAHUSA

YK-4: CniocobeH npuMeHsITh COBPEMEHHbIE KOMMYHUKATHBHBIE TEXHOJIOTUH, B TOM YHCJIE HA
MHOCTPaHHOM(BIX) SI3bIKE(aX), U1 aKaJeMUYECKOr0 U MPO(eCCHOHATLHOTO B3aUMOICHCTBUS

3HaHue:
-yHOTPEOUTEIBHYIO
JIEKCUKY WHOCTPAaHHOTO
SI3BIKA B 00BeEME,
HEOO0XO0IMMOM IS
OOIIEHMS, YTCHUA MU
MepeBOIa MHOS3BIYHBIX
TEKCTOB
npodecCHOHATbHON
HaIpaBJICHHOCTH;

- JIEKCUYCCKHEC u
rpaMMaTH4eCKue
CTPYKTYpbI U3y4aeMoro
SI3bIKA; MPABUJIA YTCHUS
U CIIOBOOOpA30BaHUS;

- paBuiIa oopMIeHUs
YCTHOM
MOHOJIOTHYEeCKOM Hu
JINaJIOTUYECKON peun;

- 3HATh
3aKOHOMEPHOCTHU
JICJIOBOM  YCTHOM W
MUChbMEHHOMN
KOMMYHUKAITIH
WHOCTPAHHOM SI3BIKE

Ha

IlepeBonut cioBa
C PYCCKOI0 Ha
(bpaHITy3CKHI U C
¢dpaHIy3cKoro Ha
PYCCKUH,
MIPOU3HOCHT CIIOBA,
YHUTAET TEKCT
BCIIYX, OIIPEIeIsieT
U Ha3bIBaeT
rpaMMaTHYCCKUE
CTPYKTYpBHI,
W3MECHSET 9acTh

peuu B
COOTBETCTBUHU C
KOHTEKCTOM

[TonHOTa M coepkKaTEIHHOCTD
OTBETA, MPAaBHJIBHOCTh
nepeBoja, ynorpeoneHus
JIEKCUYECKUX €IUHUIL U
rpaMMaTHYEeCKUX
KOHCTPYKLHUH, COOII0/IEHNE
WHTOHAIIMOHHBIX OPM B
COOTBETCTBHUE C 3aJaHHOM
KOMMYHHKATUBHOM
cuTyaruei.

Tectol 1-2
YcTHbIi onpoc
(texcter 1-10),
Bompocs! k
3auery (1-4)-1
kype;(1-4)-2
Kypc

YMmeHue:  -CUCTEMHO
aHaJM3UPOBATh
uH(pOpMaLIHIO u
BBIOMPATh
oOpasoBarenbHbIe
KOHIICTILIUH;

- IPUMEHSTh METOJIBI U
CHOCOO0BI JIEIIOBOTO
o0IMIeH s TSt
UHTEJUIEKTYaJIbHOTO
pa3BUTHS, TOBBIIICHUS
KyJBTYpHOTO  YpOBHS,
npodecCuOHATbHON
KOMIIETEHTHOCTH;

- HCIIOJIb30BaTh
TEOPETUYECKUE 3HAHUS
JUIsL TeHepaly HOBBIX
UJen-  BOCIPUHUMATH

CMBICJIOBYIO CTPYKTYpY

ITepeBonut
MIPEIUIOKEHUS B
COOTBETCTBUU C
3aJaHHBIM CTHIIEM,
MEPEeBOIUT
XYI0KECTBEHHBIN
WIn
MyOTUITUCTUYECKH
# Texct ot 2000
3HAKOB C yYETOM
peJyIaraeMoro
CTHJIS, OTBEYAET
apryMEeHTHPOBAHO
Ha BOIMPOCHI B
dbopme MoHOIOTa
WJIM TAAajiora

CoxepxaHre OTBETA MTEPEIAHO
0e3 UCKaKEHUS TEKCTa,
TPaMOTHO ¥ CTUIUCTHYECKU
BEPHO

Tector 1-2
(BoTIpOoCHI
11-17),
YcTHBIH ompoc
(Texctsr 1-10),
Bomnpocs! k
3auety (1-4)- 1
Kypc; (1-4)- 2
Kypc




TEKCTa; BBIJICTISTD
TTIaBHYIO "
BTOPOCTEIICHHYIO
uHpopmaruio;

- TNPUMEHSTH 3HAHUS
MHOCTPAHHOTO  SI3bIKA
JUIL  OCYILECTBJICHUS
MEJIMIHOCTHOTO "
npo¢ecCHOHATBHOTO
OOIIIEHH;

- YUTATh JIUTEPATYPY IO
CIIeUAIbHOCTH,
aHAJIM3UPOBAThH
HOJTYYCHHYIO
UH(OPMALIUIO;

- NEPEBOANTH
npodeccuoHaIbHbIE

TEKCTHI (€3 cioBaps);
- COCTaBJISITh HAy4YHBIC

TEKCTBI Ha
MHOCTPAHHOM SI3bIK.
Baanenue: ['oToBuT 1 CamMocTosTenbHOCTh BbIBOJOB | Jlokmaz ¢
- HABBIKAMH T1yOJIMYHOM BBICTYIAET C U CYXIEHUU Mpe3eHTaluen
peiH, apryMEHTallll, | nogpanom 1o COOTBETCTBYIOIUM (1-10);
BEJICHUS IUCKYCCHUMU;
.. | camocTosiTensHO [IpaBWJIbHBIM HCIIOb30BAaHUE | BOIPOCHI K
HaBbIKAMU MHUCbMEHHOMN .
peu; BbIOpaHHOU TEME, | JIEKCMYECKHUX U 3auety (1-4)- 1
9

- criocoGamu pedepupyer TeKCT | rpaMMaTUYECKUX CTPYKTYp 1o | Kype; (1-4)- 2
OPHMEHTUPOBAHHUS B B [IMCbMEHHOU U MIPETIOKEHHON TeMe KypC.
HCTOYHUKAX yCTHOH (opmax.
HHpOpMaImn I'otoBuT M
(’KypHAIbI, CAUTBI, OTBEYAET MOHOJIOT
o0OpasoBarenbHbIe

WM TUAJIOT 110
NOPTAJIbI U T.1.); .
- OCHOBHBIMH 3a/laHHOM Teme

HaBBIKAMH M3BJICYEHUS
TJ1aBHOU U
BTOPOCTENEHHOU
uH(pOopMalnu;

- HaBbIKaMU
npuoOpeTeHus,
UCIIOJIb30BaHUS U
OOHOBIIEHUS
TyMaHUTapHBIX,
3HAHUM;

- HaBBIKaMU
BBIPAKEHUS MBICIIEH U
COOCTBEHHOTO MHEHUS
B MEKJIMYHOCTHOM U
JIEJIOBOM OOIIIEHUH Ha
WHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBbIKaMU J€JI0BOM
MUCHbMEHHOU U YCTHOMU
pey Ha THOCTPAHHOM
A3BIKE;

- HaBBIKaMU




U3BIICUCHUS
HE00XO0aIUMOM
uHpOpMaLnU U3
OPUTHMHAIBHOTO TEKCTA
KOHOMHYECKOTO
XapakTepa;

- HaBBIKAMU
COCTaBJICHUS KPAaTKUX
TEKCTOB
CHELUaTU3UPOBAHHOTO
Xapakrepa, aHHOTALUN

1.2 IIxanel OLIEHUBAHUS:

Tekymuii KOHTPOJb YCIEBAEMOCTH M MPOMEXKYTOYHAs aTTeCTalusi OCYIIECTBISETCS B paMKax
HaKOIHMTEJIbHON OaJITbHO-PEUTUHTOBOM cucTeMbl B 100-0aibHOM HIKae:

50-100 GayoB (3a4eT)
0-49 GaynoB (He3ayeT)

2 TunoBble KOHTPOJIbHbIE 3aJaHUS WJIM HHbIe MAaTepHaJIbl, HeOOX0AMMBbIE JIA OUEeHKH 3HAHUIA,

YMeHHiA,

HABBIKOB H (MJIM) ONbITa JAesATeJbHOCTH,

XapaKTePU3YIUUX ITanbl

KOMIIEeTEHIIUI B Mpolecce 0CBOEHUs1 00pa30BaTeIbHOI MPOrpaMMbl

oD

HMHcTpyKuus N0 BbINOJTHEHUIO!

KommyHnukanus

N3yuenue pelHKa

wrh e

Bomnpocsl k 3a4ery
Mo mucuuninHe MHOCTpaHHBIN S3BIK NPOecCHOHATBHOIO 001IeHUs

(bpanuy3ckuii A3bI1K)
1 kypc

MexayHapoaHbIli MAPKETUHT

MapKeTI/IHI‘OBBIC HCCICIO0BaHUA

2 Kypc

3aHATOCTh B pa3HbIX chepax MesTEIbHOCTH
Pa3zHoBUIHOCTH PUCKOB
CTuinu MeHeKMEHTA

4. VupapneHue puHaHCaMU

3aueT npoxoAuT B popmare GeceIbl 10 MPOIIEHHBIM TEMaM B TEUEHUE CEMECTpA.

Kpurepun ouennBanus:

dopmupoBanus

Crynenty BbicTaBisgercs «3ader» (100-50 6anoB), eciii KOMMYHUKATHBHBIE 3a/1a4 BBIIIOJHEHBI TTOJHOCTHIO,

MCIIOJIb30BAaHHBIN CIIOBapHBIN 3amac, rpaMMaTHYeCKUe CTPYKTYphI, poHeTHYecKoe 0(OpMIIEHHE BHICKA3bIBAHUS

COOTBETCTBYET ITOCTaBJICHHOM 3aaa4c,

CTyI[eHTy BBICTABJIACTCA «HE3A4YET» (49-0 6aJ'IJ'IOB), €CJIN OTBCTHI HC CBA3AaHBI C BOIIPOCAMH, HAJIMYHNC pr6LIX
OIIOOK B OTBETC, HCIIOHMMAHHE CYIIIHOCTH HU3JIaracMoro BOIpoca, HCYMCHUC ITPUMCHATE 3HAHUSA HA ITPAKTHUKE,
HCYBCPCHHOCTb U HECTOUYHOCTb OTBCTOB HA NJOIIOJHUTCIBHBIC U HABOASAIINUEC BOIIPOCHI

TecTnl

Trouvez les équivalents russes

1). Entretien (m) d’embauche -

1 kype

Tect 1




2). Exigences (f,pl) salariales -
3). Contrat(m) a temps partiel-

4). Toucher le salaire -

5). Prévoir un préavis -

6).Licencier un employé -
7). Allouer une prime d’installation -

8). Chercher un emploi -

9). Présenter son C.V. -

10). Avoir droit a un congé pay¢ -

I. Trouvez les synonymes :

1. embaucher a. bureau (m) de placement

2. prime (f) b. diplomé (m)

3. préavis (m) c. avertissement (m)

4. curriculum vitae (m) d. somme (f) d’argent

5. effectifs(m) e. recruter

6. titulaire (m) f. démissionner

7. ANPE g. toucher

8. gérer h. résumé (m) du travail

9. licencier I. diriger

10. recevoir (le salaire) J. nombre (m) des employés
1 2 3 4. 5 6 7 8. 9. 10.

2 Kypc
Tecr 2

. Parmi les caractéristiques suivantes, indiquez celles correspondant aux quatre types d’entreprises :

Caractéristiques

Entreprise
individuelle

Société en Société a
nom responsabili
collectif té limitée

Société
anonyme

1 — Elle appartient a un seul
propriétaire.

2 — 1l faut étre au moins 7 pour la
constituer.

3 — Elle ne peut pas rassembler plus
de 50 associés.

4 — Les associés peuvent vendre
librement leurs parts.

5 — Il n’y a pas de capital minimum
fixé.

6- Son capital est divisé en parts
sociales.

7 — Ses associés ne sont pas
commercants.

8 — La responsabilité des associ¢s est
limitée au montant de leur apport.

9 — Elle est administrée par un ou
plusieurs gérants.




10 — Son capital est divisé en actions
librement négociables.

11 — Le chef d’entreprise a une totale
liberté d’action.

12 — 11 est possible de la créer avec
peu de moyens financiers.

13 — Le(s) propriétaire(s) doit
(doivent) apporter au moins 37 000
euros.

14 — Son patrimoine se confond avec
celui de son entreprise.

15 — Les revenus distribués au(x)
propriétaire(s) proviennent des
bénéfices réalisés.

16 — Le(s) propriétaire(s) est (sont)
responsable(s) sur ’ensemble de ses
(leurs) biens.

17 — Les associés ne peuvent vendre
leurs parts qu’avec I’accord des
autres associés.

18 — Les responsables de I’entreprise
sont désignés par les associés.

19 — Il n’est pas nécessaire de
disposer d’un capital minimal.

20 — Le pouvoir de chaque associé
est proportionnel au nombre de parts
apportees.

Kpurepun onenuBanus:

MakcumanbHOe KOJIMYECTBO OallIoB, KOTOPOE CTYJAEHT MoxeT Ha0paTh — 20 6amioB (3a KaKAblil MPaBUIbHBIN
OTBET CTYJEHT moxy4aer 1 Gamn).

YcrHblii onpoc
Texer 1.
Le marché francais de I'assurance

Le secteur public s'est considérablement réduit apres la privatisation des plusieurs géants de 1'assurance
(UAP, AGF, COFACE et d’autres). Au contraire le secteur privé en est devenu plus puissant. Le secteur privé est
compos¢ de groupes privés, comme Axa, AGF, Scor et de sociétés de type mutuel trés importantes, comme
Groupama, MMA (ex-Mutuelles du Mans), MACIF, MAIF, GMF. S'ajoutent les filiales des grandes banques
telles que BNP Paribas, Crédit Agricole, Société générale, Groupe Crédit mutuel-CIC, LCL (Le Crédit Lyonnais)
qui sont trés actives sur le marché de I’assurance.

Se rattache au secteur public la CNP Assurances (la Caisse Nationale de Prévoyance), filiale de la Caisse
des dépdts et consignations (institution financiére publique), du groupe Groupe Caisse d'épargne et de La Banque
postale. la CNP Assurances est devenue le numéro 1 de I’assurance de personnes en France. En 2000 1’Etat
francais détenait 60 % du capital de la CNP Assurances, maintenant sa part est réduite jusqu’a 1,18 %.

Regrouper des catégories d'assurés relativement homogenes et pratiquer l'assurance au prix de revient
(sans but lucratif), tel est I'objectif des mutuelles. Celles-ci se sont, en moins de trente ans, taillé une part trés
importante sur le marché de l'assurance des particuliers. Ce sont : Groupama (mutualit¢ agricole), GMF (la
Garantie mutuelle des fonctionnaires), MACIF (la Mutuelle d'assurance des commergants et industriels de
France), MAAF (la Mutuelle assurance des artisans de France), MAIF (la Mutuelle assurance des instituteurs de
France).

En principe c'est la Sécurité Sociale qui s'occupe des questions de I'assurance accident,



http://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Groupe_Cr%C3%A9dit_mutuel-CIC&action=edit
http://fr.wikipedia.org/wiki/LCL
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
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I'assurance-maladie, I'assurance-vieillesse. Mais les assurances frangaises tachent de récupérer la part importante
du marché perdu avec la création de la Sécurité¢ Sociale, en proposant toutes sortes de couvertures
complémentaires dans les domaines de I'assurance vie, I'assurance-maladie, etc.

Plus de 550 entreprises d'assurances opérent ainsi en France; elles différent par la taille, par les statuts
juridiques, par la nationalité. Toutes sont cependant confrontées au méme probléme: l'intensification de la
concurrence.

2.
Rechercher un emploi.

Sophie Médiani est convoquée a la direction des ressources humaines du Parc Astérix.

Le charge de recrutement (Nicolas Joseph): Vous souhaitez réjoindre notre société en qualité de sécretaire de
notre nouveau directeur commercial. Qu’est-ce qui vous motive le plus dans le poste que nous vous proposons?
Sophie Médiani: J’occupe en ce moment les mémes fonctions au Futuroscope et je souhaiterais pouvoir continuer
et déveloper ma carriére dans une sociét¢ du méme type. De plus, ce poste s’adresse a un profil jeune. Vous avez
décidé de donner des responsabilités a la personne recrutée; c’est ce qui m’intéresse.

NJ: Trés bien.... Parlez-moi de vous maitenant.... Quelles sont vos qualités ou vos points forts?

SM: En Irlande, mon expérience comme hotesse d’accueil bilingue m’a permis de développer mes qualités
relationnelles. Bien siir, j’ai pu améliorer ma pratique de 1’anglais. Je suis exigeante avec moi-méme et
persévérante; je posseéde une grande force de travail.

NJ: Et votre principal défaut?

SM: En ce qui concerne mes défauts, je dirais que je suis perfectionniste et cela me fait parfois perdre du temps....
NJ: Euh, dites-moi, en quoi consistait votre travail en Irlande?

SM: Bien, j’étais chargé d’effectuer les réservations, je devais m’occuper des passagers a I’embarquement et au
débarquement des bateaux. C’est une expérience qui m’a permis de découvrir une autre culture....

3.

Une campagne publicitaire.
Caroline Bértelier, chef de publicité a I’agence Publinet est en réunion avec Jean-Paul Goarec,
responsable marketing de la société Modone.
Caroline Bértelier : Avant toute chose, parlons du budget fixe et de vos objectifs : nous vous proposons
une campagne publicitaire étalée sur six semaines pour le lancement de votre nouvelle gamme de crémes
glacées.
Jean-Paul Goarec : Eh bien, d’accord. Parlez-moi du plan média que vous proposez.
CB : Tout d’abord, nous avons prévu de commencer par trois semaines d’annonces diffusées sur les
radios nationales et locales. Et comme notre cible diffusion est une clientele plutt grand public, nous
avons pens¢ a une fréquence de diffusion de 15 spots par jour sur quatre radios au total. Il faut se
concentrer sur les créneaux horaires de 6h 30- 9h, 12h- 14h, 19h- 21h.
JPG : Effectivement, de cette maniere nous obtiendrons une couverture d’audience maximale et I’impact
des messages sera optimise....
CB : Alors, ensuite, la deuxieme semaine, nous mettrons des encarts dans la presse et procédérons a un
envoi d’offre promotionnelle par publipostage, si vous étes d’accord.
JPG : Bonne idée. On pourrait proposer un bon de réduction de 10% sur un prochain achat. De plus, avec
I’été, les retombées devraient étre intéressantes.
CB : Pour continuer, a partir de la troisiéme semaine, une vaste campagne d’affichage dans tout le pays
sera lancée, essentiellement a I’entrée et au centre des grandes villes. Notre médiaplanneur a déja contacté
les régies de publcité pour I’achat des espaces... et puis, la cinquiéme semaine, commenceront les
animations avec des dégustations dans les hypermarchés.
JPG : Et quelle part de notre budget répresente cette deuxiéme phase.... ?
CB : Prés de 60%... Enfin, nous avons aussi programmé, pendant les quatriéme et cinquiéme semaines et
pendant les heures de grande écoute, la diffusion sur les chaines de télévision d’un film publicitaire. Je
vous propose d’étudier le scénario de la publicité.
JPG : Hum,... j’aimerais plutot que 1’on voie a nouveau le slogan et I’axe publicitaire.

4.

La facturation et le réeglement.



La facture est le document daté délivré par le Vendeur a 1’ Acheteur, portant leurs noms, la quantité, le prix et la
désignation des marchandises.

La facture est le document le plus répandu dans le domaine du commerce. Adressé par le Vendeur a I’ Acheteur de
marchandises, elle contient les éléments essentiels de la vente, notamment le prix des marchandises.

La facture doit €tre établie a I’occasion de toutes les opérations commerciales effectuées entre commergants, quel
que soit le montant de la vente. Il en faut au moins deux : un original a I’ Acheteur et une copie conservée par le
Vendeur.

Le Vendeur doit établir la facture au moment de la vente et la remettre immédiatement a 1’ Acheteur. Ce dernier
doit méme la réclamer si nécessaire.

L’un et I’autre doivent classer les factures et copies des factures par ordre chronologique et les conserver pendant
au moins trois ans en prévision notamment d’un controle fiscal. La facture pro forma s’analyse comme un devis
¢tabli par le Vendeur pour informer 1’ Acheteur des montants exacts de la commande, sans que le contrat ait
encore ¢été conclu.

Sa production peut étre nécessaire pour I’obtention d’autorisation d’importations ou d’exportations.

Le client doit contrdler la facture des qu’il la regoit et, en cas de problémes, il doit adresser une réclamation au
fournisseur.

La réclamation décrit les différentes situations pouvant donner lieu a son envoi : une erreur dans le calcul, les prix
facturés ne sont pas ceux que prévoit le catalogue, etc. ....

5.
Les industries de pointe

Tributaires de progrés technique trés rapide, mais aussi de la recherche et d'un personnel hautement
qualifié, les industries de pointe assurent 20 % des emplois industriels et des exportations. La France constitue
I'un des pays les plus performants dans la construction aéronautique et spatiale ainsi que dans 1’industrie
d’armement.

Pour faire face a une concurrence internationale accrue et réduire les cotits de recherche et de production,
les entreprises frangaises se sont rapprochées des entreprises européennes. Dans la construction aéronautique,
un groupe domine depuis peu tous les classements européens : EADS (European Aeronautic Defence and Space
Company), qui réunit les activités aéronautiques et spatiales d’Aérospatiale-Matra (France), de Dasa
(Allemagne) et de Casa (Espagne).

L'industrie spatiale s'est également développée dans le cadre d'une coopération internationale regroupant
une quinzaine d'Etats, dont certains, comme la Norvege et la Suisse, n'appartiennent pas a I'Union européenne.
C'est notamment le fait du programme Arianespace.

L’industrie d'armement connait depuis quelques années un net repli a la suite de la fin de la guerre froide
et des réductions du budget de la défense. Elle place la France au cinquieéme rang mondial des exportateurs. Il
s'agit d'une industrie stratégique, de haute technologie et dépendant largement de 1'Etat qui décide des
programmes d'équipement et contrdle les exportations. Les grandes entreprises dominent la production telles que
GIAT-Industries pour les armements terrestres, de Dassault et d’EADS pour les avions.

Les industries électriques et électroniques sont caractérisées par une extréme diversité des productions.
Elles sont aussi dominées par de grandes entreprises et dépendent largement des commandes publiques : Alcatel
demeure la premicre entreprise frangaise dans la production de matériel de télécoms, en 2006 Alcatel a fusionné
avec I’américain Lucent Technologies pour former le groupe Alcatel-Lucent ; Alstom est, outre le matériel
ferroviaire (TGV), spécialisé dans les équipements pour centrales électriques ; Thales s’est orienté sur
’¢lectronique de défense ; tandis que Thomson se spécialise dans 1’¢électronique grand public.

Si la France est bien placée dans les télécommunications, notamment avec France Télécom, les résultats
sont moins impressionnants dans l'informatique. Certes, l'industrie du logiciel et surtout des services
informatiques, avec Cap Gemini, est performante, mais la France dépend largement de l'étranger pour la
fabrication des micro-processeurs, souffrant de la concurrence des Etats-Unis et du Japon.

6.
IIs misent sur la France

Ces derniéres années la France se classe quatriéme terre d'accueil des investissements étrangers, juste
derriére le trio Etats-Unis, Luxembourg, Chine.

Restent pourtant les points noirs, ou gris, par exemple, la fiscalité. Bien sir, le taux de l'imposition sur les
sociétés est passé de 59% a 33% en 10 ans. La France a actuellement une pression fiscale comparable a celle de



ses voisins. Mais certains impdts, par exemple la taxe professionnelle, choquent bon nombre d'entrepreneurs.

A quoi tient l'attractivité de I'Hexagone? Le premier atout de la France n'a rien a voir avec le talent de ses
habitants, mais il compte aux yeux des investisseurs. On le doit a la géographie, puisque la France a une frontic¢re
commune avec les sept pays qui sont les plus peuplés et les plus riches de 1'Union européenne. Un argument qui
convainc les industriels désireux de s'attaquer aux marchés nord-européens en limitant leurs cotts logistiques.

L'environnement scientifique ne serait pas un facteur d'attraction suffisant si la main-d'oeuvre frangaise
n'était pas productive. Les colits salariaux sont moins élevés en France que chez la majorité de ses voisins
européens. Selon les experts de 'OCDE, le coit horaire du travail en France en 2005 est inférieur a celui de
I'Allemagne, de la Belgique, des Pays-Bas et de la Suisse. Seuls les pays du Sud et de I’Est de I'Europe ont un coiit
inférieur.

L'intérét géographique est d'autant plus décisif que la France dispose d'infrastructures de transport
appréciables, comme en témoigne son réseau ferré, le plus dense en Europe. La présence du TGV a, par exemple,
¢té déterminante dans le choix du coréen Daewoo qui a fait de la Lorraine sa base de conquéte européenne.

Autre atout, la qualité de I'environnement scientifique. La France se situe maintenant au 4-e rang mondial
pour le nombre de brevets déposés. Cela explique qu'une part significative des 4 000 implantations étrangeres
provienne de 1'industrie de haute technologie (informatique, télécoms, chimie).

Pour compenser ces inconvénients, il reste a la France un atout non négligeable, son cadre de vie.
L'époque n'est plus a mettre lourdement l'accent sur la gastronomie et l'art de vivre frangais. Mais lorsque des
Japonais visitent un site, la limousine qui les promene fait souvent un détour pour longer un golf proche ou pour
s'arréter dans le meilleur restaurant de la ville. Dans la course aux investissements, tous les coups sont permis.

7.
L’Etat et les entreprises

L'Etat joue en France un role économique important. Il est d'abord le premier employeur, le premier
producteur et le premier client du pays. Il est aussi le premier transporteur, le premier propriétaire foncier.

L'Etat, qui définit les grandes orientations de la politique économique, est longtemps intervenu dans la
production en controlant de nombreuses entreprises mais les alternances politiques(1) qui ont marqué le pays
depuis une vingtaine d'années ont entrainé des changements considérables. Le poids de 1'Etat s'est d'abord
renforcé en 1982 par une vague de nationalisations visant & moderniser 1'appareil productif et a restructurer les
entreprises. Le quart de l'industrie passe alors sous son contrdle. L'arrivée d'une nouvelle majorité(2) au pouvoir
en 1986-1988, conduit le gouvernement a privatiser une douzaine de sociétés. Aprés une nouvelle alternance, le
retour aux affaires de cette méme majorit¢ en mars 1993 s'accompagne d'un nouveau programme de
privatisations portant sur vingt-et-une grandes entreprises industrielles, banques et compagnies d'assurances. Le
programme est poursuivi en 1995 avec la privatisation de plusieurs entreprises industrielles comme Péchiney,
Usinor-Sacilor et EIf-Aquitaine et de plusieurs banques et compagnies d'assurances comme la BNP et 'UAP.
Depuis I'Etat a réduit sa participation dans plusieurs entreprises. L’Etat francais détient les participations
suivantes : EDF (87%), GDF (79%), Areva (84%), France Télécom (32%), EADS ((15%), Renault (15%). Les
entreprises publiques a 100% sont: Charbonnages de France, SNCF, RATP, La Poste.

Les entreprises ont, quant a elles, connu une forte concentration financicre. Celle-ci a conduit a la
naissance de grands groupes. La tendance est cependant moins forte que chez bien des concurrents. La France ne
compte en effet que dix entreprises parmi les cent premiéres mondiales, loin derriére les Etats-Unis (31) et le
Japon (21) mais aussi I'Allemagne (12). La premiére entreprise frangaise, Total, ne se classe qu' au 10° rang
mondial.

Alors que les grandes entreprises réduisent leurs effectifs, les PME, plus souples et mieux adaptées aux
changements rapides de stratégie, constituent les nouveaux fers de lance de 1'économie nationale. Prés de la
moitié¢ des salariés de l'industrie sont désormais employés dans des entreprises de moins de 500 salariés et
celles-ci réalisent 42% des ventes. Certaines de ces entreprises, spécialisées dans des activités trés performantes,
occupent une position de choix sur le marché mondial. Les PME sont particuliérement actives dans les secteurs de
I'agro-alimentaire, du batiment et de la confection. Elles souffrent cependant d'une insuffisante présence sur les
marchés extérieurs, c'est pourquoi I'Etat encourage le développement des initiatives publiques ou privées qui
pourraient faciliter la pénétration des marchés étrangers.

8.



Les points forts et les points faibles
Cinquieme pays exportateur dans le monde, quatriéme mondial pour l'accueil des investissements
étrangers: la France réussit a se maintenir @ un haut niveau dans la compétition économique mondiale. Ces
derniéres années la France dégage un solde positif commercial assez confortable.

Ces résultats  ne sont plus dus, comme au cours des années 90, a quelques grands contrats aéronautiques
ou d'armement, mais a l'amélioration de tout l'appareil productif francais. Au prix de restructurations, de
suppressions massives d'emploi, les entreprises francaises ont retrouvé une certaine compétitivité par rapport a
leurs concurrents étrangers.

Pourtant il reste quelques signes préoccupants. L'augmentation des exportations frangaises se fait
pratiquement exclusivement en Europe: entre 1995 et 2005, la part de marché de la France dans 1'Union
européenne est passée de 7,9% a 9,4%, alors que celle de I'Allemagne et celle de la Grande-Bretagne ont diminué.
En revanche, la position de la France dans le commerce mondial ne s'améliore pas. La montée en puissance des
pays émergents l'explique en partie, mais la France n'a pas de concentration nette sur quelques produits ou filieres
de production comme en Allemagne, qui permettent de profiter d'avantages concurrentiels face a ses concurrents.
Les entreprises francaises offrent des produis standards, pour lesquels le prix devient 1'élément déterminant.

9.
Trois phases de la démarche marketing

Le marketing étant centré sur le client, la démarche se développe en trois phases : comprendre le client et
le marché pour segmenter et définir le champ concurrentiel, s'adapter par un positionnement compétitif, agir sur
le marché pour vendre.

Etudier le marché, sa structuration (la « ... », pour les spécialistes), identifier les attitudes et ... des
consommateurs, telle est la premiére démarche du marketing, nécessaire pour comprendre le client. Parmi
I'éventail des comportements et des caractéristiques des acheteurs potentiels, il est nécessaire de mettre en
évidence les groupes homogenes, ou ... de clientele, d'évaluer leur importance et leur évolution possible. Il faut
aussi définir un marché «pertinent»: local, régional, national, international. Une petite entreprise n'a pas
forcément intérét a grandir, car elle perdra la connaissance de sa clientele et courra le risque de ne plus étre en
adéquation avec la ... . En revanche, une taille importante permet d'opérer sur plusieurs segments (ou
subdivisions) de marchés, de mieux controler le terrain, d'avoir des possibilités de mieux négocier avec ses
fournisseurs, de faire des économies d'échelle, et donc de mieux répondre aux clients sensibles aux prix bas.

Pour s ‘adapter 'homme de marketing définit les «créneaux» ou les «...» qu'il choisit de servir. Il adapte en
permanence le produit ou le service a vendre, fixe les prix en adéquation avec ce que le marché est prét a payer.
Cela passe aussi par 1'adaptation de son mode de distribution et de sa ... de fagon a étre plus performant que les
concurrents. Face aux ... et désirs des consommateurs, il se donne un avantage concurrentiel par le type de
produit, le prix ou le service qui fera que c'est son offre qui sera choisie.

Agir c'est avoir une politique de produit, de vente et de communication qui permette a 1'entreprise
d'atteindre ses objectifs : forte part de marché avec une politique de ... réduite ou part de marché plus petite mais
avec des meilleures marges.

On peut agir sur I’offre par la politique de produit et de prix, par la politique de vente et de présence sur les

On peut aussi agir sur la demande par la publicité, la ... , pour anticiper I’évolution du marché, gagner et
conserver la confiance des consommateurs.



10.
L'étude internationale de marché

Toute démarche marketing s'alimente de la connaissance des marchés. Le marketing international ne peut
¢chapper a cette régle. En effet, aborder un marché a 1'étranger place généralement I'entreprise dans un contexte
trés différent de ce qu'elle peut connaitre par son expérience nationale. Pour travailler efficacement sur un marché
étranger retenu comme cible d'implantation ou d'exportation, il faut en avoir une description aussi précise que
possible et en identifier les principes. Quatre plans d'analyse s'imposent pour les études du marché étranger :

« L'analyse de I'environnement. Le premier pas consiste a identifier les points sensibles et les contraintes de
I'environnement. Cela peut étre interdiction ou contrdle de la communication de certains biens et services;
interdiction de certaines pratiques commerciales (dans le domaine publicitaire en particulier); éventuel contrdle
de prix; normes impératives pour les produits, etc. L'environnement technique et le contexte socio-culturel dans
lequel le produit va étre commercialisé peuvent aussi étre porteurs d'opportunités ou de risques.

o L'analyse de la demande. Ce genre d'études mérite la plus grande attention en marketing international. Le role
des autorités et des décideurs locaux, la religion dominante, 1'organisation sociale entrainent des comportements
tres différents.

e L'analyse de la concurrence. Le marché étranger visé est rarement un espace vierge de toute présence
commerciale. Les producteurs et importateurs locaux ont souvent contribu¢ a fagonner une organisation a
laquelle I’entreprise est le plus souvent contrainte de s'adapter que le contraire. L'entreprise doit ainsi s'informer
précisément de I'état de la concurrence sur le marché visé. Il importe donc de s'informer sur l'identité précise des
autres compétiteurs, sur la structure concurrentielle existante et sur les critéres qui permettent davantage de
I'emporter. Il y a bien slr la compétitivité sur le prix, mais aussi la fiabilité de la logistique, I’innovation technique
ou le produit nouveau, le service aprés-vente, la promotion, la publicité, etc.

e L'analyse des intermédiaires. Le nombre d'intermédiaires dans les circuits de distribution varie d'un pays a
I'autre. Pour les biens de grande consommation, le Japon en compte trois ou quatre alors qu'en France, il tend a se
réduire a un seul. Aux Etats-Unis, le role des grossistes est prépondérant. Le role des prescripteurs (médecins,
architectes, bureaux d'étude, conseils) varie aussi d'un pays a l'autre et ne doit pas étre sous-estimé.

La définition d'une politique commerciale et son ajustement permanent se réalisent a la base de décisions
prises en prévision de la réaction probable du marché.

HMHcTpyKuus no BoINOJTHEHUIO

CryneHTy BbIIa€TCsl TEKCT JUIsl YTE€HUS, IepeBoJia U pedepupoBaHusi. Bpems MOATOTOBKU K OTBETY COCTABIISET
30 muH. [lanee cTyneHT yuTaeT GpparMeHT TEKCTa BCIyX, 3aUMTHIBAET MEepeBO] U pedepupyeT TeKCT. Y CTHBIN
OIIpOC ITPOBOAMTCA 2 pa3a 3a Kypc B KOHIIE TPOXOXKACHUS KaKI0ro pa3aena. Bo Bpemst yCTHOro onpoca CTyJeHT
JOJDKEH OTBETUTH Ha BCE BOIPOCHI IIPENIOAABATENS 110 TeMe. BpeMs oTBETa COCTAaBIIAET 5 MUHYT.

Kiouu npaBu/ibHBIX 0TBETOB
[Tpu BeITIONTHEHWH pedepupoBaHUS HEOOXOIMMO UCTIOIB30BaThH CIICAYIONTUE KITHIIIE:
1. Ha3BaHue CTaThbH, aBTOP, CTHJIb.
L’article que je viens de lire tiré de... Crtarbs, KOTOPYIO S TOJILKO YTO IPOYEN U3...
Le titre de cet article — 3arosoBok crathu. ..
2. Tema. Jlornyeckue 4yacTu.
L article est consacré a...- cTaThst HOCBSIIICHA .....

L’idée principale est —KnroueBbIM BOMPOCOM B CTaThe SBISETCA. . ...

3. Kparkoe conepxxanue.



L’auteur parle de—ABTOp HauMHAET, pacCKa3bIBAET, YTO
Au commencement il ...—B Haugane aBTop
...décrit — ommceIBaeT
...€Xpose —u3y1araer
4. OTHOIIEHHE ABTOPA K OTAeJIbHBIM MOMEHTAaM.
L’auteur décrit...—ABTOp ONMCHIBACT
L’auteur préte une attention particuliére...—aBTOp yaensieT 0co00¢ BHUMaHUE. ..
Permettez-moi de citer quelques exemples...—ITo3BosbTe MHE IPUBECTH HECKOIBKO IPUMEPOB. ..
S. BeiBoj aBTOpA.

En conclusion I’auteur parle.../ exprime/ explique...—B 3akitoueHue aBTOp TOBOPHUT / BhIpaXkaer,
4yT0/.,00BSICHSET YTO ...

A la fin I’auteur fait le bilan/ constate ...—B koHIIe paccka3a aBTOp IMOJBOAUT UTOT, COOOIAET ...

1. Bam BbIBOX.
A mon avis [d'aprés moi] ... [lo MoemMy MHEHHIO . ...

Ce qui me parait important , c'est ... — Uto MHE Ka)XeTCsl BAKHBIM , 3TO ....

Je trouve cet article /important / intéressant / ayant une grande importance —5 HaxoXy CTaThlO
BaKHOW/MHTEPECHON/ UMEIONTYIO 0OJIBIIOE 3HaUeHHE (LIEHHOCTD)

Kpurepun onenuBanus:

MaxkcruManbHOE KOJIMYECTBO OAJIOB, KOTOPOE CTYAEHT MoKeT Ha0path — 40 6asioB (3a 1 ceMecTp BBIIOTHAETCS
pedepupoBaHue IBYX TEKCTOB, 3a 1 TekcT — 20 6aysioB).

. 16-20 6. — KOMMYHUKATUBHBIE 33]]a41 BHITIOJTHEHBI MOJHOCTHIO, WCIOJB30BAHHBIN CIOBApHBINA 3armac,
rpaMMaTHYEeCKUE CTPYKTYphl, (QoHeTHueckoe O(OpPMIICHHE BBICKA3bIBAaHUS COOTBETCTBYET IOCTABICHHON
3ajaue;

. 14-16 6. - KOMMYHHMKATHBHBIC 3aJa4d BBIMOJHEHB YaCTUYHO, MCIIOJIH30BAHHBIN CIOBapHBIN 3amac,
rpaMMaTHYeCKHe CTPYKTYpbI, (oHeTHYeckoe OGOpPMIICHHE BBICKA3bIBAaHUS COOTBETCTBYET IOCTABIECHHOM
3a/1aue, HeOOBITNE HAPYIIICHUS UCTIONB30BaHUS CPEACTB JIOTHIECKOM CBSI3H;

. 5-13 6. — KOMMYHUKATHBHBIE 3374l BBIOJHEHBI HE IMOJHOCTHIO, HCIIOJNH30BAH OTPAHUYCHHBIN
CJIOBApHBIN 3amac, TpaMMaTHYEeCKHE CTPYKTYpbl U (OHETHYECKOe OGOPMIICHHE BBICKAa3bIBAHUS HMMEIOT
HeOOJbIIINEe HAPYIICHHUS,

. 0-4 6.— KOMMYHHKATHUBHBIC 33]1a9H HE BBITIOJTHEHBI, HATMIHE TPYOBIX

OIMOOK B OTBETE, HETIOHUMAHKE CYIIIHOCTH M3JIaraeMoro BOIPOca, HEYMEHHUE MPUMEHSITh 3HAHUS Ha MPAKTHKE,

HCYBCPCHHOCTb U HCTOUYHOCTb OTBCTOB HA JOIIOJHUTCIIBHBIC U HABOAAIIUC BOIIPOCHI



TeMbI JOKJIAA0B € Mpe3eHTauuel

1o qucuuruiiHe_IHOCTpAHHBIN sI3bIK NPOdecCHOHATBLHOIO
oOuenus(ppanyscimii)

KommyHukanus B 6usHece.

Kapnepa

Konkypenuus

Pocculickas u MexXayHapoIHast TOPTOBIIAL.

OcCHOBBI ycIemHoro 6u3Heca
MexayHapoaHbIl MAapKETHHT
Crpareruu ycnexa
[Tpobnema 3ansTocTé BO OpaHimu
Kak moarotroBuThCs kK codece10BaHUIO MPH ITpUEMeE Ha paboTy

0. Crtunmn MeHeKMEHTa

HNHcTpyKuus o BHINOJTHEHHIO

BOoo~Noook~wdE

CtTyneHT roToBuT 2 10KIaaa B TeueHuu 1 cemectp. Mertoanyeckue peKoOMEeH1alluu 110 HAIMCAHUIO U TPeOOBaHUS
K 0()OPMJICHHIO COJEPIKATCS B MPUIIOKECHHUH 2

Kpurepun oueHuBaHmsi:
MaxkcumanbHoe KommaecTBO 40 6aymioB (rmo 20 6autoB 3a Ka)IbIi JTOKIIa )

6-20 6. - M3M0KEHHBIH MaTepuan (HaKTUUECKU BEPEH, IPUCYTCTBYET HAJIMUKE ITyOOKUX UCUEPIIBIBAIOLINX
3HaHWIA 110 TIOATOTOBIIEHHOMY BOITPOCY, B TOM YHCJI€ OOIIMPHBIC 3HAHUS B IIEJIOM T10 TUCIUIUIMHE; TPAMOTHOE U
JIOTMYECKH CTPOMHOE U3JI0KEHUE MaTepHaia, IIMPOKOe UCII0JIb30BaHUE HE TOJIbKO OCHOBHOM, HO U
JOTIOJTHUTEIBHOM JINTEPATYpHI;

14-16 GannoB - N30KEHHBIN MaTepUall BEPEH, HATMYHUE MOJIHBIX 3HAHUN B 00beMe MPOiIEHHOM MporpaMmMbl 1O
MIOATOTOBJIIEHHOMY BOIIPOCY, TPaMOTHOE W JIOTMYECKHM CTPOMHOE MH3JIOKEHHUE MaTepuala, IIHPOKOoe
HCII0JIb30BaHNE OCHOBHOW JIMTEPATYpPhI;

5-13 6. — U3NOXKEHHBI MaTepual BEpPEeH, HaIW4Yhe TBEPAbIX 3HAHUM B 0ObeMe MPOWIEHHOW MPOrpaMMbl IO
MOJrOTOBJIEHHOMY BOIIPOCY; M3JIO)KEHHE MaTepuajlia ¢ OTAEIbHBIMU OIIMOKaMM, YBEPEHHO HCHpPaBIEHHBIMU
HCIOJIb30BaHNE OCHOBHOMW JIMTEPATYpPhI;

Menee 4 6. — paboTa He cBs3aHa ¢ BHIOpaHHOI TeMoil, Halu4ue rpyObIX OMMOOK, HEMOHUMAHUE CYLIHOCTH

Hu3jjaracMoro BoIipoca.

3 MeToanueckue MaTepHaJibl, ONPEAC/IAIOINIHE IPOUECAYPHI OLICHUBAHUS 31—[31—[1/[17[, yMeI—lHﬁ, HAaBbIKOB H
(I/lJ'll/l) ONbITA I€ATECJIBbHOCTH, XaPAKTCPU3YIOHIUX 3TAIlbI (l)OpMHpOBaHHﬂ KOMIIeTeHI Uil

HpOLICI[ypBI OLICHUBAHUWS BKIIIOYAIOT B ce0s TCKYHlHﬁ KOHTPOJIb U IPOMECIKYTOUHYIO aTTCCTAIHIO.

TCKYHII/Iﬁ KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH IIPOBOAUTCA C UCIIOJIB30BAHUEM OLICHOYHBIX CPEACTB, IIPCACTABJICHHBIX B
m2 JAaHHOI'O TIPUJIOKCHUA. PC3YJ'ILT3.TBI TCKYIICTO KOHTPOJA HOBOAATCA OO0 CBCACHUA CTYACHTOB 10
HpOMCX(YTOqHOﬁ arTeCTaluu.

HpOMe)KyTO"IHaﬂ aTrecTanms IIPOBOJUTCA B (bopMe 3ayera. 3ader IpOBOAUTCA IO PaCIIUCAHUIO
HpOMC)KYTOqHOﬁ aTTeCTalliu B (I)OpMC CO6CCCI[OBE[HI/I${ 1o HpOfI,Z[CHHLIM TEMaM.



IIpuioxenune 2

METOANYECKHUE YKA3AHUS 110 OCBOEHHMIO JUCIUIIJINHBI

Y4eOHBIM MJIAHOM MPETyCMOTPEHBI CIEAYIONINE BUIbl 3aHATUH:

- IPAKTUYECKUE 3aHATUS.

B xoze mpakTHUecKuX 3aHATUN YrIIyONSIOTCS U 3aKPeIUIsioTCS 3HaHMS CTYAEHTOB IO PSAY BOIPOCOB,
Pa3BHUBAOTCS HABBIKM YCTHOM Y MHUCbMEHHOW peYH HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE.

[Ipu nOAroTOBKE K MPAKTUYECKUM 3aHATHUIM KXl CTYICHT JTOJKEH:

— U3YYUTh PEKOMEHJAOBAaHHYIO YUCOHYIO JIUTEPATYPY;

— IOATOTOBUTH OTBETHI HA BCE BOIIPOCHI IO U3y4aeMON TEME;

—[ACBMEHHO BBIIIOJIHUTE JIOMAIlIHEE 3aJaHue, PEKOMEHJOBAHHBIE IPEIoJaBarTesieM IIPU HU3YYEHUU
KQKIOU TEMEL.

[Io cornmacoBaHHWIO C MPENOJABATENEM CTYAEHT MOXET IOJArOTOBUTH JOKJIAJ IO TeMe 3aHsATus. B
IpOLIECCE IOATOTOBKU K MPAKTUYECKUM 3aHATUAM CTYAEHTBI MOTYT BOCIIOJB30BAaThCS KOHCYJIbTALlUAMU
[pernoaaBares.

BOHpOCbI, HC PACCMOTPCHHBIC Ha MPAKTUYCCKUX 3aHATUAX, OOJDKHBI OBITh HU3Y4YCHBI CTyAC€HTaMHU B XOJC
camocTosTeTbHOH paboTel. KOHTpomb  caMocCTOATENhHON pabOTH CTYACHTOB Hal yYeOHOHW  MporpaMMoi Kypca
OCYIIECTBIISIETCS B XOJI€ 3aHATUH METOZOM YCTHOTO Ompoca. B xoie camocTosITenbHOW pPadOThl KaKABIA CTYISHT
0053aH MPOYMTATh OCHOBHYH0 M 1O BO3MOXHOCTU [OIOJHHUTENBHYIO JIUTEpaTypy IO H3y4aeMOH TeMe,
BBINKCATh ONPEAEICHUS] OCHOBHBIX MOHITUH; 3aKOHCIEKTHPOBATh OCHOBHOE COJEP)KAHHUE; BBIIMCATH KIIIOUYEBBIC CIIOBA;
BBIIIOJIHATD 33JIJaHUSI-OPUEHTUPBI B IIPOLECCE YTEHUSI PEKOMEHIyEMOI'0 MaTepHalla, IPOaHAIIM3UPOBATh IPE3CHTALMOHHBII
MaTepHal, OCyLECTBUTh 0000IIEHNE, CPABHUTD C paHEee U3YUEHHBIM MAaTEPUAIOM, BBIACIUTH HOBOE.

IToaroroBka AoKiIaga C Npe3eHTALMEN

OpnHoii U3 GopM caMOCTOATENBHON AEATENILHOCTH CTYIEHTA SBJSIETCS HAMCAaHUE JOKJIal0B. BrlnonHeHne Takux
BUJIOB paboT criocoOCTBYeT POPMUPOBAHHUIO Y CTY/ICHTA HABBIKOB CAMOCTOSATEILHON HAYYHOM JIEITETLHOCTH, OBBIIIICHHIO
€ro TEOPETUYECKON U MPO(eCCHOHANBHON MOATOTOBKH, JIyUIIEMYy YCBOCHHUIO YIeOHOTO MaTepraa.

TeMbI TOKTaI0B ONPEACIIAIOTCS MPENO0IaBaTeieM B COOTBETCTBUU C MPOrpaMMOi TUCIHILTHHEI. KoHKpeTn3anus
TEMBI MOXKET OBITH CJIEJIaHa CTYICHTOM CaMOCTOSATEIHHO.

CrnenyeT aklEeHTMPOBATh BHUMAaHUE CTYJICHTOB Ha TOM, 4TO (hOPMYJIUPOBKA TeMbl (Ha3BaHMs) PabOTHI JOKHA
OBITh:

—  sAcHol 1o Gopme (He coliepKaTh HEYI000UUTaEMBbIX U (Ppa3 ABOWHOIO TOJKOBAHHUS);

—  cojiepKaTh KIIFOUEBBIC CIIOBA, KOTOPBIE PENPE3CHTUPYIOT UCCIIEOBATENBCKYIO padoTy;

—  OBITh KOHKPETHOM (HE COZIEPIKATh HEOPECIICHHBIX CJIOB «HEKOTOPBIEY, «0COOBIe» U T.11.);

—  cojiepkaTh B ceOe JISHCTBUTEIbHYIO 3a/1a4Yy;

—  OBITh KOMITAKTHOM.

BriOpaB Temy, HEOOXOAMMO IMOAOOpPATH COOTBETCTBYIONIMI WH(OPMAIIMOHHBINA, CTATUCTUYECKUI MaTepuail U

MPOBECTH €ro MpenBapuTenbHBI aHanmu3. K Hambojee AOCTYMHBIM HMCTOYHWUKAM JIUTEPATYpPBl OTHOCATCS (HOHIBI
OUOJIMOTEKH, a TaK e MOTYT UCIIOIB30BaThCS AIIEKTPOHHBIE UCTOYHUKH HH(pOpMaIun (B ToM yucie u MarepHer).

BaxxabiM TpeOoBaHMEM, PEABSIBIIEMBbIM K HAITUCAHHIO TOKJIAJIOB HA aHTJIMICKOM SI3bIKE, ABIISIETCS] TPAMOTHOCTH,
CTHJINCTHYECKAs aIeKBAaTHOCTb, COJIEPKATENFHOCTD (TIOTHOTa OTPAKEHHUS U PACKPBITUS TEMBI).

I[OKJ'Ia,Z[ JOJDKCH BKJIFOYAaTb TaKOM DJIEMEHT KakK BbIBOJbI, IMOJYUYCHHBIC CTYACHTOM B PE3YJIbTATC pa6OTBI (¢
HUCTOYHUKAMH HHq)OpMaHHH.

Jlokiaasl PEACTABIAIOTCA CTPOrO B ONpeesieHHOe I'paduKoM y4eOHOro IMpoliecca BpeMs M UX BBITOJHEHHE
SIBIISIETCS] 00S3aTENBHBIM YCIOBUEM JUISI IOMTYCKA K TIPOMEXYTOUHOMY KOHTPOJIIO.

IIpesenranms (B Libre Office) mpemcraBnsier coboit myOmuuUHOE BBICTYIUICHME HAa HHOCTPAHHOM S3BIKE,
OpPHEHTHPOBAaHHOE Ha O3HAKOMJICHHE, YOEXICHHE Ciymaresieil 1o ompeaeieHHoi Teme-mnpobdiaeme. ObecreunBaer



BU3YaJIbHO-KOMMYHHKATHBHYIO — TOJJICPKKY YCTHOTO  BBICTYIUICHHUS, CHOCOOCTByeT ero 3(QQeKTHBHOCTH U
PEe3yIbTaTHBHOCTH.

KauecTBennas MMpEe3CHTAlMA 3aBUCHUT OT CJICAYIOUINX MapaMCTPOB:

-~ TIOCTQHOBKH TEMBI, IIEJIH U MJIaHa BBICTYIUICHHUS;

- ompezeseHus NPOJOKUTEIBHOCTHU PEICTABICHNUS MaTepUaa,;

- ydera 0COOCHHOCTEH ayJUTOPUH, aAPECHOCTH MaTepHaa;

—~  HMHTEPaKTUBHBIX ACHCTBUH BBICTYMAIOUIETO (BKIIOUCHHE B 0OCYKACHHUE CITyIIaTeNeH);

—  MaHepbl IPeACTaBICHHS IPE3CHTALMN: COOTIOICHHE 3PUTEIBHOI0 KOHTAKTa C Ay JUTOPUEH, BEIPA3UTEIILHOCTb,
KECTUKYJIIINS, TEIOABUKCHUS;

- HaJW4Ms WUTIOCTpanri (He meperpykariux n300pakaeMoe Ha DKpaHe), KIIFOYEBbIX CIIOB,

- HY)XHOTO nof0opa LIBETOBOW I'aMMBI;

~  HCIIOJIb30BAHUS YKA3KH.

[IpenonaBaTens NOKEH PEKOMEHI0BATh CTYJCHTAM

- HE YNTaTh HAIlMCaHHOE HA DKPAHE;
- 00s13aTeNbHO HEOJHOKPATHO OCYLIECTBUTH MPECTABICHUE MTPE3CHTAINH IOMA;
- MpemycMOTPETh MPOOJIEMHEIE, CIOKHBIE UTS TOHUMaHUs pparMeHThl U TPOKOMMEHTHPOBATH HX;

-~ NpenBUAETH BO3MOXKHBIE BOIPOCH, KOTOPbIE MOTYT OBITh 3alJaHbl [0 XOLy M B pe3yjbTaTe NPeAbsSBICHUSI
IIPE3EHTallHU.



