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KADE/IPA HNHocTpaHHBIE A3BIKU JJIS1 JKOHOMHYECKUX CIENHATbHOCTEe

PacnpenesieHne 4acoB JUCHHUILINHBI 110 ceMecTpaM / KypcaMm

Kypc 1 2

Bup 3anarui vII PII vII PIT Hroro
[IpakTuueckue 4 4 4 4
Hroro ayn. 4 4 4 4
Konrakrhas pabora 4 4 4 4 8
Cawm. pabora 28 28 28 28 56 56
Yackl Ha KOHTPOJIb 4 4 4 4 8 8
HUtoro 36 36 36 36 72 72

OCHOBAHMUE

Y4eOHBIN TUTaH YTBEPKIEH YIEHBIM COBETOM YHUBepcuteTa (mpotokod Ne 9 ot 03.03.2026 ).

[Iporpammy cocraBui(u): K.en.H., n1oil., Kum JI.C.
3aB. xadenpoii: k. humon.H., noueHt P.M. baunepa
MeTtonudeckuii COBET HalpaBiIeHus: K.3.H., foueHT T.}0. CuHrok

JupekTop MHCTUTYTa MarucTpaTypsl: A.3.H., mpodeccop E.A. MBanosa



1. HEJIX OCBOEHUSA TUCIUITJINHBI

1.1) OcHOBHO# IIeNBIO TIPENOAABAHUS TUCHUINIMHBL «HOCTpaHHBIN S3BIK MpodeccCHOHANbHOTO OOIIEHHSD) IJISI MarucTpoB
sIBIsIeTCsl (POPMHUPOBAHUE MHOS3BIYHON KOMMYHUKAaTUBHOM KOMIIETEHIHH, TI03BOMIAIONIEH HCIONb30BaTh HHOCTPAHHBIN S3BIK B
Ipolecce YCTHOTO M MHUCHMEHHOTO JEJIOBOrO OOIIECHHS Ha YpOBHe, obecneunBaromeM 3GQeKTuBHYy0 NpodeccnoHaIbHyIo
neqaTenbHOCT. [IpakTHdeckoe BIaJeHHEe MHOCTPAHHBIM S3BIKOM IPEIoNIaraeT BJIaJeHHE METOZaMH M CIocobaMu On3Hec-
KOMMYHHKaIUH, Ou3Hec-koppecnioHaeHmu. L{ens 00ydeHns: MarucTpoB HHOCTPAHHOMY S3BIKY 3aKJIFOUAETCS B IPUOOPETEHIH
U JanbHeWIIeM pa3sBUTUM NPO(PECCHOHATBHOW HHOA3BIUHON KOMIETEHLUH, HEeoOXoauMoH miust 3(hGhEeKTUBHOIO
MEKIMIHOCTHOTO JICIIOBOTO OOIICHHUS ¢ IPHMEHEHHEM NPO(ESCCHOHATIBHBIX S3BIKOBBIX (POPM U CPEICTB.

2. TPEBOBAHMUA K PE3YJIIbBTATAM OCBOEHUA JUCHUTIJTUHBI

YK-4. CiocodeH npuMeHsSITh COBpeMeHHbIe KOMMYHHUKATHBHbIE TEXHOJOTMH, B TOM YHCJe HA HHOCTPAHHOM(bIX) sI3bIKe(aX), A5
aKa/ieMH4ecKoro u npogeccuOHAJLHOI0 B3aUMOeHCTBUS

B pe3yabTrare 0CBOCHHUS JUCHHUIIJIMHBI oﬁyqamumﬁc;l JOJIZKEH:

3HaTh:

3HaTh!

-YIOTPEOUTEIILHYIO JICKCUKY MHOCTPAHHOTO SI3bIKa B 00bEME, HEOOXOIMMOM Al OOLICHMS, YTCHHS M IIEPEeBOJla HHOS3BIYHBIX TEKCTOB
npodeccroHanbHOH HAPaBIEHHOCTH;

- IGKCHYECKHE ¥ TPAMMATHUYECKHE CTPYKTYPBI H3y4aeMOro s3bIKa; IIPaBHIIa YTCHUS U CTIOBOOOPA30BaHHUS;

- IpaBuiIa 0(OPMIICHUST YCTHON MOHOJIOTHYECKON U TUAIOTHUECKON peuu;

- 3HaTh 3aKOHOMEPHOCTH [JEJIOBOH YCTHOM M MHUCBMEHHOM KOMMYHHUKALUM HA MHOCTPAHHOM SI3BIKE(COOTHECEHO ¢ MHAMKaTopoM YK-
4.1)

Ymern:

-CHCTEMHO aHAJIM3MPOBAaTh HH(POPMALUIO U BEIONPATh 00pa30BaTeIbHBIC KOHIICTIIIUH;

- TIPUMEHATh METOABl M CIIOCOOBI JEJIOBOTO OOMICHMS ISl WHTEUICKTYalbHOTO Pa3BHUTHS, MOBBIIIEHUS KyIBTYPHOTO YpPOBHH,
npodeccroHanbHOM KOMIETEHTHOCTH;

- HCIOJIb30BaTh TEOPETUYECKUE 3HAHMA IJIsi TEHEpalMd HOBBIX WAEH- BOCIPUHMMATh CMBICIOBYIO CTPYKTYpY TEKCTa; BBIAEIATH
ITIaBHYIO ¥ BTOPOCTETICHHYIO HH(OPMAIIHIO;

- IPUMEHATH 3HAHUS HHOCTPAHHOTO SI3bIKA JJISI OCYIIECTBICHHS MEXIMYHOCTHOTO U MPOGECCHOHATBHOTO OOIIECHNS;

- YUTATh JINTEPATyPy 110 CIIECUNATbHOCTH, aHAJIN3UPOBATD ITOIYUCHHYIO HH(OPMALHIO;

- IepEeBOUTH TPO(heCCHOHANBHBIE TEKCTHI (0e3 cioBaps);

- COCTaBIIATh HAYYHBIE TEKCTHI HA MHOCTPAHHOM SI3BIK(COOTHECEHO ¢ MHANKAaTopoM YK-4.2)

Baanern:

Brnanerts :

- HaBBIKAMU ITyOIIMYHOM pedn, apryMEHTAIlH, BeACHHS AUCKYCCHUHU; HaBBIKAMU MMICBMEHHON peun;

- crioco6aMy OPUEHTHPOBAHMS B UICTOUYHMKAX MH(GOpMALK ()KypHaJIbI, CaliThl, 00pa3oBaTeIbHbIC TIOPTAIBI U T.1.);

- OCHOBHBIMH HaBBIKAMHU M3BJICYCHHS TIIABHOM M BTOPOCTENIEHHOH NH(OpMAIH;

- HaBBIKAMU NTPHOOPETEHUS, HCIIONB30BaHIS U OOHOBIICHHS TYMaHUTapHbIX, 3HAHHH;

- HaBBIKAMU BBIP2KCHUSI MbICIIEH U COOCTBEHHOIO MHEHHUS B MEXKJINYHOCTHOM H J€JIOBOM OOILEHNH HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKAMU JIEJIOBOM NMIMCBMEHHOM M YCTHOHM peuy Ha HHOCTPAHHOM SI3bIKE;

- HaBBIKAMH M3BJIEYECHHUS HEOOXOMMMOM HH(OPMAIIMN U3 OPUTHHAIEHOTO TEKCTa IKOHOMHUECKOTO XapaKTepa;

- HaBBIKAMU COCTABJICHHS KPATKHUX TEKCTOB CHENUATN3HPOBAHHOTO XapaKTepa, aHHOTalUi(COOTHECEHO ¢ HHANKaTopoM YK-4.3)

3. CTPYKTYPA U COAJEP) KAHUE JUCIUITJINHBI

Paznen 1. «Iloucku padorsl. CodeceoBaHue Npu pueMe Ha padoTy»

Bua 3ansitus / Cemectp /| KonmuectBo
Ne HauMeHoBaHHe TeMbl, KPATKOE COAepP:KaHHe Komnerenuun
pa6otsl / popma ITA Kype 4acoB
1.1.
11 Jlekcnueckne eauHHIBI 1O y4eOHOM Teme. Pa3BuTHe HaBBIKOB [paxTHyeckue 1 5 VK-4
’ aynupoBanusi.PazBuTre HaBBIKOB aHanuTHYeckoro 4yreHus . CocTaBieHue 3aHATHS
MOTHBAIIMOHHOT'O MMHChMa
1.2 Jlexcuueckue  EAMHHUIBI MO  TEME. PasBuTre  HaBBIKOB
ayTUpPOBAHHS Ipammaruka: Beipaxenue 3asora. VYnorpebnenne
M CamMocTosTenbHast
1.2 | mepexomHBIX TIJaroioB B cTpagateiabHOW (opme. Pa3BuTie HaBBIKOB aGora 1 4 VK-4
roBopenus "CobeceioBaHKE MIPH IIpHEMe Ha paboTy» P
Tema:CocraBnenue pe3tome.OCHOBHBIE IIPAaBUJIA COCTABICHUS pE3IOME.
CamMocTosTenbHast
1.3 |I'pammaruka: MecTonMeHHbIE I1aroibl. be3nuynbie raromisl. aGora 1 4 VK-4
PedepupoBaHre 5KOHOMHYECKHX TEKCTOB. P
YreHne: pa3sBUTHE HABBIKOB aHAIM3a M pedepUpOBaHMS HHOCTPAHHOIO
1.4 rexcTa p pedpepip p CamocTosiTeNbHas 1 4 VK-4




I'pammaruka:Bpemena O6pasoBanue u

ynotpebiieHue.

HETIOCPEACTBCHHBIC.

pabora

Paznen 2. «KommyHukanusi B Ou3Hece»

Buna 3ausitus /

Cemectp /

KoamnuecTBo

Ne HaunmenoBaHue TeMbl, KpaTKoe coJep:kaHue Komnerenuun
) KP aep paGorsl / popma ITA Kype 4acoB
2.1 Jlekcuueckue eIUHULBI: Pa3HOBHIHOCTH JEJIOBBIX B3aMMOOTHOLIECHUI.
" " [IpaxTuyeckue
2.1 |PasButne HaBbikOB ToBOpeHus "[IpoBenenme meperoBopos". Paseutme SaHsTHS 1 2 YK-4
HaBBIKOB ayauposanus "JlenoBoe mapraepcto" /TIp/
2.2 Pa3BuTHE HAaBBIKOB H3BJIEYEHHS HMH(POPMALUK H3 IKOHOMHUYECKHX
29 tekcToB".I'paMmaruka: Yrorpebienue BpeMeH uzbsBUTENbHOrO [ CamocTosiTesbHas 1 4 VK-4
" |maknoHeHus (moBTOopeHme) Pas3Burue HaBBIKOB roBopeHus "Benenue pabora
TIeperoBopoB"
Tema:Tenedonnsie mneperoBopbl. PaboTa ¢ JieKCHKOH 1O  TeMe.
CamocrosiTenbHast
2.3 | I'pammaruka: Ipomenmue BpEMEHa N3bSABUTEIBHOTO aGota 1 4 YK-4
HAKJIOHEHHS(IIOBTOPEHUE). P
Tema: B oduce. Pabora ¢ nexcukoit mo teme. I'pammarnka: [Ipugactue.
. CamocrosiTesbHast
2.4 |3HaueHue M ynoTpeOICHHE NPUYACTUH HACTOSILIEr0 W HPOIIEIIEro aGota 1 4 YK-4
BPEMEHH. P
. . CamocTosiTenpHas
2.5 |IlloaroroBka nokJIagoB 10 npoiaeHHbIM TeMaM B Libre Office pabora 1 4 YK-4
2.6 |I[loaroroBka K MpOMEKYTOYHOH aTTeCTaLlUU 3auer 1 4 VK-4
Paznen 3. "3anaTtocTh U pucku. Ctpaxosanue"
Buj 3ansiTus / Cemectp /| KoanuectBo
Ne HauMeHoBaHHe TeMbl, KPaTKoe coepKaHue Komnerenuuun
pa6otsl / popma ITA Kypc 4acoB
3.1 Jlexcuueckue €AMHHLBL TPYAOYCTPOMCTBO, MOTHBAIMS YCIHEIIHOH
3] pabotsl. Pa3BuTre HaBBIKOB ayaupoBaHus " OCHOBBI yCIEIHOTo Ou3Heca". [IpaxTuyeckue 2 5 VK-4
’ PazBute HaBbikoB roBopeHusi :" Ilombop mepcoHana Ha KIIOYEBbIC 3aHATHUS
no3unun”.
3.2. Jlekcu4eckne €OWHUIBI @ PHCKHA BEICHMS OW3HEca. THIIBI PHUCKOB,
3 |KPU3MCHBIC CHTYalUM. Pa3Butue HaBBIKOB ayampoBaHus " VYipaBieHHe CamocTosTenpHast 2 4 VK-4
" |puckamu. Kak BbIATH H3 Kpu3uCHOW cutTyauuu". Pa3BuTHE HaBBIKOB pabora
QHAJINTUYECKOTO YTEHHS.
Tema PaGoune B3ammoorHomeHus. Pabora c Jekcukoidl 1O Teme
CamocrosiTesbHas
3.3 |I'pammaruka: Henmwuneie ¢opmbr miarona. Wuduautup. 3HaueHne u aGora 2 4 VK-4
ynorpebiieHne HHPUHUTHBA . P
Tema: CrpaxoBanue OU3HEcCa OT PUCKOB. CTPAaXoOBas MOJMTHKA KOMIIAHUH.
Hapeuns. CamocrosiTenbHast
3.4 . 2 4 VK-4
Hapeuust Bo ¢panirysckom sizpike. OOpa3oBanue (QpaHIly3CKUX HAPSUHH. pabora
CrerneHy CpaBHEHHS HapeUnit
Pa3zgen 4. "U3syuyenue pbiHka. "
Bua 3ausitus / Cemectp /| KonmuectBo
Ne HaunmenoBaHue TeMbl, KpaTKoe coJep:kaHue Komnerenuun
pa6otsl / popma ITA Kypc 4acoB
4.1. Jlekcuueckue enuHuupl o teme «lccnenoBanue poiHka» Passurue
4] |HaBBIKOB  aynupoBamis " Pa3BuTHE HaBBIKOB aAHAIUTHYECKOTO [Mpaxtiyeckue 2 5 VK-4
" |urenms.I'pammaruka: YnorpeOneHHe yCIOBHOTO HAKJIOHEHHUSI B IPOCTHIX 3aHATHSA
HPEUIOKEHHSX.
4.2. Jlekcuueckue eIMHMIBI MO TeMme:»MapkeTHHr» Pa3BuTHE HaBBIKOB
.. X .o CamocTosiTenpHas
4.2 |roeopenus mno teme. I'pammaruka: Conditionnel présent. Conditionnel aGora 2 4 YK-4
passé. P
Tewma: Tpu Tana MapKeTUHIOBOM MOTUTHKY MTPEAIPUITHS.
CamocrosiTenbHast
4.3 |Pa3BuTHe HaBBIKOB TOBOpEeHHMs IO TeMme. Ipammaruka: YnorpebieHue aGora 2 4 YK-4
Subjonctif B He3aBUCHMOM IIPETIOKEHUH. P
UreHue: pa3BUTHE HABBIKOB aHHOTHUPOBAHUS M pedepHpOBaHHS TEKCTOB
CamocrosiTesbHast
4.4 | 5JKOHOMHUYECKOTO COJCPIKAHMUSI. aGota 2 4 YK-4
I'pammaruka: ynorpebnenue Subjonctif B npHAaTOUHBIX MPEUIOKEHUSX. P
. . CamocTosiTenpHas
4.5 |IloxroroBka JOKJIa 0B 110 MpoiaeHHsIM TeMaM B Libre Office pabora 2 4 YK-4
4.6 |IlonroroBka K MPOMEKYTOUHON aTTeCTAIlUU 3ayer 2 4 VK-4

4. ®OHJ OHEHOYHbBIX CPEACTB

CrpykTypa U comepkaHue (OHAA OLEHOYHBIX CPEACTB A INPOBEACHUS TEKYLIEro KOHTPOIS M IIPOMEXYTOYHON aTTecTalnu
npenctasieHsl B [Ipunoxennn 1 x pabodeit mporpaMMe TUCIUTLIHHBL




5. YYHEBHO-METOAUYECKOE 1 TH®OPMAIIMOHHOE OBECIIEYEHUE JUCHUIIJIMHBI

5.1. YueOHble, HayYHbIEe H METOAMYECKHE H3TAHUS

ABTODBI, Bubmmorexa /
3arnaBue WsnarenscTBO, TON
COCTaBUTENH KonmuyectBo
1 Bep6eposa H. T. BectHux AcTpaxaHCKOro rocy1apCTBEHHOIO Actpaxans: Acrpaxanckuit | ObC «YHuBepcnTeTcKas
TeXHHYecKoro yHuBepcutera. Ceprsi: DKOHOMHUKA: rOCyJapCTBEHHBIN OubnmoTeKa OHIANH»
KypHall TEXHUYECKUHA YHUBEPCUTET
(AT'TY), 2013
2 Terenbkuna, T. 1O., DpaHIy3CKUH S3BIK ISl FOPUCTOB M SKOHOMHCTOB. MuHck: Beimaiinmas mkora, 9bC «IPR SMART»
JleBoniok, JI. E. YauMmcs yntath npodeccHoHATEHO 2018
OpPHEHTHUPOBAHHBIE TEKCTHI: ydeOHOE ITocoOue
3 JIsnckuii, B. T, DpaHIy3CKUH SI3bIK B COBPEMEHHBIX MHUCbMEHHBIX Mocksa: UnctutyT 9BbC «IPR SMART»
[Hertsipesa, 1. 1. CpelcTBax MaccoBod MH(popMaIuu: yuyeoHoe MHPOBBIX [[MBUIH3ALIHH,
mocobue 2019
4 Kpaiicman, H. B. DpaHITy3CKHid A3BIK IS IEJIOBOTO U Kazans: Kasanckuii 9BC «IPR SMART»
poQeCcCHOHANFHOTO O0MIEHUS: yueOHOE TIOco0He HalMOHAJIbHBIN
HCCIIEeI0BATEbCKII
TEXHOJIOTMYECKUN
yausepcuret, 2019
5 Camopykos B. U, ConmaibHO-NICHX0JIOTMYECKUE OCHOBBI Canxr-IlerepOypr: Cankr- | ObC «YHuBepcurerckas
EBnoxumosa O. U., npodecCHOHANBHON EATEIbHOCTH. YIpaBIeHHE IMerepOyprekuii OnOIMOTEeKa OHIIANHY»
Iemkos A. O. KOH(IIUKTaMHU B 00pa30BaTeIbHOI OpraHu3alnu: ToCyHapCTBEHHBII
pabouast TeTpaib Uit 00Y9AIOIIIXCS 110 arpapHblii yHHBEPCUTET

JIOTOJTHUTETBHBIM MPO(ECCHOHATIBHBIM IIPOrpaMMaM (CII6TAY), 2021

. )
npoheccnoHaIbHON MEPEeTIOATrOTOBKY | TIOBBIMICHUS
KBaIM(UKannm: padbodas TeTpaib

6 Kum JI. C. Dpaniy3ckuii a3e1k npodeccronansHoro odmenus | Pocros-Ha-J{oHy: OBbC «YHuBepcurerckas
JUTSE MAaTUCTPAHTORB: Y4eOHOE TocoOue U3narenscko- OuOIMOTEeKa OHJIANHY»
nonurpaduIecKuit
xomiuiekc PTOY (PUHX),
2021

5.2. IlpodeccnonanbHbie 6a3bl JAHHBIX U HH(POPMAIMOHHBIE CIPABOYHBIE CUCTEMbI

NCC "KoncynwrantlImtoc"

HCC "Tapant" http://www.internet.garant.ru/

ourmaneHBIN caifT )XypHaIa HOBOCTEH Ha (paHITy3cKoM s3bIke oHIaiH "Hysens O6cepBarep'- http://tempsreel.nouvelobs.com
ourmanpHeIil caiit razerast “Figaro” -https://www.figaro.com/

5.3. IlepeyeHs MPOrpaMMHOTO o0ecredeHnst

OnepaunonHas cucrema PEJ] OC
Libre Office

5.4. YueOHO-MeTONNYECKHE MaTepuaJibl 1J1s1 06y'{a101unxc;l C OrpaHUY€HHBIMH BO3MOKHOCTHAMM 310POBbA

Ipu HEOGXOAUMOCTH TI0 3asBICHUIO 00YYAIOIIEr0Cs ¢ OTPAHHYCHHBIMU BO3MOXXHOCTSIMH 3/I0POBbsl yUeOHO-METOIUIECKHE MATEPUAITBI
OPEOCTaBISIOTCS B (hOpMax, aJanTHPOBAHHBIX K OTPAHMYCHHSM 3/I0POBbS M BOCHPHUSTHS HHGOpManuu. s U ¢ HApYIICHUSIMH
3penus: B popme ayauodaiiia; B meyatHoi GpopMe yBETHUEHHBIM MIprdTOM. [IJIst JTHI] ¢ HAPYIICHUAMH CIyXa: B (JOpMe DIICKTPOHHOTO
JIOKyMEHTa; B me4aTHoi (opme. J[iis JuI| ¢ HAPYIICHUSIMUA OMOPHO-JBUIATEIBHOTO ammapara: B (OopMe 3IeKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B
neyaTHoOU opme.

6. MATEPUAJIBHO-TEXHUYECKOE OBECIIEYEHHME JITUCIIUITJINHBI

ITomemenust g Bcex BHAOB padoT, MPEIyCMOTPEHHBIX YYEOHBIM IUTAaHOM, YKOMIICKTOBAaHBI HEOOXOAMMOW CIEIHAII3HPOBAHHON
yueOHOI MeOeNbI0 U TEXHUUECKIMU CPEACTBAMU O0YJIeHHS:

- CTOJIBI, CTYJIbS;

- IePCOHAIILHBIA KOMITBIOTEP / HOYTOYK (TTepEeHOCHOH);

- TIPOEKTOD;

- 9KpaH / UHTEPaKTHBHAs JOCKa.

IMomemeHust A1 CaMOCTOSTEIBHON PabOTH 00yYAIOIINXCS OCHAIICHBI KOMITBIOTCPHOH TEXHUKOW C BO3MOXKHOCTBIO TONKITIOUEHHS K
ceru "MHTepHeT" 1 00ecneueHneM JOCTyIa K MIEKTPOHHON NH(OPMAIIMOHHO-00pa30BaTeIbHON Cpefe.

7. METOANYECKHUE YKA3ZAHUSA JJIAA OBYYAIOIIUXCS 11O OCBOEHHUIO TN CITUITJINHBI

Meroandeckue yka3aHHs 0 OCBOSHHIO AUCUUILTHHEI IpecTaBieHs! B [Ipunoxennn 2 x paboueil mporpaMMe TUCIUIIIHHEL




®OH/JI OHEHOYHbLIX CPEJICTB
1. Onucanue nokasareJieil 1 KpUTepHeB OLICHUBAHUA KOMIIETEHUMI HA Pa3IMYHBIX ITANaX
uX (GopMHUPOBAHMS, ONMCAHNE IIKAJI OLleHUBAHUS

1.1 Iloka3aTenu U KpUTEPUN OLICHUBAHMSI KOMIIETEHIUI:

3VH, cocrasisoniue
KOMIIETEHIIHIO

Ilokazarenn
OILICHUBAHU

Kputepun onieHuBaHus

Cpenctsa
OLICHUBAHMSI

YK-4: CriocobeH MpUMEHSITh COBPEMEHHBIE KOMMYHHUKATUBHBIE TEXHOJIOTHH, B TOM YHCJIC HA
MHOCTPAaHHOM(BIX) sI3bIKE(ax), IUIsl aKaIEeMUYECKOro U MpodhecCHOHAIbHOTO B3aUMOIEHCTBHUS

3HaHue:
-yIIOTPEeOUTENHHY IO
JIEKCUKY HWHOCTPAHHOTO
SI3BIKA B 00BeMe,
HEO0OXOIMMOM TUTSt
OOIlIEHUs, YTCHUS U
MEPEeBOJIa MWHOS3BITHBIX
TEKCTOB
npo¢ecCuoHAIbHON
HAIpPaBJICHHOCTH;

- JIGKCUYEeCKHe U
rpaMMaTH4eCcKHe
CTPYKTYPbI U3y9aeMOro
SI3bIKQ; TIPABUIIA YTCHUS
Y CJI0BOOOPA30BAHUS;

- mpaBmiIa 0OpMIICHUS
YCTHOU
MOHOJIOTHYECKON u
JUAJIOTUYECKON PEeUH;

- 3HATh
3aKOHOMEPHOCTH
JIEJIOBOM  YCTHOM W
MUCbMEHHOMN
KOMMYHHKAITUN Ha
WHOCTPAHHOM SI3BIKE

IIepeBoguT cioBa
C PYyCCKOI'0 Ha
(bpaHIly3CcKHii U ¢
¢bpaHIy3cKOro Ha
PYCCKHH,
IIPOU3HOCHUT CJIOBA,
YUTAET TEKCT
BCIIyX, OIIPEAEIIsACT
Y Ha3bIBAE€T
rpaMMaTUYECKUE
CTPYKTYPpBHI,
U3MEHSET 4acTh
peun B
COOTBETCTBUU C
KOHTEKCTOM

[TonnoTa n
COJIEP/KATENBHOCTh OTBETA,
MIPaBUJIBHOCTb N1EPEBO/IA,
yHoOTpeOIeHHs TeKCHUECKUX
EAVHUI] ¥ TPAMMAaTHIECKHIX
KOHCTPYKIUH, COONII0IeHNE
WHTOHAIMOHHBIX (HOPM B
COOTBETCTBUE C 3aJaHHOMN
KOMMYHHKaTUBHON
CUTyaluen.

Tector 1-2
YcTHbIM
ompoc (TEKCTHI
1-10),
Bomnpocs k
3a4ery

YMeHHne:  -CHCTEMHO
aHAITM3UPOBATh
MH(pOpPMALINIO 51
BBIOMPATh
o0pa3oBaTeNbHbIC
KOHIICTIIINY;

- MPUMEHATH METOJbI U
CTIIOCOOBI JIEIIOBOTO
OOIICHHSI TUTST
MHTEJUICKTYaJIbHOTO
Pa3BUTHsI, TOBBIIICHUS
KyJBTYpHOTO  YPOBHS,
npodeccruoHanbHOM
KOMIICTEHTHOCTH,

- UCIIOJIb30BaTh
TEOPETHUYECKUE 3HAHUS
JUIs TEHEepallMi HOBBIX

IIepeBogut
MIPEJUIOKEHUS B
COOTBETCTBUH C
3aJJaHHBIM CTHJIEM,
MIEPEBOJIUT
XYI0KECTBEHHBIT
WIH

My OTMIIUCTHYECKU
i Texcr ot 2000
3HAKOB C yU4ETOM
MpeJIaraeMoro
CTHJISI, OTBEUAECT
apryMEHTHPOBAHO
Ha BOIIPOCHI B
dbopMe MoHOIIOTa
WIN Hajora

Coneprxanue oTBeTa
nepesano 0e3 UCKaKeHUs
TEKCTA, rPaMOTHO 1
CTHJIUCTUYECKH BEPHO

Tectol 1-2
(Bompocsr 11-
17), Ycrabi
onpoc (TEKCTHI
1-10),
Bomnpocks! k
3a4eTy




UJIeii- BOCHPUHUMATH
CMBICTIOBYIO CTPYKTYpPY
TEKCTa, BBIJICIIATh
TJIABHYIO u
BTOPOCTETICHHY O
MHOPMAILIHIO;

- TPUMCHSTH 3HAHUSA
WHOCTPAHHOTO  SI3BIKA
IUIE  OCYIIECTBIICHHS
MEKITUYHOCTHOTO u
poheCCHOHATHLHOTO
0OIIEeHUS;

- YUTATh JJUTEPATYPY 1O
CHEIHAILHOCTH,
aHAITM3UPOBATh
MOJTy9CHHYTO
nHpopmarIuio;

- MEPEBOUTH
npodeCCHOHAIILHBIC
TEKCTHI (0€3 clioBaps);

- COCTaBIISITh HAy4YHBIC

TEKCTBI Ha

MHOCTPAHHOM SI3bIK.

Biaagenue: T'oroBuT 1 CaMOCTOSITEIbHOCTD Joknan c

- HaBbIKaMU BBICTYIIAET C BBIBOJIOB U CYXJICHUN | IIpe3eHTanuen
myOIMYHOM peun, JOKJIAJIOM 10 COOTBETCTBYIOLIIM (1-10);
apryMeHTalluH, CaMOCTOSITENILHO IIPaBUJIBHBIM BOIIPOCHI K
BEJICHUS IUCKYCCUH; BBIOpaHHOU TEMe, HCIIOJIb30BaHUE 3a4ery.
HaBBIKAMHU MMCbMEHHOH | pedepupyeT TEKCT JIEKCUYECKUX U

peuu; B ITMCBMEHHOW U rpaMMaTHYeCKHX

- crocobaMu yCTHOM (hopMmax. CTPYKTYp IO

OpPUEHTUPOBAHMUS B ['otoBuT 1 MIPEAJIOKEHHOU TeMe

HCTOYHUKAX OTBEYAET MOHOJIOT

nH(popManuu WJIU THAJIOT 110

(>KypHaBbl, CaiThl, 3aIaHHOY TeMe

o0OpazoBartenbHbIE

MOPTAJIBI U T.]1.);

- OCHOBHBIMU

HaBbIKaMU M3BJICUYECHHUS
IJIABHOW U
BTOPOCTEIIEHHOU
nH(pOopMaLnu;

- HaBbIKaMU
puoOpeTeHus,
WCIIOJIb30BAaHUA U
OOHOBJICHHS
I'YMaHUTapHBIX,
3HAHUM;

- HaBbIKaMU
BBIPAKCHUS MBICIIEH U
COOCTBEHHOT'O MHEHMS
B MEKJIMYHOCTHOM U




JIEJIOBOM OOIIIEHUH HA
WHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKaMHU JIEJIOBOH
MMMUCbMEHHOU U YCTHOM
peYr Ha UHOCTPAHHOM
SI3BIKE;

- HaBBIKAMU
HU3BIICUCHUS
He0o0X0anuMOi
uHpOpMaIU U3
OPUTHMHAJIBHOTO TEKCTa
SKOHOMMYESCKOTO
XapakTepa;

- HaBBIKAMHU
COCTaBJICHUS KPATKUX
TEKCTOB
CIICLIMATTM3UPOBAHHOTO
Xapakrepa, aHHOTalUK

1.2 Ixansl OLleHUBAHUSL:
Texymuii KOHTPOJIb yCIIEBAEMOCTH U IPOMEXYTOYHAsl aTTECTAlMsl OCYIECTBISAETCS B
paMKax HaKOMUTEIbHON OaTbHO-peUTHHIOBOM cucTeMbl B 100-0ampHOM mKae:

50-100 6amoB (3auer)
0-49 6amnoB (He3auder)
2 TunoBble KOHTPOJIbHbIE 3aJaHUSI WM MHbIe MaTePHAJIbI, He00X0AMMBbIe ISl OLEHKHU
3HAHM, YMEHUIl, HABBIKOB M (MJIH) ONbITA [AEATEJbHOCTH, XapPaKTePU3YIOIIUX ITANbI
(opMupoBaHusi KOMIETEHIIUI B MIpoIecce 0CBOCHUS 00pa30BaTeIbHOI MPOrpamMMbl

Bomnpocsl k 3a4ety
o nucunniimne UHOCTPpaAHHBIN SI3bIK MPO(eCcCHOHATBLHOI0 001IeHU s
(bpanny3cKkuii A3BIK)
1 kype

KommyHuxkanus
MexayHapoaHbIi MAPKETUHT
N3ydenue priHka
MapkeTHHrOBbIE HCCIIEIOBAHUS
2 Kypc
3aHATOCTH B pa3HBIX chepax JesTeIbHOCTH
Pa3HOBUAHOCTH PUCKOB
Ctunu MeHEKMEHTA
VYmpasienue pruHaHCAMH
HNHCTpYKUMSA MO BHINOJIHEHHUIO:
3adet nmpoxoAuT B opMare OGeceInl Mo MPOHICHHBIM TeMaM B TEYCHUE CEMECTpa.

AW R

NS s

Kputepun oneHuBanus:

Crynenty BbicTaBisieTcs «3auer» (100-50 6annoB), eciiu KOMMYHHUKATUBHBIE 33/1a4H BBITOJIHEHbBI
MIOJTHOCTBIO, MCIIOJIb30BAaHHBIN CIIOBapHBIN 3arac, rpaMMaTHYecKie CTPYKTYpHI, (poHeTHdecKoe
oopmMIIeHHEe BBICKa3bIBaHHSI COOTBETCTBYET ITOCTABICHHON 3aj1aue;



CrynenTty BoIcTaBisieTcs «He3aueT» (49-0 6amioB), eciiv OTBETHI HE CBSA3aHBI C BOIIPOCAMH,
HaJIM4Ke TPYOBIX OIMOOK B OTBETE, HEIOHUMAHKE CYIIHOCTH U3J1araéMoro BOIpoca, HEyMEHHUE
IMPUMCHATDH 3HAHUA HA MMPAKTHUKEC, HCYBCPCHHOCTb U HCTOYHOCTH OTBCTOB HA AOIIOJHHUTCIBHBIC U
HABO/ISIIINE BOIIPOCHI

TecTnbl

1 kypc

Tecr 1

. Trouvez les équivalents russes
1). Entretien (m) d’embauche -
2). Exigences (f,pl) salariales -
3). Contrat(m) a temps partiel-
4). Toucher le salaire -
5). Prévoir un préavis -
6).Licencier un employ¢ -
7). Allouer une prime d’installation -
8). Chercher un emploi -
9). Présenter son C.V. -
10). Avoir droit a un congé pay¢ -

I1. Trouvez les synonymes :

1. embaucher a. bureau (m) de placement
2. prime () b. diplomé (m)
3. préavis (m) c. avertissement (m)
4. curriculum vitae (m) d. somme (f) d’argent
5. effectifs(m) e. recruter
6. titulaire (m) f. démissionner
7. ANPE g. toucher
8. gérer h. résumé (m) du travail
9. licencier i. diriger
J.

10. recevoir (le salaire) nombre (m) des employés

1. 2. 3. 4. S. 6. 7. 8. 9. 10.

2 Kypc
Tecrt 2

. Parmi les caractéristiques suivantes, indiquez celles correspondant aux quatre types
d’entreprises :

Caractéristiques Entreprise Société en Société a Société
individuelle nom responsabili | anonyme
collectif t¢ limitée
1 — Elle appartient a un seul
propriétaire.
2 — 11 faut étre au moins 7 pour la
constituer.

3 — Elle ne peut pas rassembler plus

de 50 associés.
4 — Les associés peuvent vendre

librement leurs parts.




5—1IIn’y a pas de capital minimum
fixé.

6- Son capital est divisé en parts
sociales.

7 — Ses associés ne sont pas
commercants.

8 — La responsabilité des associés
est limitée au montant de leur
apport.

9 — Elle est administrée par un ou
plusieurs gérants.

10 — Son capital est divisé en
actions librement négociables.

11 — Le chef d’entreprise a une
totale liberté d’action.

12 — 1l est possible de la créer avec
peu de moyens financiers.

13 — Le(s) propriétaire(s) doit
(doivent) apporter au moins 37 000
euros.

14 — Son patrimoine se confond
avec celui de son entreprise.

15 — Les revenus distribués au(x)
propriétaire(s) proviennent des
bénéfices réalisés.

16 — Le(s) propriétaire(s) est (sont)
responsable(s) sur ’ensemble de ses
(leurs) biens.

17 — Les associés ne peuvent vendre
leurs parts qu’avec ’accord des
autres associés.

18 — Les responsables de
I’entreprise sont désignés par les
associés.

19 — Il n’est pas nécessaire de
disposer d’un capital minimal.

20 — Le pouvoir de chaque associé
est proportionnel au nombre de parts
apportées.

Kpurepun onenuBanus:
MakcumanbHOE KOTHYECTBO 0ANIOB, KOTOPOE CTYACHT MOXeT HaOpaTh — 20 0aioB (3a KaXKIbIi
MIPABWJIbHBIN OTBET CTYAEHT Moiiydaer 1 6amn).

YcrHblii onpoc

Teker 1.

Le marché francais de I'assurance
Le secteur public s'est considérablement réduit apres la privatisation des plusieurs géants

de l'assurance (UAP, AGF, COFACE et d’autres). Au contraire le secteur privé en est devenu plus
puissant. Le secteur privé est composé de groupes privés, comme Axa, AGF, Scor et de sociétés
de type mutuel trés importantes, comme Groupama, MMA (ex-Mutuelles du Mans), MACIF,



MAIF, GMF. S'ajoutent les filiales des grandes banques telles que BNP Paribas, Crédit Agricole,
Société générale, Groupe Crédit mutuel-CIC, LCL (Le Crédit Lyonnais) qui sont trés actives sur
le marché de I’assurance.

Se rattache au secteur public la CNP Assurances (la Caisse Nationale de Prévoyance),
filiale de la Caisse des dépots et consignations (institution financiére publique), du groupe Groupe
Caisse d'épargne et de La Banque postale. la CNP Assurances est devenue le numéro 1 de
I’assurance de personnes en France. En 2000 I’Etat frangais détenait 60 % du capital de la CNP
Assurances, maintenant sa part est réduite jusqu’a 1,18 %.

Regrouper des catégories d'assurés relativement homogenes et pratiquer I'assurance au prix
de revient (sans but lucratif), tel est I'objectif des mutuelles. Celles-ci se sont, en moins de trente
ans, taillé une part trés importante sur le marché de l'assurance des particuliers. Ce sont : Groupama
(mutualité¢ agricole), GMF (la Garantie mutuelle des fonctionnaires), MACIF (la Mutuelle
d'assurance des commergants et industriels de France), MAAF (la Mutuelle assurance des artisans
de France), MAIF (la Mutuelle assurance des instituteurs de France).

En principe c'est la Sécurité Sociale qui s'occupe des questions de 'assurance accident,
I'assurance-maladie, I'assurance-vieillesse. Mais les assurances frangaises tachent de récupérer la
part importante du marché perdu avec la création de la Sécurité Sociale, en proposant toutes sortes
de couvertures complémentaires dans les domaines de l'assurance vie, l'assurance-maladie, etc.

Plus de 550 entreprises d'assurances operent ainsi en France; elles différent par la taille,
par les statuts juridiques, par la nationalité. Toutes sont cependant confrontées au méme probléme:
I'intensification de la concurrence.

2.

Rechercher un empiloi.
Sophie Médiani est convoquée a la direction des ressources humaines du Parc Astérix.
Le charge de recrutement (Nicolas Joseph): Vous souhaitez réjoindre notre société en qualité de
sécretaire de notre nouveau directeur commercial. Qu’est-ce qui vous motive le plus dans le
poste que Nous Vous pProposons?
Sophie Médiani: J’occupe en ce moment les mémes fonctions au Futuroscope et je souhaiterais
pouvoir continuer et déveloper ma carriére dans une société du méme type. De plus, ce poste
s’adresse a un profil jeune. Vous avez décidé de donner des responsabilités a la personne
recrutée; c’est ce qui m’intéresse.
NJ: Trés bien.... Parlez-moi de vous maitenant.... Quelles sont vos qualités ou vos points forts?
SM: En Irlande, mon expérience comme hotesse d’accueil bilingue m’a permis de développer
mes qualités relationnelles. Bien siir, j’ai pu améliorer ma pratique de ’anglais. Je suis exigeante
avec moi-méme et persévérante; je posséde une grande force de travail.
NJ: Et votre principal défaut?
SM: En ce qui concerne mes défauts, je dirais que je suis perfectionniste et cela me fait parfois
perdre du temps....
NJ: Euh, dites-moi, en quoi consistait votre travail en Irlande?
SM: Bien, j’étais chargé d’effectuer les réservations, je devais m’occuper des passagers a
I’embarquement et au débarquement des bateaux. C’est une expérience qui m’a permis de
découvrir une autre culture....

3.

Une campagne publicitaire.
Caroline Bértelier, chef de publicité a ’agence Publinet est en réunion avec Jean-Paul
Goarec, responsable marketing de la sociét¢ Modone.
Caroline Bértelier : Avant toute chose, parlons du budget fixe et de vos objectifs : nous
VOUS proposons une campagne publicitaire étalée sur six semaines pour le lancement de
votre nouvelle gamme de crémes glacées.
Jean-Paul Goarec : Eh bien, d’accord. Parlez-moi du plan média que vous proposez.


http://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Groupe_Cr%C3%A9dit_mutuel-CIC&action=edit
http://fr.wikipedia.org/wiki/LCL
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/La_Banque_postale

CB : Tout d’abord, nous avons prévu de commencer par trois semaines d’annonces
diffusées sur les radios nationales et locales. Et comme notre cible diffusion est une
clientéle plutdt grand public, nous avons pensé a une fréquence de diffusion de 15 spots
par jour sur quatre radios au total. Il faut se concentrer sur les créneaux horaires de 6h 30-
9h, 12h- 14h, 19h- 21h.

JPG : Effectivement, de cette maniére nous obtiendrons une couverture d’audience
maximale et I’impact des messages sera optimise....

CB : Alors, ensuite, la deuxiéme semaine, nous mettrons des encarts dans la presse et
procédérons a un envoi d’offre promotionnelle par publipostage, si vous étes d’accord.
JPG : Bonne idée. On pourrait proposer un bon de réduction de 10% sur un prochain
achat. De plus, avec 1’¢té, les retombées devraient étre intéressantes.

CB : Pour continuer, a partir de la troisiéme semaine, une vaste campagne d’affichage
dans tout le pays sera lancée, essentiellement a 1’entrée et au centre des grandes villes.
Notre médiaplanneur a déja contacté les régies de publcité pour I’achat des espaces... et
puis, la cinquiéme semaine, commenceront les animations avec des dégustations dans les
hypermarchés.

JPG : Et quelle part de notre budget répresente cette deuxiéme phase.... ?

CB : Prés de 60%... Enfin, nous avons aussi programmé, pendant les quatriéme et
cinquieme semaines et pendant les heures de grande écoute, la diffusion sur les chaines
de télévision d’un film publicitaire. Je vous propose d’étudier le scénario de la publicité.
JPG : Hum,... j’aimerais plutot que 1’on voie a nouveau le slogan et 1’axe publicitaire.

4.

La facturation et le réeglement.
La facture est le document daté délivré par le Vendeur a I’ Acheteur, portant leurs noms, la
quantité, le prix et la désignation des marchandises.
La facture est le document le plus répandu dans le domaine du commerce. Adressé par le
Vendeur a I’ Acheteur de marchandises, elle contient les éléments essentiels de la vente,
notamment le prix des marchandises.
La facture doit étre établie a 1’occasion de toutes les opérations commerciales effectuées entre
commergants, quel que soit le montant de la vente. Il en faut au moins deux : un original a
I’ Acheteur et une copie conservée par le Vendeur.
Le Vendeur doit établir la facture au moment de la vente et la remettre immédiatement a
I’ Acheteur. Ce dernier doit méme la réclamer si nécessaire.
L’un et I’autre doivent classer les factures et copies des factures par ordre chronologique et les
conserver pendant au moins trois ans en prévision notamment d’un contrdle fiscal. La facture pro
forma s’analyse comme un devis €tabli par le Vendeur pour informer 1’ Acheteur des montants
exacts de la commande, sans que le contrat ait encore été conclu.
Sa production peut étre nécessaire pour 1’obtention d’autorisation d’importations ou
d’exportations.
Le client doit contrdler la facture des qu’il la regoit et, en cas de problémes, il doit adresser une
réclamation au fournisseur.
La réclamation décrit les différentes situations pouvant donner lieu a son envoi : une erreur dans
le calcul, les prix facturés ne sont pas ceux que prévoit le catalogue, etc. ....

5.
Les industries de pointe
Tributaires de progres technique trés rapide, mais aussi de la recherche et d'un personnel
hautement qualifié, les industries de pointe assurent 20 % des emplois industriels et des
exportations. La France constitue I'un des pays les plus performants dans la construction
aéronautique et spatiale ainsi que dans I’industrie d’armement.



Pour faire face a une concurrence internationale accrue et réduire les cotts de recherche et
de production, les entreprises francaises se sont rapprochées des entreprises européennes. Dans la
construction aéronautique, un groupe domine depuis peu tous les classements européens : EADS
(European Aeronautic Defence and Space Company), qui réunit les activités aéronautiques et
spatiales d’ Aérospatiale-Matra (France), de Dasa (Allemagne) et de Casa (Espagne).

L'industrie spatiale s'est également développée dans le cadre d'une coopération
internationale regroupant une quinzaine d'Etats, dont certains, comme la Norvege et la Suisse,
n'appartiennent pas a 1'Union européenne. C'est notamment le fait du programme Arianespace.

L’industrie d'armement connait depuis quelques années un net repli a la suite de la fin de
la guerre froide et des réductions du budget de la défense. Elle place la France au cinquiéme rang
mondial des exportateurs. Il s'agit d'une industrie stratégique, de haute technologie et dépendant
largement de I'Etat qui décide des programmes d'équipement et contrdle les exportations. Les
grandes entreprises dominent la production telles que GIAT-Industries pour les armements
terrestres, de Dassault et d’EADS pour les avions.

Les industries électriques et €lectroniques sont caractérisées par une extréme diversité des
productions. Elles sont aussi dominées par de grandes entreprises et dépendent largement des
commandes publiques : Alcatel demeure la premiére entreprise frangaise dans la production de
matériel de télécoms, en 2006 Alcatel a fusionné avec I’américain Lucent Technologies pour
former le groupe Alcatel-Lucent ; Alstom est, outre le matériel ferroviaire (TGV), spécialisé dans
les équipements pour centrales électriques ; Thales s’est orienté sur 1’électronique de défense ;
tandis que Thomson se spécialise dans 1’¢lectronique grand public.

Si la France est bien placée dans les télécommunications, notamment avec France Télécom,
les résultats sont moins impressionnants dans l'informatique. Certes, l'industrie du logiciel et
surtout des services informatiques, avec Cap Gemini, est performante, mais la France dépend
largement de I'étranger pour la fabrication des micro-processeurs, souffrant de la concurrence des
Etats-Unis et du Japon.

6.
Ils misent sur la France

Ces derni¢res années la France se classe quatriéme terre d'accueil des investissements
étrangers, juste derricre le trio Etats-Unis, Luxembourg, Chine.

Restent pourtant les points noirs, ou gris, par exemple, la fiscalité. Bien sir, le taux de
l'imposition sur les sociétés est passé de 59% a 33% en 10 ans. La France a actuellement une
pression fiscale comparable a celle de ses voisins. Mais certains impdts, par exemple la taxe
professionnelle, choquent bon nombre d'entrepreneurs.

A quoi tient l'attractivité de 'Hexagone? Le premier atout de la France n'a rien a voir avec
le talent de ses habitants, mais il compte aux yeux des investisseurs. On le doit a la géographie,
puisque la France a une frontiére commune avec les sept pays qui sont les plus peuplés et les plus
riches de 1'Union européenne. Un argument qui convainc les industriels désireux de s'attaquer aux
marchés nord-européens en limitant leurs cotits logistiques.

L'environnement scientifique ne serait pas un facteur d'attraction suffisant si la main-
d'oeuvre frangaise n'était pas productive. Les colts salariaux sont moins élevés en France que chez
la majorité de ses voisins européens. Selon les experts de 'OCDE, le cott horaire du travail en
France en 2005 est inférieur a celui de 1'Allemagne, de la Belgique, des Pays-Bas et de la Suisse.
Seuls les pays du Sud et de I’Est de 1'Europe ont un cofit inférieur.

L'intérét géographique est d'autant plus décisif que la France dispose d'infrastructures de
transport appréciables, comme en témoigne son réseau ferré, le plus dense en Europe. La présence
du TGV a, par exemple, été déterminante dans le choix du coréen Daewoo qui a fait de la Lorraine
sa base de conquéte européenne.

Autre atout, la qualité de l'environnement scientifique. La France se situe maintenant au 4-
e rang mondial pour le nombre de brevets déposés. Cela explique qu'une part significative des 4
000 implantations étrangeres provienne de l'industrie de haute technologie (informatique,
télécoms, chimie).



Pour compenser ces inconvénients, il reste a la France un atout non négligeable, son cadre
de vie. L'époque n'est plus a mettre lourdement I'accent sur la gastronomie et I'art de vivre francais.
Mais lorsque des Japonais visitent un site, la limousine qui les proméne fait souvent un détour pour
longer un golf proche ou pour s'arréter dans le meilleur restaurant de la ville. Dans la course aux
investissements, tous les coups sont permis.

7.
L’Etat et les entreprises

L'Etat joue en France un rdle économique important. Il est d'abord le premier employeur,
le premier producteur et le premier client du pays. Il est aussi le premier transporteur, le premier
propriétaire foncier.

L'Etat, qui définit les grandes orientations de la politique économique, est longtemps
intervenu dans la production en contrélant de nombreuses entreprises mais les alternances
politiques(1) qui ont marqué le pays depuis une vingtaine d'années ont entrainé des changements
considérables. Le poids de I'Etat s'est d'abord renforcé en 1982 par une vague de nationalisations
visant a moderniser l'appareil productif et a restructurer les entreprises. Le quart de I'industrie passe
alors sous son controle. L'arrivée d'une nouvelle majorité(2) au pouvoir en 1986-1988, conduit le
gouvernement a privatiser une douzaine de sociétés. Apres une nouvelle alternance, le retour aux
affaires de cette méme majorité en mars 1993 s'accompagne d'un nouveau programme de
privatisations portant sur vingt-et-une grandes entreprises industrielles, banques et compagnies
d'assurances. Le programme est poursuivi en 1995 avec la privatisation de plusieurs entreprises
industrielles comme Péchiney, Usinor-Sacilor et Elf-Aquitaine et de plusieurs banques et
compagnies d'assurances comme la BNP et I'UAP. Depuis 1'Etat a réduit sa participation dans
plusieurs entreprises. L’Etat frangais détient les participations suivantes : EDF (87%), GDF (79%),
Areva (84%), France Télécom (32%), EADS ((15%), Renault (15%). Les entreprises publiques a
100% sont: Charbonnages de France, SNCF, RATP, La Poste.

Les entreprises ont, quant a elles, connu une forte concentration financiére. Celle-Ci a
conduit a la naissance de grands groupes. La tendance est cependant moins forte que chez bien des
concurrents. La France ne compte en effet que dix entreprises parmi les cent premiéres mondiales,
loin derriére les Etats-Unis (31) et le Japon (21) mais aussi I'Allemagne (12). La premiére
entreprise frangaise, Total, ne se classe qu' au 10° rang mondial.

Alors que les grandes entreprises réduisent leurs effectifs, les PME, plus souples et mieux
adaptées aux changements rapides de stratégie, constituent les nouveaux fers de lance de
I'économie nationale. Prés de la moitié des salariés de l'industrie sont désormais employés dans
des entreprises de moins de 500 salariés et celles-ci réalisent 42% des ventes. Certaines de ces
entreprises, spécialisées dans des activités trés performantes, occupent une position de choix sur
le marché mondial. Les PME sont particuliérement actives dans les secteurs de 1'agro-alimentaire,
du batiment et de la confection. Elles souffrent cependant d'une insuffisante présence sur les
marchés extérieurs, c'est pourquoi 1'Etat encourage le développement des initiatives publiques ou
privées qui pourraient faciliter la pénétration des marchés étrangers.

8.
Les points forts et les points faibles

Cinquiéme pays exportateur dans le monde, quatrieme mondial pour l'accueil des
investissements étrangers: la France réussit a se maintenir a un haut niveau dans la compétition
économique mondiale. Ces derniéres années la France dégage un solde positif commercial assez
confortable.

Ces résultats ne sont plus dus, comme au cours des années 90, a quelques grands contrats
aéronautiques ou d'armement, mais a 1'amélioration de tout l'appareil productif francais. Au prix
de restructurations, de suppressions massives d'emploi, les entreprises frangaises ont retrouvé une
certaine compétitivité par rapport a leurs concurrents étrangers.

Pourtant il reste quelques signes préoccupants. L'augmentation des exportations
francaises se fait pratiquement exclusivement en Europe: entre 1995 et 2005, la part de marché
de la France dans 1'Union européenne est passée de 7,9% a 9,4%, alors que celle de 1'Allemagne



et celle de la Grande-Bretagne ont diminué. En revanche, la position de la France dans le
commerce mondial ne s'améliore pas. La montée en puissance des pays émergents l'explique en
partie, mais la France n'a pas de concentration nette sur quelques produits ou filiéres de
production comme en Allemagne, qui permettent de profiter d'avantages concurrentiels face a ses
concurrents. Les entreprises frangaises offrent des produis standards, pour lesquels le prix
devient I'¢lément déterminant.

9.
Trois phases de la démarche marketing

Le marketing étant centré¢ sur le client, la démarche se développe en trois phases :
comprendre le client et le marché pour segmenter et définir le champ concurrentiel, s'adapter par
un positionnement compétitif, agir sur le marché pour vendre.

Etudier le marché, sa structuration (la « ... », pour les spécialistes), identifier les attitudes
et ... des consommateurs, telle est la premiere démarche du marketing, nécessaire pour comprendre
le client. Parmi 1'éventail des comportements et des caractéristiques des acheteurs potentiels, il est
nécessaire de mettre en évidence les groupes homogenes, ou ... de clientéle, d'évaluer leur
importance et leur évolution possible. Il faut aussi définir un marché «pertinent»: local, régional,
national, international. Une petite entreprise n'a pas forcément intérét a grandir, car elle perdra la
connaissance de sa clientele et courra le risque de ne plus étre en adéquation avec la ... . En
revanche, une taille importante permet d'opérer sur plusieurs segments (ou subdivisions) de
marchés, de mieux contrdler le terrain, d'avoir des possibilités de mieux négocier avec ses
fournisseurs, de faire des économies d'échelle, et donc de mieux répondre aux clients sensibles aux
prix bas.

Pour s adapter 'homme de marketing définit les «créneaux» ou les «...» qu'il choisit de
servir. II adapte en permanence le produit ou le service a vendre, fixe les prix en adéquation avec
ce que le marché est prét a payer. Cela passe aussi par 1'adaptation de son mode de distribution et
de sa ... de facon a étre plus performant que les concurrents. Face aux ... et désirs des consom-
mateurs, il se donne un avantage concurrentiel par le type de produit, le prix ou le service qui fera
que c'est son offre qui sera choisie.

Agir c'est avoir une politique de produit, de vente et de communication qui permette a
'entreprise d'atteindre ses objectifs : forte part de marché avec une politique de ... réduite ou part
de marché plus petite mais avec des meilleures marges.

On peut agir sur I’offre par la politique de produit et de prix, par la politique de vente et de
présence sur les ... .

On peut aussi agir sur la demande par la publicité, la ... , pour anticiper 1’évolution du
marché, gagner et conserver la confiance des consommateurs.

10.
L'étude internationale de marché

Toute démarche marketing s'alimente de la connaissance des marchés. Le marketing
international ne peut échapper a cette reégle. En effet, aborder un marché a 1'étranger place
généralement l'entreprise dans un contexte treés différent de ce qu'elle peut connaitre par son
expérience nationale. Pour travailler efficacement sur un marché étranger retenu comme cible
d'implantation ou d'exportation, il faut en avoir une description aussi précise que possible et en
identifier les principes. Quatre plans d'analyse s'imposent pour les études du marché étranger :

o L'analyse de I'environnement. Le premier pas consiste a identifier les points sensibles et les
contraintes de I'environnement. Cela peut étre interdiction ou contrdle de la communication de
certains biens et services; interdiction de certaines pratiques commerciales (dans le domaine
publicitaire en particulier); éventuel controle de prix; normes impératives pour les produits, etc.
L'environnement technique et le contexte socio-culturel dans lequel le produit va étre
commercialisé peuvent aussi €tre porteurs d'opportunités ou de risques.

e L'analyse de la demande. Ce genre d'études mérite la plus grande attention en marketing
international. Le role des autorités et des décideurs locaux, la religion dominante, 1'organisation



sociale entrainent des comportements tres différents.
o L'analyse de la concurrence. Le marché étranger visé est rarement un espace vierge de toute
présence commerciale. Les producteurs et importateurs locaux ont souvent contribué¢ a fagonner
une organisation a laquelle I’entreprise est le plus souvent contrainte de s'adapter que le contraire.
L'entreprise doit ainsi s'informer précisément de 1'état de la concurrence sur le marché visé. Il
importe donc de s'informer sur l'identité précise des autres compétiteurs, sur la structure
concurrentielle existante et sur les critéres qui permettent davantage de I'emporter. Il y a bien stir
la compétitivité sur le prix, mais aussi la fiabilité¢ de la logistique, I’innovation technique ou le
produit nouveau, le service apres-vente, la promotion, la publicité, etc.
o L'analyse des intermédiaires. Le nombre d'intermédiaires dans les circuits de distribution varie
d'un pays a l'autre. Pour les biens de grande consommation, le Japon en compte trois ou quatre
alors qu'en France, il tend a se réduire a un seul. Aux Etats-Unis, le role des grossistes est
prépondérant. Le role des prescripteurs (médecins, architectes, bureaux d'étude, conseils) varie
aussi d'un pays a l'autre et ne doit pas étre sous-estimé.

La définition d'une politique commerciale et son ajustement permanent se réalisent a la
base de décisions prises en prévision de la réaction probable du marché.

HNHCTpYyKIMS 10 BHINOJTHEHHIO
CTyIeHTy BbIIACTCS TEKCT IS YTCHHS, TEPeBO/Ia U pedepupoBaHus. Bpems Mo AroToBKH K OTBETY
cocraryser 30 muH. Jlanee cTyaeHT yuTaeT (pParMeHT TEKCTa BCIIYyX, 3aUUTHIBACT MEPEBOJ U
pedepupyeT TeKcT. YCTHBIH OIpOC MPOBOIUTCS 2 pa3a 3a Kypc B KOHIIE MPOXOXKICHUS KaXI0T0
paszena. Bo Bpems ycTHOTO ompoca CTYJICHT JIOJDKEH OTBETUTh Ha BCE BOIMPOCHI MPETIOAaBATEIIS
o Teme. BpeMst oTBeTa COCTaBIsCT 5 MUHYT.
Kiwoun npaBHJILHBIX OTBETOB
[Tpu BeIMONTHEHMH pedeprpoBaHUs HEOOXOIUMO UCIIONIB30BATh CIACIYIOIINE KITHIIIE:

1. Ha3BaHMe cTaTbH, aBTOP, CTHJIb.
L’article que je viens de lire tiré de... CtaThsi, KOTOPYIO 51 TOJIBKO YTO MPOYEIT U3...
Le titre de cet article — 3aro0Bok craThH. ..

2. Tema. Jloruyeckue 4acTu.

L article est consacré a...- cTaTss MOCBAIIEHA .. ...
L’idée principale est —KitoueBbIM BOIIPOCOM B CTAaThe SIBISETCS. . ...

3. KpaTtkoe cogep:xanmue.
L’auteur parle de—ABTtop HaunHaeT, paccKa3bIBaeT, YTO
Au commencement il ...—B Haudazne aBTop
...décrit — omuceiBaeT
...XPO0Se —wu3naraeT
4. OTHOIIIEHHE ABTOPA K OTAEJIbHBIM MOMEHTAaM.
L’auteur décrit...—ABTOp onHCHIBaeT
L’auteur préte une attention particuliére...—aBTOp yaenseT oco00e BHUMaHUE. . .
Permettez-moi de citer quelques exemples...—ITo3BosbTe MHE IPHUBECTH HECKOIBKO
IPUMEPOB. ..
5. BeiBOa aBTOpA.
En conclusion I’auteur parle.../ exprime/ explique...—B 3axiroueHre aBTOp TOBOPHT /
BEIpaXaeT, 4To/.,00BICHSIET YTO ...
A la fin I’auteur fait le bilan/ constate ...—B KoHIIe paccka3a aBTOp IMOJBOAUT UTOT, COOOIIAET

1. Bam BbIBOS.
A mon avis [d'aprés moi] ... [To MoeMy MHEHHIO . ...

Ce qui me parait important , c'est ... — Uto MHE KaKeTCs1 BAKHBIM , 3TO ....



Je trouve cet article /important / intéressant / ayant une grande importance —$1 HaXx0Xy CTaThIO
Ba)XHOW/MHTEPECHOH/ UMEIOIIYI0 OOJbIIOe 3HaYeHHE (IIEHHOCTH )

Kpurtepuu oneHnBanus:
MaxkcumanbHOE KOJUYECTBO OaiioB, KOTOPOE CTYAEHT MoxkeT HabpaTh — 40 6aymioB (3a 0JUH
KypcC BBINIOJIHAETCA pedeprpoBaHue IByX TEKCTOB, 3a 1 TekcT — 20 6aos).

. 16-20 6. — KOMMYHHUKaTUBHbIE 33]]a4l BBIIIOJHEHBI TOJIHOCTHIO, MCIIOJIb30BaHHBIN
CJIOBapHBIM 3arac, rpaMMAaTUYECKUE CTPYKTYphl, (oHETHYECKOEe O(GOpPMIIEHHE BBICKA3bIBAHUS
COOTBETCTBYET IIOCTABJICHHOW 3a/1aye;

. 14-16 6. - KOMMYHMKAaTHBHbIE 3aJa4M BBIIIOJIHEHbl YAaCTUYHO, HCIOJIb30BaHHBIN
CJIOBapHBIM 3amac, rpaMMaTHYeCKue CTPYKTYphl, (GoHeTHyeckoe O(OpMIIEHHE BBICKA3bIBAHUS
COOTBETCTBYET IIOCTaBJICHHOW 3ajauye, HEOOJIbLIME HApYLICHUS HCIIOJIb30BAHUS CPEJICTB
JIOTUYECKOH CBSI3H;

. 5-13 0. — KOMMYHMKAaTHBHbIE 3a/la4ll BBIOJIHEHbl HE IIOJHOCTHIO, MCIIOIb30BaAH
OTpaHUYEHHBIN CIIOBApHBIN 3amac, rpaMMaTHYeckue CTPYKTyphl U (poHeTndyeckoe odopmieHue
BBICKA3bIBaHUS UMEIOT HEOOJIbIIINE HAPYILICHUS;

. 0-4 6.— KOMMyHHMKaTHBHBIE 33]a4d HE BBIIIOJIHEHBI, HATMYUE I'PyObIX

OIIMOOK B OTBETE, HETIOHUMAaHHE CYIIHOCTH U3JIaraéMoro BOIpoca, HEyMEHHE IPUMEHSITh 3HaHUs
Ha [IPaKTUKE, HEYBEPEHHOCTh U HETOYHOCTh OTBETOB Ha JOIOJIHUTENBHbBIE U HABOJALINE BOIIPOCHI

TeMbl 10KI2/10B € NIpe3eHTannel

o aucuuruiiHe _IHOCTPAHHBIN A3bIK NPOGECCHOHANLHOIO

HHf H KMIi
KomMmyHukanus B OusHece.
Kapnepa
Konkypenuus
Poccuiickas 1 MeXIyHapoHasi TOPTOBIISL.
OcHOBHI ycTienrHoTo On3Heca
MexyHapOoAHBIN MapKETHUHT
Crparerun ycnexa
[TpoGnema 3ansiTocT BO OpaHIuu
Kax noaroroBurbest k codece10BaHUIO IPU ITpHEME Ha padoTy
0. Ctunm MeHeKMEeHTa
HNHcTpyKIus M0 BHINOJIHEHUIO
CTyaeHT TOoTOBUT 2 [OKJaJa B TEUEHUM OJHOTO Kypca. MeToaudeckue peKOMEHIAIMH I10
HATTMCAHWIO ¥ TPeOOBaHUS K OOPMIICHHIO COIEPIKATCS B MIPHIIOKESHUN 2
Kputepun onieHuBaHus:
MaxkcumanbHoe koimuecTBo 40 6amioB (1mo 20 6aIoB 3a KaXKIbIid JOKIIAT)

HBoOoo~NookwNE

16-20 6. - u3nOXKEeHHBIN MaTepuan (paKTHUECKH BEpeH, MPUCYTCTBYET HATMUUE ITyOOKHX
MCUEPITBIBAIOUINX 3HAHUH I10 MTOJITOTOBIEHHOMY BOTIPOCY, B TOM YHCIIe OOIIMPHEBIE 3HAHUS B
IEJIOM I10 AWUCIMIUIMHE; TPAMOTHOE U JIOTHYECKU CTPOMHOE M3JI0KEHHE MaTepuaa, IUPOKoe
UCTIOJIb30BaHUE HE TOJIBKO OCHOBHOM, HO U JIOTIOJTHUTEIIEHOW JINTEPATYPHI;

14-16 GanoB - U30KEHHBIN MaTepHal BepeH, HAJTMYHUE TIOJHBIX 3HAHUH B 00bEME MPOUIEHHOM
IpOTrpaMMbl 10 TOATOTOBJICHHOMY BOIIPOCY; I'PaMOTHOE M JIOTHUECKH CTPOHHOE H3II0KEHHE
Martepuaa, IUPOKOe UCIOIb30BaHNE OCHOBHOM JIUTEPaTYPHhI;



5-13 6. — U3JIOKEHHBI MaTepHuai BEpeH, HaJMuMe TBEPIbIX 3HAHUN B 00BbEME IMPOMAEHHOU
IPOrpaMMBbI 110 HOJArOTOBJIEHHOMY BOIIPOCY; U3JI0KEHHE MaTepuana ¢ OT/EIbHBIMH OLIMOKAMU,
YBEPEHHO UCIPABIECHHBIMHU HCIIOJB30BaHUE OCHOBHOM JIUTEPATYPhI;

Memnee 4 0. — paboTta He cBsi3aHa C BHIOpPAHHON TEMOH, HaIM4Yue IrpyObIX OIIMOOK, HEMOHUMAaHNE
CYLIHOCTH M3J1araeMoro BoIpoca.

3 Meroanueckue MaTepuaJbl, onpeAe/silole Npoueaypbl OeHUBAHUA 3HAHUN, YMEHMH,
HABBIKOB M (WIH) ONbITA [eATEJbHOCTH, XaApPaKTepu3ywlux 3Tanbl (GopMUpOBaHMS
KOMIIeTeHII M

[Ipouenypsl OoneHUBaHUS BKIIOYAIOT B ce0sl TEKYIIUH KOHTPOJIb U IMPOMEKYTOUHYIO
aTTECTaLUIO.
Texkymuii KOHTPOJIb YCIEBAEMOCTH IPOBOAUTCA C HCIIOJIB30BAHMEM OLICHOYHBIX CPENCTB,
IIPEJICTABJICHHBIX B 1.2 JAHHOI'O NPWIOXKEHUs. Pe3ynpTaTsl TEKYIIEro KOHTPOJSA JOBOIATCS 10
CBEJICHUSI CTYICHTOB /10 IPOMEXKYTOYHOM aTTECTALIUH.

IIpoMekyTouHasi aTTrecTauMsi MMPOBOAUTCS B ¢opMme 3aueTa. 3ayeT MPOBOAUTCS IO
pacnucaHMIO MPOMEKYTOYHOU aTTecTauuu B opMe codece0BaHus MO MPOUIEHHBIM TEMaM.



IIpunoxenne 2
METOAUYECKHUE YKA3AHMUSA 11O OCBOEHUIO JUCHUIIJIMHBI

Y4eOHBIM MJIaHOM MPEAYCMOTPEHBI CIETYIOIINE BUbI 3aHITHMN:

- IPAKTUYECKHUE 3aHATHSL.

B xoze nmpakTuueckux 3aHATHI yriyOIsiFoTCs U 3aKPEIUIIOTCS 3HaHUS CTYACHTOB 110 PAILY
BOIIPOCOB, Pa3BUBAIOTCS HABBIKM YCTHOM U MUCbMEHHOW PeYM Ha HHOCTPAHHOM SI3BIKE.

[Ipu noAroToBKe K NPaKTUYECKUM 3aHATUSAM KaXKIbIA CTYIEHT JIOJIKEH:

— U3YYHUTh PEKOMEH/IOBaHHYIO YUeOHYIO JIUTEPATYPY;

— IOJATrOTOBUTH OTBETHI HA BCE BOIIPOCHI 110 U3y4aeMoil TeMe;

—MHMCbMEHHO BBINOJIHUTH JOMAIIHEE 3aJlaHhe, PEKOMEHIOBaHHbIE IPEroiaBaTesieM MpU
U3YYEHUU KaXKIOU TEMBI.

[lo corynacoBanuto ¢ npenoaaBaTeNeM CTYIEHT MOXET MOATOTOBUTH JOKIAJ WIH
cool1eHre 1o teMe 3aHsATus. B mpolecce MoAroToBKM K MPAKTUUYECKUM 3aHATHUSAM CTYICHTHI
MOTYT BOCIIOJIb30BaThCsl KOHCYJIbTALMSIMU IIPEoIaBaTeIs.

Bormpockl, HE paccMOTpeHHblE Ha NPAKTHUECKUX 3aHSTUSIX, JOJDKHBI OBITH HM3y4YEHBI
CTYZEHTaMH B XOJI€ CAaMOCTOSATEIbHOM paboThl. KOHTpOJIb caMOCTOATENbHON PabOThI CTYICHTOB
HaJ yuyeOHOH mIporpaMMoil Kypca OCYLIECTBIISETCS B XOJ€ 3aHITHH METOJOM YCTHOIO OIpoca
WIN TIOCPEACTBOM TecTUpoBaHMs. B xoze camocTosTenbHON pabOThl KaXablil CTyAEeHT 00s3aH
IPOYUTATh OCHOBHYIO M IO BO3MOXXHOCTH JIOIOJHHUTENBHYIO JIUTEpPATypy IO H3ydaeMoM
TEME, BBIIMCATh ONPEAEICHUS OCHOBHBIX IOHATUH; 3aKOHCIIEKTUPOBAaTh OCHOBHOE COJIEP)KAHUE;
BBIMKMCATh KJIIOYEBBIE CJIOBA; BBINOJHUTH 33JaHUS-OPUEHTHUPHl B  IPOILIECCE YTEHUs
PEKOMEHIyeMOro MaTepHualla, MpOaHaIM3UPOBATh MPE3CHTAMOHHBIA MaTepuall, OCYIECTBUTh
0000111eH1Ee, CPAaBHUTH C paHee U3YyUEHHBIM MaTepUaioM, BBIJEIUTH HOBOE.

IloaroroBka foK/Iaaa € Mpe3eHTalUeH

Opnolt 13 ¢GopM C€aMOCTOATENbHON JEATEIBHOCTH CTYJEHTA SBISIETCS HalKMCaHUe
JIOKJ1a/10B. BhINOTHEHNE TakuX BUIOB paboT criocoOCcTBYeT (POPMHUPOBAHUIO Y CTYACHTA HABBIKOB
CaMOCTOSITCJIBHOM ~ HAay4YHOW  JEATEIbHOCTH,  IOBBIIIEHUK)  €r0  TEOPETHYECKOW U
npo¢ecCHOHATBHOMN MOATOTOBKH, JyUIlIeMy YCBOSHHUIO y4eOHOro Marepuasa.

Tembl JOKIAI0OB ONPEAENAIOTCS MPENojaBaTeIeM B COOTBETCTBUU C IPOrpamMMOi
JucuuIuIiHbL. KoHKpeTH3anus TeMbl MOXKET ObITh CeNIaHa CTYJJEHTOM CaMOCTOSTENbHO.

Crnenyer akueHTHpPOBATh BHHUMAaHHE CTYJIEHTOB HA TOM, YTO (OPMYJIHPOBKA TEMBI
(Ha3BaHMSs) pabOTHI JOJKHA OBITH:

= sicHOH 1o (hopMme (He coepKaTh HEYyT000INTaeMbIX U ()pa3 IBOWHOTO TOJIKOBAHHS);

— coJiepKaTh KJIIOUEBBIE CJI0BA, KOTOPbIE PEIIPE3CHTUPYIOT UCCIIEI0BATEIbCKYO PaboTYy;

— OBITb KOHKPETHOH (HE COJepKaTh HEONPEIEIEHHBIX CIOB «HEKOTOPBIE», «OCOObIE» U
T.1.);

— cojaepXkaTb B ce0e IeCTBUTENBbHYIO 3a/1auy;

—  OBITh KOMIIAKTHOM.

BriOpaB TemMy, HEOOXOIUMO TOAO0OpaTh COOTBETCTBYIOMIMK HH(DOPMAIMOHHBIH,
CTaTUCTHUYECKUI MaTepHrai U MPOBECTH €ro NnpeaBapuTenbHbli aHanu3. K Haubosee OCTyHBIM
UCTOYHUKAM JIUTEPATypbl OTHOCATCS (HOHIBI OMONMOTEKH, a TaK K€ MOTYT HCIIOJIb30BaThCS
3JIEKTPOHHBIE HICTOUHUKHU MH(opMarun (B ToM uucie u HTepHeT).

BaxxupiM TpeOoBaHMEM, MPENBSABISEMBIM K HAIMCAaHUIO JIOKJIAaJ0B Ha HWHOCTPAHHOM
A3bIKE, SBISETCA T'PAaMOTHOCTb, CTUJIMCTHYECKas aJleKBaTHOCTb, COJEPKATEIbHOCTH (TIOJIHOTA
OTPaKEHUSI U PACKPBITHS TEMBI).

Jloknan AOJKeH BKIIOYATh TAKOM 3J€MEHT KakK BbIBOJbI, MOJIyYEHHBIE CTYAEHTOM B
pe3ysbTarte paboThl C HCTOYHUKAMH WH(OPMAIHH.

JlokJazibl IPECTaBISIOTCS CTPOTO B ONpeiesieHHOE rpadukoM yueOHOro Mmporecca BpeMs
U UX BBIIIOJIHEHUE SABISAETCS O0O0s3aTENbHBIM YCIOBHEM ISl JONyCKa K MPOMEKYTOUHOMY
KOHTPOJIIO.



[IpesenTanus mpeacraBiser co00il MyOIUYHOE BBICTYIUICHHE HAa WHOCTPAHHOM S3BIKE,
OPUEHTHUPOBAHHOE Ha O3HAKOMJIEHHE, YOeKIeHuEe ciayuiartened Mo OmNpeAeseHHON Teme-
npobiieme. ObecrnieunBaeT BHU3YyalbHO-KOMMYHHMKATHUBHYIO MOJAEPKKY YCTHOTO BBICTYIUICHHUS,
CHOCOOCTBYET €ro 3PPEKTUBHOCTH U PE3yJIbTaTUBHOCTH.

KauecTBeHHas mpe3eHTaIus 3aBUCHT OT CIICAYIOIIHNX ITapaMeTPOB:

— TOCTAaHOBKM TEMBI, LI€JIM U IJIaHa BBICTYIUICHHUS;

—  OTpeNeseHHUs POIOJKUTEIIBFHOCTH IPEACTABICHUS MaTepHaa,

- yudeTa 0COOCHHOCTEH ayAUTOPHUH, aAPECHOCTH MaTepHaa;

— WHTEPaKTHBHBIX ACWCTBUI BBHICTYNAIOIIETO (BKIIOYCHHUE B 00CYKICHHUE CITyIIaTeNei);

— MaHepbl NPEICTaBICHUS NPE3CHTAlMU: COOJIIOJICHUE 3PUTEIbHOTO KOHTAaKTa C
ayJIUTOPHEH, BEIPA3UTEIBHOCTD, JKECTHKYJISIIHS, TEJIOIBI)KCHUS;

—  HaJIWYMS WUTIOCTpalMi (He Meperpy’karolnux n300pakaeMoe Ha SKpaHe), KIF0YEeBbIX
CJIOB,

—  HY’KHOT0 1o7100pa IIBETOBOW I'aMMBI;

~ HWCHOJB30BAHUS YKa3KH.

[IpenonaBaTesnp 10JKEH PEKOMEHI0BaTh CTYJICHTaM

- HE YUTaTh HAIMCAHHOE Ha DKPaHE;

- 00s13aTeNbHO HEOJTHOKPATHO OCYIIECTBUTH MPEACTABICHUE IPE3ECHTALIUY JI0MA;

- TpeaycMOTpPeTh TpOOJIEeMHBIC, CJOXHBIE JUI1 TOHHUMaHUS  (parMeHTHl U
IPOKOMMEHTHPOBATH UX;

- TPeIBUICTh BO3MOXKHBIE BOIPOCHI, KOTOPHIE MOTYT OBITh 3aJaHbl MO XOIy H B
pe3yJbTare NpeaAbsABICHUS IPE3eHTAIUH.
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