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1. HEJIX OCBOEHUSA JUCIHUTIINHBI

1.1|OcHOBHOI LeNTbIO TIPENOAABAHMS JUCHUATLIHHBI «VIHOCTPaHHBIN SI3BIK IPO(YECCHOHAIBHOTO OOIICHHS Il MATHCTPOB SIBISCTCS
(hopMupOBaHHE HHOS3BIYHOW KOMMYHHKATHBHON KOMIIETCHIIMH, TO3BOJIIONICH HCIONIB30BaTh MHOCTPAHHBIH SI3BIK B MPOLIECCEe
YCTHOTO U MMUCHbMEHHOTO JIEJIOBOTO OOIIECHHS Ha YPOBHE, oOecnieunBaromieM 3¢ HeKTHBHYIO NMPO(ECCUOHATBHYIO JeSTEIbHOCTS.
IMpakTH4ecKoe BIaJCHUEe HHOCTPAHHBIM SI3BIKOM MPETOIaraeT BiIaJicHHe METOAaMH U CIIoco0aMu OM3HeC-KOMMYHHKAIH,
6usHec-koppecnonaeHImH. Llens 00y4eHnsI MarncTpoB HHOCTPAHHOMY SI3bIKY 3aKJIFOYASTCs B IPUOOPETCHHUH U JalbHEHIIeM
pa3BUTHU MPOHECCHOHANTBLHON HHOSI3BIYHON KOMIIETEHIINH, HE00X0IMMOM TSt 3 (HEKTUBHOTO MEKIMIHOCTHOTO JIETIOBOTO
0O0IIIeHHsI ¢ MPUMEHEHHEM PO(EeCCHOHATIBHBIX A3bIKOBBIX (JOPM U CPEJICTB.

2. TPEBOBAHUSA K PE3YJbTATAM OCBOEHUS JTUCITUIIJINHBI

YK-4:CniocodeH npuMeHATh COBPeMeHHbIe KOMMYHHUKATHBHbIE TEXHOJOTHH, B TOM YHCJIe HA HHOCTPAaHHOM(BIX) fI3bIKe(ax), AJ1s
aKaJieMH4ecKoro u npog)ecCHOHAIBLHOI0 B3aUMO/eliCTBUS

B pe3yabTaTe 0cBOCHMS AMCUMIIJIMHBI 00YYaAIOUIMIiCS JOJIKEH:

3HaTb:

3HaTh:

-yIOTPEOUTENBHYIO JICKCUKY HHOCTPAHHOTO S3bIKa B 00beMe, HEOOXO0AMMOM ]ISl OOIEHUS, YTSHHSI U TIEPEeBOIa MHOSI3bIYHBIX TEKCTOB
po¢eCCHOHANLHON HAITPABICHHOCTH;

- JIGKCUYECKHE U TPaMMaTHYECKUE CTPYKTYPBI N3y4aeMOTO SI3bIKa; MPaBUIa YTCHUS U CIIOBOOOPA30BaHMUS,

- mpaBuiIa 0hopMITEHHs YCTHOW MOHOJIOTHYECKOM U THATIOTHUCCKON peyH;

- 3HATh 3aKOHOMEPHOCTH JICIIOBO# YCTHOU M MHChbMEHHOW KOMMYHHKAIIMH HA HHOCTPAHHOM sI3bIKe(COOTHECEHO ¢ uHanKatopom YK- 4.1)

YMeTb:

-CUCTEMHO aHaIN3UPOBaTh HH(OPMALMIO U BEIOUPATh 00pa30BaTeIbHbIE KOHLIEILIUHY;

- IPAMEHSATH METOBI ¥ CTIIOCOOBI IETIOBOTO OOIIEHNUS I HHTEIUIEKTYaIbHOTO Pa3BUTHS, TIOBIIICHAS KyIbTYPHOTO YPOBHS,
npodeccroHanbHOM KOMIETEHTHOCTY;

- ICTIONTB30BATh TEOPETHIECKHE 3HAHNS JUIS TeHEPAIIMH HOBBIX Wi~ BOCHIPHHIMATh CMBICIIOBYIO CTPYKTYPY TEKCTa; BBLICIATh TTTaBHYIO U
BTOPOCTENEHHYI0 HH(OPMAIIHIO;

- IPUMEHSATH 3HAHUS HHOCTPAHHOTO A3BIKA I OCYIIECTBIICHNS MEXIHMIHOCTHOTO Y NMPO(ECCHOHAIBHOTO OOIICHHS;

- YUTATh JIUTEPATypy MO CIELHUATBHOCTH, aHATU3UPOBATH MOTY4EHHYIO HH(pOpMaIHIo;

- IepPeBOAUTH PO ecCHOHANBHBIE TEKCTHI (0e3 coBaps);

- COCTABJIATh Hay4YHBIC TEKCTHI HA HHOCTPAHHOM SI3BIK(COOTHECEHO ¢ HAnKaropoM YK-4.2)

Baanern:

Bnagners :

- HaBbIKaMH ITyOJIMYHON peuu, apryMeHTaluu, BEIeHUs TUCKyCCUM; HaBbIKaMH IMCbMEHHOM peun;

- cmocobamMy OPUEHTHPOBAHUS B UICTOYHUKAX HHPOpMaLuK (3KypHaJIbl, CaliThl, 00pa3oBaTeIbHbIC TOPTANBI U T.J1.);

- OCHOBHBIMH HaBBIKAMHU W3BJICUCHUS TIIABHON M BTOPOCTENEHHON HH(OpMamum;

- HaBbIKaMU PUOOPETEHHUS, UCTIONb30BaHUSI U OOHOBJIEHHS T'yMaHUTAPHbIX, 3HAHUI;

- HABbIKaMH BBIPAXKEHUS MBICIEH 1 COOCTBEHHOTO MHEHHS B MEXJIMYHOCTHOM U JIEJI0BOM OOILEHUN HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKaMH [I€JIOBOM MMCbMEHHON M YCTHOM pe4r Ha MHOCTPAHHOM S3bIKE;

- HaBBIKAMH U3BIICYEHHS HEOOXOUMO HH(POPMAIMH U3 OPUTHHAIBHOTO TeKCTa SKOHOMHIECKOTO XapaKTepa;

- HaBBIKAMH COCTABJICHHS KPATKHX TEKCTOB CIICLHATN3HPOBAHHOIO XapaKTepa, aHHOTAlNH(COOTHECEHO ¢ HHIUKaTopoM YK-4.3)

3. CTPYKTYPA U COJAEP KAHUE JUCHUIIJIMHbBI

Kon HaumenoBaHue pa3/iesioB U TeM /BUJ 3aHATUS/ Cemectp / | YacoB Komnerten- Jlutepatypa
| sauaTHd Kvnc LMY

Paznen 1. Paznen 1. «Ilouckm padotsl. CobecenoBanue
NpH NMpHeMe Ha padoTy»

11 1.1 1 2 YK-4 JIL.1JI11.2 J11.3
Jlexcuueckue eIMHUILIBI IO yueOHOH TeMe. Pa3BuTHE HaBBIKOB JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
ayanpoBaHus. Pa3BHTHE HABBIKOB aHAJHTHYECKOTO YTCHHS .
CocraBiieHHEe MOTHBAIIMOHHOTO MTUChMa

Mp/




1.2 1.2 JIekcuueckre eqMHULBI ITO TeME. Pa3BHTHE HABBIKOB VK-4 JI1.1 J11.2 J11.3
aynupoBanus .I'pammaruka: Beipaskenue 3aora. JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
YnorpebiieHne nepexoJHbIX I1arojoB B CTpaIaTeIbHOM
(dhopme. PazeuTre HaBbIKOB roBopeHus "CobeceioBaHUE MPH
npueme Ha paboTy»

/Cp/

1.3 Tema:CocraBienue pe3tome.OCHOBHBIC MTPABUJIA COCTABICHHS YK-4 JI1.1J11.2 J11.3
pestoMe. I'pammaruka: MecTonMeHHbIe Taronsl. besnuunele JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
TJIaroJbl.

PedepupoBaHre 5KOHOMHUYECKUX TEKCTOB.
/Cp/

1.4 UreHne: pa3BUTHE HABBIKOB aHAIN3a U pedeprupoBaHus YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
WHOCTPAHHOTO TEKCTa JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
I'pammatika: Bpemena nenocpencrsenssie. O0pa3zoBaHue u
yrnoTpebieHue.

/Cp/
Paznen 2. Pazgen 2. «KommyHukaunusi B 0u3nece»

2.1 2.1 Jlekcudeckue eTUHMIIBI: PA3SHOBUIHOCTH JETIOBBIX YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
B3aUMOOTHOILIEHNH. Pa3BUTHE HABHIKOB TOBOPEHHS JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
"IIpoBenenue nmeperoBopoB". PazBuTre HaBBIKOB
aynuposanus "JlenoBoe maptaepcrso” /IIp/ /Tp/

2.2 2.2 Pa3BuTHE HaBBIKOB U3BJICUYEHHSI HHPOPMAIIUH U3 YK-4 JI1.1J11.2J11.3
HSKOHOMHYECKUX TeKCTOB".I' pammMaTrKka: YorpebieHue JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
BpPEMEH U3bABUTEIHHOTO HAKIOHEHUS (oBTOpeHue) Pazurue
HaBBIKOB roBopeHus "Benenue neperosopos” /Cp/

2.3 Tema:TenedoHHbIe TeperoBopsl. Pabora ¢ IekcHKoi 1o TeMe. YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
I'pammaruka: [Iponreniue BpeMeHa U3bSBUTEIBHOTO JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
HakJoHeHus(noBTopenue). /Cp/

24 Tema: B oduce. Pabora ¢ jgekcukoii mo teme. ' pammaruka: YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
ITpuuactue. 3Hauenue u ynorpedieHue IpUIacTHH JI1.4J12.1 J12.2 JI2.3
HACTOSILETO ¥ MPOLISANIEr0 BPEMEHH.

/Cp/
2.5 TloaroroBka moKIam0B Mo mpoiineHHsiM TemaM B Libre Office VK-4 JI1.1J11.2J11.3
JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
/Cp/

2.6 3auer. KoHTpONb 3HAHUI M YMEHUH 110 IPOHACHHOMY YK-4 JIT.1J11.2 J11.3
yueOHOMY MaTepuaiy /3auét/ JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
Paznen 3. Pazgen 3. "3ansitocTh M pucku. CtpaxoBanue'

3.1 3.1 Jlekcudeckue equHUIIBL: TPYAOyCTPOUCTBO, MOTHBAIIUS VK-4 JI1.1 J11.2 J11.3
yCIIeIHOM paboThl. Pa3BuTHe HaBBIKOB ayAUpOBaHUS " JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
OcHoBpl ycrienHoro 6mu3Heca". Pa3BuTiie HaBEIKOB TOBOPEHHUS
:" TlonOop nepconana Ha kiatoueBbie nozuuu”. /TIp/

3.2 3.2. Jlekcudeckuie eIMHUIBI : PUCKU BEACHUS OM3HECA. THUIIBI VK-4 JI1.1 J11.2 J11.3
PHUCKOB, KpU3UCHbIE CUTYyalluu. Pa3BuTHe HaBBIKOB JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
aynupoBanus " Ypasienue puckamu. Kax Brittu u3
KpHU3MCHOM cuTyauuu". Pa3BuTre HaBbIKOB aHAJIMTUUECKOTO
yrenus. /Cp/

3.3 Tema : Paboune B3aumooTHoueHus. PaboTa ¢ IEeKCHKOH 1o YK-4 JI1.1J11.2 J11.3

teme I'pammaruka: Hemmarsie popmsl rnarona. MaduanTHB.
3HaueHue u ynorpebienue naunurusa . /Cp/

JI1.4J12.1 J12.2 J12.3




3.4 Tewma: CtpaxoBaHue OM3HECA OT PUCKOB. CTPAXOBasl MOJIMTUKA 2 4 YK-4 JIT.1 J11.2 J11.3
kommanuu. Hapeuust. JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
Hapeuus Bo gpaniry3ckom si3bike. O0pa3oBaHue QPpaHIly3CKUX J12.4
Hapeunii. CTereHn CpaBHEHUS HapeUHid
/Cp/

Paznen 4. Paznen 4. "U3ydyenue ppinka. "

4.1 4.1. Jlekcnveckue equHUIBI 10 TeMe «lccaemoBanue ppiHKay 2 2 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
PasBuTHe HaBBIKOB aynupoBanus " . Pa3BuTHe HaBBIKOB JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
aHATUTHYEeCKOTo uTeHus. I pammaruka: YnorpeOienue
YCJIOBHOTO HAKJIOHEHHS B MPOCTHIX Npeioxkenusx. /Ilp/

4.2 4.2. Jlekcnveckue eqUHUIBI IO TeMe:»MapkeTuHr» Pa3sutne 2 4 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
HaBBIKOB roBopeHusi 1o teme. [ pammatuka: Conditionnel JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
présent. Conditionnel passé. /Cp/

4.3 Tewma: Tpu 3Tana MapKETHHTOBO# MOJUTUKU TPESAMPUSATHSL. 2 4 YK-4 JI1.1J11.2 J11.3
Pa3BuTHe HaBBIKOB rOBOpPEHMSI 110 TeMe. I'pammaruka: JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
VYrorpebinenne Subjonctif B HezaBrUCHMOM TIpeTOKEHHH. J12.4
/Cp/

4.4 UreHue: pa3BUTHE HABBIKOB aHHOTUPOBAHHUS U 2 4 VK-4 JI1.1 J11.2J11.3
pedepupoBaHHusS TEKCTOB 3KOHOMHUYECKOTO COACPKAHMUS. JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
I'pammaruka: yrotpebnenne Subjonctif B mpumatounsix
MPEATI0KEHUSAX.

/Cp/
4.5 IMoaroroBka M0KIa10B 1Mo TpoiiaeHHsM TemaM B Libre Office 2 4 VK-4 JI1.1 J11.2J11.3
JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
/Cp/

4.6 /3auét/ KoHTpOoh 3HAHUIA U YMEHUH  TIO TIPOWJCHHOMY 2 4 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3

yueOHOMY Matepuaiy /3auét/ JI1.4J12.1 J12.2 J12.3

4. POHJ OOEHOYHBIX CPEJICTB

CtpyKTypa u cofepkaHue (oHIa OLEHOYHBIX CPEACTB JUIS MPOBEICHNUS TEKYIIeH 1 IIPOMEXXYTOYHOH aTTeCTallly IIPEACTABIICHHI B
IMpunoxenuu 1 x paboueil mporpaMMe JUCIUIUINHEL.

5. YYHEBHO-METOANYECKOE U THOOPMAIIMOHHOE OBECIIEYEHHUE JUCHUIIINHBI

5.1. OcHoBHas JIuTEpPaTYypa

ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue WznarenscTBO, rox Konuu-Bo
JI1.1 |MBanuenko A. U. IMpaxtuka ¢panirysckoro s3pika: Co. ynpaxuenui no |CII6.: Coros, 2000 15
YCT. peun
JI1.2 |Terenbkuna T. IO., dpaniy3ckuii 136K, YutaeM nmpogeccHoHaIbHO Munck: Beimmiimas mkosa, | http://biblioclub.ru/index.
Muxanbuyk T. H. OPUEHTHPOBAHHBIE TEKCTHI 2010 php?
page=book&id=109947
HeOl"paHH'—[eHHbII‘/JI ﬂOCTyl’l
JUTS 3apETUCTPUPOBAHHBIX
MOJTH30BATENEH
JI1.3  |Kpaiicman, H. B. DpaHIly3CKuUil SI3BIK IS IETIOBOTO 1 Kazann: Kazanckuit https://www.iprbookshop
po(heCCHOHAIBLHOTO O0IIEeHHs: y1eOHOoe mocodue HAIIMOHAJHHBIHA .ru/109526.html
HICCIIEI0BATENBCKHIA HEOTPaHMYCHHBIIT JTOCTYII
TEXHOJIOTHYECKUI A1 3apErHCTPUPOBAHHBIX
yHuBepcurter, 2019 noIp30BaTeNeH
JI1.4 |Kum JI. C. @panny3ckuit 1361k npodeccuonanpHoro odmenust  (Pocros-Ha-J{ony: https://biblioclub.ru/inde

JJI1 MaruCTpaHTOB: y‘Ie6HO€ rmocobue

W3narenscko-
nonurpapuyeckuii
xoMmuiekc PI'OY (PMHX),

x.php?
page=book&id=693180
HeOFpaHI/I‘{eHHHﬁ JAOCTYII

2021 JUTS 3apETUCTPUPOBAHHBIX
MIOJIb30BaTENEH
5.2. lonmotHATEILHASI IMTepaTypa
ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBsue W3naTenbcTBO, roj Komnua-Bo




ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue WznarenbcTBo, TOX Konnu-Bo
JI2.1 |BepGeposa H. T. BecrHuk Actpaxanckoro ['ocyaapcTBEHHOTO Actpaxanb: Actpaxanckuii | https://biblioclub.ru/inde
Texunyeckoro Yuusepcurera. Cepust: DKOHOMHKA:  [rocymapcTBEHHBIIM x.php?
KypHall TexXHHU4eckuii yauBepcurer | Page=hook&id=144891
(AT'TY), 2013 HEOTPaHHYCHHBIH TOCTYI
UL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNnei
JI2.2 |Terenspkuna, T. 1O., ®DpaHITy3CKH S3bIK AJIsSI OPUCTOB ¥ SKOHOMHCTOB. Mutnck: Beimiimast mkona, | https://www.iprbookshop
Jlesonroxk, JI. E. Ydaumcst yutaTh IpodeccHoHaTBHO 2018 .ru/90851.html
OPHEHTHPOBAHHbIC TEKCTHI: y4eOHOE ocobHe HEOTpaHHYCHHBIH TOCTYI
UL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNei
J12.3  |JIsanpckuit, B. T, ®DpaHITy3CKHIi 361K B COBPEMEHHBIX MMCEMEHHBIX Mocksa: Uacturyt https://www.iprbookshop
Hertsipera, U. Y. CPECTBaX MacCOBOH MH(pOpMaIMH: yaeOHOE TOCOOHE | MUPOBBIX [IMBHIN3ALIIIA, .ru/94842.html
2019 HEOTPAaHUYEHHBIN TOCTYTI
IUTSE 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNnei
JI2.4 [Camopyxkos B. 1., ColnanbHO-TICHXOIOTHYECKUE OCHOBBI Canxkr-IlerepOypr: Cankr- | https://biblioclub.ru/inde
EBnoxumosa O. U., npodeccHoHaNEHOI AeATeNEHOCTH. YIIpaBlIeHUE IMeTepOyprekuit X.php?
Tlemxos A. O. KOH()JIUKTaMK B 00pa30BaTeIbHON OpraHu3alum: rocyIapcTBEHHbI arpapHsiii| Page=book&id=690624
pabouast TeTpab s 00YUArOIIUXCS 10 yausepcuret (CIIGTAY), HEOTPaHHYEHHBIH JIO0CTYIT
JIOTIOTTHUTEBHBIM TIPO(heCCHOHATBHBIM IPOTpaMMaM | 2021 UL 3aPETHCTPUPOBAHHBIX
poeCCHOHATBHOMN MEPENOArOTOBKH U MOBBIIICHHSI MOJIB30BATENEH
KBIMUKAMK: paboyas TeTpaib

5.3 IIpodeccuonanbhble 6a3bl JAHHBIX U MH(POPMANIMOHHBbIE CIIPABOYHbIE CHCTEMBI

NCC "Kouncynsrantllnoc"

NCC "T'apant" http://www.internet.garant.ru/

ouIMaNBHBIN callT XKypHaaa HOBOCTelH Ha (paHIy3ckoM s3bike omnain "Hysens O6cepBarep'- http://tempsreel.nouvelobs.com

ourmansHbIM callT razerast “Figaro” -https://www.figaro.com/

5.4. IlepeyeHs MPOrpaMMHOro odecreveHust

Libre Office

5.5. Y4eOHO-MeTOANYECKHE MATePHAJIBI IJIsl CTYJIEHTOB € OTPAHMYEHHBIMHU BO3MOKHOCTSMH 3/10POBbS

[Tpu HE0OXOAMMOCTH TO 3asABICHHIO OOYYAIOUIETOCS C OrPAaHUYCHHBIMH BO3MOXKHOCTSMH 3[I0POBbSl YUCOHO-METOJMUYECKHE MaTepUalIb
MPEIOCTABISIOTCS B hOpMax, aalTUPOBAHHBIX K OTPAHUYEHHSM 3I0POBBSI M BOCIIPUATHS HHGOpMaWH. J{Jis Il ¢ HapyIIeHHsIMU 3pEHUS: B
¢dopme ayanodaiina; B neyaTHoil popme yBeNWYeHHBIM MpUPTOM. [IJIsl JHIl ¢ HAPYIICHUSMH CITyXa: B (hopMe AIIEKTPOHHOTO JIOKYMEHTA; B
neyatHOH dopme. [t M1 ¢ HAPYIIEHUSIMA OTIOPHO-IBUTATENHFHOTO anmapara: B GopMe 3JIeKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B IeYaTHOH GopMe.

6. MATEPUAJIBHO-TEXHUYECKOE OBECIIEYEHHME JJUCITMITJIMHBI (MOAY JIS)

IMomemenNs [T TPOBEICHUS BCEX BHIOB PabOT, IPEIYCMOTPEHHBIX YICOHBIM IIAHOM, YKOMIIIEKTOBAHBI HEOOXOINMOM
CHELHATN3UPOBAHHON y4eOHONH MeOEeNbI0 U TEXHUUECKUMU CPEACTBAMH 00Y4eHHUS:

- CTOJIBI, CTYJIbA;

- IEPCOHANBHBII KOMIBIOTEP / HOYTOYK (IIEPEHOCHOI);

- IPOEKTOP, 3KPaH / UHTEPAaKTUBHAS 10CKA.

7. METOAUYECKHUE YKA3AHUSA JJI OBYYAIOIIIAXCSA 11O OCBOEHHUTIO JUCHUIIIMHBI (MO/Y JIS)

Meroaudeckue ykazaHHs 110 OCBOSHHIO TUCLUIUIMHEI IpecTaBiieHsl B [Ipunoskennn 2 k paboyel mporpaMme AUCHUIIIHHEL




POH/J OHEHOYHBIX CPEJICTB
1. Onucanue nmoka3areJsieil 1 KpUTepHeB OLEHMBAHUA KOMIIETEHIMIA HA Pa3THYHBIX
Tanax ux (popMHpPOBAHUSA, ONIUCAHUE HIKAJ OLCHUBAHUA

1.1 IToka3aTenu u KPpUTCPHUU OLICHUBAHHWA KOMHCTCHHI/IfIl

3VH, cocrapusromue IToxa3zatenu Kpurepuu onennBanus CpenctBa
KOMITCTEHIIHIO OLICHUBAHHMS OLICHUBAHHUS

YK-4: CnocobeH npuMeHSITh COBPEMEHHBIE KOMMYHHUKATUBHBIEC TEXHOJIOTHH, B TOM YHCJIE Ha
WHOCTPaHHOM(BIX) SI3BIKE(aX ), I aKaJIEMUIECKOT0 U TPO(HECCHOHATLHOTO B3aUMOICHCTBUS

3nanue: TlepeBoaut cioBa ¢ ITostHOTA M COZIEPIKATEILHOCTD OTBETA, Tectbl 1-2

-YHOTpEeOUTENbHYIO JIEKCUKY | PYCCKOro Ha HPaBUIBHOCTb IIEPEBOJIA, YIIOTPEOICHUS | YV oTHEIH ompoc

HHOCTPAHHOTO  sI3bIKAa B paHIysCKHii H ¢ JIEKCMYECKUX €IMHUI] ¥ TPAMMATHYECKHX 1-10
(paHIy3cKoro Ha . (Texcthl ),

o0BbeMe, HEOOXOIMMOM ISt > KOHCTPYKIIUH, COOMIOIEHIE

P I 1 | pyccxmit, npousnocut Bompocs! k

it ) CIIOBA, SHTAET TEKCT PIHTOH%IL[fIOHHBIX ¢dopm B CO(iTBeTCTBI/Ie c savery (1-4)-1

nepeBoja MHOSSBIMHBIX | poyvy onpenenser i 3a/IlaHHOM KOMMYHHKaTHBHOM centeorpi(1-4)-2

TEKCTOB MPO(ECCHOHANBHON | yaspipaet CHTYAIHEH. b

HaIpaBJICHHOCTH, rpaMMaTH4ecKue CEMECTpP

- JIEKCUYECKUE U | CTPYKTYpHI,

rPaMMATUYECKUE CTPYKTYPBI | H3MEHSCT 4acTb pevH B
M3Y4aeMOT0 fA3bIKa; IPaBUJIa | COOTBETCTBUH C
YTCHUS U | KOHTEeKCTOM
CJIOBOOOpa30BaHUS;

- mpaBwia  odopmIcHUS
YCTHON MOHOJIOTHYECKON U
JIMAJIOTMYECKOH peuy;

- 3HaTb 3aKOHOMEPHOCTH

JIEJIOBOU YCTHOM u
MMICHbMCHHOM
KOMMYHHKaIUH Ha
MHOCTPAHHOM $I3bIKE
YMeHue: -cuctemuo | IlepeBonut npemnoxenus | ComepkaHue OTBeTa Imepeaano 6e3 Tecto! 1-2
aHaJIM3UpPOBATh B COOTBETCTBHH C HCKa)KEHMS TEKCTa, TPAMOTHO U (Bompocsr 11-17),
uHGOPMALUIO M BBIOUPATH | 3aJaHHBIM CTUIIEM, CTHJTHCTHYECKH BEPHO VeTHBI onpoc
00pa3oBaTeIbHEIC MIEPEBOJTUT ) (texcrsi 1-10),
KOHIICTIHAH, XYI0KECTBEHHBIN WK

. Bompocs! k
- NPUMCHATb METOAbl M | myGMUIIMCTUYECKHI TEKCT
CIIOCOOBI JIEJIOBOTO OOMIEHHS | o1 2000 3HAKOR C yaeToM sauery (1-4)- 1
JUIs MHTEJIEKTYAIbHOTO | mpesiiaraemoro cTaums, cemectp; (1-4)- 2
pa3BUTHSA, HOBBIMEHUS | orpeyaer CeMecTp
KyJIbTypHOTO YPOBHA, | aprymentnpoBaHo Ha
poQecCHOHATBHON BOTIPOCHT B hopMe
KOMIICTEHTHOCTH, MOHOJIOTa WJIM IMajiora
- HCIIO0JIF30BaTh

TEOPETHICCKUE 3HAHUS JUIS
TeHepalud HOBBIX  HJICH-
BOCIIPHHAMATh CMBICIIOBYIO

CTPYKTYPY TEKCTa,
BBIJACIISATH TJIABHYIO )5
BTOPOCTEIICHHYIO
UHPOPMALIHIO;

- MIPUMEHATH 3HAHUA
WHOCTPAHHOTO SI3BIKA  JUIS
OCYILECTBIICHHS
MEKITHYHOCTHOTO u
npoQeCCHOHATBHOTO
00ILIEeHHS;

- YUTaTh JHUTEPATypy IO
CICIHATBHOCTH,
aHaIM3UPOBAThH
MOJTyYEeHHYIO HHPOPMAIIHIO;
- MEePEeBOANUTD

npodeccHoHaTbHBIE TEKCThI
(6e3 croBaps);
- COCTaBJATh  HAy4YHBIC




TCKCTBI Ha HWHOCTPAHHOM

peyH, apryMeHTAIHY,
BEJICHUS TUCKYCCHUH;
HaBBIKAMU ITHUCEMEHHOM
peuu;

- cnocobamu
OpPHEHTHPOBAHUS B
UCTOYHHKAX HH(OpMannu
(>KypHAJIBI, CaHTHI,
00pa3oBaTenbHbIC TIOPTAIIBI

CaMOCTOSITENTFHO
BEIOpaHHOU TeMe,
pedepupyer TeKCT B
MMCbMEHHOM U YCTHOM
¢dopmax.

T'oToBuT U OTBEUaeT
MOHOJIOT HJIU THAJIOT
0 3aJ]aHHOM TeMe

MPaBHJIBHBIM HCIOIb30BaHNE
JIEKCUYECKUX M TPAMMATHIECKHX
CTPYKTYp IO MPEIOKEHHOI Teme

SI3BIK.
Baanenne: T'otoBuT u BeICTyNaET ¢ | CaMOCTOATENBHOCTD BBIBOJIOB U Joxnan c
- HaBBIKAMH MyOIHYHOM JOKJIAJIOM I10 CYXKJEHHUI COOTBETCTBYIOLINUM Ipe3eHTaluen

(1-10); Bompocs!
K 3adery (1-4)- 1

cemecrtp; (1-4)- 2
cemecTp.

U T.1.);

- OCHOBHBIMU HaBBIKAMH
U3BJICYCHYSI TJIABHOU U
BTOPOCTENECHHOMI
uHpopmanuy;

- HaBBIKAMHU IIPUOOPETEHHUS,
HCIIOJIb30BaHUS U
OOHOBJICHHS TYMaHUTAPHBIX,
3HAHWMH;

- HaBBIKAMH BBIPAKEHHS
MBICIIEH ¥ COOCTBEHHOTO
MHEHHS B MEKINIHOCTHOM
Y JIETIOBOM OOIIICHNH Ha
WHOCTPAaHHOM SI3BIKE;

- HaBbIKAMH JIEJIOBOM
[IMCbMEHHON U YCTHOM peun
Ha MHOCTPAHHOM SI3bIKE;

- HaBbIKAMH M3BJICUCHUS
HeoOxonumoit nHdopmanuu
U3 OPUTMHAIBHOTO TEKCTa
SKOHOMHUYECKOTO XapaKTepa;
- HaBBIKAMH COCTaBJICHUS
KpaTKHX TEKCTOB
CHELHAITU3HPOBAHHOTO
XapakTepa, aHHOTalMi

1.2 IIkansl OleHUBAHUS:

Texkynuil KOHTPOJb YCHEBAEMOCTH M TMPOMEXYTOYHAs aTTECTalHs OCYIIECTBISETCS B pPAMKax
HAKOMUTEJIbHOW OaJuIbHO-peUTHHTOBOM crcTeMbl B 100-6amibHOM mIKane:

50-100 6amnoB (3auer)
0-49 6annoB (He3aueT)

2 TumoBble KOHTPOJIbHbIC 3aJaHUSl WJIM HMHbIC MaTepuajbl, HeOOXOAUMBIE sl
OLICHKHM 3HAHUM, YMEHHUH, HABBIKOB M (MJIM) ONBITA JAEATEJbHOCTH, XaPAKTEPHU3YyIOUIHUX
ranbl  (OPMHPOBAHUS KOMIICTEHIUWH B IpoLecce OCBOCHUS 00pa3oBaTeJbHOM
NPOrpaMMslI

Bonpocsl k 3auery
ITo mucumnimHe UHOCTPAHHBIN SI3BIK NPO(EeCCHOHAIBLHOIO 00IIeHUS
(bpaHny3cKHil A3BIK)
1 cemectp




AW R

Awnh e

KomMmyHnukanus
MexayHapOoaHbII MAapKETHHT
N3ydenue priHKa

MapkeTUHrOBbIE HCCIIEIOBAHUS

2 cemecTp

3aHATOCTh B pa3HbIX chepax AesTeIILHOCTH
PasnoBugHOCTH pUCKOB
Crunu MeHeKMEHTA
VYnpasnenue puHaHCAMU
HNHCcTpyKIMA M0 BHINOJTHEHUIO:
3aueT npoxoauT B popmare Gecebl 10 MPOIIEHHBIM TEMaM B TEUEHUE CEMECTPA.

Kpurepuu oneHuBaHusi:

Crynenty BbicTaBigercs «3auer» (100-50 6annoB), eciii KOMMYHUKATUBHbBIE 3a/1a4M BBIIIOJIHEHBI [TOJIHOCTBIO,
MCIOJIb30BaHHBIN CIIOBapHBIN 3arac, rpaMMaTHYECKUE CTPYKTYphl, (POHETHYECKOEe 0(OPMIIEHUE BbICKA3bIBAHUS
COOTBETCTBYET ITOCTABJICHHOM 3a/1a4¢;

CTy,Z[eHTy BBICTaBIIACTCA «HE3A4YCT» (49'0 6aJ'IJ'IOB), CCJIM OTBCTBI HEC CBA3AHLI C BOIIPOCAMU, HAJINYIUC Fp}I6LIX
OIIOOK B OTBCTC, HCIIOHMMAHHEC CYIIHOCTH U3JIaracMoro Borpoca, HCyMCHHUC IIPUMCHATh 3HAHUSA HA ITPAKTHUKE,
HCYBCPCHHOCTb U HCTOUHOCTb OTBCTOB HAa JOIIOJHUTCIIBHBIC U HABOAAIIUC BOIIPOCHI

TecTnl
1 cemectp
Tect 1
Trouvez les équivalents russes
1). Entretien (m) d’embauche -
2). Exigences (f,pl) salariales -
3). Contrat(m) a temps partiel-
4). Toucher le salaire -
5). Prévoir un préavis -
6).Licencier un employé¢ -
7). Allouer une prime d’installation -
8). Chercher un emploi -
9). Présenter son C.V. -
10). Avoir droit & un congé pay¢ -
I1. Trouvez les synonymes :
embaucher bureau (m) de placement
prime (f) diplomé (m)
préavis (m) avertissement (m)
curriculum vitae (m) somme (f) d’argent
effectifs(m) recruter
titulaire (m) démissionner
ANPE toucher
gérer résumé (m) du travail
licencier diriger
.recevoir (le salaire) nombre (m) des employés

1. 2. 3. 4. S. 6. 7. 8. 9. 10.




Kirounm: |. 1-cobecenoBanue npu npueme Ha paboTy; 2- TpeOOBaHUs 110 3apIiaTe; 3- KOHTPAKT C
YaCTUYHOMW 3aHITOCTHIO; 4- MOJIy4aTh 3apIuiaTy; S-MPeayCMOTPETh YBEIOMIICHUE; 6- YBOJIHTH
CITyKaIlero; 7- MpeIoCTaBUTh MObEMHBIC; 8- UCKaTh padoTy;9- MpeacTaBuTh CBOE pesiome; 10-
MMETh MTPaBO Ha OTJIAYMBAEMBIA OTITYCK.

1-e; 2-d; 3-c; 4-h; 5-j; 6-b; 7- a; 8- I; 9- f; 10-g.

2 cemecTp
Tect 2

. Parmi les caractéristiques suivantes, indiquez celles correspondant aux quatre types

d’entreprises :
Caractéristiques Entreprise Société en Société a Société
individuelle nom responsabili | anonyme
collectif t¢ limitée
1 — Elle appartient a un seul
propriétaire.
2 — 11 faut étre au moins 7 pour la
constituer.

3 — Elle ne peut pas rassembler plus
de 50 associés.

4 — Les associés peuvent vendre
librement leurs parts.

5 —1Iln’y a pas de capital minimum
fixé.

6- Son capital est divisé en parts
sociales.

7 — Ses associés ne sont pas
commergants.

8 — La responsabilité des associés est
limitée au montant de leur apport.

9 — Elle est administrée par un ou
plusieurs gérants.

10 — Son capital est divisé en actions
librement négociables.

11 — Le chef d’entreprise a une totale
liberté d’action.

12 — 11 est possible de la créer avec
peu de moyens financiers.

13 — Le(s) propriétaire(s) doit
(doivent) apporter au moins 37 000
euros.

14 — Son patrimoine se confond avec
celui de son entreprise.

15 — Les revenus distribués au(x)
propriétaire(s) proviennent des
bénéfices réalisés.

16 — Le(s) propriétaire(s) est (sont)
responsable(s) sur I’ensemble de ses
(leurs) biens.

17 — Les associés ne peuvent vendre
leurs parts qu’avec 1’accord des
autres associeés.




18 — Les responsables de I’entreprise
sont désignés par les associés.

19 — Il n’est pas nécessaire de
disposer d’un capital minimal.

20 — Le pouvoir de chaque associé
est proportionnel au nombre de parts
apportées.

Kuroun: 1- El; 2-SA; 3-SARL,; 4-SA; 5-SARL ; 6-SARL ; 7-SA ; 8-SA,SARL ; 9-SARL ; 10-SA ; 11- El ;
12-SNC; 13-SARL ; 14-El ; 15-SNC ; 16-El ; 17-SARL ; 18-SA ; 19-SNC ; 20-SA.

Kpurepun oueHuBaHus:
MaxkcruManbHOE KOJIMYECTBO 0aioB, KOTOPOE CTYJAEHT MOXKeT HabpaTh — 20 0ayioB (3a KaXKIbIi MPaBUIIbHBIN
OTBET CTYJEHT noiy4vaer 1 Oamn).

YcrHblii onpoc
Texer 1.
Le marché francais de I'assurance

Le secteur public s'est considérablement réduit apres la privatisation des plusieurs géants de l'assurance
(UAP, AGF, COFACE et d’autres). Au contraire le secteur privé en est devenu plus puissant. Le secteur privé est
compos¢ de groupes privés, comme Axa, AGF, Scor et de sociétés de type mutuel trés importantes, comme
Groupama, MMA (ex-Mutuelles du Mans), MACIF, MAIF, GMF. S'ajoutent les filiales des grandes banques
telles que BNP Paribas, Crédit Agricole, Société générale, Groupe Crédit mutuel-CIC, LCL (Le Crédit Lyonnais)
qui sont tres actives sur le marché de I’assurance.

Se rattache au secteur public la CNP Assurances (la Caisse Nationale de Prévoyance), filiale de la Caisse
des dépdts et consignations (institution financiére publique), du groupe Groupe Caisse d'épargne et de La Banque
postale. la CNP Assurances est devenue le numéro 1 de I’assurance de personnes en France. En 2000 1’Etat
frangais détenait 60 % du capital de la CNP Assurances, maintenant sa part est réduite jusqu’a 1,18 %.

Regrouper des catégories d'assurés relativement homogenes et pratiquer 1'assurance au prix de revient
(sans but lucratif), tel est I'objectif des mutuelles. Celles-ci se sont, en moins de trente ans, taillé une part trés
importante sur le marché de l'assurance des particuliers. Ce sont: Groupama (mutualité agricole), GMF (la
Garantie mutuelle des fonctionnaires), MACIF (la Mutuelle d'assurance des commercants et industriels de
France), MAAF (la Mutuelle assurance des artisans de France), MAIF (la Mutuelle assurance des instituteurs de
France).

En principe c'est la Sécurité Sociale qui s'occupe des questions de l'assurance accident,
I'assurance-maladie, I'assurance-vieillesse. Mais les assurances frangaises tachent de récupérer la part importante
du marché perdu avec la création de la Sécurit¢ Sociale, en proposant toutes sortes de couvertures
complémentaires dans les domaines de l'assurance vie, 1'assurance-maladie, etc.

Plus de 550 entreprises d'assurances operent ainsi en France; elles different par la taille, par les statuts
juridiques, par la nationalité. Toutes sont cependant confrontées au méme probléme: l'intensification de la
concurrence.

2.

Rechercher un emploi.
Sophie Médiani est convoquée a la direction des ressources humaines du Parc Astérix.
Le charge de recrutement (Nicolas Joseph): Vous souhaitez réjoindre notre société en qualité de sécretaire de
notre nouveau directeur commercial. Qu’est-ce qui vous motive le plus dans le poste que nous vous proposons?
Sophie Médiani: J’occupe en ce moment les mémes fonctions au Futuroscope et je souhaiterais pouvoir continuer
et déveloper ma carriere dans une société¢ du méme type. De plus, ce poste s’adresse a un profil jeune. Vous avez
décidé de donner des responsabilités a la personne recrutée; c’est ce qui m’intéresse.
NJ: Tres bien.... Parlez-moi de vous maitenant.... Quelles sont vos qualités ou vos points forts?
SM: En Irlande, mon expérience comme hotesse d’accueil bilingue m’a permis de développer mes qualités
relationnelles. Bien sir, j’ai pu améliorer ma pratique de 1’anglais. Je suis exigeante avec moi-méme et
persévérante; je possede une grande force de travail.
NJ: Et votre principal défaut?
SM: En ce qui concerne mes défauts, je dirais que je suis perfectionniste et cela me fait parfois perdre du temps....
NJ: Euh, dites-moi, en quoi consistait votre travail en Irlande?


http://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Groupe_Cr%C3%A9dit_mutuel-CIC&action=edit
http://fr.wikipedia.org/wiki/LCL
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/La_Banque_postale
http://fr.wikipedia.org/wiki/La_Banque_postale

SM: Bien, j’¢étais chargé d’effectuer les réservations, je devais m’occuper des passagers a I’embarquement et au
débarquement des bateaux. C’est une expérience qui m’a permis de découvrir une autre culture....
3.

Une campagne publicitaire.
Caroline Bértelier, chef de publicité a I’agence Publinet est en réunion avec Jean-Paul Goarec, responsable
marketing de la sociét¢ Modone.
Caroline Bértelier : Avant toute chose, parlons du budget fixe et de vos objectifs : nous vous proposons une
campagne publicitaire étalée sur six semaines pour le lancement de votre nouvelle gamme de crémes glacées.
Jean-Paul Goarec : Eh bien, d’accord. Parlez-moi du plan média que vous proposez.
CB : Tout d’abord, nous avons prévu de commencer par trois semaines d’annonces diffusées sur les radios
nationales et locales. Et comme notre cible diffusion est une clientéle plutot grand public, nous avons pensé a
une fréquence de diffusion de 15 spots par jour sur quatre radios au total. Il faut se concentrer sur les créneaux
horaires de 6h 30- 9h, 12h- 14h, 19h- 21h.
JPG : Effectivement, de cette maniére nous obtiendrons une couverture d’audience maximale et I’impact des
messages sera optimise....
CB : Alors, ensuite, la deuxiéme semaine, nous mettrons des encarts dans la presse et procédérons a un envoi
d’offre promotionnelle par publipostage, si vous étes d’accord.
JPG : Bonne idée. On pourrait proposer un bon de réduction de 10% sur un prochain achat. De plus, avec 1’été,
les retombées devraient €tre intéressantes.
CB : Pour continuer, a partir de la troisiéme semaine, une vaste campagne d’affichage dans tout le pays sera
lancée, essentiellement a 1’entrée et au centre des grandes villes. Notre médiaplanneur a déja contacté les régies
de publcité pour I’achat des espaces... et puis, la cinquiéme semaine, commenceront les animations avec des
dégustations dans les hypermarchés.
JPG : Et quelle part de notre budget répresente cette deuxieme phase.... ?
CB : Pres de 60%... Enfin, nous avons aussi programmé, pendant les quatriéme et cinquiéme semaines et pendant
les heures de grande écoute, la diffusion sur les chaines de télévision d’un film publicitaire. Je vous propose
d’étudier le scénario de la publicité.
JPG : Hum,... j’aimerais plutot que 1’on voie a nouveau le slogan et I’axe publicitaire.

4.

La facturation et le réglement.
La facture est le document daté délivré par le Vendeur a I’ Acheteur, portant leurs noms, la quantité, le prix et la
désignation des marchandises.
La facture est le document le plus répandu dans le domaine du commerce. Adressé par le Vendeur a I’ Acheteur de
marchandises, elle contient les ¢éléments essentiels de la vente, notamment le prix des marchandises.
La facture doit €tre établie a I’occasion de toutes les opérations commerciales effectuées entre commergants, quel
que soit le montant de la vente. 1l en faut au moins deux : un original a I’ Acheteur et une copie conservée par le
Vendeur.
Le Vendeur doit établir la facture au moment de la vente et la remettre immédiatement a 1’ Acheteur. Ce dernier
doit méme la réclamer si nécessaire.
L’un et I’autre doivent classer les factures et copies des factures par ordre chronologique et les conserver pendant
au moins trois ans en prévision notamment d’un controle fiscal. La facture pro forma s’analyse comme un devis
¢tabli par le Vendeur pour informer 1’ Acheteur des montants exacts de la commande, sans que le contrat ait
encore ¢été conclu.
Sa production peut étre nécessaire pour I’obtention d’autorisation d’importations ou d’exportations.
Le client doit contrdler la facture des qu’il la regoit et, en cas de problémes, il doit adresser une réclamation au
fournisseur.
La réclamation décrit les différentes situations pouvant donner lieu a son envoi : une erreur dans le calcul, les prix
facturés ne sont pas ceux que prévoit le catalogue, etc. ....

5.
Les industries de pointe
Tributaires de progrés technique trés rapide, mais aussi de la recherche et d'un personnel hautement
qualifié, les industries de pointe assurent 20 % des emplois industriels et des exportations. La France constitue



I'un des pays les plus performants dans la construction aéronautique et spatiale ainsi que dans I’industrie
d’armement.

Pour faire face a une concurrence internationale accrue et réduire les cotits de recherche et de production,
les entreprises francaises se sont rapprochées des entreprises européennes. Dans la construction aéronautique,
un groupe domine depuis peu tous les classements européens : EADS (European Aeronautic Defence and Space
Company), qui réunit les activités acronautiques et spatiales d’Aérospatiale-Matra (France), de Dasa
(Allemagne) et de Casa (Espagne).

L'industrie spatiale s'est également développée dans le cadre d'une coopération internationale regroupant
une quinzaine d'Etats, dont certains, comme la Norvege et la Suisse, n'appartiennent pas a I'Union européenne.
C'est notamment le fait du programme Arianespace.

L’industrie d'armement connait depuis quelques années un net repli a la suite de la fin de la guerre froide
et des réductions du budget de la défense. Elle place la France au cinquiéme rang mondial des exportateurs. Il
s'agit d'une industrie stratégique, de haute technologie et dépendant largement de I'Etat qui décide des
programmes d'équipement et contrdle les exportations. Les grandes entreprises dominent la production telles que
GIAT-Industries pour les armements terrestres, de Dassault et ’EADS pour les avions.

Les industries électriques et électroniques sont caractérisées par une extréme diversité des productions.
Elles sont aussi dominées par de grandes entreprises et dépendent largement des commandes publiques : Alcatel
demeure la premiére entreprise frangaise dans la production de matériel de télécoms, en 2006 Alcatel a fusionné
avec ’américain Lucent Technologies pour former le groupe Alcatel-Lucent ; Alstom est, outre le matériel
ferroviaire (TGV), spécialisé dans les équipements pour centrales électriques; Thales s’est orienté sur
I’¢lectronique de défense ; tandis que Thomson se spécialise dans 1’¢électronique grand public.

Si la France est bien placée dans les télécommunications, notamment avec France Télécom, les résultats
sont moins impressionnants dans l'informatique. Certes, l'industrie du logiciel et surtout des services
informatiques, avec Cap Gemini, est performante, mais la France dépend largement de 1'étranger pour la
fabrication des micro-processeurs, souffrant de la concurrence des Etats-Unis et du Japon.

6.
Ils misent sur la France

Ces derniéres années la France se classe quatriéme terre d'accueil des investissements étrangers, juste
derriére le trio Etats-Unis, Luxembourg, Chine.

Restent pourtant les points noirs, ou gris, par exemple, la fiscalité. Bien sir, le taux de I'imposition sur les
sociétés est passé de 59% a 33% en 10 ans. La France a actuellement une pression fiscale comparable a celle de
ses voisins. Mais certains impdts, par exemple la taxe professionnelle, choquent bon nombre d'entrepreneurs.

A quoi tient 'attractivité de 'Hexagone? Le premier atout de la France n'a rien a voir avec le talent de ses
habitants, mais il compte aux yeux des investisseurs. On le doit a la géographie, puisque la France a une frontic¢re
commune avec les sept pays qui sont les plus peuplés et les plus riches de 1'Union européenne. Un argument qui
convainc les industriels désireux de s'attaquer aux marchés nord-européens en limitant leurs cofts logistiques.

L'environnement scientifique ne serait pas un facteur d'attraction suffisant si la main-d'oeuvre frangaise
n'était pas productive. Les cofits salariaux sont moins ¢€levés en France que chez la majorité de ses voisins
européens. Selon les experts de I'OCDE, le cofit horaire du travail en France en 2005 est inférieur a celui de
I'Allemagne, de la Belgique, des Pays-Bas et de la Suisse. Seuls les pays du Sud et de I’Est de I'Europe ont un cott
inférieur.

L'intérét géographique est d'autant plus décisif que la France dispose d'infrastructures de transport
appréciables, comme en témoigne son réseau ferré, le plus dense en Europe. La présence du TGV a, par exemple,
été déterminante dans le choix du coréen Daewoo qui a fait de la Lorraine sa base de conquéte européenne.

Autre atout, la qualité de I'environnement scientifique. La France se situe maintenant au 4-e rang mondial
pour le nombre de brevets déposés. Cela explique qu'une part significative des 4 000 implantations étrangeres
provienne de l'industrie de haute technologie (informatique, télécoms, chimie).

Pour compenser ces inconvénients, il reste a la France un atout non négligeable, son cadre de vie.
L'époque n'est plus a mettre lourdement l'accent sur la gastronomie et l'art de vivre frangais. Mais lorsque des
Japonais visitent un site, la limousine qui les promene fait souvent un détour pour longer un golf proche ou pour
s'arréter dans le meilleur restaurant de la ville. Dans la course aux investissements, tous les coups sont permis.

7.
L’Etat et les entreprises

L'Etat joue en France un role économique important. Il est d'abord le premier employeur, le premier
producteur et le premier client du pays. Il est aussi le premier transporteur, le premier propriétaire foncier.

L'Etat, qui définit les grandes orientations de la politique économique, est longtemps intervenu dans la
production en contrélant de nombreuses entreprises mais les alternances politiques(1) qui ont marqué le pays



depuis une vingtaine d'années ont entrainé des changements considérables. Le poids de I'Etat s'est d'abord
renforcé en 1982 par une vague de nationalisations visant @ moderniser 1'appareil productif et a restructurer les
entreprises. Le quart de l'industrie passe alors sous son contrdle. L'arrivée d'une nouvelle majorité(2) au pouvoir
en 1986-1988, conduit le gouvernement a privatiser une douzaine de sociétés. Aprés une nouvelle alternance, le
retour aux affaires de cette méme majorit¢é en mars 1993 s'accompagne d'un nouveau programme de
privatisations portant sur vingt-et-une grandes entreprises industrielles, banques et compagnies d'assurances. Le
programme est poursuivi en 1995 avec la privatisation de plusieurs entreprises industrielles comme Péchiney,
Usinor-Sacilor et EIf-Aquitaine et de plusieurs banques et compagnies d'assurances comme la BNP et 'UAP.
Depuis 1'Etat a réduit sa participation dans plusieurs entreprises. L’Etat francais détient les participations
suivantes : EDF (87%), GDF (79%), Areva (84%), France Télécom (32%), EADS ((15%), Renault (15%). Les
entreprises publiques a 100% sont: Charbonnages de France, SNCF, RATP, La Poste.

Les entreprises ont, quant a elles, connu une forte concentration financiére. Celle-ci a conduit a la
naissance de grands groupes. La tendance est cependant moins forte que chez bien des concurrents. La France ne
compte en effet que dix entreprises parmi les cent premiéres mondiales, loin derriére les Etats-Unis (31) et le
Japon (21) mais aussi 1'Allemagne (12). La premiére entreprise frangaise, Total, ne se classe qu' au 10° rang
mondial.

Alors que les grandes entreprises réduisent leurs effectifs, les PME, plus souples et mieux adaptées aux
changements rapides de stratégie, constituent les nouveaux fers de lance de I'économie nationale. Prés de la
moiti¢ des salariés de l'industrie sont désormais employés dans des entreprises de moins de 500 salariés et
celles-ci réalisent 42% des ventes. Certaines de ces entreprises, spécialisées dans des activités trés performantes,
occupent une position de choix sur le marché mondial. Les PME sont particulierement actives dans les secteurs de
I'agro-alimentaire, du batiment et de la confection. Elles souffrent cependant d'une insuffisante présence sur les
marchés extérieurs, c'est pourquoi I'Etat encourage le développement des initiatives publiques ou privées qui
pourraient faciliter la pénétration des marchés étrangers.

8.
Les points forts et les points faibles

Cinquiéme pays exportateur dans le monde, quatrieme mondial pour l'accueil des investissements
étrangers: la France réussit a se maintenir 2 un haut niveau dans la compétition économique mondiale. Ces
derniéres années la France dégage un solde positif commercial assez confortable.

Ces résultats  ne sont plus dus, comme au cours des années 90, a quelques grands contrats aéronautiques
ou d'armement, mais a l'amélioration de tout l'appareil productif francais. Au prix de restructurations, de
suppressions massives d'emploi, les entreprises frangaises ont retrouvé une certaine compétitivité par rapport a
leurs concurrents étrangers.

Pourtant il reste quelques signes préoccupants. L'augmentation des exportations frangaises se fait
pratiquement exclusivement en Europe: entre 1995 et 2005, la part de marché de la France dans I'Union
européenne est passée de 7,9% a 9,4%, alors que celle de 1'Allemagne et celle de la Grande-Bretagne ont diminué.
En revanche, la position de la France dans le commerce mondial ne s'améliore pas. La montée en puissance des
pays émergents l'explique en partie, mais la France n'a pas de concentration nette sur quelques produits ou filieres
de production comme en Allemagne, qui permettent de profiter d'avantages concurrentiels face a ses concurrents.
Les entreprises frangaises offrent des produis standards, pour lesquels le prix devient I'élément déterminant.

9.
Trois phases de la démarche marketing
Le marketing étant centré sur le client, la démarche se développe en trois phases : comprendre le client et

le marché pour segmenter et définir le champ concurrentiel, s'adapter par un positionnement compétitif, agir sur
le marché pour vendre.

Etudier le marché, sa structuration (la « ... », pour les spécialistes), identifier les attitudes et ... des
consommateurs, telle est la premieére démarche du marketing, nécessaire pour comprendre le client. Parmi
I'éventail des comportements et des caractéristiques des acheteurs potentiels, il est nécessaire de mettre en
évidence les groupes homogenes, ou ... de client¢le, d'évaluer leur importance et leur évolution possible. Il faut
aussi définir un marché «pertinent»: local, régional, national, international. Une petite entreprise n'a pas
forcément intérét a grandir, car elle perdra la connaissance de sa clientele et courra le risque de ne plus étre en
adéquation avec la ... . En revanche, une taille importante permet d'opérer sur plusieurs segments (ou



subdivisions) de marchés, de mieux controler le terrain, d'avoir des possibilités de mieux négocier avec ses
fournisseurs, de faire des économies d'échelle, et donc de mieux répondre aux clients sensibles aux prix bas.

Pour s ‘adapter 'homme de marketing définit les «créneaux» ou les «...» qu'il choisit de servir. Il adapte en
permanence le produit ou le service a vendre, fixe les prix en adéquation avec ce que le marché est prét a payer.
Cela passe aussi par 1'adaptation de son mode de distribution et de sa ... de fagon a étre plus performant que les
concurrents. Face aux ... et désirs des consommateurs, il se donne un avantage concurrentiel par le type de
produit, le prix ou le service qui fera que c'est son offre qui sera choisie.

Agir c'est avoir une politique de produit, de vente et de communication qui permette a 1'entreprise
d'atteindre ses objectifs : forte part de marché avec une politique de ... réduite ou part de marché plus petite mais
avec des meilleures marges.

On peut agir sur I’offre par la politique de produit et de prix, par la politique de vente et de présence sur les

On peut aussi agir sur la demande par la publicité, la ... , pour anticiper 1’évolution du marché, gagner et
conserver la confiance des consommateurs.

10.
L'étude internationale de marché

Toute démarche marketing s'alimente de la connaissance des marchés. Le marketing international ne peut
¢chapper a cette régle. En effet, aborder un marché a I'étranger place généralement 1'entreprise dans un contexte
trés différent de ce qu'elle peut connaitre par son expérience nationale. Pour travailler efficacement sur un marché
étranger retenu comme cible d'implantation ou d'exportation, il faut en avoir une description aussi précise que
possible et en identifier les principes. Quatre plans d'analyse s'imposent pour les études du marché étranger :
« L'analyse de I'environnement. Le premier pas consiste a identifier les points sensibles et les contraintes de
'environnement. Cela peut étre interdiction ou contrdle de la communication de certains biens et services;
interdiction de certaines pratiques commerciales (dans le domaine publicitaire en particulier); éventuel controle
de prix; normes impératives pour les produits, etc. L'environnement technique et le contexte socio-culturel dans
lequel le produit va étre commercialisé peuvent aussi étre porteurs d'opportunités ou de risques.
o L'analyse de la demande. Ce genre d'études mérite la plus grande attention en marketing international. Le role
des autorités et des décideurs locaux, la religion dominante, I'organisation sociale entrainent des comportements
tres différents.
o L'analyse de la concurrence. Le marché étranger visé est rarement un espace vierge de toute présence
commerciale. Les producteurs et importateurs locaux ont souvent contribué a fagonner une organisation a
laquelle I’entreprise est le plus souvent contrainte de s'adapter que le contraire. L'entreprise doit ainsi s'informer
précisément de I'état de la concurrence sur le marche visé. Il importe donc de s'informer sur 1'identité précise des
autres compétiteurs, sur la structure concurrentielle existante et sur les critéres qui permettent davantage de
I'emporter. Il y a bien slr la compétitivité sur le prix, mais aussi la fiabilité de la logistique, I’innovation technique
ou le produit nouveau, le service aprés-vente, la promotion, la publicité, etc.
o L'analyse des intermédiaires. Le nombre d'intermédiaires dans les circuits de distribution varie d'un pays a
l'autre. Pour les biens de grande consommation, le Japon en compte trois ou quatre alors qu'en France, il tend a se
réduire a un seul. Aux Etats-Unis, le role des grossistes est prépondérant. Le role des prescripteurs (médecins,
architectes, bureaux d'étude, conseils) varie aussi d'un pays a l'autre et ne doit pas étre sous-estimé.

La définition d'une politique commerciale et son ajustement permanent se réalisent a la base de décisions
prises en prévision de la réaction probable du marché.

HMHcTpyKUus M0 BHITIOJTHEHUIO
CryneHTy BbIIaeTCsl TEKCT JUIsl YT€HUs, NepeBojia U pedepupoBaHusi. Bpems mOATOTOBKU K OTBETY COCTABIISET
30 muH. [lanee cTyaeHT yuTaeTr (pparMeHT TEKCTa BCIIyX, 3aYUTHIBAET NEPEBO U pedepupyeT TEKCT. Y CTHBIM
OIIpOC ITPOBOAMTCA 2 pa3a 3a Kypc B KOHIIE IPOXO0XKIECHUS KaXKA0ro paszaena. Bo Bpems ycTHOro onpoca CTyJe€HT
JI0JKEH OTBETUTH Ha BCE BOIIPOCHI IIpenoiaBares mo reMe. Bpems oTBera coctaBiser 5 MUHYT.
Kuaroun NMpaBUJBHBIX OTBETOB
[Tpu BeImosHEeHNH pedeprupoBaHUs HEOOXOIMMO UCTIONb30BATh CIEAYIOIINE KIIHIIE:

1. Ha3paHue cTaTbH, aBTOP, CTHJIb.
L’article que je viens de lire tiré de... CtaTbs, KOTOPYIO S TOJIBKO YTO MPOYET U3...
Le titre de cet article — 3aronoBok cratbu. ..



2. Tema. Jlornyeckue 4acTu.
L’article est consacré a...- crarbs OCBSIICHA .....
L’idée principale est —KiroueBbIM BOIPOCOM B CTaThe ABJISICTCA. ...

3. Kpartkoe cogep:xanue.
L’ auteur parle de—ABtop HaurHaeT, paccKa3bIBaeT, YTO
Au commencement il ...—B Hagane aBTop
...décrit — onuceiBaer
...eXPOSe —u3naraer
4. OTHOIIIEHUEe aBTOPA K OT/AEJIbHBIM MOMEHTAM.
L’auteur décrit...—ABTOp OIMCHIBACT
L’auteur préte une attention particuliére...—aBTOp yaensieT 0co00¢ BHUMaHUE. ..
Permettez-moi de citer quelques exemples...—IIo3BobTe MHE MPUBECTH HECKOIBKO IIPUMEPOB. ..
5. BbiBOJ aBTOpA.
En conclusion I’auteur parle.../ exprime/ explique...—B 3akimo4yeHne aBTOp rOBOpHUT / BRIpaXkaer,
4yT0/.,00BSICHSET YTO ...
A la fin I’auteur fait le bilan/ constate ...—B koHIIe paccka3a aBTOp OJBOJHUT UTOT, COOOMIACT ...

1. Bam BbIBOX.
A mon avis [d'aprés moi] ... [To MoeMy MHEHHIO ....

Ce qui me parait important , c'est ... — Uto MHe Ka)XeTCs BaKHBIM , 9TO ....

Je trouve cet article /important / intéressant / ayant une grande importance —S5 HaXo0Xy CTaThiO
BaKHOW/MHTEPECHON/ UMEIOITYIO OOJIbIIOE 3HaUeHHE (LIEHHOCTD)

Kpurtepun onenuBanus:
MaxkcruManbHOE KOJIMYECTBO OAJIOB, KOTOPOE CTYAEHT MOKeT Ha0path — 40 6asioB (3a 1 ceMecTp BBIIOJTHAETCS
pedepupoBaHue IBYX TEKCTOB, 3a 1 TekcT — 20 6aysion).

o 16-20 6. — KOMMYHHUKATHBHBIC 33]]a91 BHITIOJTHEHBI TOJHOCTBIO, HCIOJIb30BAHHBIN CJIOBApPHBINA 3ariac,
rpaMMaTHYeCcKHe CTPYKTYpbI, (oHeTHYecKkoe OGOpPMIICHHE BBICKA3bIBAHUS COOTBETCTBYET IOCTABJICHHOMN
3ajaue;

. 14-16 6. - KOMMYHHMKATHBHBIC 3a/1a4dl BBIMOJIHEHBI YaCTUYHO, WCIIOJI30BAHHBIM CIIOBAapHBIN 3arac,
rpaMMaTHYE€CKUE CTPYKTYphl, (QoHETHUEeCKoe O(OpMIICHHE BBICKAa3bIBAaHUS COOTBETCTBYET IOCTABICHHON
3ajaue, HeOOIbIINE HAPYIIICHHS UCTIOJIb30BAHMSI CPEJICTB JIOTHUECKON CBS3H,

. 5-13 6. — KOMMYHUKAaTHBHBIC 3aJa4d BBITOJHEHBI HE IOJTHOCTHIO, HCIOJB30BaH OTPAHUYCHHBIN
CIIOBapHBIM 3amac, TrpaMMaTHYeCKHe CTPYKTYypbl H (oHeTHuecKkoe oQopmIleHHEe BBICKA3bIBAHUS HMEIOT
HeOOoJIbIINEe HApYIICHHUS,

o 0-4 6.— KOMMYHHKATHUBHBIC 33a/1a4H HE BHITIOTHEHBI, HATMYHE TPYOBIX

omuOOK B OTBETE, HETIOHUMAHUE CYIITHOCTH U3J1araéMoro BOIIPOCa, HEYMEHHE MPUMEHSTh 3HAHUS Ha MPAKTHKE,

HCYBCPCHHOCTb U HECTOUYHOCTb OTBCTOB HA JOIIOJHUTCIIBHBIC U HABOAAMIUC BOIIPOCHI

TeMbI I0KJIA10B € Mpe3eHTanuel

10 JTUCHUITIIINHE I/IHOCTQaHHbIﬁ A3bIK lIQngeCCI/IOHaJILHOFO

001IIeHNA AHIV3CKUIA

=

KommyHnukarus B OusHece.
Kaprepa
3. Konkypenmus

no



4. Poccwuiickas 1 MeXIyHapOIHAs TOPTOBJIS.

5. OcHOBBI ycrienrHoro Ou3Heca

6. MexnyHapoaHbIi MapKETHUHT

7 Crparerun ycnexa

8 [Ipobnema 3ansitoct BO OpaHiuu

9. Kak moaroroBurbcst kK cobeceIOBaHUIO TIPU MTPHEME Ha padoTy
10. CTuim MEHEDKMEHTA

HNHcTpyKIus M0 BHINOJTHEHHIO

CryneHT roToBUT 2 MOKIaaa B TeueHuu 1 cemecTp. MeTtoauueckrue peKOMEeHIalluu 110 HAIMCAHUIO U TPEOOBAHUS
K 0(OPMJICHHIO COJEPKATCS B MPUIIOKECHUH 2

Kpurepun oueHuBaHus:

MakcumanbHoe kosnuecTBo 40 6ayutoB (o 20 6ayuIoB 3a KaX bl TOKJIAT)

16-20 0. - wu3noKeHHbIH MaTepran (PaKTHUECKU BEpEH, IPUCYTCTBYET HAIMYKE ITyOOKUX UCUEPIIBIBAIOLINX
3HaHMI 110 TOATOTOBJIEHHOMY BOIIPOCY, B TOM YHCJI€ OOIIMPHBIEC 3HAHUSA B IIEJIOM 10 TUCIMIUIMHE; TPAMOTHOE U
JIOTMYECKH CTPOMHOE U3JI0KEHUE MaTepHasa, IIMPOKOE UCII0JIb30BaHUE HE TOJIbKO OCHOBHOM, HO U
JOTIOJIHUTEIBHOM JINTEPaTYPHI;

14-16 GannoB - M3NOKEHHBINA MaTepUal BEPCH, HATMYHUE TTOTHBIX 3HAHUN B 00bEeMe TIPOMICHHOM MPOrpaMMBbl 10
IOJrOTOBJIIEHHOMY BOIIPOCY; TIPaMOTHO€ W JIOTUYECKH CTPOMHOE W3JI0XKEeHHWe MaTepuana, LIMpOKoe
HCI0JIb30BaHNE OCHOBHOW JIUTEPATYpPhI;

5-13 6. — U3NMOKEHHBI MaTepual BEPEH, HAIWYME TBEPAbIX 3HAHUU B 00bEME NMPOWIEHHOW MPOrpaMMbl IO
IOJrOTOBJIIEHHOMY BOIIPOCY; M3JIOKEHHE Marepuaya ¢ OTAEIbHBIMU OIIMOKAaMM, YBEPEHHO HCHPABICHHBIMU
HCII0JIb30BAaHNE OCHOBHOM JIMTEPATYpPhI;

Menee 4 6. — paboTa He cBs3aHa ¢ BHIOpaHHOI TeMoOil, Haluuue rpyObIX OMMOOK, HEMOHUMAHUE CYLIHOCTH

Hu3jraracMoro BOIIpoca.

3 Meroanyeckne MaTepuajbl, ONpeAesONe NPOueAypPbl OLCHUBAHUS 3HAHMI, YMEHUH, HABBIKOB H
(M1M) ONBITA AEATEbHOCTH, XaPAKTEPU3YIOIIUX 3TAaNbl (JOPMHUPOBAHMA KOMIIETECHIU I

[Tponetypsl OLleHUBaHMS BKIIIOYAIOT B c€0s TEKYLUI KOHTPOJIb M IPOMEKYTOUHYIO aTTECTALHIO.
Texkymuil KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH IIPOBOAUTCS C UCIIOIB30BAHUEM OLICHOYHBIX CPEICTB, IPEACTABICHHBIX B
.2 JaHHOTO TMpPWIOXKEHHs. Pe3ynpTaThl TEKYLIEro KOHTPOJS JOBOJSATCS 1O CBEIEHUS CTYAEHTOB [0
IIPOMEKYTOUYHOM aTTECTALUU.

IIpome:xyTouHasi aTTrecTamusi NpoBOAUTCS B (opMe 3auera. 3ayeT MPOBOJAUTCS IO PaCHUCAHHUIO
MIPOMEXYTOUHOM aTTecTalu B popme codeceJoBaHMs 10 MPOAEHHBIM TEMaM.



Ipuio:xkenne 2

METOINYECKHUE YKA3AHUA 110 OCBOEHUIO JUCIUAIIINHBI

Y4eOHBIM IIAaHOM MPEAYCMOTPEHBI CIICAYIONINE BUABI 3aHATHH:

- IPAKTUYECKUE 3AHSITHS.

B xone mpakTHUecKuX 3aHATHI YrayOJsioTCs U 3aKPEIUISIOTCS 3HAHUS CTYACHTOB IO PSAY BOIPOCOB,
Pa3BUBAIOTCS HABBIKK YCTHOW U MHCbMEHHOW peYr HA UHOCTPAHHOM SI3bIKE.

[Tpu MOAroTOBKE K MPAKTUYECKUM 3aHATUAM KaXAbIi CTYACHT JOJDKEH:

— U3YYUTh PEKOMEHIOBAaHHYIO YUEOHYIO TUTEPaTypy;

— IIOJArOTOBUTH OTBETHI HA BCE BOIIPOCHI 110 U3y4aeMOil TeME.

ITo cornmacoBaHuIO C MpPENOJaBaTeaeM CTYACHT MOXKET MOATOTOBUThH JTOKJIAJ] C MpPE3eHTAaUuen 10 TeMe
3aHATHA. B mpomecce MNOATOTOBKM K IPAKTUYECKMM 3aHATHSM CTYIAEHTBI MOTYT BOCIIOJIB30BAaThCS
KOHCYJIbTAIIUSIMU ITPENO1aBaTEIs.

Bomnpocel, He paccMOTpEHHBIE Ha MIPAKTHYECKUX 3aHATHUSAX, JOIDKHBI OBITh U3YUEHBI CTYJCHTAMH B XOJI€
caMoCTOSITeNbHOM paboThl. KOHTpOJIb caMOCTOSTENbHOM paboThl CTY/IEHTOB HaJl y4eOHOM mporpammoi Kypca
OCYIIECTBIISICTCA B XOJ€ 3aHATHI METOJIOM YCTHOTO ompoca. B xoje camoctosTensHOW pabOThl  KasKIbId
CTYIEHT O0053aH MpPOYUTaTh OCHOBHYIO W IO BO3MOXXHOCTH JIONOJHUTENbHYIO JHTEpaTypy [0
U3y4aeMOll TeMe, BBIUCATh ONPENEICHNUS OCHOBHBIX MOHSTHI; 3aKOHCIEKTUPOBATH OCHOBHOE COJACPIKAHMUE;
BBIIIMCATh KIIFOUEBBIE CIIOBA; BHINOJIHUTD 33JaHUA-OPUEHTUPHI B IPOLIECCE YTEHUSI PEKOMEHAYEMOT'0 MaTepHaa,
MIPOAHATIM3UPOBATh MPE3CHTAIMOHHBIA MaTepHai, OCYIIEeCTBUTh OOOOIICHNE, CPAaBHUTH C paHee M3YYEHHBIM
MarepuaioM, BbIIEIUTh HOBOE.

JIJ1s TOATOTOBKM K 3aHATHUSIM, TEKYIIEMY KOHTPOJIIO U IPOMEXKYTOUYHOM aTTECTallUU CTYJIEHThl MOTYT
BOCIIOJIb30BAThCSl  AJIEKTPOHHO-OMOMMOTEUHBIMU cUcTeMaMH. Taxke oOywaromiyecss MOTYT B3ATh Ha JIOM
HEO0XO0UMYIO TIUTEpaTypy Ha aDOHEMEHTE  YHHBEPCHUTETCKOM OMOIIMOTEKN UITH BOCIIOIB30BATHCS YATATHHBIMH
3aJIaMH.

IHoaroroBka gokJaaa ¢ npe3eHTanue

OnHoil w3 QopM CaMOCTOSTENBbHOW JEATENIbHOCTH CTYAEHTa SBISETCS HalHuCaHUe JOKJIaJO0B.
BreimonHenue Takux BHAOB paboT crocoOCTBYeT (POPMUPOBAHMIO Yy CTYJEHTAa HABBIKOB CAMOCTOSITENBHOM
Hay4YHOH JeATEeNIbHOCTH, IOBBIIICHUIO €r0 TEOPEeTHYECKOM M MpoecCHOHATBHON MOATOTOBKH, Jy4IIeMy
YCBOEHHUIO Y4eOHOr0 MaTepHaia.

Tembl NOKIAZOB ONPEAEIAIOTCA MpPENoAaBaTeleM B COOTBETCTBHHM C IPOTrpaMMON JAMCLHUIIIMHBL.
KonkpeTru3zanus TeMbl MOKET OBbITh ClI€laHa CTYI€HTOM CaMOCTOSITENIbHO.

Crnenyer akleHTHpPOBAaTh BHUMAaHUE CTYAEHTOB Ha TOM, 4TO (POpPMYJIHMpPOBKA TEMbI (Ha3BaHUs) pabOTHI
JIOJKHA OBITh:

— scHOM 1o opMe (He coepkaTh HeYy1000UUTaeMbIX U (ppa3 ABOHHOIO TOJIKOBAHUS);

— cojepXkaTb KJIIOUEBbIE CJIOBA, KOTOPbIE PEIPE3EHTUPYIOT UCCIIEI0BATENIbCKYIO paboTYy;

—  OBITh KOHKPETHOI (HE co/iepKaTh HEONPEIEICHHBIX CJIOB «HEKOTOPBIE», «OCOOBIE» U T.1.);

— coaepxarb B ce0e 1eCTBUTENbHYIO 3a/1auy;

—  OBITh KOMITAKTHOM.

BreibpaB Temy, HeE0O0X0AMMO MOAOOPAaTh COOTBETCTBYIOIIMN HWH(POPMAIIMOHHBIN, CTaTUCTUYECKUUN
MaTepual M MPOBECTH €ro IpeaBapuTeNbHbli aHanu3. K Hambonee MOCTYNMHBIM HMCTOYHMKAM JIMTEPATYpHI
OTHOCSTCSI JOH/IBI OMOINOTEKH, @ TAKKE MOT'YT UCIIOJIb30BaThCS AJIEKTPOHHBIE HCTOYHUKHU HHPOpPMAIIUH (B TOM
qucine u HTepHer).

BaxxapiM TpeGoBaHMEM, PEIbIBISIEMbIM K HAlIMCAHUIO JIOKJIA/J0B HA UHOCTPAHHOM  SI3BIKE, SIBIISIETCS
IPaMOTHOCTh, CTHJINCTHYECKAs aJJIeKBaTHOCTh, COJIEPKATEIBHOCTD (IIOJTHOTA OTPAXKEHUS U PACKPBITUS TEMBI).

Jlokitan oykeH BKIIIOUATh TAaKOU 3JIEMEHT KaK BBIBOJIbI, [TOJIyUE€HHBIE CTYJJIEHTOM B pe3yJIbTaTe paboThI C
MCTOYHHUKAMU UH()OPMAITIH.

Jlokiiagpl MpencTaBisIOTCS CTPOTO B oOIpesAeNieHHoe IpaduKkoM ydeOHOro mpolecca BpeMsl U HX
BBINOJIHEHUE ABISETCA 0053aTEIbHBIM YCIOBUEM JIJIs IOTTyCKa K IPOMEXYTOYHOMY KOHTPOJTIO.

[Mpesenrarus (B Libre Office) mpeacrasasier coboii myOaHMuHOE BBICTYIUICHHE HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE,
OPHEHTUPOBAHHOE Ha O3HAKOMJICHHME, YOSXICHHE CiIyllaTelied 10 ONpeAe]eHHOM Teme-mpolieme.
OOecnieunBaeT BHU3YyalbHO-KOMMYHUKATUBHYIO MOAJEPKKY YCTHOTO BBICTYIUIEHHS, CIOCOOCTBYET €ro
3G HEKTUBHOCTH U PE3YJIbTaTUBHOCTH.

KadecTBeHHast mpe3eHTalys 3aBUCUT OT CJIEAYIOIINX 1apaMeTPOB:

- TIOCTAHOBKH TEMBI, II€JIH U TJIaHA BBICTYIUICHHUS,



oTpesieNieHuUs MPOAOKUTEIBHOCTH MPEACTABICHUS MaTepuaa;

ydeTa 0COOEHHOCTEH ayIuTOPHH, aIPECHOCTH MaTepHaa,

MHTEPAKTUBHBIX IEHCTBUI BBICTYMAIOIIETO (BKIIIOUEHUE B OOCYKACHUE CiIylIaTesneil);

MaHephl NPEACTABICHUS TPE3EHTALMU: COOJIOACHUE 3PUTEIFHOIO KOHTaKTa C ayAUTOpHUEH,

BBIPA3UTCIIBHOCTD, dKECTUKYJIIA A, TCJIOABUXKCHUA,

HaJIMYUS WUTIOCTpaLuil (He Heperpykarolux H300pakaeMoe Ha 9KpaHe), KIIIOYEBbIX CIIOB,
HY>KHOT'0 I0JJ00pa [IBETOBOM I'aMMBI;
UCIIOJIb30BaHUS YKa3KH.

HpCHOI[aBaTCJIB AOJIKEH pEKOMEHA0BATh CTYACHTaAM

HC YUTAaTh HAIIMCAHHOC Ha DKPAHC,

00s13aTeJIbHO HEOOAHOKPATHO OCYHMIECTBUTEL NPCACTABJICHUC MTPE3CHTANN I0MA,

npeayCcCMOTpECTh HpO6JICMHLIe, CJIOXKHBIC JIsI ITIOHUMaHWA (I)paFMeHTbI U IPOKOMMCHTUPOBATD HX;
NpeABUACTE BO3MOXKHBIC BOIIPOCHI, KOTOPBIE MOI'YT OBITE 3alaHbl II0 XO4Y M B PE3YJIbTaTe

MPCABABICHUA MTPC3CHTAIUU.



