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 Распределение часов дисциплины по семестрам    

 Семестр 
(<Курс>.<Семестр на курсе>) 

6 (3.2) 
Итого 

   

 Недель      

 Вид занятий УП РП УП РП    

 Практические 72 72 72 72    

 Итого ауд. 72 72 72 72    

 Кoнтактная рабoта 72 72 72 72    

 Итого 72 72 72 72    
          

 ОСНОВАНИЕ   
          

 Федеральный государственный образовательный стандарт среднего профессионального образования по 

специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) (Приказ Министерства образования и науки Российской 

Федерации от 15 мая 2014 г. N 539 «Об утверждении Федерального государственного образовательного 

стандарта среднего профессионального образования по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям)» 
 
Рабочая программа составлена по образовательной программе 
направление 38.02.04 КОММЕРЦИЯ (ПО ОТРАСЛЯМ) 
программа среднего профессионального образования 
 
Учебный план утвержден учёным советом вуза от 29.08.2023 протокол № 1 
 
Программу составил(и): Преп., Бутук Н.В. 
 
Председатель ЦМК: Бондарь Е.А. 
 
Рассмотрено на заседании ЦМК от  31.08.2023 протокол № 1 
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1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

1.1 закрепление и совершенствование приобретенных в процессе обучения профессиональных умений обучающихся по 

изучаемой специальности, развитие общих и профессиональных компетенций, освоение современных производственных 

процессов, адаптация обучающихся к конкретным условиям деятельности организаций различных 

организационно-правовых форм. 

     
2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ ПРОГРАММЫ 

Цикл (раздел) ООП: ПП 

2.1 Требования к предварительной подготовке обучающегося: 

2.1.1 Менеджмент (по отраслям) 

2.1.2 Стандартизация, метрология и подтверждение соответствия 

2.1.3 Финансы, денежное обращение и кредит 

2.1.4 Экономика организации 

2.1.5 Информационные технологии в профессиональной деятельности 

2.1.6 Логистика 

2.1.7 Статистика 

2.1.8 Правовое обеспечение профессиональной деятельности 

2.1.9 Рекламная деятельность 

2.1.10 Бухгалтерский учет 

2.1.11 Документационное обеспечение управления 

2.2 Дисциплины и практики, для которых освоение данной дисциплины (модуля) необходимо как предшествующее:  

2.2.1 Организация коммерческой деятельности 

2.2.2 Организация торговли 

2.2.3 Теоретические основы товароведения 

2.2.4 Товароведение продовольственных и непродовольственных товаров 

2.2.5 Анализ финансово-хозяйственной деятельности 

2.2.6 Маркетинг 

2.2.7 Учебная практика 

     
3. ТРЕБОВАНИЯ К РЕЗУЛЬТАТАМ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

3.1 Знать 

сущность, функции и роль финансов в экономике, сущность и функции денег, денежного обращения; финансирование и 

денежно-кредитную 
политику, финансовое планирование и методы финансового контроля; основные положения налогового законодательства;  
функции и классификацию налогов; организацию налоговой службы; методику расчета основных видов налогов; 

методологические основы анализа 
финансово-хозяйственной деятельности: цели, задачи, методы, приемы, виды; информационное обеспечение, организацию 
аналитической работы; анализ деятельности организаций оптовой и розничной торговли, финансовых результатов 

деятельности; составные элементы маркетинговой деятельности: цели, задачи, принципы, функции, объекты, субъекты; 

средства: удовлетворения потребностей, 
распределения и продвижения товаров, маркетинговые коммуникации и их характеристику; методы изучения рынка, 

анализа окружающей среды; 
конкурентную среду, виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности; этапы маркетинговых исследований, 

их результат; управление маркетингом 

3.2 Уметь 

составлять финансовые документы и отчеты; осуществлять денежные расчеты; пользоваться нормативными правовыми 

актами в области налогообложения, регулирующими механизм и порядок налогообложения; рассчитывать основные 

налоги; анализировать результаты 
финансово-хозяйственной деятельности торговых организаций; применять методы и приемы финансово- хозяйственной 

деятельности для 
разных видов анализа; выявлять, формировать и удовлетворять потребности; обеспечивать распределение через каналы 

сбыта и продвижение товаров на рынке с использованием маркетинговых коммуникаций; проводить маркетинговые 

исследования рынка;  оценивать конкурентоспособность товаров;   
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3.3 Владеть 

оформления финансовых документов и отчетов; проведения денежных расчетов; расчета основных налогов; анализа 

показателей финансово-хозяйственной деятельности торговой организации; выявления потребностей (спроса) на товары; 

реализации маркетинговых мероприятий в 
соответствии с конъюнктурой рынка; участия в проведении рекламных акций и кампаний, других маркетинговых 

коммуникаций; анализа маркетинговой среды организации; 

          
4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

Код 

занятия 
Наименование разделов и тем /вид 

занятия/ 
Семестр / 

Курс 
Часов Компетен- 

ции 
Литература Интер 

акт. 
Примечание 

 Раздел 1. Тема 1. Организационно- 

экономическая характеристика 

деятельности предприятия 

      

1.1 Изучение организационно-правовой 

формы предприятия /Пр/ 
6 2 ОК-01 ОК- 

02 ОК-03 

ОК-04 ПК- 

2.1 ПК-2.2 

ПК-2.3 ПК- 

2.4 ПК-2.5 

ПК-2.6 ПК- 

2.7 ПК-2.8 

ПК-2.9 

Л1.1Л2.1 Л2.2 
Э1 

0  

1.2 Определение миссии  цели коммерческой 

организации /Пр/ 
6 2 ОК-01 ОК- 

02 ОК-03 

ОК-04 ПК- 

2.1 ПК-2.2 

ПК-2.3 ПК- 

2.4 ПК-2.5 

ПК-2.6 ПК- 

2.7 ПК-2.8 

ПК-2.9 

Л1.1Л2.2 
Э1 Э2 

0  

1.3 Изучение состава организационных 

документов /Пр/ 
6 2 ОК-01 ОК- 

02 ОК-03 

ОК-04 ПК- 

2.1 ПК-2.2 

ПК-2.3 ПК- 

2.4 ПК-2.5 

ПК-2.6 ПК- 

2.7 ПК-2.8 

ПК-2.9 

Л1.1Л2.2 
Э1 Э2 

0  

1.4 Изучение организационной структуры 

управления предприятием /Пр/ 
6 2 ОК-01 ОК- 

02 ОК-03 

ОК-04 ПК- 

2.1 ПК-2.2 

ПК-2.3 ПК- 

2.4 ПК-2.5 

ПК-2.6 ПК- 

2.7 ПК-2.8 

ПК-2.9 

Л1.1Л2.2 
Э1 Э2 

0  

1.5 Изучение должностных инструкций 

руководителя предприятия, 

коммерческого директора, заведующего 

магазином, складом, логиста, специалиста 

по снабжению, продавца (менеджера по 

продажам) /Пр/ 

6 2 ОК-01 ОК- 

02 ОК-03 

ОК-04 ПК- 

2.1 ПК-2.2 

ПК-2.3 ПК- 

2.4 ПК-2.5 

ПК-2.6 ПК- 

2.7 ПК-2.8 

ПК-2.9 

Л1.1Л2.2 
Э1 Э2 

0  

  


