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1. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ПРОХОЖДЕНИЯ ПРАКТИКИ

ПК-2: Способен организовать на стадии закупок консультации с поставщиками в целях определения состояния

конкурентной среды на соответствующих рынках товаров, работ, услуг с учетом методов экономического и

стратегического анализа поведения экономических агентов и рынков в глобальной среде

ПК-3: Способен анализировать технологический процесс как объект управления, организовывать работу

персонала, находить и принимать управленческие решения в области профессиональной деятельности,

систематизировать и обобщать информацию по формированию и использованию ресурсов предприятия

В результате прохождения практики обучающийся должен:

Знать:

коммерческие сделки (виды, методы проведения, технология осуществления, основные требования к контракту купли-

продажи); способы расчета нормативов запасов оборотных материальных средств и контроль их соблюдения; какая ведется

документация о коммерческой деятельности; (соотнесено с индикатором ПК-2.1); технологические процессы в системе

управления;

структуру и основные характеристики рыночной среды и принципы взаимодействия ее элементов;основы потребительского

тестирования, испытаний продукции на соответствие требованиям безопасности и качества товара(соотнесено с

индикатором ПК-3.1)

Уметь:

организовать на стадии закупок консультации с поставщиками в целях определения состояния конкурентной среды;

анализировать и моделировать технологический процесс коммерческой деятельности; исследовать и прогнозировать

конъюнктуру рынка и моделировать бизнес-технологии на научной основе; исследовать направления развития

профессиональной деятельности в области коммерции и логистики в современном бизнесе; обрабатывать, интегрировать и

представлять результаты научно-исследовательских работ;  (соотнесено с индикатором ПК- 2.2); анализировать

конъюнктуру рынка, в т.ч. модели потребительского поведения; организовывать работу персонала, находить и принимать

управленческие решения в области профессиональной деятельности(соотнесено с индикатором ПК-3.2)
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Владеть:

методами контроля и оценки эффективности разработанной стратегии коммерческой деятельности; методами оценки

результатов коммерческой деятельности; научно обоснованными методами оценки конъюнктуры рынка; методами оценки

прогрессивных  направлений развития профессиональной деятельности; методами обработки и представления результатов

научно-исследовательских работ; оценки конкурентоспособности и планирования ассортимента товаров;  навыками выбора

методов продажи товаров для различных форматов торговли, выбора форм дополнительного обслуживания покупателей.

(соотнесено с индикатором ПК-2.3); навыками находить и принимать управленческие решения в области

профессиональной деятельности; навыками систематизировать и обобщать информацию по формированию и

использованию ресурсов предприятия ;навыками исследования рыночной конъюнктуры; формирования сервисной

политики на потребительском рынке(соотнесено с индикатором ПК-3.3)
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