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Вид занятий УП РП     

Практические 8 8 8 8     
Итого ауд. 8 8 8 8     
Кoнтактная рабoта 8 8 8 8     

Сам. работа 96 96 96 96     
Часы на контроль 4 4 4 4     
Итого 108 108 108 108     

              

1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 

1.1 Цели освоения дисциплины: дать представление  об аутсорсинге, причинах его возникновения и развития, особенностях 

аутсорсинга на различных фазах развития компании, перспективы и риски, связанные с аутсорсингом. 

              
2. КОМПЕТЕНЦИИ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ, ФОРМИРУЕМЫЕ В РЕЗУЛЬТАТЕ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ) 

ПК-2: Способен организовать на стадии закупок консультации с поставщиками в целях определения состояния 

конкурентной среды на соответствующих рынках товаров, работ, услуг с учетом методов экономического и стратегического 

анализа поведения экономических агентов и рынков в глобальной среде 

В результате освоения дисциплины обучающийся должен: 

Знать: 

аутсорсинговую модель взаимодействия с поставщиками (соотнесено с индикатором  ПК-2.1) 

Уметь: 

организовать самостоятельную работу по поиску и выбору аутсорсинговой модели с применением методов современного 
экономического анализа рынка и контрагентов; (соотнесено с индикатором  ПК-2.2) 

Владеть: 

навыками   сбора, анализа и обобщения информации в сфере  аутсорсинговой деятельности на рынке товаров и услуг (соотнесено с 

индикатором  ПК-2.3) 
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