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[bookmark: _Toc504217927]1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программы

1.1 Перечень компетенций с указанием этапов их формирования представлен в п. 3. «Требования к результатам освоения дисциплины» рабочей программы дисциплины.
[bookmark: _Toc504217928]2 Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных этапах их формирования, описание шкал оценивания

2.1 Показатели и критерии оценивания компетенций:  
	ЗУН, составляющие компетенцию 
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания
	Средства оценивания

	ПК-2: способностью осуществлять управление торгово-технологическими процессами на предприятии, регулировать процессы хранения, проводить инвентаризацию, определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов, а также учитывать и списывать потери

	З Требования и правила управления торгово-технологическими процессами на предприятии
Методы регулирования процессов хранения
Методы проведения инвентаризации, определения и минимизации затрат материальных и трудовых ресурсов, правила учета и списывания потерь
	Сформулировать и раскрыть все требования и правила управления торгово-технологическими процессами на предприятии, методы регулирования   процессов хранения, а также методы проведения инвентаризации, определения и минимизации затрат материальных и трудовых ресурсов, правила учета и списывания потерь
	Полнота и содержательность ответа; умение пользоваться дополнительной литературой
	С-собеседование (вопр. 1-9)
Д-доклад и П-презентация (тема 10,12,15)

	У Управлять торгово-технологическими процессами на предприятии
Проводить инвентаризацию, определять и минимизировать затраты материальных и трудовых ресурсов
Учитывать и списывать потери
	Объяснить особенности управления торгово-технологическими процессами на предприятии, раскрыть особенности проведения инвентаризации, сформулировать определение и способы минимизации затрат материальных и трудовых ресурсов, раскрыть методы учета  и списывания потерь 
	полнота и содержательность ответа; умение приводить примеры;  умение отстаивать свою позицию; умение пользоваться дополнительной литературой при подготовке к занятиям; соответствие представленной в ответах информации материалам лекции и учебной литературы
	Д-доклад и П-презентация (тема 10,12,15)

	В Методикой управления торгово-технологическим процессом на предприятии
Навыками регулирования процессов хранения
Способами проведения инвентаризации, определения и минимизации затрат материальных и трудовых ресурсов, а также учета и списания потерь
	Продемонстрировать навыки регулирования  процессов хранения, проведения инвентаризации, учета и списания потерь 
	Умение пользоваться материалами аналитических источников, полнота представленной информации, умение отстаивать свою позицию 
	С-собеседование (вопр. 10-23), Д-доклад и П-презентация (тема 1-9).

	ПК-3: готовностью к выявлению и удовлетворению потребностей покупателей товаров, их формированию с помощью маркетинговых коммуникаций, способностью изучать и прогнозировать спрос потребителей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка

	З: Методы изучения, удовлетворения и прогнозирования спроса покупателей
Правила формирования методов изучения, удовлетворения и прогнозирования спроса покупателей с помощью маркетинговых коммуникаций
Методы и способы анализа маркетинговой информации, конъюнктуры товарного рынка
	Сформулировать правила формирования методов изучения, удовлетворения и прогнозирования спроса покупателей с помощью маркетинговых коммуникаций
	Содержательность ответа и его полнота 
	С-собеседование (вопр. 24-35).

	У: Выявлять и удовлетворять потребности покупателей
Формировать потребности с помощью маркетинговых коммуникаций
Изучать и прогнозировать спрос потребителей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка
	Рассмотреть в деталях потребности покупателей, провести изучение и прогнозирование спроса потребителей 
	полнота и содержательность ответа; умение приводить примеры;  умение пользоваться дополнительной литературой при подготовке к занятиям
	Д-доклад и П-презентация (тема 11,13,14).

	В: Способностью выявлять и удовлетворять потребности покупателей товаров
Способами формирования потребностей с помощью маркетинговых коммуникаций
Методами анализа маркетинговой информации, конъюнктуры товарного рынка
	Продемонстрировать способности выявления и удовлетворения потребностей потребителей товаров  
	Полнота и содержательность ответа, умение использовать дополнительную литературу
	Д-доклад и П-презентация (тема 16-20),
 КР-контрольная работа (вар. 6-9, 0).



2.2 Шкалы оценивания:   
Текущий контроль успеваемости и промежуточная аттестация осуществляется в рамках накопительной балльно-рейтинговой системы в 100-балльной шкале.
- 84-100 баллов (оценка «отлично») - изложенный материал фактически верен, наличие глубоких исчерпывающих знаний в объеме пройденной программы дисциплины в соответствии с поставленными программой курса целями и задачами обучения; правильные, уверенные действия по применению полученных знаний на практике, грамотное и логически стройное изложение материала при ответе, усвоение основной и знакомство с дополнительной литературой;
- 67-83 баллов (оценка «хорошо») - наличие твердых и достаточно полных знаний в объеме пройденной программы дисциплины в соответствии с целями обучения, правильные действия по применению знаний на практике, четкое изложение материала, допускаются отдельные логические и стилистические погрешности, обучающийся  усвоил основную литературу, рекомендованную в рабочей программе дисциплины;
- 50-66 баллов (оценка удовлетворительно) - наличие твердых знаний в объеме пройденного курса в соответствии с целями обучения, изложение ответов с отдельными ошибками, уверенно исправленными после дополнительных вопросов; правильные в целом действия по применению знаний на практике;
- 0-49 баллов (оценка неудовлетворительно) - ответы не связаны с вопросами, наличие грубых ошибок в ответе, непонимание сущности излагаемого вопроса, неумение применять знания на практике, неуверенность и неточность ответов на дополнительные и наводящие вопросы».
[bookmark: _Toc504217929]3 Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций в процессе освоения образовательной программы


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Вопросы к экзамену
по дисциплине «Проблема эффективности коммерческой деятельности»
1. Понятие предпринимательства и коммерческой  деятельности. 
2. Характер и содержание процессов, выполняемых в торговле. 
3. Концепция коммерческой деятельности. 
4. Системный подход к коммерческой деятельности 
5. Объекты и субъекты коммерческой деятельности. 
6. Собственность участников коммерческой деятельности.
7. Характеристика коммерческих предприятий по правовому положению, характеру собственности и принадлежности капитала.
8. Характеристика коммерческих предприятий по характеру хозяйственных отношений и целям  объединения.
9. Формы торгово-посреднических структур.
10. Розничная  торговая сеть, ее структура и функции.    
11. Оптовая  торговая сеть, ее структура и функции.    
12. Сущность  хозяйственных связей в торговле. Прямые договорные связи. 
13. Договор купли-продажи: его содержание и исполнение. Заявка и заказ.
14. Общие положения договора поставки. Система  франкирования. 
15. Работа с банками.
16. Ярмарочно-выставочная деятельность. 
17. Организация коммерческих операций на аукционах.
18. Организация коммерческих операций на тендерах. 
19. Торговые дома. 
20. Техника проведения операций по торговле лицензиями.
21. Организационная структура коммерческой службы предприятия.
22. Коммерческая деятельность по закупкам материальных ресурсов на промышленном предприятии. 
23. Планирование МТО промышленного предприятия.
24. Коммерческая деятельность по сбыту на промышленном предприятии.
25. Планирование сбытовой деятельности промышленного предприятия.
26. Особенности коммерческой деятельности на рынке средств  производства. 
27. Сущность и содержание закупочной работы в оптовой торговле.
28. Организация коммерческих связей и выбор поставщика. 
29. Порядок формирования и регулирования ассортимента на предприятиях оптовой торговли. Обоснование объема закупок. 
30. Товарно-ассортиментная политика и ее составляющие. 
31. Коммерческая работа по оптовой продаже товаров. 
32. Методы оптовой продажи.  
33. Организация оказания услуг оптовыми предприятиями клиентам.
34. Каналы распределения товаров и организация товародвижения. 
35. Содержание и особенности коммерческой работы на розничном рынке. 
36. Порядок формирования и регулирования  ассортимента на предприятиях розничной торговли. 
37. Управление товарными запасами. 
38. Методы розничной продажи товаров и стимулирование продаж. 
39. Особенности коммерческой деятельности на рынке услуг.
40. Франчайзинг в рыночной экономике.
41. Коммерческие договорные обязательства: аренда. 
42. Коммерческие договорные обязательства: комиссия.
43. Коммерческие договорные обязательства: факторинг.
44. Организационно-экономические особенности лизинга.
45. Услуги, оказываемые магазинами покупателям. Внемагазинные формы торгового обслуживания. 
46. Размещение и выкладка товаров в торговом зале. 
47. Содержание торгово-технологического процесса в магазине.
48. Организация и технология товароснабжения розничных торговых предприятий.



ФГБОУ ВО «РОСТОВСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ ЭКОНОМИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ (РИНХ)» 
Факультет «Торгового дела»
Кафедра «Коммерции и логистики»
Дисциплина «Проблема эффективности коммерческой деятельности»
по направлению 38.03.06 «Торговое дело»
профиль 38.03.06.01 «Коммерция»
[bookmark: _Toc504217902][bookmark: _Toc504217930]ЭКЗАМЕНАЦИОННЫЙ БИЛЕТ № 1
1. Понятие коммерческой деятельности и концепция коммерческой деятельности.
2. Характеристика коммерческих предприятий по целям объединений и характеру   хозяйственных отношений.
3.Непродовольственные товары надлежащего качества не подлежат возврату или обмену на аналогичный товар другого размера, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации в случае продажи
1.	Изделий швейных и трикотажных бельевых
2.	технически сложных товаров бытового назначения, на которые установлены гарантийные сроки
3.	мебельных гарнитуров и комплектов
4.	обуви
5.	бытовых товаров, на которые не установлены гарантийные сроки
6.	одежды верхней

Зав. кафедрой					               Экзаменатор
д.э.н., профессор	Альбеков А.У.		               к.э.н., доцент Ванюшкина В.В.
___________________________                               _______________________
«___» _________ 2018г.


Оценивание знаний студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· умение привести практический пример использования конкретных приемов и методов по специфике изучаемой дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы в билете, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы в билете, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов в билете, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на три вопроса в билете, студент получает оценку «неудовлетворительно».


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»


Кафедра Коммерции и логистики

Вопросы для собеседования 
по дисциплине Проблема эффективности коммерческой деятельности

1. Понятие коммерческой деятельности. 
2. Концепция коммерческой деятельности. 
3. Факторы, влияющие на развитие коммерческой деятельности. 
4. История развития в России и  за рубежом.
5. Объекты и субъекты коммерческой деятельности. 
6. Собственность участников коммерческой деятельности. 
7. Коммерческие и некоммерческие организации. 
8. Оптовая торговая сеть, её структура и функции. 
9. Розничная торговая сеть, её структура и функции
10. Работа с банками. 
11. Биржевая торговля. 
12. Ярмарочно-выставочная торговля. 
13. Оптовые рынки. 
14. Организация коммерческих операций на аукционах, тендерах. 
15. Торговые дома, их функции.
16. Аренда. 
17. Организационно-экономические особенности лизинга. 
18. Коммерческая концессия (франчайзинг). 
19. Комиссия, факторинг.
20. Сущность и порядок регулирования хозяйственных связей в торговле. 
21. Договор купли-продажи: его содержание, подготовка и исполнение. 
22. Общие положения договора поставки товаров. 
23. Прямые договорные связи.
24. Организационная структура коммерческой службы предприятия. 
25. Коммерческая деятельность по закупкам материальных ресурсов. 
26. Сбытовая коммерческая деятельность. 
27. Особенности коммерческой деятельности на рынке средств и производства.
28. Сущность, роль и содержание закупочной работы в оптовой торговле. 
29. Порядок формирования оптового ассортимента. 
30. Обоснование объема закупок. 
31. Организация коммерческих связей и выбор поставщика. 
32. Методы оптовой продажи товаров. 
33. Организация оказания услуг оптовым предприятиям.
34. Содержание и особенности коммерческой работы на розничном рынке. 
35. Договор розничной купли-продажи. 
36. Порядок формирования и регулирование ассортимента на предприятиях розничной торговли. 
37. Управление товарными запасами. 
38. Содержание коммерческой работы по розничной продаже товаров. 
39. Методы розничной продажи товаров. 
40. Организация оказания торговых услуг покупателям.

    Оценивание знаний студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе, студент получает оценку «неудовлетворительно».



Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики
Комплект заданий для контрольной работы
по дисциплине Проблема эффективности коммерческой деятельности

Вариант 1
1. Организационные формы коммерческих предприятий 
2. Задача
Предприятие закупает деталь Д, годовая потребность предприятия в этой детали – 1500 ед., годовые расходы на хранение одной детали на складе – 0,1 тыс. руб., затраты на размещение и выполнение одного заказа – 8,33 тыс. руб.
	Определите экономический размер заказа (экономическую партию заказа деталей Д).
Вариант 2
1. Организация коммерческой деятельности в розничной торговле.
2. Задача
Предприятие производит изделия В из материала X. На одно изделие расходуется 10 кг материала X. Во втором квартале года требуется изготовить 8 880 изделий В. На складе предприятия на 1 апреля находится 850 кг материала X, кроме того, в марте уже было заказано поставщику 1000 кг указанного материала. 
Определите объем закупок материала Х на II квартал.
Вариант 3
1. Инфраструктура коммерческой деятельности.
2. Задача 
Цех предприятия изготавливает изделия из латунной ленты марки ЛА-67 толщиной 0,55 мм, программа выпуска этих изделий за один месяц - 750 единиц. Норма расхода латунной ленты - 15 кг на одно изделие. Материалы завозятся в цех один раз в пять суток, остаток неиспользованной латунной ленты на складе в начале месяца был 1100 кг. Определите лимит цеху на латунную ленту ЛА-67 в расчете на месяц работы.
Вариант 4 
1. Коммерческие договорные обязательства.
2. Задача 
Предприятие производит продукцию одного наименования, спрос на которую эластичен. Рыночная цена за единицу продукции за отчетный месяц составляла 2 000 руб. Переменные расходы в расчете на одно изделие 1 200 руб. Общая величина постоянных расходов — 2 000 тыс. руб. Точка безубыточности предприятия равна 5 000 тыс. руб. или выпуску 2 500 изделий.
Покупатель делает дополнительный заказ предприятию произвести 500 изделий по цене 1 600 руб. за единицу. Следует ли предприятию принять дополнительный заказ на 500 изделий по цене 1600 руб.
Вариант 5 
1. Организация и планирование снабжения на промышленном предприятии.
2. Задача
Предприятие закупает деталь Д, годовая потребность предприятия в этой детали – 1500 ед., годовые расходы на хранение одной детали на складе – 0,1 тыс. руб., затраты на размещение и выполнение одного заказа – 8,33 тыс. руб.
	Определите экономический размер заказа (экономическую партию заказа деталей Д).

Вариант 6
1. Организация коммерческой деятельности в оптовой торговле.
2. Задача 
Обувная фабрика изготавливает мужские полуботинки с 38 по 45 размер определенного фасона. На основе изучения спроса покупателей установлены общая  годовая программа выпуска полуботинок данного фасона – 60 тыс. пар и удельный вес отдельных размеров в объеме производства. Определите потребность обувной фабрики в коже для изготовления полуботинок.
Другие данные для решения задачи представлены в следующей таблице: 
	Показатель
	Размеры полуботинок

	
	38
	39
	40
	41
	42
	43
	44
	45

	1. Норма расхода кожи в дм2 на 1 пару обуви
	11,5
	12
	12,5
	13
	13,5
	14
	14,5
	15,5

	2. Удельный вес отдельных размеров в объеме производства
	
4
	
10
	
22
	
30
	
18
	
10
	
4
	
2


Вариант 7
1. Государственное регулирование коммерческой деятельности.
2. Задача 
На основании данных этой таблицы определите «точку безубыточности» предприятия.
	№
	Показатель
	Единица измерения
	Численное значение

	1.
	Выручка от реализации продукции
	млн.руб.
	350

	2.
	Переменные расходы
	млн.руб.
	230

	3.
	Маржинальная прибыль
	млн.руб.
	120

	4.
	Постоянные расходы
	млн.руб.
	100

	5.
	Прибыль
	млн.руб.
	20

	6.
	Продажная цена единицы продукции
	Тыс. рубл./шт.
	350

	7.
	Объем продаж (реализации)
	Шт.
	1000

	8.
	Переменные затраты в рассете на единицу
	Тыс. рубл./шт.
	230


Вариант 8
1. Организация и планирование сбыта  на промышленном предприятии.
2. Задача
ТОО «Кондитер» реализует со склада в Москве кондитерские изделия фабрик «Ротфронт», «Красный Октябрь», «Большевик». Составьте от имени ТОО коммерческое предложение -; на поставку кондитерских изделий универсаму «Новоарбатский».
Коммерческое предложение (оферта) от ТОО «Кондитер» должно соответствовать требованиям написания коммерческих писем, содержать существенные условия договора. 
Вариант 9
1. Финансовое и материально-техническое обеспечение коммерческой деятельности.
2. Задача
[bookmark: OCRUncertain040][bookmark: OCRUncertain041][bookmark: OCRUncertain042][bookmark: OCRUncertain043]Цех предприятия изготавливает изделия из латунной ленты марки ЛА-67 толщиной 0,55 мм, программа выпуска этих изделий за один месяц - 750 единиц. Норма расхода латунной ленты - 15 кг на одно изделие. Материалы завозятся в цех один раз в пять суток, остаток неиспользованной латунной ленты на складе в начале месяца был 1100 кг. Определите лимит цеху на латунную ленту ЛА-67 в расчете на месяц работы.
Вариант 0
1. Сущность и содержание коммерческой деятельности.
2. Задача 
[bookmark: OCRUncertain035][bookmark: OCRUncertain038][bookmark: OCRUncertain039]Муромский РПС получил от фирмы «Чинар» предложение (оферту) на поставку в______ г. бакалейных товаров. Каковы будут действия коммерческого отдела райпотребсоюза в случае ее акцепта?
Так как в условиях задачи в оферте не раскрыты ее существенные условия, то акцепт Муромского РПС к фирме «Чинар» должен содержать существенные условия поставки бакалейных товаров (сумма поставки, ассортимент, сроки поставки, цены и др.).


Номер варианта выбирается по зачетной книжке. 1-й вариант – выбирают студенты, у которых 1 последняя цифра в номере зачетки
 Оценивание знаний студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал
· правильность решения задачи.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе, студент получает оценку «неудовлетворительно».


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Темы докладов и презентаций

по дисциплине Проблемы эффективности коммерческой деятельности

1. Российская экономика в условиях глобализации
2. Особенности и противоречия современного процесса глобализации мировой экономики
3. Глобализация как фактор социально-экономической трансформации национальных хозяйственных систем
4. Экономический рост и региональные особенности глобализации 
5. Роль транснациональных компаний в мировой экономике
6. Роль свободных экономических зон в развитии национальной экономики. 
7. Международные транспортные коридоры: современное состояние, особенности функционирования
8. Международные транспортные организации, их структура и роль в развитии глобального движения товарных потоков. 
9. Инструменты антикризисного регулирования мировой  финансово-кредитной сферы в современных условиях
10. Влияние последствий системного кризиса на формирование новых стратегий развития транснациональных банков
11. Особенности процессов транснационализации капитала в условиях современной глобальной экономики.
12. Влияние мировой транснациональной культуры на институциональные изменения российской экономики
13. Функции свободных экономических зон как инфраструктурных узлов торгово-транспортных артерий
14. Особенности свободных экономических зон как каналов трансграничного движения капитала
15. Экономические условия и хозяйственный механизм функционирования транснациональных банков
16. Инвестиционные стратегии многонациональных корпораций
17. Основные понятия и особенности организации сделок слияния и поглощения
18. Практические аспекты слияний и поглощений банков
19. Основные типы слияний и поглощений, используемые механизмы
этические аспекты управления слиянием предприятий
20. Этические аспекты управления слиянием предприятий


Оценивание работы студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе, студент получает оценку «неудовлетворительно».

[bookmark: _Toc480487764][bookmark: _Toc504217931]4 Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций

Процедуры оценивания включают в себя текущий контроль и промежуточную аттестацию.
Текущий контроль успеваемости проводится с использованием оценочных средств, представленных в п. 3 данного приложения. Результаты текущего контроля доводятся до сведения студентов до промежуточной аттестации.  
 	Промежуточная аттестация проводится в форме экзамена. 
Экзамен проводится по расписанию экзаменационной сессии в письменном виде.  Количество вопросов в экзаменационном задании – 3.  Проверка ответов и объявление результатов производится в день экзамена.  Результаты аттестации заносятся в экзаменационную ведомость и зачетную книжку студента. Студенты, не прошедшие промежуточную аттестацию по графику сессии, должны ликвидировать задолженность в установленном порядке. 


[image: ]                                                                                                                

Методические  указания  по  освоению  дисциплины  «Проблемы эффективности коммерческой деятельности»  адресованы  студентам  всех форм обучения.  
Учебным планом по направлению подготовки «Торговое дело» предусмотрены следующие виды занятий:
- лекции;
- практические занятия.
В ходе лекционных занятий рассматриваются сущность и содержание коммерческой деятельности, организационные формы коммерческого предприятия, инфраструктура коммерческой деятельности, коммерческие договорные обязательства, организация хозяйственных связей, коммерческая деятельность производственных предприятий, организация коммерческой деятельности в оптовой и розничной торговле, даются  рекомендации для самостоятельной работы и подготовке к практическим занятиям. 
В ходе практических занятий углубляются и закрепляются знания студентов  по  ряду  рассмотренных  на  лекциях  вопросов,  развиваются навыки  углубляются и закрепляются знания студентов  по  ряду  рассмотренных  на  лекциях  вопросов,  развиваются навыки  владения электронным документооборотом между торговцами и поставщиками, методами и инструментами исследования и формирования рынка и потребительского спроса, подходами, методами и инструментарием осуществления функциональной коммерческой деятельности предприятия, навыками применения информационных технологий в области профессиональной деятельности.
При подготовке к практическим занятиям каждый студент должен:  
– изучить рекомендованную учебную литературу;  
– изучить конспекты лекций;  
– подготовить ответы на все вопросы по изучаемой теме.    
По согласованию с  преподавателем  студент  может  подготовить реферат, доклад или сообщение по теме занятия. В процессе подготовки к практическим занятиям студенты  могут  воспользоваться  консультациями преподавателя.  
Вопросы, не  рассмотренные  на  лекциях  и  практических занятиях, должны  быть  изучены  студентами  в  ходе  самостоятельной  работы. Контроль  самостоятельной  работы  студентов  над  учебной  программой курса  осуществляется  в  ходе   занятий методом  устного опроса .  В  ходе  самостоятельной  работы  каждый  студент  обязан  прочитать  основную  и  по  возможности  дополнительную  литературу  по  изучаемой  теме,  дополнить  конспекты лекций  недостающим  материалом,  выписками  из  рекомендованных первоисточников.  Выделить  непонятные  термины,  найти  их  значение  в энциклопедических словарях.  
При  реализации  различных  видов  учебной  работы  используются разнообразные (в т.ч. интерактивные) методы обучения, в частности:   
- интерактивная доска для подготовки и проведения лекционных и семинарских занятий;  
Для подготовки к занятиям, текущему контролю и промежуточной аттестации  студенты  могут  воспользоваться электронной библиотекой ВУЗа http://library.rsue.ru/ . Также обучающиеся могут  взять  на  дом необходимую  литературу  на  абонементе  вузовской библиотеки или воспользоваться читальными залами вуза.  


[bookmark: _Toc146385689]Методические указания по подготовке докладов по дисциплине «Проблемы эффективности коммерческой деятельности
 Цель работы над рефератом - углубленное изучение отдельных вопросов из сферы профессиональной деятельности.
После ознакомления с материалами всех рефератов,  заслушивании докладов на практических занятиях у студентов должно быть сформировано общее представление о современном  состоянии, актуальных проблемах  в области профессиональной деятельности.
Подготовка реферата состоит из нескольких этапов:
1.      Выбор темы из списка тем,  предложенных преподавателем.
2.      Сбор материала по печатным источникам (книгам и журналам компьютерной тематики), а также по материалам в сети Интернет.
3.      Составление плана изложения собранного материала.
4.      Оформление текста реферата в текстовом редакторе MS Word или в OpenOffice.org Writer.
5.      Подготовка 10 тестовых вопросов по теме реферата.
6.      Подготовка иллюстративного и демонстрационного материала в MS Power Point или в  OpenOffice.org Impress (презентация для доклада).
7.      Доклад реферата на занятии (реферат должен быть доложен на одном из занятий по графику, составленному преподавателем.).
8.      Компоновка материалов реферата для сдачи преподавателю (распечатанный текст, диск с текстовым файлом и  файлом презентации).
 
[bookmark: tekst][bookmark: _Toc146385690]Требования к оформлению текста
1. Объем реферата - 5-10 стр. текста.
2. Шрифт
· основного текста -  Times New Roman Cyr 14 размер.
· заголовков 1 уровня - Times New Roman Cyr 14 размер (жирный).
· заголовков 2 уровня - Times New Roman Cyr 12 размер (жирный курсив).
3. Параметры абзаца (основной текст) - отступ слева и справа - 0, первая строка отступ - 1,27 см; межстрочный интервал - одинарный, выравнивание по ширине.
4. Параметры страницы: верхнее и нижнее поля 2,5 см; поле слева - 3,5 см.; поле справа - 2 см. Нумерация страниц - правый нижний угол.
5. Переносы автоматические (сервис, язык, расстановка переносов).
6. Таблицы следует делать в режиме таблиц (добавить таблицу), а не рисовать от руки, не разрывать; если таблица большая, ее необходимо поместить на отдельной странице. Заголовочная часть не должна содержать пустот. Таблицы - заполняются шрифтом основного текста, заголовки строк и столбцов - выделяются жирным шрифтом. Каждая таблица должна иметь название. Нумерация таблиц - сквозная по всему тексту.
7. Рисунки - черно-белые или цветные, формат BMP, GIF, JPG. Нумерация рисунков - сквозная по всему тексту.
8. Формулы - должны быть записаны в редакторе формул. Размер основного шрифта - 12. Формулы должны иметь сквозную нумерацию во всем тексте. Номер формулы размещается в крайней правой позиции в круглых скобках.
9. В конце реферата должен быть дан список литературы (не менее 10 источников, в том числе это могут быть и адреса сети Интернет). Библиографическое описание (список литературы) регламентировано ГОСТом 7.1-2003 «Библиографическая запись. 
  После окончания работы по подготовке текста реферата необходимо расставить страницы  (внизу справа), а затем в автоматическом режиме сформировать оглавление. Оглавление должно быть размещено сразу же после титульной страницы.
 
[bookmark: _Toc146385692][bookmark: prezent] Требования к оформлению презентации.
[bookmark: _Toc146385693]На титульной странице должно быть помещено название реферата - крупным шрифтом. А также группа и фамилия студента, подготовившего реферат, дата.
Вторая  страница – интерактивное оглавление (в виде гипертекстовых ссылок). По гипертекстовой ссылке оглавления должен осуществляться переход к соответствующему разделу реферата.
В презентации должен быть помещен в основном иллюстративный материал для сопровождения доклада и основные положения доклада.
В конце презентации реферата должен быть приведен список использованных источников.
Объем презентации – не менее 20 слайдов, время на доклад с использованием презентации – 12-15 мин.
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Paznes 1. "OcHOBEI KOMMepuecKoii
aeaTeabHocTH"

1.1 Tema 1.1 "CymuocTs u conepkanue 4 2 IK-2 TIK-3 J.1J11.2 0
KOMMepueckoi fesrensHocty" TTonsitue J1.3 1.4
KOMMEPUYECKOH NeATEebHOCTH. } J2.1 J12.2
KoHuenuus KoMMepaecKoi | J12.3 J13.1
nesTenbHOCTH. MaKTophl, BAUSIOIIUE Ha ‘g JI3.2J713.3
pasBUTHE KOMMEPUECKOH ] D1D3223 D24
nesrensHocTH. MICTOpHS pa3sBUTHS B
Poccun u 3a \
pySexxom.«OpranusanonHbie GOpME
KOMMEPYECKOr0 IpeATIPHATHS»

OO0BeKTHl U cyOBEKTEl KOMMEPYECKOH
nearemsHoCTH.COOCTBEHHOCTD
YYAaCTHUKOB KOMMEPYECKOM
nearenbHocTH, KoMmMmepueckue 1
HEKOMMep4Yeckue opranuzauun. Onrosas
TOProeast ceTh, ¢ CTPYKTypa U GyHKUWA.
Po3nuyHas Toprosas ceTh, €€ CTpyKTypa
u QyHkmu /JTex/

1.2 Tema 1.1 «CyiuHoCTh ¥ COfiepKaHue 4 2 OK-2TIK-3 | JI1.1 J11.2 2
KOMMEPUYECKOHU IEATEITEHOCTHY JI1.3J11.4
IToHATHE KOMMEPYECKOH NeATEIEHOCTH. J12.1 J12.2
Konuenumsa xommepueckon JI2.3 J113.1
JeaTebHOCTH. PaKTOPEI, BAUAOWKE Ha 3.2 J13.3
pa3BUTHE KOMMEPUECKOH 21223354

nesrenpHocTU. FcTopus pa3BuThs B
Poccuu n 3a pyOexom.
«OpranuzaioHHbIe POPMEI
KOMMEPUYECKOro MpeaTpusiTH»
Q0OBeKTHl U CYOBEKTE KOMMEPHECKOH
gestenbHOCTH.COOCTBEHHOCTD
YY4aCTHUKOB KOMMEPYECKOH
nestenbHOCTH. KoMMepueckue U
HeKOMMepueckne oprauzanuu. Onrosas
TOPrOBas CeTh, €& CTPYKTYpa U PyHKLMH.
Po3HWUYHAs TOProBas ceTh, €€ CTPYKTypa
1 Qyuxupyu /Tlp/
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1.3

Tema 1.1 «CymHocTh U comepxanue
KOMMEPYECKOH AEATEIEHOCTH
IpuHUUIEl KOMMepYeCKOoid
NEATEAbHOCTH. DBOJOIMOHHBIE STallb
CTAHOBJIEHUs KOMMepUMH Ha Pycu.
ITeproap! U 3Tansl pa3BUTHs
KOMMEPUYECKOT0 NPeANPUHUMATE/IECTBA B
Poccun. ConeprxkaHre KOMMEPUECKOM
AEATENBHOCTH TOPTOBOTO MPEANPUSITHS.
@axrTope! BHELIHEH U BHYTPEHHEH Cpekl,
BJIMAIOIIME Ha PasBUTHE KOMMEPUECKO
JAEATEIBHOCTH TOPTOBOTO MPETHPHATHS.
DopMUpORaHHE KOMMEPYECKOMH
JACATENBHOCTH KOMMEPUYECKOT0O
MPEANPUATHS B YCIIOBUAX
(opMHpPYIOIIErocs pa3BUTOrO
peIHKa.OCHOBHEIE COCTABJISIOIIHE
({OpMHUPOBAHUSA CTPATEI'HH
KOMMEpPUECKOH AEATENLHOCTH TOProBOro
npeanpusaTus, «OpraiyzalioHHbIe
(hOPMBI KOMMEPIECKOTO MPEJITPUSLTHS)
OCHOBHBIE OpTraHU3aALIMOHHO-
SKOHOMHYECKHE aCTIEKThl PA3BHUTHS
TOProBbIX MPEANPUATHH B YCJIOBHAX
pbIHKa.OcobeHHOCTH (DYHKLHOHUPOBAHUSA
PazTMYHEIX QOpM COGCTBEHHOCTH B
pBIHO4HOM 3KOHOMUKE. Buas!
XO3STACTBEHHbIX 00hEIMHEHHH
NIPEANPUATHH Pa3In4arouxcs
OpraHH3alMOHHON CTPYKTYpoH. Tumnbl
XO03AMCTBEHHBIX 00be TUHEH U
OpeanpUATHH, PyHKUHMOHUPYIOLIMX B
akoHoMmuke Poccrn. (DuHaHCOBO-
NPUMBIILIEHHLIE Tpynnel B Poccuu. THMBL
XOJIIMHIOB, [leu coznanus XOJIIUHIOB
cMetwanHoro tuna. Conepikanue
posHuyHOM Toprosiu. Knaccndukarms
OITOBBIX TOPrOBbIX MPEATPUATHIA.
Crierdrxa GpyHKIHHOHHPOBAHHUS
TPaHCHALHOHATEHBIX KOMITAHHH.
OcoOEHHOCTH TOPTrOBO-MTOCPEAHNUECKUX
onepauyuii AMCTPUOBIOTOPOB U JAUIIEPOB.
OcobeHHOoCTH POPMHUPOBAHNS U PAIBUTHA
ONTOBOH TOPIoOBJIM HA OTCYECTBEHHOM
PEBIHKE. ‘

/Cp/

39

IK-2 TIK-3

JIT.1 JI1.2
J1.3J11.4
JI2.1 J12.2
J12.3 J13.1
JI13.2 JI3.3
21222304

Pasznen 2. « Mexanusm
B3aMMOOTHOIIEH U
TOBAPONPOH3BOAUTENECH,
KOMMepYecKHX NOCPeAHHKOB H
norpeduTesIell 1A PLIHKE »
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2.1

Tema 2.1 « MHppacTpykrypa
KOMMEPUYECKON AEATETLHOCTU»

Pabora ¢ 6ankamu. BupskeBas
TOProBJIA. SIpMapo4YHO-BbICTABOYHAS
TOpro.si. ONTOBbIE PHIHKH.
Opranuzauus KOMMepYecKHX onepanui
Ha ayKLMoHaX, Tenaepax. Toprosvie
noma, ux hyskumm.« Kommepueckue
JIOTOBOPHBIE 00A3aTEIbLCTBAY

Apenaa. Opranu3atyioHHO-
3KOHOMHUUECKHUE OCOOSHHOCTH JIM3UHTA.
Kommepueckas KOHLIECCHS
(dbpanuaiizunr). Komuccus, hakTOpUHT.
«Opranuzanusa X03s4ACTBEHHBIX CBA3ECH B
TOProBJIEN

CyuHocTb M MOPAOK PeryJIMpoBaHus
XO3MCTBEHHBIX CBSI3eH B TOPTOBIIE.
JloroBop Kyruid-npojaku: ero
coaeprkaHue, IOArOTOBKA U UCIIOJIHEHHE.
O61Me noaoXKeHus I0roopa MocTaBKu
ToBapOB. [IpsAMbIe JOrOBOPHbIE CBA3U.
/Tex/

[IK-2 T1K-3
[1K-5

JI1.1 J11.2
JI1.3 J11.4
JI2.1J12.2
J12.3 J13.1
JI3.2J13.3
210233 D4

2.2

Tewma 2.1 « Uudpactpykrypa
KOMMEPUYECKOH ACATETEHOCTHY
Pabora ¢ baHkamu. bupxesas
TOProBis. ApMapoyHO-BLICTABOYHAS
Toprosiist. ONTOBLIE PHIHKH,
Opranuzalus KOMMEPUYecKUX ollepauuii
Ha ayKuuoHax, TeHjaepax. Toproesie
noma, ux gynkuuun.« Kommepueckue
JIOTOBOPHBIE 00s13aTeNIbCTBAY
Apenpna. OpraauzaiMoHHO-
IKOHOMHYECKHE 0COOCHHOCTH JIM3MHTA.
KomMepueckas KoHLeccHs
(bpanuaiizuur). Komuccus, pakTopHHr.,
«Oprann3anus X03s1ICTBEHHBIX CBA3EH B
TOPTrOBJIE»
CyImHOCTE Y TOPAAOK PETYIMPOBAHUS
XO35MCTBEHHBIX CBsI3€il B TOPrOBJIE.
JIoroBop KyIUIM-NIPOIaKH: €ro
cojieprkatue, MOAroTOBKA U UCIIOHECHHUE.
O0wMe MoJIoKeHHs J0roBOPa MOCTABKH
TOBapoB. [ IpsiMble 1OrOBOPHBIC CBA3H.
/Mp/

11K-2 TIK-3
[TK-5

m.Jn.z
J1.3711.4
2.1 J12.2
Uy cFiLh!
3.2 N33
21222324
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2.3

Tema 2.1« Hppactpykrypa
KOMMEPUYECKOH IEATEIBHOCTHY
OcHoBHEBIE (PYHKLIMH POCCHHCKUX
TOBApHBIX OUP3K 110 OpraHu3aluu
ONTOBOH TOProBJIM OUPIKEBBIMH
toapaMu. CYIIHOCTb, pOJIb ¥ Pa3BUTHE
OuprkeBoli Toprosnu. Ilopanck cozaanus
TOBAPHOU OUPKU U ee CTPYKTYpa. Bkl
OupikeBbIX caenok. OpraHusanus
TOProBuIX onepaunit Ha Oupsxke. Mctopust
BO3ZHMKHOBEHMS W Pa3BUTHS APMAPOYHOH
Toproeiu. Lieny opranuszanyu SpMapox u
BRICTABOK B COBPEMEHHBIX YCIOBUSIX.
CynHOCTh ayKIMOHHOH TOPIOBJIN
tosapaMu. Bujel Topros. Opranusaiiys
NpPOBEACHHS KOHKYPCOB (TEHAEPOB).
MexaHu3M OpraHu3aluH U OCHOBHEBIE
[PCUMYINECTBA IPMapOUHO-BEICTABOYHOM
TOprosau. Pomb TOproeeix ZOMOB B
Pa3BUTHH OTCUECTBEHHON KOMMEPYECKOH
JeaTensHoCTH, OXxapakTepH3yHTe ux
CTPYKTYpPHOE ITOCTPOEHHE,
KiaccuUKALMOHHBIE IPH3HAKH, LIEJTH,
sagaun 1 QyHKUMU. CyIHOCTE,
OpraHuzays ¥ BUABl PAcYeTOB B
KOMMEPYECKOM HesaTenbHOCTH, OnToBLie
IIPOAOBOJILCTBEHHEBIE PEIMKH, X POJib B
3akynkax ToBapoB. ComepkaHue NOHATHIT
MPOJIAKH TIATEHTA M JIMUEH3MH Ha
n3o0perenue. IlopsaaoK THUCH3UPOBAHUA
npeanpHHUMATENbCKON JeATE/IbHOCTH.
«KoMMepueckne J0roBOpHbIE
00s13aTensCTBaY

CoaepaHue JM31HTa Kak 3 dexTHBHON
(hOpPMEI apeHB! U cOBITA TOTOBOK
npoxykuun. Cneuuduka
B3aUMONEHCTBH OCHOBHBIX YYaCTHHKOB
JM3MHPOBOIO J0rOROPA.
KnaccudukarnuoHnbie MpU3HaKu
JTA3VMHIOBOM OEATEIIBHOCTH C
HCNONB30BaHHEeM KOHKPETHEIX NPUMEPOB
peanuzauuy T3uAra, OCHOBHBIC STAlbI
JIM3UHIOBOH OU3HEC-OIICpalvy.
OcHoBHEIC GOPMBI TH3HHTA C
BBIICTICHHEM CYIIIECTBEHHEIX Pa3JIMuHH
(pMHAHCOBOrO M OMEPATHBHOTO JIM3MHIA,
MexaHu3m JTU3UHIOBOH CAETIKH,
OcHoBHEIE (OpMbI pacdeTa JIM3HUHTOBBIX
miareskeil. CyuHocTs Qpanyai3yira v
€ro poJib B Pa3BHTHH MAJIOTO
HpeANpPUHHMATCALCTBA. Bunsl
Pppanuaiizinra, DKOHOMHYECKUE OCHOBDI
dpanuaiizunra. 1ipasosoe
peryaupoBatie ppanuaiisunra B Poccun.
TTpenMyImnecTBa U HEAOCTATKH
(ppanimsbl. PaKTOPHHIOBBIC OTIEPAIIMH.
«Opranu3aLus Xo3aACTBEHHBIX CBS3EH B
TOPTOBJIE»

Cy1UHOCTD ¥ NOPAAOK PEryIHPOBAHU
X03S9ICTBEHHBIX CBA3EH B TOPrOBJIC.
OB61IHe MOJIOKEHHUS A10roBOpa KyTiu-
npogaxu. JloroBop poO3HUYHON KyIlI1-
MpoJaXxH. Jloroeop rocTaBky TOBapOB
(comepkaHue AOTOBOPA NOCTABKH,
KOMMEPUECKO-TIPABOBOH KOMMEHTApUH
OCHOBHBIX YCJIOBHMIT JOTOBOPA MOCTABKHY,

' IMYILECTBEHHAs! OTBETCTBEHHOCTS,
| HI3MEHEHME W PACTOPIKEHHE JIOTOBOPA

60

T1K-2 ITK-3
ITK-5

J1.1J11.2
JI1.3J11.4
JI2.1 JI2.2
JI12.3 J13.1
JI3.2 JI3.3
2102235304
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nocTaBku). [ocy1apcTBEHHBIHA KOHTPAKT
Ha [OCTaBKy TOBApOB IJIsA
roCyAapCTBEHHEIX HyK1I. Jlorosop
KOHTpaKTaUuuH. 3asBKH W 3aKa3bl Ha
ToBapkl, OnpeseieHHe CHCTEMEI
(paHKUPOBAHUSA LIEH U BapUAHTbI
BKJIHOYEHHS] TPAHCMOPTHBIX PACXOLOB B
neHy npeanpuatis. OCHOBHBIE YCITOBHSA
[I0CTaBKU MaTEpHalIbHBIX PECYPCOB.

/Cp/

Pazgen 3. Moayas 3 « Opranusanus
KOMMEPUYECKON AesITeIbHOCTH
npeanpusiTHi »

3.1

Tema 3.1 «kKommepueckas eITeNBHOCTE
MPOU3BOJACTBEHHBIX NPEANPUATHID)
Opranu3alMOHHAs CTPYKTYpa
KOMMEPUECKO CilyKObl MpennpuaThs.
Kommepueckas AeSTebHOCTE T10
3aKynKaM MaTepHanbHBIX PECypCcoB.
COpITOBas KOMMeEpYecKas e TeIbHOCTD.
Oco0eHHOCTH KOMMEPHYECKOH
JIEATENHLHOCTH Ha PBIHKE CPENICTR H
npoussojcTaa. «OpraHuzalus
KOMMEPUECKOH AeATENbHOCTH B ONTOBOM
TOProBie»

CyLHOCTB, POJIb U CONEPIKAHUE

3aKyrno4HOH paboThl B ONITOBOU TOProBIe.

[Nopsanok GopMUPOBAHUS OITOBOIO
accoptumenTa. O6ocHoBanKe 00bEMA
3aKkynok. Oprasusanmsa KOMMepPUeCKux
cBsizelt u BbIOOpP nocTasuiika. Meroasl
ONTOBOM MPOJAKH TOBAPOB.
Opraduzaups OKa3zaHus yC/1yr ONTOBBIM
npeanpuaTuaM. «Opranusanms
KOMMEPYECKOH HEATENIEHOCTH B
PO3HHUYHOH TOProsjien

CoaepxaHue U 0COOEHHOCTH
KOMMepueckoil paboTbl Ha PO3HUYHOM
pbIHKe. /IoroBop pO3HUYHOM KYIIIH-
npoaaxu. Iopsnok GpopMupoBanus u
peryniMpoBaHie acCOpPTUMEHTA Ha
NPEANPUATUAX POZHUYHON TOPTOBJIH.
YnpasieHue TOBAPHEIMH 3aI1aCaMH.
Conepxanve KoMMepUecKoi paboTel 1Mo
PO3HMYHON Npoaake TOBapoB. MeToabl
PO3HHUYHOI NPOAAKH TOBapOB.
Opranuszaiys okasaHus TOProBbIX yCIyT
NOKYNaTeNsAM.

/Jlex/

TIK-2 TIK-3
IK-5

JIT.TJIT.2
J1.3 J11.4
J12.1 J12.2
J12.3J13.1
J13.2 J13.3
210203054
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3.2

Tema 3.1 «Kommepueckas neaTensHOCTD
HPOU3BOACTBEHHBIX IPEAITPUSITHID
OpranuzauydoHHas CTPYKTypa
KOMMepueckol ciy>KObl MpeanpUaTHUS.
KomMepueckasa neATenbHOCTD MO
3aKyNKaM MaTEepUAIbHBIX PECYPCOB.
CObITOBas KOMMeEpUecKas IeATeJIbHOCTb.
Oco0eHHOCTH KOMMEPUYECKOM
JEeATENLHOCTH Ha PhIHKE CPENCTE U
NPOU3BOACTBA. «OpraHuzanusi
KOMMEPYECKOH NesTeNbHOCTH B ONTOBOH
TOPrOBJIE»

CymHOCTE, poJib U COlepIKaHne

3aKyTNOYHOH paboThl B ONTOBOH TOProBIIE.

[Topsanok GpopMHPOBAHUA ONTOBOrO
accoprumenTa. OGocHOBaHUE 00beMa
3aKkynok. Oprauusanys KOMMEP4eCcKuX
ceazel ¥ BbIOOP nocrasmmka. Metoas!
ONTOBOM NMPOAAXH TOBAPOB.
Opranuzanmsa oKazaHus yCIlyT OITOBBIM
NPEANPUATHAM.

«Opranuzanms KOMMEPUYECKOR
NESATENBHOCTH B POSHHYHONI TOPIroOBIIE)
ConepskaHue U 0coOEHHOCTH
KOMMep4eckoi paboTbl HA POZHHUYHOM
peIHKE. [{oroBOp pO3ZHUYHOM KyIiu-
nponaxu, [lopanox GopMHpoBaHus u
peryJupoBaHHe acCOPTUMEHTA Ha
NPEANPUATHAX PO3HUIHON TOPTOBIIH.
YnpagjieHAE TOBapHBIMH 3aracamu.
CopeprxaHue KOMMeEpYecKoil paboTsl 1o
PO3HUYHOH IpoAake TOBApOB. MeToapl
PO3HHUHOM NMPOJaXKH TOBAPOB.
OpraHuzauus 0KazaHus TOProBEIX YCIyr
nokynaressiM. /T1p/

IK-2 T1K-3
[1K-5

JI.1J11.2
Jd1.3J11.4
J2.1J12.2
J12.3 J13.1
J3.2J13.3
2132233324
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3.3

Tema 3.1«Kommepueckas nedarensHOCTD
NPOU3BOJACTBEHHBIX NIPEATIPHATHIN)
CoBepIeHCTBOBAHHE OpraHU3alHOHHON
CTPYKTYPBI QUPMBI B LIEJISIX YCTPAHEHHS!
Y3KHX MECT B KOMMEPUECKOM
AEATEJbHOCTH 32 CHeT JTUKBUAALIMH
nyOmupoBaHus QYHKLEH, TUITTHHX
3BEHbEB B YNPARJICHUU 1 APYTHX
271eMeHTOB. THUMBl MPOMBIILIEHHBIX
NpEeAnpHATHH, CYyHIECTBYIOIHE B
MHpOBOi npaxTuke.OnpeaeneHye
KOMMEpYecKoi AeATeNLHOCTH Ha
TIPOMBILIIEHHBIX
npeanpusaTaax. I IpomelnneHHas
¢dbupma.OcHoBHBIE HDYHKUHUU OTHENOB,
BXOJALINX B KOMMEPUECKYIO ClTykOy
IIPOMBIILIEHHOT'O

npeanpuaTUs. XapakTepUCTUKATIPHHIUIIO
B TIOCTPOEHUS OPTaHM3alIMOHHBIX
CTPYKTYP KOMMEpUECKOil CiyKObl
npennpuaTHa. CyIHOCTE IIAHUPOBAHUS
MaTepUanbHO-TEXHMYECKOro
obecneueHus npeanpuarua.Coaepkanue
M3YYCHUS PBIHKA CBIPbs U

MaTepuaIos. MeToBl onpeneneHns
NnoTpeOHOCTH B MATEPHAITBLHBIX
pecypcax.Buiel UeH Ha MaTepHaJIbHbIE
PECYpChl B 3aBUCHMOCTH OT (hOpM KYTIIH
npoaaxu 1 cdep 2KOHOMHKU. MeTob!
H3YYeHWs PBIHKA ChIPbS M MATEPHAJIOB.
[Topsimok JOKYMEHTaNbHOro 0(hopMIIEHUA
BbIJIA4M MATEPUANOB CO cKIaaa
uexam.CoaeprkaHue KOMMepuecKoi
IEATEeTIBHOCTH 0 COBITY MPOAYKLMY Ha
npeanpuaTuu. Merozpt
nporuo3uposanus odsema cOriTa
npoaykunn.CozepxxaHue rogosoro mniaya
cOpITa Ha npeanpUATHH. OCHOBHEIE
KpuTepuH peibopa Haubonee

3¢ PEKTHBHEIX KaHAJIOB COBITA
npojiykumu. Bunel cOpita

npoaykuuu. CoaepkaHue ornepaTuBHO-
cOpITOBOM paboTel Ha

npeanpuATHy. OCHOBHBIE TOKYMEHTHI,
KOTOpBIe OTaes cOBITa JOHKEeH OPOPMUTE
MPY OTIPY3KE NPOAYKLHH MOKYTIATENSM,
«OpraHu3zaims KOMMEPYECKOH
JEATENLHOCTH B OHTOBOH TOProBiie»
Poup ¥ 331241 ONITOBOM TOPTOBJIH B
COBpEMEHHbIX YCnoBHAX. DOpPMEI U
MeToAbI ONITOROM TOpro®au. Lenu u
KoMMepueckue QyHKIHNW ONTOBOIO
TOProeoro npeanpusTs. Pasiuuns
FOPU3OHTANIBHBIX U BEPTHKAIEHBIX (hopm
KOOIepalLyK B ONITOBOM TOProBJe.
OTMUUNTENbHEIE TPHAHAKU TPAH3UTHON U
CKJIAACKOH (POPMEI TOBAPOABHIKEHHS.
OcHOBHBIE ATabl 3aKyTOYHOMN
KOMMEPUYECKOH AEATENEHOCTH ONTOBOTO
npeanpuaThs. GopMEl pacueToB NMpU
3aKyTIKe MaTePHAILHEIX PECYPCOB.
ConepkaHue cOLITOBOH KOMMEpPYECKOH
JeSATEeIbHOCTH OMTOBOTO MPEMIIPUATHS.
CyIIHOCTE U COCTABHBIC 3NEMEHTBI
TOBAPHON MOJIMTHKU OIITOBOIO
npennpusatus. CTparerus U TakTHKa
MapKeTHHI'@ ONITOBOTO TOPTOBOTO
MPENpUSTUS HA PBIHKE 3aKyTNOK U cOBITa
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TOBapOB. DaKTOPLI, OKA3LIBAKOLIHE
BJIMSIHUE Ha MTaHUpOBaHUC o0bema u
CTPYKTYpE! peain3aliii TOBapoOB.
Merozbl oNTOBOMH NpOAAXKH CO CKaaa
OCYLUECTBIJISIOTCS B OIITOBBIX TOPTrOBBIX
npeanpusaTusax. GyHKUMU pabOTHUKOB
otnesna npoaax. OnpeneneHue
KOMMEPYECKUX CBA3EH MEXIY
[I0CTAaBLUMKAMH U MMOTPEOUTENSIMHU.
Kpurepun BeiGopa HOBOro nocraBuimka.
OCHOBHBIE YCJIOBHUS [I0CTAaBKH
MarepHanbLHbIX pecypcoB. ConeprkaHue
MPUEMKH IPOAYKLMH MO KOJIMUECTRY U
KayecTBy I10JIyyaTesieM OT OPraHoB
TpaHcriopra. BeieHue neperopopos o
MPEACTOSIIEN TOPrOBOM CHENKE, OPAIOK
3aKJTIOUYEHHs U PaCTOPIKEHHS 10T OBOPOB,
JNOKYMEHTalbHOE 0pOpMIIEHHE
MCIIOJTHEHHS JIOTOBOPOB KYIIIU-TIPOJAMH.
«OpraHuzanus KOMMEpP4YecKoi
JeATeJIBHOCTH B PO3HUYHOH TOProBie»
OcobeHHOCTH TOProBOM AEATENBHOCTH
PO3HUYHBIX PLIHKOB. DYHKLMH
PO3HUYHON TOPrOBJIU B COBPEMEHHBIX
yca0BHAX. Pa3HOBHIHOCTH peann3auuu
NPOAYKIIMH B 3aBUCMMOCTH OT €€
npenHazHaueHus. Llenm komMepueckoid
paboThl PO3ZHUYHOTO TOPrOBOIO
NpeArnpUATHs. 3a1aui U COJIEPIKaHNE
KOMMEPUECKOM aesTebHOCTH
PO3HUYHOI'O TOPrOBOrO NMPENNPUATHS.
3HaueHHe TOBapHOr0 aCCOPTUMEHTA JJIsk
obecrieueHus1 cTadOMIIBHOCTH PO3HUYHOM
TOPrOBJIM U KOHKYPEHTOCIIOCOOHOCTH
Toproeoro npeanpudarua. OnpeneneHue
MOHATHS «cOaTaHCUPOBAHHOCTE
ACCOPTUMEHTA» U XapaKTep ero
3aBUCHMMOCTH OT M3MEHEHMH crpoca Ha
tosapbl. CoeprkaHue 2IEMEHTOB
(hopMHUpPOBAHUS TOBAPHOTO aCCOPTUMEHTA
TOProBOTo MpeAnpuATHa. OCHOBHEIE
(YHKUMH yrpaBieH1s TOBAPHOH
HOMEHKJIaTypOH B TOProBOM
npeAnpusTaU. OCHOBHBIC K
BCITOMOTaTE/IbHBIE OTNIEPAlMH TOProBo-
TEXHOJIOrMYECKOro Mpouecca po3HUYHOTO
TOProBOro NPEATIPUATHA, DJIEMEHTLI,
onpeaensione ypoBeHb TOProBOro
obcyKUBaHuUs MOKynaresel. CYyHKIUH 1
orepaLyH NpoAaBLOB 10
CTHMYJIMPOBAHHIO MOKYIIKH TOBAPOB B
PO3HUYHOM TOPIOBOM IPEMPUATHH.
CymHocTh TOBapooOecreyeHus
(ToBapocHabKeHUs) HPEINTPUATHH
PO3HUYHOM TOproBau. OpraHn3alOHHbIC
ACMeKThl TOBapooOecreueHust TOProBhIX
npearnpuaTHil. Opranusarus
LEHTPAJIM30BAHHOMN 1
JELEHTPATN30BAHHON JOCTABOK
noTpeOUTEeNLCKUX TOBAPOB
aBTOMOOUJILHBIM TPAHCIIOPTOM B
Toprosoe npeanpustue. Conepxanve
OCHOBHBIX 3TAIIOB MOJEJIH 3aKYNKH 1
JIOBEIEHUA MPOAYKLIMHU 10 110TpednuTeNEH
B PO3HMYHOM TOPrOBOM TPEANPUSTHH.
VICTOUHHKH MOCTYIIEHMS
r0TpeOUTENILCKUX TOBAPOB B PO3HUUHYHO
TOPIrOBYIO CeTh. YTIPaBJIEHUE U
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o, 13

(dopMUpOBaHHE TOBAPHBIX 3aI1aCOB B
TOPrOBOM NPEANPUATUH. BUIbI TOBapHBIX
3aracoB B 3aBUCUMOCTH OT LICEBOM
npeaHasHavyeHHoCTH. OnpeneneHue
MOHATHUH yCJTyra TOProBJIM U TOProBOe
obcnyxuBanue. Cuctema TOProBoro
obcnyxuBanus. OCOOEHHOCTH
OpraHM3aluy IPSMBIX 3aKyIIOK
TOPTOBBIMHU NPEANPUATHIMHU Y
ToBapomnpouspoauresieil. OcobeHHOCTH
KOMMEPYECKHUX YCIIOBUH
TOCYAAPCTREHHOrO KOHTpaKTa Ha
MOCTABKY TOBAPOB Il TOCYAPCTBEHHBIX
Hyk. OCHOBHbIE HANpaBJICHUS
KOMMEPYECKO-TI0CPEAHUYECKOMN
nesarensHocry. Komnneke yenyr,
OKa3bIBaeMbIX MOCPEAHUKAMH [TPU
00CI1y’)KUBAaHUM KIIMEHTOB.

/Cp/
3.4 /Dx3amen/ 4 9 ITK-2 T1K-3 JI1.1J11.2 0
[TK-5 J1.3]J11.4
J2.1 Ji2.2
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2033
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HOYHBIX CPEACTB

5.1. ®oHa OLIEHOYHBIX CPEACTB MJIA NIPOBEAEHUN IPOMEKYTOYHOH ATTECTAIUNN
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Bonpoce! k 3K3ameny:

[ToHsATHE NpeAIPUHUMATENLCTBA U KOMMEPUYECKOH eITeIbHOCTH.

XapakTep ¥ COAEPKAHUE TPOLIECCOB, BBIITOJIHACMbIX B TOPIrOBJIE.

Konuenuus koMMepueckoil AeATENbHOCTH.

CucTeMHBIH TTOAXO/L K KOMMEPUYECKOH AeATEbHOCTH

OOBeKTbl U CyOBEKTHI KOMMEPUYECKOHN NeATEC/IbHOCTH.

CoOCTBEHHOCTL YUaCTHUKOB KOMMEPUECKOH ACATEIbHOCTH.

XapakTepucTHKa KOMMEPUECKUX TIPEIIPUATHI 110 TIpaBOBOMY TIOJIOKEHHIO, XapakTepy COOCTBEHHOCTH M

MNPUHATICHHOCTH KanuTaa.

XapakTepUCTUKA KOMMEPUYECKUX TIPEJIIPHSATHIH T10 XapakTepy XO3MHCTBEHHBIX OTHOIIEHHH W LiefsiM  O0beHHeHHS.
®OopMBI TOPTOBO-TTOCPETHUYECKHUX CTPYKTYP.

Po3HHuHAs TOproBasi Cerb, €€ CTPYKTYPa U (PYyHKLMH.

OnToBas TOProBas CeTh, €€ CTPYKTYpa U (PyHKIIHH.

CyIIHOCTB XO3SIHCTBEHHBIX CBA3€i B Topropie. IIpsaMple JOrOBOPHLIE CBA3H.

JIOroBOp KYMJIH-MPOAAYKU: €ro COAEPIKAHUE U UCTIOIHEHHE. 3asiBKa 1 3aKa3.

O61LMe MoJ0KeH s 10roBopa rnocrasky. CucreMa (ppaHKUPOBaHMA.

Pabora c Gankamu.

SlpMapoUHO-BbICTABOYHAS JAESTEIEHOCTS.

OpraHu3aliis KOMMEPUECKUX ONCpaLivii Ha ayKIMOHAaX.

OpraHuzanus KOMMEPUCCKMX ONEPALi Ha TeHIepax.

Toproseie foMa.

TexHuka NPOBeIEHNs ONICPALIMH 110 TOPTOBJIC JIMIICH3UAMU.

OpraHu3aloOHHast CTPYKTYPa KOMMEPUECKOH CilyKObI NPEANTPUATHA.

Kommepueckas IesSTebHOCTh 10 3aKyITKaM MaTepUajibHBIX PECYpCOB Ha MPOMBIIIEHHOM MPEANPUATHH.
[Mnanuposanye MTO npOMBIIIJIEHHOTO NPEATPUSATHSL.

KoMMepueckas AesTeJIbHOCTb 110 COBITY Ha MPOMBILIICHHOM MPEANPHUATHU.

[InanupoBanye COBITOBOM AEATENLHOCTH MPOMBIIIIEHHOTO NPEANPUATHA.

OcoOeHHOCTH KOMMEPUECKON AeATENbHOCTH HA PhIHKE CPEJICTB MPOU3BOJICTRA.

CyLIHOCTb W COEPIKaHHE 3aKyITOYHON pabOThI B ONTOBOM TOProBile.

OpraHuzanys KOMMEPUECKHX CBA3EH K BHIOOP MoCTaBIIMKa.

[Topanok (OPMHUPOBAHMS U PETYJIMPOBAHMs ACCOPTUMEHTA Ha MPEANPUATHAX ONTOBOH Toprosiu. O0ocHoBaHHE 00beMa

ToBapHO-acCOPTUMEHTHAs TOJIMTHKA M €€ COCTABJISIOIIHE.

Kommepueckas paboTa no onToBoH NpoAaKe TOBapoR.

MeTo/ 1kl ONTOBOH MPOIAKH.

OpraHu3aius OKa3aHUs YCIyr ONTOBBIMM ITPEANPUATHIMH KIUEHTaM.
Kanalne! pacripeie/ieHus TOBapOB U OPraHU3alus TOBapO/BHKEHHSI.
ConeprkaHue U 0COOEHHOCTH KOMMepUEeCcKOH paboThl Ha PO3HHYHOM PBIHKE.
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Iopsinox popmHpOBaHHS H PEryJMpOBaHUA ACCOPTHMEHTA HA NPEANPUATHIX PO3ZHUYHOM TOPrOBJIN.

Vnparnenue TOBapHBIMU 3aliacamu.

Meronsl po3HUMHON MPOAAKH TOBAPOB H CTHMYJTUPOBAHHUE TPOIAK.
Oco6eHHOCTH KOMMEPUYECKOM NeATELHOCTH Ha PLIHKE YCIIyT.
OpaHyal3UHT B PHIHOYHON dKOHOMMKE.

KoMmepueckue norosopHsle 00s3aTenbCTBa: apeHa.
KomMmepueckre 10roBopHeie 0043aTeNbCTBA: KOMHUCCHS.
KomMmepueckue 1oroBopHsie o0s3aTelbeTa: GakTOpUHT.
Oprann3auOHHO-9KOHOMHUUYECKNE OCOOEHHOCTH JIM3UHT 4.

Yenayru, okasbiBaeMblie Mara3vHamMu rokynarensiM. BHemarazunueie Gpopmel TOproBoro o6city:KHBaHH.

PazmemieHue 1 BBIK/IaIKa TOBApPOB B TOPrOBOM 3aJi€.
CopeprkaHne TOproBo-TEXHOJIOIHYECKOTO NpoLecca B MarazuHe.
Opranuszanus ¥ TEXHONOrUs TOBAPOCHAOKEHHS POHUYHBIX TOPTOBBIX MPEANIPUSITHH,

5.2. ®oHA OLeHOYHBIX CPEICTB /I MPOBEIeHHs TeKYIIero KOHTPOIs

CrpykTrypa U colepxaHue (POHAa OLIEHOUHBIX CPEICTB MpeacTaBiieHsl B [Tpuinoxkenun | k padouei nmporpaMMe JUCHHTIIIMHBL

IUYECKOE M MHO®OPMAUMOHHOE OB

S A AN

6.1. Pexomenayemast quTepatypa

6.1.1. OcHoBHAS JINTEPATYPA

ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue HzpnarenscrBo, ron Komuu-Bo
JI1.1 |BynHeesa P. H. KomMmepueckas aesresbHOCTL. OpraHdzauus u Pocros n//1: denuke, 31
ynpasieHue: yue0. i CTYACHTOB Bbicll, y4ed. 2012
3aBeficHUH, 0Oyydaroimuxcs 1o crell.
"DKOHOMHKA M ynp. Ha nipeAnpuaTin’”
JI1.2 | CunsieBa U. M., KomMmepueckas gesiTelibHOCTh: yued. as M.: FOpaiir, 2014 30
Cunsies B. B., 3emnsix | 6akanaspos
C. B., Pomanenkosa
O. H.
JI1.3 | Bunorpanosa C. H. KomMepueckast nesiTebHOCTL: yUeOHUK MuHck: Beinaifinas http://biblioclub.ru/
nikosa, 2012 - HEOTPAHWYEHHbI
JOCTYN JU1A
3apErUCTPUPOBAHH
bIX M0JIb30BATEICH
JI1.4 |Ilankparos @.T., KommMmepueckas AeaTeabHOCTh: yueOHUK Mocksa: M3nareinbcko- http://biblioclub.ru/
Conpmarosa H. @. TOProBasi Kopropaus - HEOrpaHUYECHHBIN
«Hamxos 1 K», 2017 JOCTYI 1714
3aperucTpUpoOBaHH
BIX 110JIb30BATENEN
6.1.2. JlomoiHuTe/AbHAS IUTEpPATYpa
ABTOpBI, COCTABUTENN 3arjaBue HzpaTtenseTBo, roj KoJin4-BO
J12.1 |Crnsesa M. M. Kommepueckas esiTesIbHOCTb B chepe M.: JOHUTHU-TAHA, 199
TOBApHOIo oOpalleHus: yue0. uid By30B 2005
J12.2 |Tlonosuea @. I1. Kommepueckas AesaTeNbHOCTb: y4ed. A M.: MH®DPA-M, 2009 29
CTYZIEHTOB BhICLL. yueD. 3aBenenui,
oByuatomuxcs o crel. "Kommeprms',
"Mapxketunr", "ToBapoBeIeHHE U IKCIICPTH3A
toBapoB", "FOpucnpynenumsa”, co crieunaiusaL.
"Kommep4eckoe 1paso’ ¥ 110 Hanp.
"Kommepuus"
J12.3 | Anekceenko I1. C. KommMepueckast e TeIbHOCTb 110 OITOBLIM Mockga: Jlaboparopus http://biblioclub.ru/
[poJaXkaM H ITyTH €€ COBEPILICHCTBOBAHHA kauru, 2010 - HEOIpaHWYEHHBIN
AOCTYI 1A
3aperucTpupoBaHH
bIX T0JIb30BATENEN
6.1.3. Meroau4ieckne pa3padoTKu
ABTOpPBI, COCTABUTEJIH 3arnasue H3narenbcTBo, ron Konuu-Bo
JI3.1 | Jamkos JI. I1., KommepLus 1 TEXHOJIOTHA TOProsiu: yued. ans M.: Jawkos u K, 2014 25
ITamOyxuusanay B. K., CTYJICHTOB BY30B
[TamOyxumsanu O. B.
JI13.2 |Kocrornonmos /1. /1., Kommepueckas AesSTebHOCT NPEANpPUATHS: Pocros v//1: U3a-BO 332

[Tnaronos B. C.,
Craxanos B. H.

Yueb. nocobue

PT'3A, 1995
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ABTOpPBI, COCTaBUTEINIU 3arJyiaBue WznarensctBo, roja Konnu-eo
JI3.3 |Eensenckuii . K. KomMmepueckas aesiTeJIbHOCTb: yuedHo- Mockea: Epazuiickuii http://biblioclub.ru/
METOIHYECKHH KOMILIEKC OTKPBITBI UHCTHTYT, - HEOrpaHWYECHHBIN
2008 JlOCTYN 1118
3aperucTpUpoBaHH
BIX I10JIb30BATEJIEH

6.2. Ilepeyens pecypcoB HHPOPMAIIMOHHO-TeIEKOMMYHHKAUHOHHO# ceTn ""UHTepHer"

31 | TamOyxumsnu, O.B. Opranmsauys kommepueckoi gestenpHocty : yuebnnk / O.B. INamOyxausni. - M. : Jlamkos u Ko,
2016.- 272 c. - ISBN 978-5-394-02186-2 ; To xe [OnexkrpoHHbiit pecype]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?
page=book&id=230049

D2 | dawkos, JLIT. Opraunsauus U yrnpapieHue KOMMepUecko JeaTenbHocThio : yuebnuk / JLIT. Jlamkos, O.B.
INam0yxuusniL - 2-e u3n., nepepad. - M. : Mznarenscko-Toproeas kopriopaius «Jamkos u K%, 2015. - 400 c. : tadu.,
cxeMel - (YueOHble u3nanusa ans 6akanaspos). - ISBN 978-5-394-02531-0 ; To xe [DnexkrponHsiii pecypc]. - URL:
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=375809

23 | IMambyxuusni, O.B. OcHoBBl KOMMepueckoi aesitenbHocTH : yueOuuk / O.B. TTamOyxuusauu. - M. : M3naTenbcko-
toproBast kopriopauus «Jlamxos u K°», 2017. - 284 c. : Tabn. - (Cpennee npodeccuonansHoe odpasopanue). - ISBN 978-5
-394-02270-8 ; To e [DnekTpoHustii pecypc]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=452588

34  |Ilankparos, @.I'. Kommepueckas nesrenpHocTsb : yuebHuk / @.I'. Tlankparos, H.®. Connarosa. - 13-e uzn. - M. :
Hsnarenscko-Toprosas kopriopamus «ammkos u K%, 2017. - 500 c. : Tadn., cxem., rpad. - ISBN 978-5-394-01418-5 ; To
ke [Dnextponnsiil pecype]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=452590

0.3. Ilepeyenb IporpaMMHOro obecne4yeHHs

6.3.1 ’ [Taker nporpamm MS Office

6.4 Ilepevenns HHGOPMALTHOHHBIX CIIPABOYHBIX CHCTEM

6.4. 1] KoncynpTant +

7.1 HOMemenm zmﬂ HpOBeﬂ.eHM}I BCEX BI/I,XLOB pa60T npenyCMOTpeHHux YueOHbIM TUIAHOM, YKOMIUIGKTORAIK HEOBX0MMOil
CHEeLUANM3UPOBAHHON YueOHOM MeOenbIo U TEXHUYECKUMU CPEACTBAMHU 00yueHus. [ljist IPOBEACHUS NEKLIMOHHBIX
3aHATHH MCIIONb3YETCs JIEMOHCTPAIMOHHOE 000pYIOBaHHE.

8. METOANYECKUE YKA3AHNSA JJIst OBYUAIOWUXCS 110 OCBOEHUIO JUCTIMIIUHBL (MOAVJIS) -

MeToauueckie ykazaHHus 110 OCBOEHHIO IMCLMIUIMHLI peacTasieHsl B [punoxennn 2 K paboueii nporpamme AMCHMIINHEL





image16.jpeg
Ipunoxenwe |
K paboueil mporpamMmme

MunucrepeTro obpasosanus 1 Hayku Poccuiickoi Menepaunn
DezepaibHOE rOCYIPCTBEHHOE O101XKeTHOE 00pa30BaTENBHOE YUPEeKIeHUE
BBICHIEr0 00pazoBaHHsI
«PocroBekuit rocynapeTBeHHbIH SKoOHOMEYECKUH yaUBepeuTeT (PUHX)»

Paccmotpeno u onobpero
Ha 3aceaHuu Kadeapbl
LML LE Ll littl (L L2 LL EFTLLESAC-
Ipotokon Ne #7 ot « ZZ » 7~ 2017 1.
A3as.kadeapoit 1.9.H.. npodeccop Anbdekon A.Y

®OHJA OUEHOYHBIX CPEACTB
o JMCHUNJINHE

TIpobnema 5ddHEXTHBHOCTH KOMMEPHECKON JIEATENbHOCTH

Haripasienue noaroToBku

38.03.06 «Toprosoe ge1o»

[poduis
38.03.06.01 «KommepLims»

Yposenb 0bpazoBaHus

Bakanarpuar

K.3.H., AoueHT Bamoukuia B.B.

pl -
CocTaBuTens
& WILO.. dorwcnocmn, VUCHUS CINCACHb, YYeHOe 36anLe

Pocrog-na-/lony, 2018
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K paboueii riporpaMme

MunucrepeTBo 00pa3oBaHus U HayKH Poccniickol Menepaiyin
PenepanbHOE rocy1apeTBEHHOE OI0KETHOE 00pa30BaTENbHOE YUPEK IEHUE

BBICIIETO 06pazoBaHm{

«PocToBcknit rocyiapcTBeHHbI 3KoHOMIYecKnit yHuBepcuteT (PUHX)»

Paccmotpeno u o106peHo
Ha 3aceaHuu Kadeapel KoMMepLuy 1 JTOrMCTHKH

MMpotokon Ne 77 ot « AL » U4 2014 r.

p: b . ,
3aB.kadenpoit _ T/Z?A-*rb()ems AY.

METOAUYECKHUE YKA3AHWS 10 OCBOEHUMIO JUCHMIIJIMHbBI

Ipobaema 3pHekTHBHOCTI KOMMEPUECKOW IesTelbHOCTH

CocraBuresib

HanpagsneHue noaroToBku

38.03.06 «Toprosoe Jieno»

Ipoduins
38.03.06.01 «Kommep1iusy

VpoBeHb 00pa3oBaHusl

GakanaBpuaTt

/Z K.3.H., loueHT Banouwkuna B.B.
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DenepanbHOe roCcyjapcTBEHHOE OI0IKETHOE 00pa30BaTEIEHOE YUPEKACHHE BBICIIETO
oOpazoBaHus
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» ntoHs 2018r.

Paboyas mporpaMMa JUCHHUILTMHBI

IIpobaemsl 3(p(PpeKTHBHOCTH KOMMEPYECKOH
AeSiTeJIbHOCTH
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"Toprosoe geno" npodwis 38.03.06.01 "Kommepius"

KBamupukanus

bakanasp

PocToB-Ha-/loHy
2018 r.




image2.jpeg
£
o=

KA®EJIPA Kommepnus u gorncruxa

PacnpenejieHre 4acoB AACHHUILIHHLI 10 Kypcam

Kypc 4
Hroro
Bun zansaTumii vII | PO
Jlexupn 6 6 6 6
ITpakTrdeckue 6 6 6 6
B ToMm yucne uHT. | 4 4 4 4
Hroro ayn. 12 (12 (12 |12
KonTakTHas 12 112 112 |12
Cawm. pabora 159 | 159 | 159 | 159
Yackl Ha KOHTponb | 9 9 9 9
Hroro 180 | 180 | 180 | 180
OCHOBAHHME

®enepalbHEBIM rOCYyAapCTBEHHBIH 00pa3oBaTebHBL CTaHAAPT BHICIIErO 0Opa30BaHuU 110 HAIIPABIICHHIO
noxarorosku 38.03.06 "Toprosoe gemo" (ypoBesb 6akanaBpuara) (npukas Muno6prayku Poccuu ot 12.11.2015r.
Nel334)

Pa6ouas mporpamMma COCTaBJIeHa 110 MpodeccHoHaTEHO-00pa3oBaTeIbHON nporpamMme Hanpasiexue 38.03.06
"Toprosoe aeno" npoduns 38.03.06.01 "Kommeprpaa"

Vue6HbIi Miiad yTBep:KIeH YUSHBM coBeToM By3a oT 27.03.2018 mporokon Ne 10.

_—

e

y W, ) . e
" 3ap. kadenpoii: a.5.H., npodeccop Anpbekos A.Y. 2 ,f// L0 65, A .

MeTonu4ecKkiM COBETOM HanpaBjieHus: [1.3.H., npeteccop, Kocrornonos [

. I ve— ] 'ri
IIporpamMMy cocTaBuI(¥): K.3.H., foueHT , Banromkuna B.B. __ ey A0 05 ALKz,

AB-05. A0 122,

30.05. I¢
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Busunposanne PIIJI a5 nenotHeust B o9epeaqHom yueGHOM roay

Ortnen ob6pasoBaTenbHBIX MPOrpamMM U INTAaHUPOBaHuUs yyeGHOro npouecca Toponosa T.B.

PaGouas nporpamma nepecmorpena, odcyxnuena u onodpena s ucnoinerus B 2019-2020 yuebHom roxy Ha
3acenaHuu kadenpbl KoMmMepriusa u TOrucTika

3aB. kadenpoii 1.3.H., mpodeccop AnbOekoB A.Y,

[Tporpammy coctaBun(m): K.3.H., 10UeHT , Bantorukuna B.B.

Buszuposanue PII/I aas nenosinennst B o4epeaHOM y4eOHOM roay

Otnen oOpazoBaTeabHbIX POrpaMM U TulanupoBaHus yueOHoro npouecca Toponosa T.B.

Paboyas mporpamMma nepecMoTpena, oocyxaeHa u ogodpena st ucnosinenus 8 2020-2021 yuyebHom rogy Ha
3acenaHuu kadenpsr Kommepuus v 10rucTuka

3aB. kadenpou 11.9.H., npodeccop Anpbexor A.Y.

[Mporpammy coctaBmi(u): K.3.H., JoueHT , Banromxkuna B.B.

Buzuposanue PIT/I nist ucniosHeHns B ouepejHoM y4eOHOM roay

Ornen 0o6pas3oBaTesibHBIX MPOrpaMM U Tulanuposanus yuebHoro npouecca Toponosa T.B.

PaGogas nporpamma nepecMotpeHa, obcyxaeHa u ogodpeHa s ucronsenus B 2021-2022 yuebrom rojy Ha
3acenanuu Kadenapel Kommepuus v 10rucTrHKa

3as. kadeapoit: 1.9.H., mpodeccop Anpdbexkos A.Y.

[Tporpammy cocTaBUI(M): K.3.H., IOUEHT , Baniomkuna B.B.

Busuposanue PII/I asisi ncrosiHeHHsI B O4epeAHOM Y4eOHOM roay

Otzaen o6pasoBaTe/bHbIX IPOrPaMM U IUIaHMpoBaHHs ydyeOHoro nmpouecca Toponosa T.B.

PaGouyas porpaMMa nepecMOoTpeHa, o0cyskiIeHa 1 oqo0peHa A uenonuenus B 2022-2023 yyedrom rogy Ha
3acenanuu kadenpsl KomMepuus ¥ JJOrMCTHKA

3ag. kadenpoi: 1.3.H., npodeccop Anpbekos A.Y.

IMporpammy cocTaBwi(¥): K.3.H., JOUEeHT , Banromkuna B.B.





image4.jpeg
Y 238.03.06.01 1.plx Cip. ¢

' ,O ‘BOEHI/I}I ,Z[I/I.ffg.lll/IHJII/lel

1.1 | Lens: Zlams HpeIlCTaBJleHHe o0 ocHOBax KOMMepqecxou JesITeJILHOCTH, COCTaBe 3a11aq W UX pemenm{x NoKa3aTk
0COOEHHOCTH KOMMEPILIHH.

1.2 | 3agaun: cocraBienue JOKYMEHTaUMu B 00NACTH NPOQecCHOHANTLHOM AesATebHOCTH (KOMMEPYECKOM, MAPKETUHIOBOIA,
PeKJIaMHOH, JIOTUCTUYECKOH, U (MJIM)TOBapOBEHOI) M MPOBEpPKa MPAaBHIILHOCTH €€ 0hOPMIIEHHUS; aHaIU3 U OLIeHKA
Npo¢ecCHOHABHOM NEATEIEHOCTH (KOMMEPYECKO, MApKETHHIOBOM, PEKIaMHOM, JTOTHCTHUYECKOH (MIM) TOBApOBEIHO);
OpraHu3alusS U OCYWECTBICHHE MPOQECCHORANLHOH NeATeNbHOCTH (KOMMEPUYECKOH, MapKETHHIOBOM, pEKIaMHOIA,
JIOTMCTUYECKOH, U (1UIM)TOBapOBEHON); yUacTHe B PealU3aliii POEKTOB B 00JIACTH KOMMEPLIMH, MApPKETHHTA, PEKIIAMBI,
| JIOTHCTHKH 1 TOBAPOBE/ICHAA.

POI PAMMBI

2.1 | TpeGoBauns K npeaBapuTeNbHOI NOAroTOBKe ofyyaruerocs:

2.1.1 HCO6XO,HHMBIMH YCIOBHAMH IUIA YCIIEIIHOTO OCBOCHHSA MUCHHUILTHHADLI ABJIAOTCA HAaBLIKH, 3HAHHWA U YMCHHS, TIOJTYYEHHbBIE
B Pe3yJibTaTC U3YUCHHS NUCIIHUILINH!

2.1.2 | Opranuzauusi TOproBoi nesreabHOCTH

2.1.3 | TpancnoprHoe obecneyeHrie KOMMEPUYECKOH AesTeIbHOCTH

2.1.4 | OxoHOMUKA OpraHU3aLHu{

2.1.5 | KomMepueckas AesTesIbHOCTh

2.1.6 | DxoHOMHUYECKas TEOPUs

2.2 | IpcuunauHbl U NPAKTHKH, JJIS KOTOPBLIX 0CBOeHHe JAHHO AUCHHIUIMHLI (MOLYJs) HCOOXOANMO KAK
npealiecTByloniee:

2.2.1 | 3anacel ¥ 3aTpaThl B YIIPABJIEHUH KOMMEPUECKOH AEATE/IbHOCTHIO

2.2.2 | OpraHu3zauus CKIaJCKHX onepaluii Ha TOProBbIX NPeANPUATHIX

2.2.3 | Meronp! neHooOpa3zoBaHus B KOMMEPLUH

IMK-2: ¢cnocoGHOCTHIO OCYINECTRIATH YIPABJACHHE TOProBo-TeXHOJOrHYeCKHMH NMpoueccaM Ha IpeANPHATHH,
peryJupoBaTh Npouecchbl XpaHEeHUs, MPOBOAUTL HHBEHTAPH3AMIO, ONIPeAeNATE U MHHHMH3HPOBATDL 3aTPaThl
MATEPHAJIBHBIX U TPYAOBBIX PeCypcoB, a TAKKe YYUTHIBATH U CNIUCHIBATE OTEPH

3HATDL:

Tp36OBaHYlH U TIpaBHJIa YNIPaBJICHHUA TOProBO-TEXHOJOTUHECKMMHU MPOLICCCAMH Ha NPEANPHUATHH

Ymerhb:

VrpaisTh TOProBO-TEXHOJIOMMYECKUMH NPOLIECCAMH HA MPENNPHATHH

Biaagern:

Meroaukoii YIpaBJICHHUs TOProBO-TEXHOJIOIHYECKHUM TIPOLIECCOM Ha IPCAIIPUATHH

11K-3: roTOBHOCTBLIO K BLISIBJAEHHIO H Y/IOBJIETBOPEHHIO NOTPpeGHOCTEH NOKynaTeael ToBapoB, HX GOPMHPOBAHUIO C
NOMOLIBI0 MAPKETHHTOBBIX KOMMYHHKALHUH, CIOCOGHOCTLIO H3Y4aTh U MPOrHO3HPOBATE CIPOC OTpebuTe ei,
AHAJTU3HPOBATHE MAPKETHHIOBYI0 HH(OPMALHIO, KOHBHKTYPY TOBAPHOI0 PhIHKA

3HATD:

Meroab! U3yYeHHs, YIOBISTROPEHUS U IIPOrHO3UPOBAHKA CIIPOCA NMOKynaresen

YmMmeTh:

BLIaBAsSTE 1 YAOBIETBOPSTL MOTPEOHOCTH MOKYIIATENEN

Buagernb:

CriocoGHOCTBIO BBISIBIIATH M YIOBJETBOPATEH NOTPEOHOCTH NOKyITaTe/1ed TOBAapOB

I1K-5: ¢nocoGHOCTHIO YHPABAATE HEPCOHATIOM OPraHu3anuu (NpeJupUsiTHs), FOTOBHOCTLIO K OPraHH3aLlHOHHO-
ynpaBJieHYecKoii padoTe ¢ MaJIbIMH KOJJIEKTHBAMHU

3HarTh:

CrIOCOObI YIPaBJIEHUA MEPCOHANIOM OpPraHU3aLuy (IPeanpUATHS)

YMerh:

OpraHM30BLIBaTL paboTy MepcoHana opraHuzauuy (MPEeNpPUATHA), OCYLIECTBIAT OPraHHW3allMOHHO-YNPaBJICHYECKYO paboTy ¢
MajbIMA KOJUIEKTHBAMH

Baaaern:

METOJAMHK YTpABJICHHs MEPCOHAIOM OpraHu3aruy (MPeanpusTHs), OPraHu3allHOHHO-YIIPABIEHYECKUMH 3HAaHUAMH 1O paboTte ¢
MaJIbIMU KOJUTEKTUBaMH





