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[bookmark: _Toc470456365][bookmark: _Toc529520239]1 Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программы

1.1 Перечень компетенций с указанием этапов их формирования представлен в п. 3. «Требования к результатам освоения дисциплины» рабочей программы дисциплины. 
[bookmark: _Toc470456366][bookmark: _Toc529520240]2 Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных этапах их формирования, описание шкал оценивания  

2.1 Показатели и критерии оценивания компетенций:  
	ЗУН, составляющие компетенцию 
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания
	Средства оценивания

	ОК-5 способностью к самоорганизации и самообразованию 	

	З определение понятия коммерческой деятельности торговых коммерческих организаций; общие основы по организация коммерческой деятельности в розничной торговле;
определение понятия коммерческой деятельности производственных  коммерческих организаций
	Использование современных информационно- коммуникационных технологий  и глобальных информационных ресурсов 
	Умение отстаивать свою позицию; способность обосновать обращение к базам данных и сети Интернет
	Т-тест (вопросы 10-17); 
Д-доклад (темы 1-10)

	У анализировать рыночную ситуацию; оценивать состояние инфраструктуры рынка; организовать договорные связи с контрагентами в коммерческой деятельности
	Рассчитывать уровень риска коммерческой деятельности посредством современных информационно- коммуникационных технологий и глобальных информационных ресурсов
	Составление отчета о целесообразности принятия управленческого решения касательно контрагентов, исходя из анализа рисков  
	Т-тест (вопросы 11-28);
Д-доклад (темы 5-9)

	В навыками по организации оказания торговых услуг покупателям;
навыками  планирования коммерческой деятельности; навыками управления коммерческой деятельности
	Составлять аннотацию на основе анализа коммерческой деятельности предприятия
	Соответствие представленной в ответах информации материалам лекции и учебной литературы
	Т-тест (вопросы 20-30)
Д-доклад (темы 8-10)




2.2 Шкалы оценивания:   
Текущий контроль успеваемости и промежуточная аттестация в форме зачета осуществляется в рамках накопительной балльно-рейтинговой системы в 100-балльной шкале.
50-100 баллов (зачет) - наличие в целом твердых знаний в объеме пройденного курса в соответствии с целями обучения, допускаются отдельные логические и стилистические погрешности, обучающийся  усвоил основную литературу, рекомендованную в рабочей программе дисциплины;
0-49 баллов (незачет) - ответы не связаны с вопросами, наличие грубых ошибок в ответе, непонимание сущности излагаемого вопроса, неумение применять знания на практике, неуверенность и неточность ответов на дополнительные и наводящие вопросы


[bookmark: _Toc470456367][bookmark: _Toc529520241]3 Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций в процессе освоения образовательной программы


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Вопросы к зачету

по дисциплине  Введение в специальность
1. Понятие коммерции. Характер и содержание процессов, выполняемых в торговле.
1.  Концепция коммерческой деятельности
1.  Объекты и субъекты коммерческой деятельности
1. Характеристика предприятий по правовому положению
1. Характеристика коммерческих предприятий по целям объединения и характеру хозяйственных отношений. 
1. Работа с банками.
1. Биржевая торговля: особенности организации.
1. Ярмарочно-выставочная деятельность.
1. Торговые дома.
1. Организация коммерческих операций на аукционах. 
1. Организация коммерческих операций на тендерах.
1. Особенности коммерческой деятельности на рынке средств производства.
1. Коммерческая деятельность по закупкам материальных ресурсов на промышленных предприятиях.
1. Содержание, функции и организация сбытовой деятельности промышленных предприятий.
1. Оптовая торговая сеть, ее структура и функции.
1. Сущность и содержание закупочной работы оптового предприятия.
1.  Организация коммерческих связей и выбор поставщика. 
1.  Общие положения договора поставки и купли-продажи.
1.  Порядок формирования и регулирования ассортимента товаров на оптовых торговых предприятиях.
1.  Содержание коммерческой работы по оптовой продаже товаров.
1. Методы оптовой продажи.
1. Организация оказания услуг оптовыми предприятиями клиентам.
1. Розничная торговая сеть, ее структура и функции.
1. Содержание и особенности коммерческой работы на розничном рынке. Договор розничной купли-продажи.
1.  Порядок формирования и регулирования ассортимента на предприятиях розничной торговли.
1.  Управление товарными запасами.
1.  Методы розничной продажи товаров.
1.  Особенности коммерческой деятельности на рынке услуг.
1.  Особенности рекламы в коммерческой деятельности. 
1.  Планирование сбытовой деятельности промышленного предприятия.
1.  Роль, функции и задачи паблик рилейшнз в управлении коммерческой деятельностью.
1.  Услуги, оказываемые магазинами покупателям. Внемагазинные формы торгового обслуживания.
1.  Методы стимулирования продажи товаров.
1.  Размещение и выкладка товаров в торговом зале.
1.  Государственное регулирование коммерческой деятельности.
1.  Необходимость и выбор деятельности международной коммерции.
1.  Механизм формирования экспортно-импортных цен.
1.  Государственное регулирования внешнеэкономической деятельности.
1.  Организация таможенных операций.
1.  Особенности коммерческой работы при совершении экспортно-импортных операций.
1.  Франчайзинг в рыночной экономике.
1.  Коммерческие договорные обязательства.
Критерии оценки: 
- оценка «зачтено» выставляется студенту, если бакалавр разбирается в пройденном материале, корректно отвечает на заданные вопросы, раскрыл  тему в полном объеме с соблюдением необходимой последовательности; 
- оценка «не зачтено» если бакалавр вообще не разбирается в пройденном материале, не может ответить на поставленные вопросы. 

	Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Тесты письменные

по дисциплине  Введение в специальность

Итоговые тестовые вопросы по всем модулям.

	1. Понятие «предприниматель» впервые ввел в научный оборот

	Ответы:
	А
	Немецкий экономист В. Зомбарт

	
	Б
	Английский экономист Ричард  Кантильон

	
	В
	Французский экономист Жан-Батист Сей

	
	Г
	Английский экономист Адам Смит

	2.  Физическое лицо

	Ответы:
	А
	Предприятие, организация, учреждение, которое выступает единым самостоятельным носителем прав и обязательств

	
	Б
	Это гражданин, который занимается предпринимательской деятельностью единолично, не принимая статуса юридического лица

	3. Некоммерческая торговая организация

	Ответы:
	А
	Потребительский кооператив

	
	Б
	Производственный кооператив

	
	В
	Муниципальное унитарное предприятие

	
	Г
	Общество с ограниченной ответственностью

	4. Специально оборудованное стационарное помещение, предназначенное для продажи товаров и оказания услуг

	Ответы:
	А
	Палатка

	
	Б
	Киоск

	
	В
	Магазин

	5. Магазины для обслуживания покупателей товаров мелкооптовыми партиями с целью их последующей продажи

	
	А
	Оптовые продовольственные рынки

	
	Б
	Магазины «кэш энд кэрри»

	
	В
	Торговый центр

	
	Г
	Региональные оптовые предприятия

	6. Нормативная база для российских коммерсантов при осуществлении сделок купли-продажи

	Ответы:
	А
	Конституция России

	
	Б
	Гражданский Кодекс РФ

	
	В
	Закон « О защите прав потребителей»

	7. Способ продажи товаров, обладающих индивидуальными свойствами, с публичного торга в заранее установленном месте в назначенное время

	Ответы:
	А
	Ярмарка

	
	Б
	Выставка

	
	В
	Аукцион

	
	Г
	Биржа

	8. Если номенклатура товаров фирмы достаточно широка, то коммерческие группы (отделы) в ней  специализируются 

	Ответы:
	А
	По регионам

	
	Б
	По видам товаров

	
	В
	По функциям

	9. Коммерческая информация - это

	Ответы:
	А
	Данные  о коммерческих структурах;  

	
	Б
	Сведения  о сложившейся ситуации на рынке различных товаров и услуг;

	
	В
	Информация , полученная за вознаграждение.

	10. Коммерческий риск – это

	Ответы:
	А
	Возможное  понесение ущерба или убытков вследствие занятия коммерческой деятельностью;

	
	Б
	Понятие  равнозначное банкротству

	
	В
	Действия  предпринимателей, направленные на успешную конкурентную борьбу;

	11. Внешними факторами, влияющими на коммерческий риск, являются

	Ответы:
	А
	Ассортимент и качество продукции, используемое оборудование, величина расходов предприятия

	
	Б
	Персонал предприятия, желаемая нома прибыли

	
	В
	Состояние спроса и предложения, деятельность конкурентов, государственные законы, порядок налогообложения, уровень инфляции

	
	Г
	Состояние спроса и предложения, деятельность конкурентов, государственные законы, ассортимент и качество продукции, используемое оборудование, величина расходов предприятия

	12. Виды документов, которые не могут составлять коммерческую тайну

	Ответы:
	А
	Деловые планы и планы производства новой продукции

	
	Б
	Учредительные документы (Учредительный договор) и Устав

	
	В
	Крупные договоры с банками

	
	Г
	Соглашения, предложения, квоты

	13. Участники лизинговой сделки

	Ответы:
	А
	Продавец и покупатель

	
	Б
	Собственник имущества; пользователь имущества

	
	В
	Собственник имущества; пользователь имущества; продавец имущества будущему собственнику

	
	Г
	Пользователь имущества; продавец имущества будущему собственнику

	14. Организованный и постоянно функционирующий рынок товаров, сырья, валюты, ценных бумаг

	Ответы:
	А
	Аукцион

	
	Б
	Ярмарка

	
	В
	Выставка

	
	Г
	Биржа

	15. Что не относится к понятию «факторинг»

	Ответы:
	А
	Торгово-комиссионная операция, связанная с одновременным кредитованием оборотного капитала клиента

	
	Б
	Покупка фактор-фирмой у клиента-поставщика неоплаченных платежных требований

	
	В
	Операция по размещению движимого и недвижимого имущества в целях сдачи в аренду

	
	Г
	Осуществляемая на договорной основе покупка фактор-фирмой дебиторской задолженности своих клиентов

	16. Рынок, соответствующий положению, когда спрос  превышает предложение, — это

	Ответы:
	А
	Положение  рыночного равновесия

	
	Б
	Рынок  покупателя

	
	В
	 Рынок  продавца

	
	Г
	Точка  кризисной ситуации

	17. Оптовая продажа товаров в форме транзита - это

	Ответы:
	А
	Оптовая продажа товаров оптовым предприятием без завоза их на свои склады

	
	Б
	Оптовая продажа товаров со своих складов

	
	В
	Оптовая продажа без посредников

	
	Г
	Верно Б и В

	18. Сделка, совершаемая на бирже, которая предусматривает заключение стандартного контракта на поставку биржевого товара в будущем

	Ответы:
	А
	Сделка купли-продажи реального товара

	
	Б
	Фьючерсная сделка

	
	В
	Договор купли-продажи

	
	Г
	Опцион

	19. Форма предпринимательства, основанная на системе взаимоотношений, закрепленных рядом соглашений, при которых одна сторона предоставляет возмездное право действовать от своего имени (реализовывать товары) другой стороне, способствуя тем самым расширению рынка сбыта

	Ответы:
	А
	Факторинг

	
	Б
	Лизинг

	
	В
	Франчайзинг

	
	Г
	Франшиза

	20. Ассортимент торгового предприятия характеризуется следующими данными: хлеб и хлебобулочные изделия – 2750 ден. ед., кондитерские изделия – 2400 ден.ед., молоко и молочные продукты 3200 ден. ед., мука, крупа, макаронные изделия 3000 ден. ед. Структура ассортимента будет следующей:

	Ответы:
	А
	хлеб и хлебобулочные изделия – 25% , кондитерские изделия – 20%., молоко и молочные продукты – 25 %., мука, крупа, макаронные изделия – 30 %.

	
	Б
	хлеб и хлебобулочные изделия – 26% , кондитерские изделия –20%., молоко и молочные продукты – 25%, мука, крупа, макаронные изделия – 30%.

	
	В
	хлеб и хлебобулочные изделия –24% , кондитерские изделия –21%, молоко и молочные продукты – 28%., мука, крупа, макаронные изделия -27 %.

	
	Г
	хлеб и хлебобулочные изделия – 24% , кондитерские изделия – 21 %., молоко и молочные продукты – 27 %, мука, крупа, макаронные изделия - 28 %.

	21. Величина среднего товарного запаса за анализируемый период рассчитывается по формуле

	Ответы:
	А
	Средней арифметической

	
	Б
	Средней хронологической моментного ряда

	
	В
	Средней гармонической

	
	Г
	Средней геометрической

	22. Грузы, предъявленные к перевозке, должны быть оформлены

	Ответы:
	А
	Договором перевозки

	
	Б
	Товарно-транспортными накладными

	
	В
	Дорожными чеками

	
	Г
	Транспортным договором

	23. Организация-перевозчик будет нести ответственность за утрату, недостачу, порчу или повреждение груза только в случае, если

	Ответы:
	А
	Груз прибыл в исправном автомобиле (контейнере) за исправными пломбами грузоотправителя

	
	Б
	Груз перевозился в сопровождении экспедитора грузоотправителя или грузополучателя

	
	В
	Недостача груза превышает норм естественной убыли

	
	Г
	Утрата, недостача, порча или повреждение груза произошли вследствие особых естественных свойств перевозимого груза

	24. Услуги в розничной торговле, связанные с оказанием помощи покупателям при совершении покупки

	Ответы:
	А
	Доработка товара, упаковка, доставка, монтаж

	
	Б
	Кафетерий, камеры хранения, заказ такси

	
	В
	Продажа в кредит, дегустации, демонстрация товара, консультации

	25. Можно ли считать «сделку» и «договор» тождественными понятиями?

	Ответы:
	А
	да

	
	Б
	нет

	26. Договор, при котором продавец обязуется передать товар покупателю для личного, семейного домашнего использования

	Ответы:
	А
	Договор купли-продажи

	
	Б
	Договор розничной купли-продажи

	
	В
	Договор поставки

	
	Г
	Договор комиссии

	27. Имущественная санкция, которая взыскивается с поставщика за просрочку поставки товаров

	Ответы:
	А
	Штраф

	
	Б
	Неустойка

	
	В
	Пеня

	28. Предложение, достаточно определенно выражающее намерение лица, сделавшего предложение, заключить коммерческую сделку, и содержащее все существенные условия соглашения

	Ответы:
	А
	Акцепт

	
	Б
	Оферта

	
	В
	Пролонгация

	
	Г
	Рекламация

	29. Правила, которые регламентируют порядок встреч, бесед и переговоров, организацию приемов, оформление деловой переписки

	Ответы:
	А
	Этикет

	
	Б
	Деловой протокол

	
	В
	Свод правил

	
	Г
	Нормативные документы

	30. Качества, чуждые коммерсанту

	Ответы:
	А
	Честность, надежность, верность данному слову

	
	Б
	Решительность, точность, ответственность

	
	В
	Самоуспокоенность, косность мышления

	
	Г
	Находчивость, смекалка



     Критерии оценки:
       Наличие правильных ответов менее чем на 15 вопросов – студент получает оценку «неудовлетворительно»; Наличие правильных ответов на 16-20 вопросов – студент получает оценку «удовлетворительно»; Наличие правильных ответов на 21-25 вопросов – студент получает оценку «хорошо»; Наличие правильных ответов на 26-30 вопросов – студент получает оценку «отлично».


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Темы докладов и презентаций

по дисциплине Введение в специальность
	

1. Торговые дома, их функции
1. Организация коммерческих операций на аукционах и тендерах.
1. Сущность товародвижения, влияющие на него факторы и принципы построения процесса товародвижения.
1. Реклама в коммерческой деятельности
1. Международная торговля.
1. Отличия оптовой и розничной торговли
1. Валютная и фондовая биржи – механизм деятельности.
1. Рынок «Форекс»
1. Ценные бумаги и гособлигации.
1. Методы изучения конкурентов.


[bookmark: _Toc146385689]       
 
Оценивание работы студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе, студент получает оценку «неудовлетворительно».
[bookmark: _Toc480487764][bookmark: _Toc529520242]4 Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций

Процедуры оценивания включают в себя текущий контроль и промежуточную аттестацию.
Текущий контроль успеваемости проводится с использованием оценочных средств, представленных в п. 3 данного приложения. Результаты текущего контроля доводятся до сведения студентов до промежуточной аттестации.  
 	Промежуточная аттестация проводится в форме зачета 
В процессе изучения модуля 1 «Основные понятия коммерческой деятельности», и модуля 2 «Организация коммерческой деятельности» предполагаются интерактивные задания при проведении практических занятий, участвуя в них студент получает 25 баллов. При проведении письменного тестирования по обеим модулям – студент может получить до 50 баллов. При подготовке докладов и презентаций студент получает до 25 баллов.
Зачет проводится в письменном виде, по окончании теоретического обучения до начала экзаменационной сессии. Количество вопросов в задании – 2.  Проверка ответов и объявление результатов производится в день зачета.  Результаты аттестации заносятся в экзаменационную ведомость и зачетную книжку студента. Студенты, не прошедшие промежуточную аттестацию по графику сессии, должны ликвидировать задолженность в установленном порядке. 
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Методические указания по освоению дисциплины «Введение в специальность» адресованы студентам всех форм обучения.  
Учебным планом по направлению подготовки 38.03.06 «Торговое дело» предусмотрены следующие виды занятий:
- лекции;
- практические занятия.
В ходе лекционных занятий рассматриваются: сущность и содержание коммерческой деятельности; инфраструктура коммерческой деятельности; государственное и международное регулирование коммерческой деятельности; коммерческая деятельность производственных предприятий; организация коммерческой деятельности в розничной торговле; даются рекомендации для самостоятельной работы и подготовке к практическим занятиям. 
В ходе практических занятий углубляются и закрепляются знания студентов по ряду рассмотренных  на  лекциях  вопросов,  развиваются навыки и знания различных методов сбора, анализа и мониторинга информации о коммерческой деятельности предприятия, изучаются отличительные особенности организации коммерческой деятельности производственных и торговых предприятий.
При подготовке к практическим занятиям каждый студент должен:  
– изучить рекомендованную учебную литературу;  
– изучить конспекты лекций;  
– подготовить ответы на все вопросы по изучаемой теме;  
–письменно решить домашнее задание, рекомендованные преподавателем при изучении каждой темы.    
По согласованию с преподавателем студент может подготовить реферат, доклад или сообщение по теме занятия. В процессе подготовки к практическим занятиям студенты могут воспользоваться консультациями преподавателя.  
Вопросы, не рассмотренные на лекциях и практических занятиях, должны  быть  изучены  студентами  в  ходе  самостоятельной  работы. Контроль  самостоятельной  работы  студентов  над  учебной  программой курса  осуществляется  в  ходе   занятий методом  устного опроса  или  посредством  тестирования.  В  ходе  самостоятельной  работы  каждый  студент  обязан  прочитать  основную  и  по  возможности  дополнительную  литературу  по  изучаемой  теме,  дополнить  конспекты лекций  недостающим  материалом,  выписками  из  рекомендованных первоисточников.  Выделить  непонятные  термины,  найти  их  значение  в энциклопедических словарях.  
Студент  должен  готовиться  к  предстоящему  лабораторному занятию  по  всем,  обозначенным  в  рабочей программе дисциплины вопросам.  
При  реализации  различных  видов  учебной  работы  используются разнообразные (в т.ч. интерактивные) методы обучения, в частности:   
- интерактивная доска для подготовки и проведения лекционных и семинарских занятий;  
Для подготовки к занятиям, текущему контролю и промежуточной аттестации  студенты  могут  воспользоваться электронной библиотекой ВУЗа http://library.rsue.ru/ . Также обучающиеся могут взять  на  дом необходимую  литературу  на  абонементе  вузовской библиотеки или воспользоваться читальными залами вуза.  
    Методические указания по подготовке рефератов (докладов) по дисциплине «Введение в специальность».
 Цель работы над рефератом - углубленное изучение отдельных вопросов из сферы профессиональной деятельности.
После ознакомления с материалами всех рефератов,  заслушивании докладов на практических занятиях у студентов должно быть сформировано общее представление о современном  состоянии, актуальных проблемах  в области профессиональной деятельности.
Подготовка реферата состоит из нескольких этапов:
1.      Выбор темы из списка тем,  предложенных преподавателем.
2.      Сбор материала по печатным источникам (книгам и журналам компьютерной тематики), а также по материалам в сети Интернет.
3.      Составление плана изложения собранного материала.
4.      Оформление текста реферата в текстовом редакторе MS Word или в OpenOffice.org Writer.
5.      Подготовка 10 тестовых вопросов по теме реферата.
6.      Подготовка иллюстративного и демонстрационного материала в MS Power Point или в  OpenOffice.org Impress (презентация для доклада).
7.      Доклад реферата на занятии (реферат должен быть доложен на одном из занятий по графику, составленному преподавателем.).
8.      Компоновка материалов реферата для сдачи преподавателю (распечатанный текст, диск с текстовым файлом и  файлом презентации).
 Требования к оформлению текста.
1. Объем реферата - 5-10 стр. текста.
2. Шрифт
· основного текста -  Times New Roman Cyr 14 размер.
· заголовков 1 уровня - Times New Roman Cyr 14 размер (жирный).
· заголовков 2 уровня - Times New Roman Cyr 12 размер (жирный курсив).
3. Параметры абзаца (основной текст) - отступ слева и справа - 0, первая строка отступ - 1,27 см; межстрочный интервал - одинарный, выравнивание по ширине.
4. Параметры страницы: верхнее и нижнее поля 2,5 см; поле слева - 3,5 см.; поле справа - 2 см. Нумерация страниц - правый нижний угол.
5. Переносы автоматические (сервис, язык, расстановка переносов).
6. Таблицы следует делать в режиме таблиц (добавить таблицу), а не рисовать от руки, не разрывать; если таблица большая, ее необходимо поместить на отдельной странице. Заголовочная часть не должна содержать пустот. Таблицы - заполняются шрифтом основного текста, заголовки строк и столбцов - выделяются жирным шрифтом. Каждая таблица должна иметь название. Нумерация таблиц - сквозная по всему тексту.
7. Рисунки - черно-белые или цветные, формат BMP, GIF, JPG. Нумерация рисунков - сквозная по всему тексту.
8. Формулы - должны быть записаны в редакторе формул. Размер основного шрифта - 12. Формулы должны иметь сквозную нумерацию во всем тексте. Номер формулы размещается в крайней правой позиции в круглых скобках.
9. В конце реферата должен быть дан список литературы (не менее 10 источников, в том числе это могут быть и адреса сети Интернет). Библиографическое описание (список литературы) регламентировано ГОСТом 7.1-2003 «Библиографическая запись». После окончания работы по подготовке текста реферата необходимо расставить страницы (внизу справа), а затем в автоматическом режиме сформировать оглавление. Оглавление должно быть размещено сразу же после титульной страницы.
[bookmark: _Toc146385692][bookmark: prezent]Требования к оформлению презентации.
[bookmark: _Toc146385693]На титульной странице должно быть помещено название реферата - крупным шрифтом. А также группа и фамилия студента, подготовившего реферат, дата.
Вторая  страница – интерактивное оглавление (в виде гипертекстовых ссылок). По гипертекстовой ссылке оглавления должен осуществляться переход к соответствующему разделу реферата.
В презентации должен быть помещен в основном иллюстративный материал для сопровождения доклада и основные положения доклада.
В конце презентации реферата должен быть приведен список использованных источников.
Объем презентации – не менее 20 слайдов, время на доклад с использованием презентации – 12-15 мин.
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®DenepanbHbIl roCyJapCTBEHHBIH 00pa3oBaTeNbHBIN CTaHAAPT BHICHIET0 00pa30BaHMs 110 HATIPABIIEHHIO
noarotoBku 38.03.06 Toprosoe neno (ypoBeHs OakaniaBpuata) (puka3 MunoOprayku Poccun ot 12.11.2015r.
Ne1334)

Pabouas nporpamma coctaBiieHa no npodeccuoHaIbHO-00pa3oBaTebHOM nporpamMMe HanpariieHue 38.03.06
"Toproeoe neno" npopuns 38.03.06.01 "Kommepuusa"

Y4eOHblii TU1aH YTBePXKIACH YUEHBIM coBeTOM By3a oT 27.03.2018 nporokon Ne 10.

IMporpammy cocrasun(u): mor, Coromonsa C.A. - 2.5

3aB. kadenpoii: a4.3.H., npodeccop A.Y. AnmpbexoB

<4’ 24 (P

, #
MertonudeckuM COBETOM HampapieHus: A3H, npod, Kocrornonos .zi/
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Buzuposanne PI1/I nis ncnonHeHnnsi B ouepeaHoM y4eGHOM roay

Ortnen oOpasoBaTesbHBIX MPOrpaMM U IIaHKUPOBaHus yueOHoro npouecca Toponosa T.B.

Pa6ouas nporpamMma nepecmMoTpeHa, oocyxaeHa u ogodpeHa and ucrnojaHeHus B 2019-2020 yue6HoM rogy Ha
3aceaHuu kadenpsl Kommepiuus u norucruka

3aB. kadeapoi A.3.H., npodeccop A.Y. AnbOeKkoB

[Tporpammy coctaemi(u): mou, Coromonsin C.A.

Buszuposanue PIL/I nisi ucnoyiHeHusi B ouepeIHoM yueOHOM roay

Otnen oOpa3oBaTesIbHBIX MPOrpaMM U IJIaHMpOBaHus y4yeOHoro npouecca Toponosa T.B.

Pabouas nporpamma nepecMoTpeHa, oocyskaeHa U oqoopena ais ucnonHenus B 2020-2021 yue6HoM rogy Ha
3acefanuu kadenpsl Kommepuus u moructuka

3aB. kadenpoi A.3.H., mpodeccop A.Y. AnpbekoB

IIporpammy cocraBuii(u): aou, CoromonsH C.A.

Busuposanmne PII/L nyis ucnonneHusi B o4epeaHoM y4eOHOM roay

Otpnen oGpa3oBaTenbHbIX POrpaMM W ITaHUpoBaHUs yueOHoro npouecca Toponosa T.B.

Pabouas nmporpaMma nepecMoTpeHa, oocyxaena u ogodpena s ucronHeHus B 2021-2022 yye6HoM rogy Ha
3acenanuu kadenpsl Kommepliys u oructuka

3aB. kadenpoi: 1.3.H., npodeccop A.Y. Anbbekos

[Mporpammy coctaBuii(u): non, CoromonsiH C.A.

Buszupoeanue PI1J] nist ncnosinenust B oyepeaHom y4eOGHom roay

Otpen 00pa3oBaTeNbHbIX POrpamMM U ITaHupoBaHus ydebHoro npouecca Topomosa T.B.

PaGouas nporpamma rnepecMoTpeHa, oo6cyxaeHa u onodpeHa ans uenonnenus B 2022-2023 yuebHoM roay Ha
3acenanuu kadeapsl KomMepiys 1 noructuka

3aB. kabeapoii: aA.5.H., nmpodeccop A.Y. AnpOekoB

[Mporpammy coctasui(u): non, CoromonsH C.A.
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1.1 | Llen ocBOeHUsI AMCLMIUIMHBL: IaTh MPEACTaBIeHHEe 00 OCHOBaX KOMMEPUYECKOMN HESITENbHOCTH, COCTABE 3a0ad U UX
pelIeHHsX, MoKa3aTh 0COOEHHOCTH KOMMEPLHH.

1.2 | 3anaun:BpIpabOTKa y CTYJE€HTOB NMPAKTUYECKUX HABBIKOB BEICHUS KOMMepueckol paboThl Ha KOMMEPUYECKOM
NPENNPUATHN; OCBOCHHE CTYAEHTaMH 0COOEHHOCTEH M HOBBIX HAalpaBJICHHN ONMTOBO-KOMMEPYECKOH JEATENHHOCTH B
CHCTEME TOProBO-3KOHOMHMYECKUX B3aMMOOTHOLUSHU NMpeAnpHATHH; MpHOOpeTeHne 3HaHHI U YMEeHHIt B 061acTH
9KOHOMMYECKOH ONTUMHU3ALMHU ASATEIbHOCTH NPEANPUATHSA '

Hukn (pazznen) OOIT: B1.b

2.1 | TpeGoBanus Kk npeABaAPUTEIbHOI MOArOTOBKE 00yYaOIIerocs:

2.1.1 | Heo6XoauMBIMH yCITOBUAMH JJIsl YCHEITHOTO OCBOEHHS JUCLUMILUIMHABL SIBJLSIIOTCS HABBIKK, 3HAHUS U YMEHUS, TTOJyUYeHHBIE
B pe3yJIbTaTe U3yYESHUs TUCIIUTUIHH:

2.1.2 | UcTopus

2.1.3 | Maremaruka

2.1.4 | KyneTypa peuu U aesioBoe odlieHue

2.2 | JuCUMINIMHBI H IPAKTHKH, JJISl KOTOPbIX OCBOEHHE JAHHON JUCUUIJINHBI (MOAYJs1) HEOOX0AHMO KaK
npeaniecTeyouiee:

2.2.1 | CoBpeMeHHbIE KOMITBIOTEPHBIE TEXHOJIOTMU

2.2.2 | MeHemHKMEHT

2.2.3 | Jloructuka

2.2.4 | MapkeTunr

2.2.5 | Teopus CTaTUCTUKU C 3JIEMEHTaMH TEOPHUH BEPOSITHOCTEN

2.2.6 | lenoBble meperoBopsl B TOProBoM OH3HECE

OK-5: cnocoOHOCTBHIO K CAMOOPraHU3ALMHU U CAMOOOPA30BAHNIO

3HaTh:

onpeacjaCHUC MMOHATHUS KOMMepquKOﬁ JACATEJILHOCTH TOPIOBBEIX KOMMEPUYECKUX Opl"ﬂHPBﬂI.I,ldﬁ

YMerh:

aHAJIM3UPOBATH PHIHOYHYIO CUTYALUIO

Baajners:

HaBbIKaMH 110 OPIr'aHU3alHNy OKasaHHUA TOPTOBbIX YCIIYT IOKYIaTEIsIM

TPYKTYPA 10 _
Kon Haumenosanue pasgenos u tem /Bun | Cemectp / | Yacos | Komneren- | JIntepatypa | Murep | Ilpumeuanne
3AHATHS 3aHgTHS/ Kypc IHH aKT.

Paznea 1. OcHOBHBIE MOHATHSA
KOMMepYecKoi AesiTeJIbHOCTH

1.1 Tema 1.1 «Cy1iHOCTb U COIepKaHUe 1 4 OK-5 JI1.3 J11.2 0
KOMMEPYECKOH AeATENLHOCTI J1.1J12.1
[ToHsATHE KOMMEPUECKON NESITEebHOCTHU. JI2.2

Konuenuus kommepyeckoit
JeATeIbHOCTH. PakTophl, BAUAIOLIME HA
pa3BUTHE KOMMEPUYECKON AEATEIBHOCTH.
Hctopus paszeurus B Poccuu u 3a
py6esxom. /Jlex/

o Tema 1.1 «CymqHOCTb U COJiepKaHue 1 4 OK-5 JI1.2 4
KOMMEPUECKOH AEITETEHOCTI»
[TonsaTue koMMepUECKO NEeSITENbHOCTH.
KoHuenuust kKoMMep4ecKoit
JesATeNbHOCTU. PaKTOpPBl, BAUAIOLIME HA
pa3BUTHE KOMMEPUECKOH AesATeNILHOCTH.
Hcropus paszsutus B Poccuu u 3a
py6esxom. /Ip/
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13

Tema 1.1 «CymHocTb U cogepkaHue
KOMMEPUYECKOI eATSIIEHOCTH
[TonsaTe KOMMEpPUECKO AEATETFHOCTH.
KoHuenimsa koMMepueckon
NeATeNbHOCTU. DaKTOpPbl, BIUSAIOLINE HA
pa3BUTHE KOMMEPUYECKOH AEATENIbHOCTH.
Hcropusd pazsutus B Poccnn u 3a
py6esxxom. /Cp/

OK-5

JI1.3 J12.1

1.4

Tema 1.2 «HMu¢pacrpykrypa
KOMMEPHECKOM ASATEIbHOCTI

Pa6ota ¢ 6ankamu. bupxeBas TOprois.
SIpMapovHO-BBHICTABOYHAS TOPrOBJIA.
OntoBeie peiHKU. Opranusaiiys
KOMMEpUYeCKHX orepauuii Ha ayKLMOHaXx,
TeHaepax. /Jlex/

OK-5

13 H1.2
JI2.1

L

Tema 1.2 «HMugpactpykrypa
KOMMEPUECKOH AEITENbHOCTH»

Pa6ora ¢ Gankamu. bupkepas Toproeus.
SpmMapouHO-BEICTABOYHAS TOPTOBJIS.
OnroBsie peiHKU. OpraHuzauus
KOMMEpPUYECKUX onepaluii Ha ayKLHOHaXx,
TeHIEpax.

Mlp/

OK-5

JI1.3

1.6

Tema 1.2 «Mudpactpykrypa
KOMMepUYecKoit nesarenbHocTu» Pabora ¢
6aHkaMu. bupskeBas TOpProssi.
SpMapo4HO-BBICTABOYHAS] TOPrOBJIA.
OrrroBoie peiHKU. OpraHu3anus
KOMMEPUYECKHUX Olepaluii Ha ayKIHOHax,
teHnepax. /Cp/

12

OK-5

JI1.3J11.2
JI2.1

1.7

Tema 1.3 «I'ocynapcTBenHoe u
MEXIYHAPOAHOE PETYTMPOBAHUE
KOMMEPYECKOU AEATEBHOCTH
HanpasneHus rocyaapCTBEHHOIO
peryJiMpoBaHusl KOMMEpPUYECKOH
aesTensHOCTH. ['ocynapcTeeHHOE
pEryupoBaHue BHENMTHEIKOHOMUYECKOH
nestenbHoctd. TapudHeie U HeTapudHbIe
METO/bI PErYIMPOBaHH.
CTuMynupoBaHHe TOProBiH. /Jlex/

OK-5

J1.3J11.2

1.8

Tema 1.3 «I'ocynapcrBeHHOE U
MEXKIYHapOJHOE PETyJIMpOBaHUE
KOMMEPUYECKOM NEeATEIbHOCTH»
Hanpasnenuns rocynapCTBEHHOTO
pPEeryJMpoBaHusl KOMMEPUYECKOM
HeATenbHOCTH. ['ocy1apCcTBEHHOE
peryavupoBaHue BHEINTHEAKOHOMHUYECKOH
nestensHocTU. TapudHble v HeTapudHbIE
METO/bI PerynupOoBaHus.
CrumynupoBaHue Toproenu. /I1p/

OK-5

M3 J1.2

1.9

Tema 1.3 «['ocynapcTBeHHOE U
MEXIYyHapOOHOE PEeryJIMpoBaHUe
KOMMEpUYEeCKOH nesTeNbHOCTH
Hanpagsnenus rocyJapCTBEHHOTO
peryaupoBaHUsl KOMMEPUYECKOM
JesTensHOCTU. 'ocyjapcTBeHHOe
PETYIMPOBaHME BHEITHEOKOHOMUYECKOM
nestrenbHocTd. TapudHsie U HeTapUHbIE
METOIBI PETYIHUPOBAHUS.
Crumynuposanue Toprosinu. /Cp/

12

OK-5

J1.3J11.2
J12.1

Pazgen 2. Opranusanus
KOMMepUYecKOH AeATebLHOCTH
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2.1

Tema 2.1 «Kommepueckas 1eATeIbHOCTD
NPOU3BOJCTBEHHbIX NPEANPHUITHID
Coneprkanue, GyHKUMW U OpraHA3alusl
cHaOxxenus npeanpustus. [Inanuposanue
obecneueHus penpUATH
MaTepHabHbIMU PECYpPCaMH.
Coneprxanue, QyHKUMH U OpraHy3aLus
cOBITOBOI pabOTHI HA MPEANPUATHH.
ITnanupoBanue cObITAa MPOITYKINH.
CepBucHoe oOcmyxuBanue KaHanel
pacrpenesieH’s TOBapoOB U OpraHU3aLys
TOBapoABHXKeHus. /JIek/

OK-5

J1.3 1.2

2.2

Tema 2.1 «Kommepueckas aesaTeibHOCTb
IIPOU3BOJCTBEHHBIX MPENNIPUATHID
Coneprxanue, QyHKIIMH U OpraHU3aLUs
cHabxxeHus npeanpusatus. [Inanupopanue
obecrnieueHus nmpeanpUsIThs
MaTepUabHBIMU PECYypCamH.
ConeprxaHue, pyHKUMH U OpraHu3auus
COBITOROH pabOTEI HA MPEANPUITUH.
[TnanupoBaHue cOBITA TIPOLYKLIMH.
CepeucHoe o0cnyxuBaHue KaHabl
pacnpeaesieHHsl TOBapOB U OpraHU3aLyst
tToBapoaswxenus. /I1p/

OK-5

J11.3 J11.2
2.1

2o

Tema 2.1 «kKomMepueckas 1eATeJIbHOCTh
MPOU3BO/ICTBEHHBIX MPECATIPUATHID
Coneprxanue, GyHKUMU U OpraHu3aLs
cHabxeHus npennpuarus. [Inanuposanue
obecreyeHus npeanpusITs
MaTepUajbHBIMHU PECYypCaMHu.
Copneprkanue, GyHKUMA U OpraHU3aIus
COBITOROM paboOTHI HA NPENIPUATHH.
[TnanupoBaHue cObITa MPOLYKLIMH.
CepsucHoe obciy>kuBanue KaHamsl
pacrpenesieHus TOBapOB U OpraHu3alys
TOBAPOJBUKEHHS.

/Cp/

1

OK-5

J1.3 H1.2
JI2.]

24

Tewma 2.2 «Opranuzauusi KOMMEpPUECKON
JESATEJIFHOCTU B POZHUYHOM TOProBie»
ConeprxaHve 1 0COOEHHOCTH
KOMMep4ecKoi paboThl Ha PO3HUYHOM
peiHKe. JloroBop pO3HUYHON KyTUTH-
nponaxu. [lopanok popmuposanus u
peryarpoBaHie acCOPTUMEHTa Ha
NPEeaNnpUATUAX PO3ZHUYHON TOPTOBJIH.
YnpaBieHHUe TOBApPHBIMHU 3aracaMH.
ConeprkaHrie KOMMep4eckol paboThI 10
PO3HHYHO MpoJake TOBApOB. MeTo bl
PO3HUYHOM MPOAXKH TOBApPOB.
OpraHuzauus OKa3aHUs TOProBbIX yCIyT
nokynaressam. /Jlex/

OK-5

1.3 2

25

Tema 2.2 «Opranuzauysi KOMMEpPYECKOi
NEATeIbHOCTH B POZHUYHOM TOPTOBIIEY
Coneprxanue 1 0COOEHHOCTH
KOMMeEpUYECKOH pabOoThl HA PO3ZHUYHOM
priHke. JloroBop po3HU4HOMN KyIUTH-
nponaxu. [lopsaaox popmMupoBaHus U
peryJMpoBaHie aCCOPTUMEHTA Ha
NPEANPUATHAX PO3ZHUUHONU TOPTOBIIH.
YnpapneHue TOBapHEIMH 3anacaMHu.
ConeprkaHre koMMepyeckoi paboThl 10
PO3HUYHOM IpoJake TOBapoB. MeTombl
PO3HHYHOI MPOAANKH TOBAPOB.
Opranu3anust Oka3aHUsl TOPTrOBBIX YCIIYT
noxynarenam. /T1p/

OK-5

4113 1.2
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2.6 Tema 2.2 «OpraHuzauusi KOMMEpYeCKOi 1 12 OK-5 J.3J11.2 0
JEATEIbHOCTU B PO3HUYHOI TOPrOBJIE» J12.1
CopepxaHue 1 0COOEHHOCTH
KOMMEpYECKOH paboThl HA PO3HHYHOM
pbiHKe. JIoroBop pO3HUYHOM KYyTUIH-
npoaaxu. [Topsanok popMupoBanus U
pEeryJMpoBaHUE acCOPTUMEHTA Ha
NPEeANpUATUSX PO3HUYHOM TOProBIIH.
VYnpagieHue TOBAPHbIMU 3aTlacaMHu.
ConeprxaHue kOMMepuecKkoi paboTel 1o
PO3HUYHOMU NPOJaXe TOBapoB. MeToap!
PO3HHAYHOH MPOJIAZKY TOBAPOB.
Opranusanysi OKa3aH!s TOPTOBLIX YCIIyT
nokymnarensm. /Cp/

2.7 Tema 2.3 «O¢dexruBHOCTL 1 2 OK-5 JI1.3 J11.2 0
KOMMEpUYECKOH AeATENIbHOCTH
NPEeaNpUITHA

Mopenb OLleHKH KOMMepUYecKoi
JEATENBHOCTH NpeanpudaTvs. TexXHosorus
OIpee/IeHUs 3aTpaT U Pe3yJIbTATUBHOCTH
KOMMEPUECKOH AEATEIBHOCTH
NPEanpUATHS. YUET KOMMEPUECKUX
puckoB. CrucreMa 3KOHOMHYECKUX
nokazareneit 9pPpeKkTUBHOCTU
KOMMEPUECKOM JIeATeJIbHOCTH
npennpuaTus. /Jlex/

2.8 Tema 2.3 «O¢dekTHBHOCTD ] 2 OK-5 JI1.3J11.2 2
KOMMEPUYECKOH AEATEIbHOCTH JI2.1
NpPENIPUATHA

Mogenb OLUEHKU KOMMEpPUYECKOH
NEATEeNbHOCTU npeanpusaTua. TexHonorus
OIpeleJIeHNs 3aTpaT ! pe3yJIbTAaTUBHOCTH
KOMMEpPYECKOH AEATENbHOCTH
NpENIpUATHSA. YUET KOMMEPUYECKUX
puckoB. CucTemMa 3KOHOMUYECKUX
nokazaresneit oppeKTUBHOCTH
KOMMEPUECKOI AeATEIbHOCTH
npeanpustus. /Tlp/

2.9 Tema 2.3 «OddexTuBHOCTE 1 12 OK-5 J1.3J11.2 0
KOMMEpPYECKOHN NesITEIbHOCTH JI2.1
NPEaNpPUATHI

Mopenb OLEHKH KOMMEpUYECKOH
JIESTENTBHOCTH NpeanpHusaTUs. TexHomorus
olpeaesieHus 3aTpaT U pe3yJIbTAaTUBHOCTU
KOMMEPYECKOH AEeATENBHOCTH
IPEeanpUATHA. YUET KOMMEPUECKHUX
puckoB. CucreMa 3KOHOMHUYECKUX
riokazareseii 3 PexTUBHOCTH
KOMMEPUECKON AEATEIILHOCTH
npennpusaTs. /Cp/

2.10 /3auér/ 1 0 OK-5 JI1.3 J11.2 0
JI2.1

5.1. ®ouA OLeHOYHBIX CPEACTB /IS MPOBEACHH IPOMEKYTOYHOI aTTecTalul

Bonpockl! k 3a4ery:

IloHsaTue koMMepLMH. XapakTep U coepraHre MPOLECCOB, BBITIOIHIEMbIX B TOPrOBJIE.

Konueniys koMMep4ecKkoi AeaTeIbHOCTH

OOmBeKThl U CYOBEKTH KOMMEPUYECKOH AeATeIbHOCTH

XapakTepucTHKa IPEANPHUATHH 110 TIPABOBOMY IMOJIOKEHHIO

XapaxkTepucTHka KOMMEPUYECKUX MPENNpUATUI 10 LeNaM 00beIUHEHUs U XapaKTePy XO3SMCTBEHHBIX OTHOIIECHHMI,
Pa6orta ¢ Gankamu.

Bupxesas Toprosas

SpmapouHO-BRICTABOYHASA AEATENbHOCTD

Toproseie noma

P e DR
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10. Opranuzanus KOMMEPYECKUX ONepalyi Ha ayKITHOHAX.
11. Opranusauys KOMMEPUYECKUX Ofiepaliuii Ha TeHaepax
1 OcobeHHOCTH KOMMEPUECKOH AesTeIbHOCTH Ha PBIHKE CPEICTB MPOM3BOICTBA
13, Kommepueckas 1esTeNbHOCTE MO 3aKyNKaM MaTepHanbHbIX PECYPCOB HA MPOMBINLIEHHBIX NPeANPUATHIIX.
14. ConepxaHue, GyHKIUH M OpPraHU3aLHsi COBITOBOM AeATETBHOCTH MPOMBILIEHHEIX TIPEIMPUATHIA
158 OnToBast TOPropas ceThb, €€ CTPYKTypa U QyHKIHAN
16. CymHOCTE M collep’KaHue 3aKyMOYHOM paboThl ONITOBOTO MPEATIPUATHUS.
17. Opranuzanus KOMMEPUYECKHX CBS3€i U BEIOOP NMOCTABIIKKA.,
18. O6mue nonoxxeHns AOroBopa MOCTaBKU M KYTIJIH-TIPOIaKH,
19. ITopsnox GopMMpOBaHHA U PEryJMpOBaHUsS aCCOPTUMEHTa TOBAPOB Ha ONTOBHIX TOPrOBBIX MPEANMPHUATHAX.
20. Conepxanue KoMMep4ecKkoil paboThi 10 ONTOBOM NPOAaXKe TOBApPOB.
21. Mertozas! ONITOBOH IPOIAXKH.
b Opranunszanus OKa3aHUs YCIIyT ONTOBBIMHU NPEANPUITHIAMU KIIHEHTaAM.
a3, Po3sHHuHadg TOproeas ceTb, €€ CTPYKTYPa U QYHKLHH.
24. Conepxanue U 0COOEHHOCTH KOMMepUECKoil paGoThl Ha POZHUYHOM pPBIHKE. JJOroBOp pO3HUYHON KyIIH-TIPOAAXKH.
25. Iopsanok GopMupoBaHus U perynupoBaHUs acCOPTUMEHTA HA MPEANPHATHIX PO3HHUYHOM TOPTrOBIIH.
26. VrpagneHue TOBApHBLIMH 3artacaMu.
.y Metoapl po3HHYHOI MPOAaKU TOBAPOB.
28. Oco0eHHOCTH KOMMEepUECKO IeTeNIbHOCTH Ha PHIHKE YCITYT.
29. Oco0eHHOCTH peKiaMmbl B KOMMEPYECKOM AeATeNbHOCTH.
30. Omnpenenenue kommepueckoil 3pHEeKTUBHOCTH PEKJIAMHOM IEATEILHOCTH.
21 Sddexrunocts K npeanpusatus
3k IlnanupoBaHue cOLITOBOM JIEATENBHOCTH MPOMBILIJICHHOT'O TIPEATTPUSATHS.
33, Ponb, QyHkuuM 1 3amaun nabauK puiieHIuE3 B YITPABICHUNA KOMMEPYECKOH AEATENLHOCTHIO.
34. Ycnyru, okasblBaeMble Mara3MHaMu MoKynaressaM. BHemarazuHueie GopMbI TOProBOTO 06C/Iy>KHBaHMUS.
35. MeToabl CTUMYTMPOBAHHA MTPOAAKHU TOBAPOB.
36. Pazmeinenue v BeIkJ1aKka TOBAPOB B TOPTOBOM 3aJie.
37. I'ocynapcTBeHHOE perysIupoBaHHE KOMMEPUECKO NesTeIbHOCTH.
38. HeobxonumocTs U BHIOOD I€ATENILHOCTH MEXKAYHAPOAHONH KOMMEPITHH.
39, MesxnyHapoaHbie TOProBbI€ CACIIKH.
40. Mexanusm GopMUPOBAHHUSA SKCTOPTHO-UMITOPTHBIX LIEH.
41. I"'ocynapcTBeHHOE peryIMpoBaHUs BHEITHEIKOHOMHUYECKOH NEATENbHOCTH.
42. OpraHuzaius TaMOYKEHHBIX Orepalui.
43. OcobeHnHocTH KOMMepueckoi paboTHI IIPH COBEPIIEHUH SKCIIOPTHO-UMITOPTHBIX OTIEpaLHil.
44. DpaHyaii3UHT B PoIHOYHOH 3KOHOMHKE.
45. Kommepueckue norosopHbsle 00s3aTeNIbCTBa: apeHIa.
5.2. @oHAg OLIEHOYHBIX CPEACTB AJsl NPOBeAeHUS TEKYIIero KOHTPOJIst
CtpykTypa u comepxaHue QoHaa OLEHOUHBIX CPEACTB MpeacTaBieHbl B [Ipumoxenuu 1 k padoueit mporpaMme AUCLIATLIHHEL

6.1. Pékdmeﬁﬁyemavﬂ"j‘inTépéTypa

6.1.1. OcHoBHAsI NUTepaTypa

ABTOpBI, COCTaBUTENU 3arnasue HspatenscrBo, roa Konnu-Bo
JI1.1 |Ilankparos @. I"., Kommepueckas aedaTenbHOCTb: YHeOHHK Mockea: HM3parenscko- http://biblioclub.ru/
Conparosa H. @. TOpProBas KOpropaLus - HEOTpaHHUYEHHbIH
«JamkoB u K°», 2017 JOCTYN Jyis
3apEruCTPUPOBAHH
BIX MOJIb30BATENEH
J11.2 |Munsko 3. B,, OcHoBbI KOMMepIMHU: yuel. nocodue A By30B M.: IOHUTH-JAHA, 157
Munsko A. 3. 2007
JI1.3 | Cunsesa M. M. KomMepueckas fesTeabHOCTE B cepe M.: IOHUTH-TAHA, 199
TOBapHOro obparmieHus: y4ued. ast By30B 2005
6.1.2. JlonosiHuTEIbHAA JTUTEPATYypa
ABTOpBI, COCTABUTENIH 3arnaeue HzparenscTBo, rog Konuu-Bo
J12.1 |Coxonos b. H. BnyTpeHHui KOHTPOIb B KOMMEPYECKOM M.: POD39, 2006 100
opraHu3auyy (OpraHuzauus, METOIUKH,
NPaKTUKA): CAMOCTOST. pa3pal. HOPMaTUB. U
MeTo/l. 6a3bl BHYTp. KOHTPOJIS
J12.2 | Xapuenxo JI. H. MHHOBAIMOHHO-KOMMEPUECKasi ISATEIILHOCTh Mocksa: upekr-Menua, | http://biblioclub.ru/
NIPEToAaBaTeNsl COBPEMEHHOIO By3a: 2014 - HEOTrpaHUYEHHBIN
MoHorpadust JOCTYT JJisi
3aperucTpupOBaHH
BIX NOJIB30BATENEH

6.2. [lepeuens pecypcoB HHGOPMALMOHHO-TeIeKOMMYHHKaMOHHOI ceTn "MuTepuer"
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31 |INankparor, ®.I'. KomMepyeckas nestensHOCTS : yueOHuk / @.1. [Maukparos, H.®. Coanaroea. - 13-¢ u3n. - M. :
Haparenscko-Toprosas kopnopauusa «Jamkos u K%, 2017. - 500 c. : Tabn., cxewm., rpad. - ISBN 978-5-394-01418-5 ; To
xe [Onexrponnerii pecypc]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=452590

92 | Jlawxos, JLII. Opranusanus 1 ynpasjieHHe KOMMEPUECKOM nesTeibHOCTRIO : yyeOnuk / JLIL. Jamkos, O.B.
IMamOyxuusiHu. - 2-€ u3g., nepepad. - M. : Usaarenscko-roprosas xopnopauus «Jamkos u K%, 2015. - 400 c. : Tabn.,
cxeMbl - (YueOHble uzganus Jyis 6akanaspo). - ISBN 978-5-394-02531-0 ; To xe [Dnexkrponnsiii pecype]. - URL:
http://biblioclub.ru/index.php?page=book&id=375809

6.3. lepevyens nporpaMMHOro odecnedeHus

6.3.1 Jﬂ[aKeT nporpamm MS Office
' 6.4 Ilepeuenp NH(POPMALHOHHBIX CIPABOYHBIX CHCTEM

6.4.1 l KoHcynbTant +

7.1 | Homewenus nns npoBedeHHs BCeX BUAOB padoT, NPeayCMOTPEHHBIX Y4eOHBIM IVIAaHOM, YKOMILIEKTOBaHBI HEOOXOMMMOk
CTICLHATH3HPOBAHHON yuyeOHO# Mebesibio M TEXHUYeCKMMH cpeicTBamMu o0yuenus. I npoBeaeHus JEKIMOHHBIX
3aHATUH KCITONMB3YETCS IEMOHCTPALMOHHOEe 060pyaOBanHe.

Meroaudeckie yka3aHHs 10 OCBOSHHIO NUCLIUTUIMHEI TIpencTaBieHbl B Ipunoxkenun 2 x pabodeli nporpaMMe JTUCHUILTHHBL
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[Ipunoxenne 1
K paboueil mporpamme

MunucrepcTBo 00pazoBanus 1 Hayku Poccutickoii Menepanun
DenepanbHOE TOCYAAPCTBEHHOE OI0KETHOE 00pa3oBaTeIbHOE YUPEK ICHHE
BbICIIEr0 0Opa3zoBaHU
«Pocrosckuii rocy napcTBeHHbli 3KoHoMuueckuii yausepeuteT (PHMHX)»

PaccMmoTpeno u o106peHo
Ha 3aceJlaHuM Kadeaphl

SO ML CEALFELL  &F el OLE/ 777 Ll redf .f”"‘".//
[Tpotokon Ne 77 or« 22 » o4 2017 1.7 742

“3aB.kadempoit 1.3.H., mpodeccop Anb6ekoB ALY,
®OH /I OEHOYHBIX CPEJICTB
O AMCIHMUIIJINHE

BBeneHue B crienalibHOCTb
(Haumernosanue QUCYUnIUHoL)

HaﬂpaBHeHHG IHOAT'OTOBKH / CIICIIMaJIbHOCTD

38.03.06 «Toprosoe aemao»

[Tpoduns (crienranu3amms)

38.03.06.01 «KommMmepnus

VYposeHb 00pa3zoBaHus

bakanaspuat
CocTaBurenb nouent CoromonsiH C.A.
(noonuce) D.H.0., dondicHocme, y4enas cimenens, yienoe

36UHUE

Pocrtos-na-Jlony, 2018
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Ilpunoxenue 2
K paboueil nporpamme

MuunncrepcrBo obpazoBanus u Hayku Poccuiickoi ®enepanuu
DenepanbHOe rocyapcTBEHHOE OOKETHOE 00pazoBaTeIbHOe YIPEeXkK IeHHE
BbICIIIETO 00pa3oBaHUsI
«PoCTOBCKUI rocyiapCcTBeHHbIN sKOHOMUYecKuit yHnBepcuteT (PMHX)»

PacemoTpeno u ogobpeHo
Ha 3acenaHuu Kadeapsl

Etlo (lilltéflicgtessr o clOles ETILELAE

[Mpotokon Ne 77 ot«=< » 7~ 201 4 r.,

-7

/ - e
3aB.kadenpoii . =~ Anvbexos A.Y.

7

#

METOAUYECKHUE YKAZAHUA 11O OCBOEHHIO ANCHUIIJIMHDBI

BBenenue B cieuyaJbHOCTD
(HauMeHOBaHUE OUCYUNIUHDL)

HanpasieHue nmoJaroToBKy / clieiUalbHOCTh
38.03.06 «Toprosoe neno»

[Tpodus MOATOTOBKU (CIIELUAIM3ALIHS )
38.03.06.01 «Kommepriusi»

VYpoBeHb 00pazoBaHus

baxajsiaBpuar
CocTaBurenb
W nouent CoromonsH C.A.
(noonucy) G H.O., donocHocme, YHeHas cmeneib, YueHoe

36UHUE

Pocros-na-Jlony, 2018
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