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[bookmark: _Toc470456365][bookmark: _Toc529461149][bookmark: _Toc529461474]1 Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программы

1.1 Перечень компетенций с указанием этапов их формирования представлен в п. 3. «Требования к результатам освоения дисциплины» рабочей программы дисциплины. 
[bookmark: _Toc470456366][bookmark: _Toc529461150][bookmark: _Toc529461475]2 Описание показателей и критериев оценивания компетенций на различных этапах их формирования, описание шкал оценивания  

2.1 Показатели и критерии оценивания компетенций:  
	ЗУН, составляющие компетенцию 
	Показатели оценивания
	Критерии оценивания
	Средства оценивания

	ОК-5 способностью к самоорганизации и самообразованию 	

	З определение понятия коммерческой деятельности торговых коммерческих организаций; общие основы по организация коммерческой деятельности в розничной торговле;
определение понятия коммерческой деятельности производственных  коммерческих организаций
	Использование современных информационно- коммуникационных технологий  и глобальных информационных ресурсов 
	Умение отстаивать свою позицию; способность обосновать обращение к базам данных и сети Интернет
	Т-тест (вопросы 10-17); 
Д-доклад (темы 1-10)

	У анализировать рыночную ситуацию; оценивать состояние инфраструктуры рынка; организовать договорные связи с контрагентами в коммерческой деятельности
	Рассчитывать уровень риска коммерческой деятельности посредством современных информационно- коммуникационных технологий и глобальных информационных ресурсов
	Составление отчета о целесообразности принятия управленческого решения касательно контрагентов, исходя из анализа рисков  
	Т-тест (вопросы 11-28);
Д-доклад (темы 5-9)

	В навыками по организации оказания торговых услуг покупателям;
навыками  планирования коммерческой деятельности; навыками управления коммерческой деятельности
	Составлять аннотацию на основе анализа коммерческой деятельности предприятия
	Соответствие представленной в ответах информации материалам лекции и учебной литературы
	Т-тест (вопросы 20-30)
Д-доклад (темы 8-10)




2.2 Шкалы оценивания:   
Текущий контроль успеваемости и промежуточная аттестация в форме зачета осуществляется в рамках накопительной балльно-рейтинговой системы в 100-балльной шкале.
50-100 баллов (зачет) - наличие в целом твердых знаний в объеме пройденного курса в соответствии с целями обучения, допускаются отдельные логические и стилистические погрешности, обучающийся  усвоил основную литературу, рекомендованную в рабочей программе дисциплины;
0-49 баллов (незачет) - ответы не связаны с вопросами, наличие грубых ошибок в ответе, непонимание сущности излагаемого вопроса, неумение применять знания на практике, неуверенность и неточность ответов на дополнительные и наводящие вопросы


[bookmark: _Toc470456367][bookmark: _Toc529461151][bookmark: _Toc529461476]3 Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций в процессе освоения образовательной программы


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Вопросы к зачету

по дисциплине  Введение в специальность
1. Понятие коммерции. Характер и содержание процессов, выполняемых в торговле.
1.  Концепция коммерческой деятельности
1.  Объекты и субъекты коммерческой деятельности
1. Характеристика предприятий по правовому положению
1. Характеристика коммерческих предприятий по целям объединения и характеру хозяйственных отношений. 
1. Работа с банками.
1. Биржевая торговля: особенности организации.
1. Ярмарочно-выставочная деятельность.
1. Торговые дома.
1. Организация коммерческих операций на аукционах. 
1. Организация коммерческих операций на тендерах.
1. Особенности коммерческой деятельности на рынке средств производства.
1. Коммерческая деятельность по закупкам материальных ресурсов на промышленных предприятиях.
1. Содержание, функции и организация сбытовой деятельности промышленных предприятий.
1. Оптовая торговая сеть, ее структура и функции.
1. Сущность и содержание закупочной работы оптового предприятия.
1.  Организация коммерческих связей и выбор поставщика. 
1.  Общие положения договора поставки и купли-продажи.
1.  Порядок формирования и регулирования ассортимента товаров на оптовых торговых предприятиях.
1.  Содержание коммерческой работы по оптовой продаже товаров.
1. Методы оптовой продажи.
1. Организация оказания услуг оптовыми предприятиями клиентам.
1. Розничная торговая сеть, ее структура и функции.
1. Содержание и особенности коммерческой работы на розничном рынке. Договор розничной купли-продажи.
1.  Порядок формирования и регулирования ассортимента на предприятиях розничной торговли.
1.  Управление товарными запасами.
1.  Методы розничной продажи товаров.
1.  Особенности коммерческой деятельности на рынке услуг.
1.  Особенности рекламы в коммерческой деятельности. 
1.  Планирование сбытовой деятельности промышленного предприятия.
1.  Роль, функции и задачи паблик рилейшнз в управлении коммерческой деятельностью.
1.  Услуги, оказываемые магазинами покупателям. Внемагазинные формы торгового обслуживания.
1.  Методы стимулирования продажи товаров.
1.  Размещение и выкладка товаров в торговом зале.
1.  Государственное регулирование коммерческой деятельности.
1.  Необходимость и выбор деятельности международной коммерции.
1.  Механизм формирования экспортно-импортных цен.
1.  Государственное регулирования внешнеэкономической деятельности.
1.  Организация таможенных операций.
1.  Особенности коммерческой работы при совершении экспортно-импортных операций.
1.  Франчайзинг в рыночной экономике.
1.  Коммерческие договорные обязательства.

Критерии оценки: 
- оценка «зачтено» выставляется студенту, если бакалавр разбирается в пройденном материале, корректно отвечает на заданные вопросы, раскрыл  тему в полном объеме с соблюдением необходимой последовательности; 
- оценка «не зачтено» если бакалавр вообще не разбирается в пройденном материале, не может ответить на поставленные вопросы. 

	Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Тесты письменные

по дисциплине  Введение в специальность

Итоговые тестовые вопросы по всем модулям.

	1. Понятие «предприниматель» впервые ввел в научный оборот

	Ответы:
	А
	Немецкий экономист В. Зомбарт

	
	Б
	Английский экономист Ричард  Кантильон

	
	В
	Французский экономист Жан-Батист Сей

	
	Г
	Английский экономист Адам Смит

	2.  Физическое лицо

	Ответы:
	А
	Предприятие, организация, учреждение, которое выступает единым самостоятельным носителем прав и обязательств

	
	Б
	Это гражданин, который занимается предпринимательской деятельностью единолично, не принимая статуса юридического лица

	3. Некоммерческая торговая организация

	Ответы:
	А
	Потребительский кооператив

	
	Б
	Производственный кооператив

	
	В
	Муниципальное унитарное предприятие

	
	Г
	Общество с ограниченной ответственностью

	4. Специально оборудованное стационарное помещение, предназначенное для продажи товаров и оказания услуг

	Ответы:
	А
	Палатка

	
	Б
	Киоск

	
	В
	Магазин

	5. Магазины для обслуживания покупателей товаров мелкооптовыми партиями с целью их последующей продажи

	
	А
	Оптовые продовольственные рынки

	
	Б
	Магазины «кэш энд кэрри»

	
	В
	Торговый центр

	
	Г
	Региональные оптовые предприятия

	6. Нормативная база для российских коммерсантов при осуществлении сделок купли-продажи

	Ответы:
	А
	Конституция России

	
	Б
	Гражданский Кодекс РФ

	
	В
	Закон « О защите прав потребителей»

	7. Способ продажи товаров, обладающих индивидуальными свойствами, с публичного торга в заранее установленном месте в назначенное время

	Ответы:
	А
	Ярмарка

	
	Б
	Выставка

	
	В
	Аукцион

	
	Г
	Биржа

	8. Если номенклатура товаров фирмы достаточно широка, то коммерческие группы (отделы) в ней  специализируются 

	Ответы:
	А
	По регионам

	
	Б
	По видам товаров

	
	В
	По функциям

	9. Коммерческая информация - это

	Ответы:
	А
	Данные  о коммерческих структурах;  

	
	Б
	Сведения  о сложившейся ситуации на рынке различных товаров и услуг;

	
	В
	Информация , полученная за вознаграждение.

	10. Коммерческий риск – это

	Ответы:
	А
	Возможное  понесение ущерба или убытков вследствие занятия коммерческой деятельностью;

	
	Б
	Понятие  равнозначное банкротству

	
	В
	Действия  предпринимателей, направленные на успешную конкурентную борьбу;

	11. Внешними факторами, влияющими на коммерческий риск, являются

	Ответы:
	А
	Ассортимент и качество продукции, используемое оборудование, величина расходов предприятия

	
	Б
	Персонал предприятия, желаемая нома прибыли

	
	В
	Состояние спроса и предложения, деятельность конкурентов, государственные законы, порядок налогообложения, уровень инфляции

	
	Г
	Состояние спроса и предложения, деятельность конкурентов, государственные законы, ассортимент и качество продукции, используемое оборудование, величина расходов предприятия

	12. Виды документов, которые не могут составлять коммерческую тайну

	Ответы:
	А
	Деловые планы и планы производства новой продукции

	
	Б
	Учредительные документы (Учредительный договор) и Устав

	
	В
	Крупные договоры с банками

	
	Г
	Соглашения, предложения, квоты

	13. Участники лизинговой сделки

	Ответы:
	А
	Продавец и покупатель

	
	Б
	Собственник имущества; пользователь имущества

	
	В
	Собственник имущества; пользователь имущества; продавец имущества будущему собственнику

	
	Г
	Пользователь имущества; продавец имущества будущему собственнику

	14. Организованный и постоянно функционирующий рынок товаров, сырья, валюты, ценных бумаг

	Ответы:
	А
	Аукцион

	
	Б
	Ярмарка

	
	В
	Выставка

	
	Г
	Биржа

	15. Что не относится к понятию «факторинг»

	Ответы:
	А
	Торгово-комиссионная операция, связанная с одновременным кредитованием оборотного капитала клиента

	
	Б
	Покупка фактор-фирмой у клиента-поставщика неоплаченных платежных требований

	
	В
	Операция по размещению движимого и недвижимого имущества в целях сдачи в аренду

	
	Г
	Осуществляемая на договорной основе покупка фактор-фирмой дебиторской задолженности своих клиентов

	16. Рынок, соответствующий положению, когда спрос  превышает предложение, — это

	Ответы:
	А
	Положение  рыночного равновесия

	
	Б
	Рынок  покупателя

	
	В
	 Рынок  продавца

	
	Г
	Точка  кризисной ситуации

	17. Оптовая продажа товаров в форме транзита - это

	Ответы:
	А
	Оптовая продажа товаров оптовым предприятием без завоза их на свои склады

	
	Б
	Оптовая продажа товаров со своих складов

	
	В
	Оптовая продажа без посредников

	
	Г
	Верно Б и В

	18. Сделка, совершаемая на бирже, которая предусматривает заключение стандартного контракта на поставку биржевого товара в будущем

	Ответы:
	А
	Сделка купли-продажи реального товара

	
	Б
	Фьючерсная сделка

	
	В
	Договор купли-продажи

	
	Г
	Опцион

	19. Форма предпринимательства, основанная на системе взаимоотношений, закрепленных рядом соглашений, при которых одна сторона предоставляет возмездное право действовать от своего имени (реализовывать товары) другой стороне, способствуя тем самым расширению рынка сбыта

	Ответы:
	А
	Факторинг

	
	Б
	Лизинг

	
	В
	Франчайзинг

	
	Г
	Франшиза

	20. Ассортимент торгового предприятия характеризуется следующими данными: хлеб и хлебобулочные изделия – 2750 ден. ед., кондитерские изделия – 2400 ден.ед., молоко и молочные продукты 3200 ден. ед., мука, крупа, макаронные изделия 3000 ден. ед. Структура ассортимента будет следующей:

	Ответы:
	А
	хлеб и хлебобулочные изделия – 25% , кондитерские изделия – 20%., молоко и молочные продукты – 25 %., мука, крупа, макаронные изделия – 30 %.

	
	Б
	хлеб и хлебобулочные изделия – 26% , кондитерские изделия –20%., молоко и молочные продукты – 25%, мука, крупа, макаронные изделия – 30%.

	
	В
	хлеб и хлебобулочные изделия –24% , кондитерские изделия –21%, молоко и молочные продукты – 28%., мука, крупа, макаронные изделия -27 %.

	
	Г
	хлеб и хлебобулочные изделия – 24% , кондитерские изделия – 21 %., молоко и молочные продукты – 27 %, мука, крупа, макаронные изделия - 28 %.

	21. Величина среднего товарного запаса за анализируемый период рассчитывается по формуле

	Ответы:
	А
	Средней арифметической

	
	Б
	Средней хронологической моментного ряда

	
	В
	Средней гармонической

	
	Г
	Средней геометрической

	22. Грузы, предъявленные к перевозке, должны быть оформлены

	Ответы:
	А
	Договором перевозки

	
	Б
	Товарно-транспортными накладными

	
	В
	Дорожными чеками

	
	Г
	Транспортным договором

	23. Организация-перевозчик будет нести ответственность за утрату, недостачу, порчу или повреждение груза только в случае, если

	Ответы:
	А
	Груз прибыл в исправном автомобиле (контейнере) за исправными пломбами грузоотправителя

	
	Б
	Груз перевозился в сопровождении экспедитора грузоотправителя или грузополучателя

	
	В
	Недостача груза превышает норм естественной убыли

	
	Г
	Утрата, недостача, порча или повреждение груза произошли вследствие особых естественных свойств перевозимого груза

	24. Услуги в розничной торговле, связанные с оказанием помощи покупателям при совершении покупки

	Ответы:
	А
	Доработка товара, упаковка, доставка, монтаж

	
	Б
	Кафетерий, камеры хранения, заказ такси

	
	В
	Продажа в кредит, дегустации, демонстрация товара, консультации

	25. Можно ли считать «сделку» и «договор» тождественными понятиями?

	Ответы:
	А
	да

	
	Б
	нет

	26. Договор, при котором продавец обязуется передать товар покупателю для личного, семейного домашнего использования

	Ответы:
	А
	Договор купли-продажи

	
	Б
	Договор розничной купли-продажи

	
	В
	Договор поставки

	
	Г
	Договор комиссии

	27. Имущественная санкция, которая взыскивается с поставщика за просрочку поставки товаров

	Ответы:
	А
	Штраф

	
	Б
	Неустойка

	
	В
	Пеня

	28. Предложение, достаточно определенно выражающее намерение лица, сделавшего предложение, заключить коммерческую сделку, и содержащее все существенные условия соглашения

	Ответы:
	А
	Акцепт

	
	Б
	Оферта

	
	В
	Пролонгация

	
	Г
	Рекламация

	29. Правила, которые регламентируют порядок встреч, бесед и переговоров, организацию приемов, оформление деловой переписки

	Ответы:
	А
	Этикет

	
	Б
	Деловой протокол

	
	В
	Свод правил

	
	Г
	Нормативные документы

	30. Качества, чуждые коммерсанту

	Ответы:
	А
	Честность, надежность, верность данному слову

	
	Б
	Решительность, точность, ответственность

	
	В
	Самоуспокоенность, косность мышления

	
	Г
	Находчивость, смекалка



     Критерии оценки:
       Наличие правильных ответов менее чем на 15 вопросов – студент получает оценку «неудовлетворительно»; Наличие правильных ответов на 16-20 вопросов – студент получает оценку «удовлетворительно»; Наличие правильных ответов на 21-25 вопросов – студент получает оценку «хорошо»; Наличие правильных ответов на 26-30 вопросов – студент получает оценку «отлично».


Министерство образования и науки Российской Федерации
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования
«Ростовский государственный экономический университет (РИНХ)»

Кафедра Коммерции и логистики

Темы докладов и презентаций

по дисциплине Введение в специальность
	

1. Торговые дома, их функции
1. Организация коммерческих операций на аукционах и тендерах.
1. Сущность товародвижения, влияющие на него факторы и принципы построения процесса товародвижения.
1. Реклама в коммерческой деятельности
1. Международная торговля.
1. Отличия оптовой и розничной торговли
1. Валютная и фондовая биржи – механизм деятельности.
1. Рынок «Форекс»
1. Ценные бумаги и гособлигации.
1. Методы изучения конкурентов.


[bookmark: _Toc146385689]       
 
Оценивание работы студентов производится по следующим критериям:
· знание на хорошем уровне содержания вопроса;
· знание на хорошем уровне терминологии дисциплины;
· наличие собственной точки зрения по проблеме и умение ее защитить;
· умение четко, кратко и логически связно изложить материал.
При соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, студент получает оценку «отлично».
При неполном соответствии вышеуказанным критериям при ответе на вопросы, или неполном соответствии критериям при ответе, студент получает оценку «хорошо».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе на один из вопросов, студент получает оценку «удовлетворительно».
При значительном несоответствии вышеуказанным критериям при ответе, студент получает оценку «неудовлетворительно».

[bookmark: _Toc480487764][bookmark: _Toc529461477]4 Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования компетенций

Процедуры оценивания включают в себя текущий контроль и промежуточную аттестацию.
Текущий контроль успеваемости проводится с использованием оценочных средств, представленных в п. 3 данного приложения. Результаты текущего контроля доводятся до сведения студентов до промежуточной аттестации.  
 	Промежуточная аттестация проводится в форме зачета 
В процессе изучения модуля 1 «Основные понятия коммерческой деятельности», и модуля 2 «Организация коммерческой деятельности» предполагаются интерактивные задания при проведении практических занятий, участвуя в них студент получает 25 баллов. При проведении письменного тестирования по обеим модулям – студент может получить до 50 баллов. При подготовке докладов и презентаций студент получает до 25 баллов.
Зачет проводится в письменном виде, по окончании теоретического обучения до начала экзаменационной сессии. Количество вопросов в задании – 2.  Проверка ответов и объявление результатов производится в день зачета.  Результаты аттестации заносятся в экзаменационную ведомость и зачетную книжку студента. Студенты, не прошедшие промежуточную аттестацию по графику сессии, должны ликвидировать задолженность в установленном порядке. 
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Методические указания по освоению дисциплины «Введение в специальность» адресованы студентам всех форм обучения.  
Учебным планом по направлению подготовки 38.03.06 «Торговое дело» предусмотрены следующие виды занятий:
- лекции;
- практические занятия.
В ходе лекционных занятий рассматриваются: сущность и содержание коммерческой деятельности; инфраструктура коммерческой деятельности; государственное и международное регулирование коммерческой деятельности; коммерческая деятельность производственных предприятий; организация коммерческой деятельности в розничной торговле; даются рекомендации для самостоятельной работы и подготовке к практическим занятиям. 
В ходе практических занятий углубляются и закрепляются знания студентов по ряду рассмотренных  на  лекциях  вопросов,  развиваются навыки и знания различных методов сбора, анализа и мониторинга информации о коммерческой деятельности предприятия, изучаются отличительные особенности организации коммерческой деятельности производственных и торговых предприятий.
При подготовке к практическим занятиям каждый студент должен:  
– изучить рекомендованную учебную литературу;  
– изучить конспекты лекций;  
– подготовить ответы на все вопросы по изучаемой теме;  
–письменно решить домашнее задание, рекомендованные преподавателем при изучении каждой темы.    
По согласованию с преподавателем студент может подготовить реферат, доклад или сообщение по теме занятия. В процессе подготовки к практическим занятиям студенты могут воспользоваться консультациями преподавателя.  
Вопросы, не рассмотренные на лекциях и практических занятиях, должны  быть  изучены  студентами  в  ходе  самостоятельной  работы. Контроль  самостоятельной  работы  студентов  над  учебной  программой курса  осуществляется  в  ходе   занятий методом  устного опроса  или  посредством  тестирования.  В  ходе  самостоятельной  работы  каждый  студент  обязан  прочитать  основную  и  по  возможности  дополнительную  литературу  по  изучаемой  теме,  дополнить  конспекты лекций  недостающим  материалом,  выписками  из  рекомендованных первоисточников.  Выделить  непонятные  термины,  найти  их  значение  в энциклопедических словарях.  
Студент  должен  готовиться  к  предстоящему  лабораторному занятию  по  всем,  обозначенным  в  рабочей программе дисциплины вопросам.  
При  реализации  различных  видов  учебной  работы  используются разнообразные (в т.ч. интерактивные) методы обучения, в частности:   
- интерактивная доска для подготовки и проведения лекционных и семинарских занятий;  
Для подготовки к занятиям, текущему контролю и промежуточной аттестации  студенты  могут  воспользоваться электронной библиотекой ВУЗа http://library.rsue.ru/ . Также обучающиеся могут взять  на  дом необходимую  литературу  на  абонементе  вузовской библиотеки или воспользоваться читальными залами вуза.  
    Методические указания по подготовке рефератов (докладов) по дисциплине «Введение в специальность».
 Цель работы над рефератом - углубленное изучение отдельных вопросов из сферы профессиональной деятельности.
После ознакомления с материалами всех рефератов,  заслушивании докладов на практических занятиях у студентов должно быть сформировано общее представление о современном  состоянии, актуальных проблемах  в области профессиональной деятельности.
Подготовка реферата состоит из нескольких этапов:
1.      Выбор темы из списка тем,  предложенных преподавателем.
2.      Сбор материала по печатным источникам (книгам и журналам компьютерной тематики), а также по материалам в сети Интернет.
3.      Составление плана изложения собранного материала.
4.      Оформление текста реферата в текстовом редакторе MS Word или в OpenOffice.org Writer.
5.      Подготовка 10 тестовых вопросов по теме реферата.
6.      Подготовка иллюстративного и демонстрационного материала в MS Power Point или в  OpenOffice.org Impress (презентация для доклада).
7.      Доклад реферата на занятии (реферат должен быть доложен на одном из занятий по графику, составленному преподавателем.).
8.      Компоновка материалов реферата для сдачи преподавателю (распечатанный текст, диск с текстовым файлом и  файлом презентации).
 Требования к оформлению текста.
1. Объем реферата - 5-10 стр. текста.
2. Шрифт
· основного текста -  Times New Roman Cyr 14 размер.
· заголовков 1 уровня - Times New Roman Cyr 14 размер (жирный).
· заголовков 2 уровня - Times New Roman Cyr 12 размер (жирный курсив).
3. Параметры абзаца (основной текст) - отступ слева и справа - 0, первая строка отступ - 1,27 см; межстрочный интервал - одинарный, выравнивание по ширине.
4. Параметры страницы: верхнее и нижнее поля 2,5 см; поле слева - 3,5 см.; поле справа - 2 см. Нумерация страниц - правый нижний угол.
5. Переносы автоматические (сервис, язык, расстановка переносов).
6. Таблицы следует делать в режиме таблиц (добавить таблицу), а не рисовать от руки, не разрывать; если таблица большая, ее необходимо поместить на отдельной странице. Заголовочная часть не должна содержать пустот. Таблицы - заполняются шрифтом основного текста, заголовки строк и столбцов - выделяются жирным шрифтом. Каждая таблица должна иметь название. Нумерация таблиц - сквозная по всему тексту.
7. Рисунки - черно-белые или цветные, формат BMP, GIF, JPG. Нумерация рисунков - сквозная по всему тексту.
8. Формулы - должны быть записаны в редакторе формул. Размер основного шрифта - 12. Формулы должны иметь сквозную нумерацию во всем тексте. Номер формулы размещается в крайней правой позиции в круглых скобках.
9. В конце реферата должен быть дан список литературы (не менее 10 источников, в том числе это могут быть и адреса сети Интернет). Библиографическое описание (список литературы) регламентировано ГОСТом 7.1-2003 «Библиографическая запись». После окончания работы по подготовке текста реферата необходимо расставить страницы (внизу справа), а затем в автоматическом режиме сформировать оглавление. Оглавление должно быть размещено сразу же после титульной страницы.
[bookmark: _Toc146385692][bookmark: prezent]Требования к оформлению презентации.
[bookmark: _Toc146385693]На титульной странице должно быть помещено название реферата - крупным шрифтом. А также группа и фамилия студента, подготовившего реферат, дата.
Вторая  страница – интерактивное оглавление (в виде гипертекстовых ссылок). По гипертекстовой ссылке оглавления должен осуществляться переход к соответствующему разделу реферата.
В презентации должен быть помещен в основном иллюстративный материал для сопровождения доклада и основные положения доклада.
В конце презентации реферата должен быть приведен список использованных источников.
Объем презентации – не менее 20 слайдов, время на доклад с использованием презентации – 12-15 мин.
[bookmark: _GoBack]
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Llemi ocBOeHMs MMCLIMILINHLL: AaTh MPeACTaBIeHHe 06 OCHOBaX KOMMEPYECKOH NEATEeTbHOCTH, COCTaBe 3a1ay U HX
PELIEHHUAX, MTOKa3aTh OCOOEHHOCTH KOMMEPIIUH.

1.2

3azaun:BeIpabOTKa Y CTYAEHTOB NPAKTHYECKHX HABBIKOB BEICHUS KOMMEpPYECKOH paboTkl Ha KOMMEPYECKOM
NPCANPHATIM; OCBOCHHE CTYJEHTaMH 0COOEHHOCTEH M HOBBIX HaNpaBICHUM ONTOBO-KOMMEPYECKOH JIeITeILHOCTH B

cucreme TOProBO-5KOHOMHUECKHX B3aUMOOTHOWICHUH NPEANPHUATHIL; MpHOGPpeTeHne 3HaHMi U yMeHHii B 061acT
9KOHOMUYECKOHM ONTHMH3ALMM AEATEBHOCTH PEANPUATHS
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k1 (pasgen) OQOIT:

2.1

TpeGosanus k npensapuTennHOil NOArOTOBKE 06yYaOILerocs:

Z.1.1

B PE3YyJIbTAaTE U3YYCHHUS OHUCLIUIIJINH:

HCOGXO}IHMHMH YCJIOBHAMU JJIA YCIICIIHOIO OCBOSHMS HUCLMIUIMHALI SIBJISAIOTCSH HaBBIKH, 3HaHHUA U YMEHHA, MOJTyUYE€HHEIE
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Hcropus

Bkt

Maremaruxa

2.14

KynbTypa peun u nenosoe obiieHue

2.2

AUCUMIUIHEBI H HPAKTHKH, JJIST KOTOPLIX OCBOCHHE JAHHOMH AHCHHIIHHEI (MOAY.JI51) HeOGX0AMMO KAK
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Teopus cTATUCTHKY C 3JIEMEHTaMH TEOPHU BEPOATHOCTEN
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MapkeTuHr

2.2.6

JlenoBbie eperoBOpbl B TOProBOM OU3Hece

OK-5:  cinoco0HOCTBIO K CAMOOPraHH3aAMH ¥ CAMOOGPa30oBaANHI0

3HATH:

onpeaciicHue IoHATHA KOMMep‘leCKOﬁ ACATECIIBHOCTH TOProBbIX KOMMEPUECKHX Opr aHM3aLUH

Ymern:

aHaJM3MPOBATh PEIHOYHYIO CHTYAIHIO
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Pazgen 1. OcHOBHBbIE MOHATHS
KOMMepUecKoii JeATeIbHOCTH

Ji.l Al 2
1.3 JI&1
JI2.2 JIE3

Tema 1.1 «CyuiHocTs ¥ COAepKaHue OK-5
KOMMep4eCKOH AeATebHOCTH
TloHsiTHE KOMMEPUECKOM JNEeATENIBHOCTH.
Konueniums KoMMepuecKon
AesTelIbHOCTH. PaKkTOphl, BIHAIOLINE Ha
pasBUTHE KOMMEPUECKOH e TEIBHOCTH.
Hcropus passuths B Pocenu v 3a

py6exom. /TIp/

1.2

J1.1J11.2
R} i 8

Tema 1.1 «CylIHOCTE ¥ COACPIKaHNE 16 OK-5

KOMMepYecKoH JeaTeNbHOCTHY
[MoHATHE KOMMEPUECKOH IEATSILHOCTH.
KoHuenuus KoMMepUECKOn
neATeNnbHOCTU. PaKTOPHI, BIUAIOMME Ha
pasBuTHEe KOMMEPUECKOH JeATENbHOCTH.
VicTopus pazewtys B Poccun 1 3a

pybexom. /Cp/
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1.3

Tema 1.2 «HMudpactpykrypa
KOMMEPYECKOH AesITesHOCTH» PaboTa ¢
Gankamu. Bupikesas Topross.
Apmapouro-BeicTaBouHas Topross.
OnroBsle priky. Oprasmsanps
KOMMEP1ECKHX OTepauHii Ha ayKHHOHAX,
TeHzepax. /Cp/

16

OK-5

J1.1 J11.2
JI2.1

1.4

Tema 1.3 «I"ocynapcTBenHoe u
MEXIYHApOIHOE PEryupoBaHue
KOMMEPYECKOH NeATEILHOCTHY
Hanpasnenus rocynapcrsensoro
PeryifipoBanHus KOMMEPUECKOH
RestenbHocTy. TocynapereenHoe
PETYIHPOBaHNE BHEITHEIKOHOMHYECKOM
AearensHOCTH. Tapuduble u HeTapudHble
METOJBI PETYIHPOBAHUSL.
Crumynuposanue Toprosmm. /Cp/

16

OK-5

JI1.1J11.2

Pazpen 2. Opraunzanus
KOMMepYecKoi e TeIbHOCTH

2.1

Tema 2.1 «KomMmepueckas neaTensHOCTD
NPOM3BOACTBEHHBIX IPEANPHATHID
Coneprkanue, QyHKINM H OpraHu3anis
cHabXkeHus npeanpusaTys. [lnanupopanue
obecnieyeHus NPeaNPHSTHA
MaTepHanbHbIMU PECypCam.,
Conepxanue, yHKIMU M Opranuzauys
cORITOBOH PabOTHI HA NPEATIPUATHH.
InanupoBanue cObITa IPOMYKLIMH.
CepsucHoe obcnysxuBanue Kananol
pacrpelieieHHa TOBapoOB U OpraHu3anys
TOBapoaBMkeHus. /Jlex/

OK-5

J1.1J11.2
2.2

2.2

Tema 2.1 «Kommepueckas AesTenbHOCTS
MPOU3BOACTBEHHEBIX NPEANPUATHH»
Coneprxanue, QyHKIMH H OpraHU3auus
cHaOxeHus npeanpusTud. [lnanupopanue
obecreueHHA NpeInpUATHA
MaTepHUanbHbIMH pecypcami.
Cogeprxanve, QyHKIMH U OpraHU3aLus
cOpiToBOH pafoTh! HA NPENPHUATHH.
ITnanuposanue cOpITa OPOAYKIUH.
CepsucHoe o0cnyxusanue Kanansl
pacrpe/esieHus TOBapOB M OpraHu3aums
TOBapPOJBH)KEHHAL.

/Cp/
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Tema 2.2 «Oprannzanys KOMMEPUECKOi
JEATeILHOCTH B PO3HHYHOM TOProBjIe»
Coneprxanie 1 0cOOEHHOCTH
KOMMeEp4ecKoi paboTsl Ha PO3HHYHOM
peike. JIororop po3HUMYHOM Kyruin-
nponaku. [lopanok dopMUpoBaHus H
peryJIMpoBaHHe ACCOPTUMEHTA Ha
[peIpUATHAX PO3HUYHON TOPTOBJIH.
VinpagiieHue TOBApHBIMU 3allacaMu.
Conepxanue KOMMepUueckol paboTel 1o
PO3HUUHON pojaxe ToBapos. MeTozst
PO3HUYHON NIPOIAAXKH TOBAPOB.
OpraHuzauus OKa3aHug TOProBbIX yCIyT
nokynaressM. /I1p/

OK-5
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Tema 2.2 «Opranusanns KOMMepueckoii 1
ACATENEHOCTH B PO3HUYHOM TOProBIe)
Conep:xanme u oco6eHHOCTH
KOMMEp1€CKO# paboThl HA PO3HHYHOM
pbIHKe. JIoroBOp pO3HUIHOI Kymiy-
nponaxu. [opamok dopmupopanus u
PeryMpoBanue acCOPTHMEHTA Ha
NPEATPUATHAX POSHUYHOM TOPTOBIIH.
Ynpasnenue ToBapHbIMU 3anacamy.
Coneprxanme koMMepueckoii paboTeI o
PO3HUYHOU Npojaxe ToBapoB. MeToib!
PO3HHYHOH NpoJaXXy ToBapoB.
Opranmsauus oxasaHus TOProBbIX ycayr
noxkynatessmM. /Cp/

14 OK-5 J1.1J11.2

2.5

Tema 2.3 «BddextnBHOCTE 1
KOMMEpPUECKOH AeSTENLHOCTH
NPEATPUSTHSI

Monens oreHKM KOMMepUecKoi
AEATENLHOCTH NpeanpusTHa. TexHomorus
OIPEACIICHHS 3aTPAT U PE3YJIbTATUBHOCTH
KOMMEPYECKOH AEATENBHOCTH
NPENPHATHA. YHET KOMMEPYECKHX
puckos. CucTema SKOHOMHYECKHX
nokasareneti 3¢ dektuBHOCTH
KOMMEpYECKOH AeATEeTbHOCTH
npennpustus. /Jlex/

OK-5 JI1.1J11.2

J12.1

2.6

Tema 2.3 «DddexTuBnocTs 1
KOMMEPYECKOH eATeNEHOCTH
NIPEATIPUSTHSA

Monens oneHku KOMMep4Yeckoii
AeSTENbHOCTH NpeanpusaTH. Texnomorus
OIPEACNCHNA 3aTPaT U PE3YIhTATUBHOCTH
KOMMEPYECKOH ACATETEHOCTH
NPEANPHUATHA. Y YeT KOMMEPYECKUX
puckoB. CrcTeMa 3KOHOMUYECKHX
nokazatelieit 3¢pheKTuBHOCTU
KOMMEPYECKOH AEATENIbHOCTH
npeanpustus. /Cp/

OK-5 J1.1J11.2

2.2

2.7

f3audr/ 1 OK-5 JI1.1J11.2

2.1

5.1. ®onj o1leHOYHBIX CPEACTB AJIsl POBEACHH S NPOMEKYTOYHOMH ATTECTALHM

Bonpocs! k 3auery:

e e R Al S e

et el o e bt

Y
~1

18.
19.
20.
21.
22.

Ionarue kommepumu. XapaxkTep ¥ COAEpIKaHUE MPOIECCOB, BBITOIHAESMbIX B TOProBIIe.

KoHuenuus koMMep4ecKoi JIeITeNbHOCTH

OOBexThl 1 CyObeKThl KOMMEPUYESCKOH AesTeTBHOCTH

XapaKTepuUCcTHKA MPEANPUATHH 110 MPABOBOMY I10JIOKEHHIO

XapakTepucTHKa KOMMEPUYESCKHX NPEeMIPHUITHI M0 LeliiM 00beAMHEHHA H XapaKTepy XO3AHCTBEHHBIX OTHOUICHHH.
Paborta ¢ Oankamu.

Bup:keBas TOProsiit

SIpMapOYHO-BBICTABOYHAS AEATENBHOCTD

Toproseie qoma

Opranuzanys KOMMEPUECKUX OIepalliil Ha ayKIMOHAX.

Opranusauds KOMMEPYECKUX OIlepalMil Ha TeHaepax

OcoBeHHOCTH KOMMEPUECKOH NeSTeIbHOCTH Ha PhIHKE CPeCTB NPOM3BOACTBA

Kommep4eckas IesTebHOCTD 110 3aKyMKaM MaTepUanbHbIX PECYPCOB Ha NPOMBIIIICHHBIX HPEANPHATHAX.
Copepianne, QyHKIMH 1 OpTaHu3aLusA COBITOBOH AeATENEHOCTH NPOMBILIICHHBIX NMPEANPUATHH

OnToBas TOPropas CeTh, €e CIPYKTypa 1 QyHKIMH

CyIIHOCTE ¥ COAEPKaHME 3aKyNO4HOH paboThl ONTOBOTO NPEANPUATHA.

Oprauu3anms KOMMEPUECKUX cBs3ed ¥ BBIOOP TIOCTABILHKA.
O61ME TION0KEHMA LOrOBOPA HOCTABKY 1 KYTTH-TIPOAAIKH.

Topsinox OPMMPOBAHUA U PETyIMPOBAHHI ACCOPTHMEHTA TOBAP

Copaepxanue KOMMepueckoit paGoTsI 10 OTITOBO¥ MPOJAKE TOBAPOR.

MeToabl ONTOBOH NPOJAKH.

OB HA ONTOBBLIX TOPrOBLIX Hp@ﬂHpHHTHHX.

ILHpMS{THHMH KJIHEeHTAaM.

OpraHu3aiys OKa3aHusd yenyr ONTOBLIMM TIPE
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gi gOBHH‘{Haﬂ TOPrOBas CeTh, €€ CTPYKTYPa U (hyHKLLIH.

. 0 o
ot Hoz;;e[z;x;uzbuoepl:d :;gf:::;;rgeﬁgﬁ:;g::;ﬁl; fcafoTTm Ha PO3HUYHOM pEIHKe. Jlorosop p?3HMlIHOﬁ KYTTH-TIPOJAKH.
v il 1 e v PTHMEHTa Ha NMPEANPUATUAX PO3HUYHOM TOPrOBIIH.
7. Metonp1 posuuuroi npoaaxu ToBapos.
28. OcoBGeHHOCTH KOMMepPUECKOit AEATeNLHOCTH Ha PhIHKE YCIIyT.
25, OcobeHHOCTH peKamMBl B KOMMEPUYECKOM e TebHOCTH,
30, Ornpenenenue KOMMEPYECKOi >DeKTHBHOCTH PEKIaMHOH AeSTeTbHOCTH.
31. OS¢ dexrusrocts KJI npennpustus
32 [TnanvpoBanyie cOBITOBOM AEATENLHOCTH IIPOMBILLIEHHOTO NPEAIIPUATHS.
3. Pone, Gynkiun v 3agaun nabnvk pueimas B YOpaBJIeHHH KOMMEPUYECKOH OeATelbHOCTHIO.
34. Yenyru, oxaselBaeMble MarasMHaMH MokynarensM. BHemarasuaHbie (bOpMBI TOProBOro o6CIIyKUBaHMA.
L Meroap! cTumymupoBaHms Npoaaxu TOBapoB.
36. Pasmewenye 1 BEIKITAKa TOBAPOB B TOPIOBOM 3aJe.
37. I"ocynaperenHoe perynMpoBanyie KOMMEPYECKOH AesTebHOCTH.
38. HeobxonumocTs 1 BRIGOp NeATENbHOCTH MeXAyHAPOIHOM KOMMEpLHH.
34, MexnyHaponHble TOProBhIe CAEIIKH.
40. Mexannsm popMHPOBaHHA IKCIIOPTHO-UMIIOPTHBIX LIEH.
41. T'ocynapcTBeHHOE PEryNMPOBAHUS BHEITHEIKOHOMUYECKOH NeATebHOCTH.
42. Opranuzauys TaMOKeHHbIX ONepaiyii,
43. OcoGeHHOCTH KOMMEPUYECKOH paGoThI IPH COBEPLICHHY SKCTIOPTHO-MMIIOPTHBIX OTEPALIH.
44, PpaHyal3uHT B PLIHOYHOM 9KOHOMUKE,
45. KomMepueckne 1oroBopHele 0053aTeIbCTBA: apeH/a.

5.2. onj ONEHOYHBIX CPEACTB U NPOBECHNS TEKYHIEro KOHTPOJIS
Crpykrypa u coaepxkanue GoHIa OLIEHOYHBIX CPEACTB MpeacTaBieHsl B [Ipunoxenuu 1 k paboueil nporpaMme QUCLMIUIAHBL

6.1. Pexomenayemasi 1utepatypa
6.1.1. OcHoBHasI 1MTEpPATYypa

ARBTODBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue HznarenscTrO, TOX Kosnn4-Bo
JI1.1 |Cunsesa U. M. KomMepueckas neatensHoCTb B chepe M.: KOHUTHU-OAHA, 199
TOBApHOTo oOpauienus: yueO. i By30B 2005
JI1.2 | Munsko 2. B,, OcHOBBI KOMMepUHH: y4e0. nocodue A By30B M.: OHHUTH-JIAHA, 157
MuHsko A. O. 2007
JI1.3 |ITokposckas JI. JI., DJjIeKTpOHHAs KOMMepLUA B cepe Mocksa|bepnun: Jupext- | http://biblioclub.ru/
Komauer A. A. UH(OPMALIMOHHEIX YCITyT: MOHOrpadus Menua, 2014 - HEOTpaHUUEHHBI
JOCTYTI AJIS
3aperuCTpUpPOBaHH
BIX MOJIb30BATENEH
6.1.2. lonoJHUTeIbHASA JIUTEPATYPA
ABTOpEI, COCTaBUTENN 3arnapue H3parensbeTBo, rof Komnuu-Bo
J12.1 |Coxonos b. H. BHyTpeHHUiT KOHTPOJTE B KOMMEPYECKOM M.: POD29, 2006 100
opraHu3auyy (opraHusanms, METOIUKY,
IPaKTHUKA): CaMOCTOAT. pa3pad. HOPMATHB. U
MeTo., 0a3bl BHYTp. KOHTPOJIA
JI2.2 | Augpeesa JI. B. Kommepueckoe npaso Poccuu: yued. 1uist By30B M.: Boatepce Knysep, 498
2006
J12.3 |Casenser A. U. DNeKTpOHHAA KOMMepLHA B Poccuy 1 3a Mocksa: CratyT, 2014 http://biblioclub.rli/
py6exOoM: NPaBOBOE PETYJIMPOBAHNE - HEOTPAaHUYEHHE
| IOCTYI 1yist
3apEeruCTpUPOBAHH
BIX [10JTE30BATEIEH
6.2. Ilepeuens pecypcoB mulmpMauuoHﬂo-TeneKOMmyHnKaunonHoﬁ cerd "MnTepuer"
- X .. Conparosa. - 13-e u3n. - M. :
a1 ITankparos, @.I'. Kommepueckas AEATENBHOCTD ! yuebuuk / ®.I'. Tlankparos, H .
M3aTebCKO-TOproBas koprnopauus «/laikos 1 K°», 2017. - 500 c. : Tabun., CXeM., rpad. - ISBN 978-5-394-01418-5 ; To
ske [Dnexrponnsiii pecype]. - URL: http://biblioclub.ru/index.php?page=book&1d=452590
12 | Jamxos, JLII. Opranusanus v yrpaBJIcHUe KOMMEpUECKOH NeATeIbHOCTRIO yueOHHUK / H.H.oﬂamKOB, 0.B. e
HamGyxums, - 2-€ u34., nepepat. - M. : U31aTe1bCKo-TOprosas xopriopauus «Jamkos 1 K, 2915. - 400 ci). R’l;«’:j. il
CXEMEL - (\’%61{516: W3aHUsA s Gaxanaspos). - ISBN 97 8-5-394-02531-0 ; To xe [DneKTpOHHbBIN pecypel. - ;

=book&id=375809

t+//biblioclub.ru/index.php?page
u 6.3. llepeuenb NPOrpaMMHOTo oGecnedeHus

L

6.3.1 | Tlaker nporpamm MS Office

bIX CﬂpaBO‘IHle CHUCTEM

6.4 Tepegenb HHHOPMALHOHH
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| 6.4.1 IKOHCyJIBTaHT =} J

CrelManu3upoBaHHON yueOHOM Mebenblo M TEXHUUECKHMH CpeAcTBaMH o0yueHus. JIJis npoBeneHns JEKUMOHHBIX
3aHATHH HCTIONB3YETCs JEMOHCTPALIMOHHOE 000pyIOBaHME.

Meroauueckue ykazaHusl 10 OCBOEHHIO JUCUHMIUIMHEL MpeacTaBiensl B [Ipunoxenun 2 k padoyeit mporpamMMe TUCUMTUTHHEL
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[Ipunoxenne 1
K paboueil mporpamme

MunucrepcTBo 00pazoBanus 1 Hayku Poccutickoii Menepanun
DenepanbHOE TOCYAAPCTBEHHOE OI0KETHOE 00pa3oBaTeIbHOE YUPEK ICHHE
BbICIIEr0 0Opa3zoBaHU
«Pocrosckuii rocy napcTBeHHbli 3KoHoMuueckuii yausepeuteT (PHMHX)»

PaccMmoTpeno u o106peHo
Ha 3aceJlaHuM Kadeaphl

SO ML CEALFELL  &F el OLE/ 777 Ll redf .f”"‘".//
[Tpotokon Ne 77 or« 22 » o4 2017 1.7 742

“3aB.kadempoit 1.3.H., mpodeccop Anb6ekoB ALY,
®OH /I OEHOYHBIX CPEJICTB
O AMCIHMUIIJINHE

BBeneHue B crienalibHOCTb
(Haumernosanue QUCYUnIUHoL)

HaﬂpaBHeHHG IHOAT'OTOBKH / CIICIIMaJIbHOCTD

38.03.06 «Toprosoe aemao»

[Tpoduns (crienranu3amms)

38.03.06.01 «KommMmepnus

VYposeHb 00pa3zoBaHus

bakanaspuat
CocTaBurenb nouent CoromonsiH C.A.
(noonuce) D.H.0., dondicHocme, y4enas cimenens, yienoe

36UHUE

Pocrtos-na-Jlony, 2018
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Ilpunoxenue 2
K paboueil nporpamme

MuunncrepcrBo obpazoBanus u Hayku Poccuiickoi ®enepanuu
DenepanbHOe rocyapcTBEHHOE OOKETHOE 00pazoBaTeIbHOe YIPEeXkK IeHHE
BbICIIIETO 00pa3oBaHUsI
«PoCTOBCKUI rocyiapCcTBeHHbIN sKOHOMUYecKuit yHnBepcuteT (PMHX)»

PacemoTpeno u ogobpeHo
Ha 3acenaHuu Kadeapsl

Etlo (lilltéflicgtessr o clOles ETILELAE

[Mpotokon Ne 77 ot«=< » 7~ 201 4 r.,

-7

/ - e
3aB.kadenpoii . =~ Anvbexos A.Y.

7

#

METOAUYECKHUE YKAZAHUA 11O OCBOEHHIO ANCHUIIJIMHDBI

BBenenue B cieuyaJbHOCTD
(HauMeHOBaHUE OUCYUNIUHDL)

HanpasieHue nmoJaroToBKy / clieiUalbHOCTh
38.03.06 «Toprosoe neno»

[Tpodus MOATOTOBKU (CIIELUAIM3ALIHS )
38.03.06.01 «Kommepriusi»

VYpoBeHb 00pazoBaHus

baxajsiaBpuar
CocTaBurenb
W nouent CoromonsH C.A.
(noonucy) G H.O., donocHocme, YHeHas cmeneib, YueHoe

36UHUE

Pocros-na-Jlony, 2018
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MunncrepcTBO 00pazoBanus ¥ Hayku Poccutickoit ®enepanuu
DenepalbHOE IOCYNapCTBEHHOE 0I0KeTHOE 00pa30BaTENBHOE YUPEKIECHUE BEICIIETO
o0pa3oBaHus
«PoCTOBCKUH rocyjapcTBeHHBIN 3KOHOMIAYecKuil yauBepcuTeT (PHX)»

fd““"m. =, Y TBEPXIAIO
o a0y iy I'Iep,BLm TPOPEKTOP

H.I'. Ky3nenos
vrons 2018r.

SOR - CEp .

Y. VY, 3
7 /,'» 2

:“"J‘
) :
‘I\J r!&)u‘ﬁ ;{‘

Pabouas nporpaMmMa JUCITUIUIMHEL
BBenenne B crienHaJLHOCTD

1o npodeccruoHanbHo-06pasoBaTensHOi nporpamme Hanpasienue 38.03.06
"Toprosoe neno" npodwmib 38.03.06.01 "Kommepius"

Ksanudukanus

baxanasp

PocroB-Ha-loHy
2018 .
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KAOEJIPA Kommepnns u Joracruka

Pacnpene.nenne 4acoB JHCHHIJIMHBI IO KypcamM

Kype 1
Hroro
Bup 3anaTuii VIl | PR
Jlexuuu 4 |4 |4 |4
IIpakTHueckue 6 6 6 6
B TtoMm uucne uHt. |4 4 4 4
Hroro aya. 10 |10 |10 |10
KonrakTHas 10 {10 |10 |10
Cam. paGora 94 194 (94 |94
Yacel Ha KOHTpONIb | 4 & 4 4
Hroro 108 | 108 | 108 | 108
OCHOBAHHE

DenepasibHBIH rocyJapCTBEHHBINH 06pa3oBaTeNbHbIM CTaHAAPT BEICIIEro 06pa30BaHMA 0 HANPABIEHUIO
nozarorosku 38.03.06 Toprosoe neno (ypoBeHb Gakanasprara) (npukas Muno6prayku Pocenn ot 12.11.2015r.
Nel334)

Pa6o4as nporpamMma cocTapieHa 110 npodecCHOHATBHO-06pa3oBaTebHOM mporpamMme Hanpasiesue 38.03.06
"Toprosoe geno" mpodumns 38.03.06.01 "Kommeprma"

Y4eOHEII naH yTBEpKeH YIEHEIM COBETOM By3a o1 27.03.2018 npotokon Ne 10.

IIporpammy cocrasun(u): gon, Coromonsu C.A. %& & AP

3aB. kadeapoii: A.5.H., mpodeccop A.Y. AnpbekoB

MeTonnuecKkuM COBETOM HarpaBieHus: I3H, npod, Kocrornonos

OrnenoM 06pa3oBaTeNbHBIX IPOrPaMM | IIaHHpoBaHUA yaebHOro mpouecca Toporosa T.B. / 005 /f

TIpopexTopoM To yde6Ho-MeTomu4aeckoi paGore [hiyxa B.M(”_ , 3,05/ 57
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Busuposanue PIL nist necnotHeHusn B o9epeanoM y4eGHOM Foay

Otnen o6pazosaTenbHEIX POrpamMM U MIAHMPOBaHKS y4eOHOro rpouecca Toponosa T.B.

PaGouas nporpamma nepecMoTpeHa, o6CyxeHa 1 ogo0pena ais ucronHernus B 2019-2020 yueGHOM rony Ha
3acenannM kagenpsl Kommepums u 1orucTika

3aB. kadenpoi a.3.H., npodeccop A.Y. Anp0ekoB

IIporpammy cocrasun(u): mou, Coromonsu C.A.

Busuposanue PILJ nasa uenosiHenns B oyepeHoM yueGHOM Iroxy

Otnest 06pazoBaTeIbHBIX MPOrpaMM 1 IUTaHUPOBaHUs ydyeOHoro npouecca Toponosa T.B.

Pabouas nporpamma nepecMoTpeHa, obcyxkiena u ogobpena s uenoiaHenus B 2020-2021 yuebnom roxy Ha
3ace/laHuu kadenpst KoMMeprus v TOrHCTHKA

3ae. kadenpoH a.5.H., npodeccop A.Y. Anpbekos

IMporpammy coctapun(u): mou, Coromonsu C.A.

Busnposanue PI pia ncnoJiHeHus: B odepeHOM y4eOHOM roay

Otnen o6pa3oBaTeIbHBIX TIPOrPaMM H IIaHupoBaHis yueOHoro npouecca Toponosa T.B.

PaGouas nporpaMMa rmepecMoTpeHa, obcyxieHa i ofobpeHa s uenonnenus B 2021-2022 yqebnoM roay Ha
zacenadnn kadenpsl Kommeplus 1 TOrMCTHKA

3aB. kadeapoit: 1.3.H., npodeccop A.Y. AnbOeKoB

[Iporpammy cocrapmi(n): gou, Coromonsn C.A.

Busuposanue PIIJI nas ucnonHednst B 04epeaHoM y4eOHOM roay

Ornen 06pa3oBaTeIbHEIX MPOrpamMM U IJIAHHPOBAHHS y4e6HOro nponecca Toponosa T.B.

PaGouyas TiporpamMma IlepecMOTpeHa, 00CysKIeHa U oxobpena ana ucnonnenns B 2022-2023 yyebuom roay Ha
sacenanun kadeapet KoMmeprins 1 JIOrUCTHKA

3ae. xaenpoii: 1.3.1., mpodeccop A.Y. Anbdekos

TIporpammy coctapun(u): o, CoroMoHsH C.A.





